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ВВЕДЕНИЕ

В условиях рыночных отношений предприятие должно стремиться к получению максимальной прибыли, то есть к такому ее объему, который позволял бы предприятию не только прочно удерживать позиции сбыта на рынке своей продукции, но и обеспечивать динамичное развитие его производства в условиях конкуренции. Актуальность данной темы подчеркивается тем, что за последние годы спрос на недвижимость достаточно снизился, строительные предприятия продолжают работать, малорентабельно с низкой прибылью.
Строительные предприятия заинтересованы в максимизации дохода при сокращении затрат, снижении себестоимости строительства, так как от этого в большей степени зависит их финансовая устойчивость и положение на рынке жилья, именно поэтому управление прибылью имеет важное значение для любого предприятия. Условия хозяйствования изменились таким образом, что строительные предприятия вынуждены решать не только задачи финансирования своей деятельности, но и стратегического планирования и прогнозирования реализации построенных объектов, маркетинговой деятельности и т.д. В связи с этим роль эффективного анализа финансово-хозяйственной деятельности в работе предприятий постоянно возрастает, поэтому обеспечение эффективного функционирования организаций требует экономически грамотного управления их деятельностью, которое во многом определяется умением ее анализировать. 
Значительный вклад в разработку данной темы внесли Крылов Э.И, Ковалев В.В., Степанов И.С., Чистов Л.М. и др.
Использование разработанных мероприятий снижения затрат и оптимизации прибыли позволит предприятию повысить эффективность принимаемых решений, тем самым улучшив его экономическое состояние.
Целью работы является разработка мероприятий по управлению формированием и использованием прибыли предприятия. Для достижения данной цели потребовалось решить следующие задачи:
- раскрыть сущность и значение прибыли в деятельности организации;
 - рассмотреть порядок формирования отчета о прибылях и убытках;
- провести анализ финансовых результатов деятельности строительной организации;
- сделать обобщения и выводы в ходе полученного анализа; - разработать методы повышения прибыли организации. Предмет исследований исследования является 
Объект же исследования – строительная компания ООО «Строитель». 


ГЛАВА 1. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ ПРИБЫЛИ В СОВРЕМЕННЫХ УСЛОВИЯХ

1.1 Понятие, значение прибыли в деятельности организации

В условиях экономики рыночного типа основа экономического развития строительной организации — прибыль, которая выступает показателем эффективности работы организации, источником ее жизнедеятельности. Рост прибыли создает финансовую основу для обеспечения производственной деятельности организации собственными финансовыми ресурсами, осуществления расширенного воспроизводства и удовлетворения социальных и материальных потребностей трудовых коллективов. В изменение ее суммы проявляются все стороны деятельности организации:
1) снижение или увеличение объемов производства и продаж товаров, продукции, работ, услуг;
2) эффективное или неэффективное использование ресурсов (материальных, трудовых, основных фондов и др.), которыми располагает организация;
3) ценовая политика на рынках сбыта для борьбы с конкурентами;
4) эффективность финансовых операций (с денежными средствами, ценными бумагами);
5) эффективность сделок с имуществом;
6) эффективность участия в деятельности других организаций;
7) эффективность управления дебиторской задолженностью;
8) наличие или отсутствие убытков от бесхозяйственности (штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров с контрагентами, возмещение убытков, причиненных другими организациями, и т.д.). [11, 245]
Таким образом, показатели прибыли становятся важнейшими для оценки производственной и финансовой деятельности предприятия. Они характеризуют степень его деловой активности и финансового благополучия. Классификация прибыли представлена на рис. 1.1.
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Рис. 1.1. Классификация прибыли

В соответствии с Положением по бухгалтерскому учету «Бухгалтерская отчетность организации» (ПБУ 4/99), утвержденным приказом Минфина РФ от 6 июля 1999 г. №43н, а также уточнениями 2003 г., введена бухгалтерская отчетность организаций, предприятий, в том числе и форма №2 «Отчет о прибылях и убытках». В этой форме представлены различные виды прибыли, используемые в настоящее время:
· валовая прибыль;
· прибыль от продаж;
· бухгалтерская прибыль (прибыль до налогообложения);
· чистая прибыль.
Валовая прибыль по экономическому смыслу близка к показателю маржинального дохода. Она рассчитывается как разница между выручкой от продаж товаров, продукции, работ, услуг и себестоимостью проданных товаров, продукции, работ, услуг. 
Прибыль от продаж – это финансовый результат от основной деятельности организации. Этот показатель можно рассчитать двумя способами:
1) прибыль от продаж = выручка от продаж – себестоимость проданных товаров, продукции, услуг и работ – коммерческие расходы – управленческие расходы;
2) прибыль от продаж = валовая прибыль – коммерческие расходы – управленческие расходы.
Бухгалтерская прибыль (прибыль до налогообложения) – это сводный финансовый результат от всех видов деятельности организации. Этот показатель рассчитывается следующим образом: бухгалтерская прибыль = = прибыль от продаж + проценты к получению – проценты к уплате + доходы от участия в других организациях + прочие доходы – прочие расходы.
Чистая прибыль (ЧП) – это часть бухгалтерской прибыли (БП), остающаяся в распоряжении организации после начисления текущего налога на прибыль (ТНП), а также с учетом отложенных налоговых активов (ОНА) и отложенных налоговых обязательств (ОНО). Чистая прибыль определяется по следующей формуле:

ЧП = БП + ОНА – ОНО – ТПН 						(1)
В зависимости от этапа инвестиционного процесса различают сметную, плановую и фактическую прибыль.
Под сметной прибылью понимается прибыль, определенная в процессе разработки проектно-сметной документации.
Сметная прибыль - сумма средств, необходимых для покрытия отдельных (общих) расходов строительно-монтажных организаций на развитие производства, социальной сферы и материальное стимулирование.
В строительстве сметная прибыль имеет специфическое название - плановые накопления. Плановые накопления определяются нормативным методом в процентах от принятой базы исчисления. В качестве базы в настоящее время применяют фактическую величину средств на оплату труда рабочих-строителей, а также рабочих, обслуживающих строительные машины и механизмы, или сметную себестоимость строительно-монтажных работ. Сметный уровень прибыли определяется в размере 50% от средств на оплату труда или 12% от себестоимости строительно-монтажных работ, т.е. обеспечивает строительно-монтажным организациям возможность иметь минимальный размер денежных средств, необходимых для их успешного функционирования, идущих на уплату налога на прибыль, осуществление развития производства, стимулирование труда работников и другие цели.
В условиях развития рыночных отношений в зависимости уровня развития экономики нормативы по определению плановых накоплений могут периодически изменяться.
Плановая прибыль представляет собой прогноз прибыли строительной организации, составляемый при разработке бизнес-плана. Плановая прибыль от выполнения строительно-монтажных работ складывается из следующих составляющих: суммы плановых накоплений, предусмотренных в смете, и плановой экономии затрат от снижения себестоимости строительно-монтажных работ, планируемой на основе эффекта от разработанных организационно-технических мероприятий. Определение размера плановой прибыли (Ппл) от выполнения (сдачи) работ производится по следующим формулам:

Ппл = ПН + Э + К, 								(2)

где ПН – плановые накопления (сметная прибыль);
Э – плановая экономия от снижения себестоимости работ за период строительства объекта;
К – компенсации, полученные от заказчика;

Ппл = (Ссмр + К) – ССпл, 								(3)

где Ссмр – сметная стоимость работ;
ССпл – сметная себестоимость работ.
Плановая прибыль может определяться как по отдельным объектам и выполняемым работам, так и в целом по строительно-монтажной организации.
Плановая прибыль в целом по организации рассчитывается как сумма прибыли от сдачи работ заказчикам, выполненных собственными силами, и от реализации услуг подсобных производств и вспомогательных хозяйств.
Фактическая прибыль (Пф) от сдачи выполненных работ заказчикам определяется как разность между выручкой от их реализации без налога на добавленную стоимость и затратами на их производство и реализацию (фактическая себестоимость строительно-монтажных работ) по формуле:

Пф = Дц – НДС – ССф, 								(4)

где Дц – договорная цена;
НДС – налог на добавленную стоимость;
ССф – фактическая себестоимость выполненных работ.
Для большинства предприятий основной источник прибыли связан с его производственной и предпринимательской деятельностью. Эффективность его использования зависит от знания конъюнктуры рынка и умения адаптировать развитие производства к постоянно меняющейся конъюнктуре. Величина прибыли зависит от правильности выбора производственного профиля предприятия по выпуску продукции (выбор продуктов, пользующихся стабильным или высоким спросом); от создания конкурентоспособных условий продажи своих товаров и оказания услуг (цена, сроки поставки, обслуживание покупателей, послепродажное обслуживание и т.д.); от объемов производства (чем больше объем производства, тем больше масса прибыли); от снижения издержек производства.
Кроме производственной и предпринимательской деятельности источником образования прибыли предприятия может быть его монопольное положение по выпуску той или иной продукции или уникальности продукта. Этот источник поддерживается за счет постоянного совершенствования технологии, обновления выпускаемой продукции, обеспечения ее конкурентоспособности. [17. 352]
На изменение прибыли влияют две группы факторов: внешние и внутренние. К внешним факторам относятся природные условия; транспортные условия; социально-экономические условия; уровень развития внешнеэкономических связей; цены на производственные ресурсы и др.
Внутренними факторами изменения прибыли могут быть основные факторы (объем продаж, себестоимость продукции, структура продукции и затрат, цена продукции); неосновные факторы, связанные с нарушением хозяйственной дисциплины (неправильное установление цен, нарушения условий труда и качества продукции, ведущие к штрафам и экономическим санкциям и др.).
При выборе путей увеличения прибыли ориентируются в основном на внутренние факторы, влияющие на величину прибыли. Увеличение прибыли предприятия может быть достигнуто за счет: 
-увеличения выпуска продукции; 
-улучшения качества продукции; 
-продажи излишнего оборудования и другого имущества или сдачи его в аренду; 
-снижения себестоимости продукции за счет более рационального использования материальных ресурсов, производственных мощностей и площадей, рабочей силы и рабочего времени; 
-диверсификации производства; 
-расширения рынка продаж и т.д.
Распределение прибыли
Принцип распределения прибыли строительной организации можно представить следующим образом:
– прибыль, получаемая организацией в результате финансово-хозяйственной деятельности, распределяется между государством и организацией;
– прибыль государству поступает в соответствующие бюджеты в виде налогов и сборов. Состав и ставки налогов, порядок их исчисления и взносов в бюджет устанавливаются законодательно;
– прибыль, остающаяся, в распоряжении организации после налогообложения, называется чистой прибылью, и ее в первую очередь направляют на инвестицию, на прирост основного и оборотного капитала, на покрытие убытков прошлых лет и отчислений в резервный капитал, а также на выплату дивидендов, доходов и расходов социального характера.
Укрупненно принцип распределения прибыли можно представить в виде схемы.
 В условиях развития рыночных отношений государство не устанавливает каких-либо нормативов распределения прибыли, но через порядок предоставления налоговых льгот стимулирует направление прибыли на капитальные вложения производственного и непроизводственного характера, на благотворительные цели, финансирование природоохранных мероприятий, расходов по содержанию объектов и учреждений социальной сферы и др.
Распределение чистой прибыли — одно из направлений внутрифирменного планирования. На первом этапе в соответствии с законодательством РФ и учредительными документами строи тельная организация, если это предусмотрено уставом организации, формирует резервный фонд, за счет которого покрываются убытки и другие непредвиденные затраты, выплачиваются дивиденды при недостатке прибыли, а при ликвидации организации погашается кредиторская задолженность.
После отчисления чистой прибыли в резервный фонд строительная организация (собственников имущества или собрание акционеров) независимо от организационно-правовой формы формирует фонды потребления и накопления.
За счет средств фонда накопления осуществляются такие расходы, как:
– строительство объектов производственного назначения, реконструкция, техническое перевооружение основных и подсобных производств;
– модернизация оборудования, приобретение строительных машин, оборудования, транспортных средств и других средств производства;
– освоение новой техники и технологий производства строительно-монтажных работ;
– затраты на научно-исследовательские, проектные, конструкторские и технологические работы;
– строительство жилья и объектов социально-культурной сферы;
– осуществление капитальных природоохранных мероприятий;
– развитие подсобно-вспомогательного хозяйства;
– погашение долгосрочных ссуд банков и процентов по ним;
– взносы в качестве вкладов учредителей в уставный капитал других предприятий; 
– отчисления в вертикально интегрированные компании, в состав которых входит организация;
– приобретение ценных бумаг других предприятий и затраты, связанные с выпуском и распространением ценных бумаг;
– другие расходы, связанные с использованием прибыли на развитие.
Средства фонда потребления расходуются на различные социально направленные выплаты. В частности, к таким расходам относятся:
– расходы на материальное поощрение, премирование, единовременное пособие работникам организации;
– расходы на бесплатное питание, компенсацию стоимости питания, лечение, культурно-оздоровительные мероприятия для работников и членов их семей;
– расходы на обучение, оказание помощи учебным заведениям, на содержание объектов общественного питания, здравоохранения, культуры, отдыха и спорта;
– расходы на содержание находящихся на балансе строитель ной организации учреждений здравоохранения, народного образования, культуры и спорта, детских дошкольных учреждений;
– отчисления на содержание аппарата управления объединений, ассоциаций, концернов и других вышестоящих органов управления;
– возмещение расходов сверх установленных норм при направлении работников для выполнения монтажных, наладочных и строительных работ, за подвижной и разъездной характер их деятельности, за производство работ вахтовым методом;
– возмещение командировочных расходов сверх установленных норм;
– страхование работников организации (кроме обязательного социального и медицинского страхования);
– другие социальные расходы.
Для оценки результативности и экономической целесообразности деятельности предприятия недостаточно только определить абсолютные показатели. Более объективную картину можно получить с помощью показателей рентабельности. Показатели рентабельности являются относительными характеристиками финансовых результатов и эффективности деятельности предприятия.
Показатели рентабельности используют для сравнительной оценки эффективности работы отдельных предприятий и отраслей, выпускающих разные объемы и виды продукции. Эти показатели характеризуют полученную прибыль по отношению к затраченным производственным ресурсам. Наиболее часто используются такие показатели, как рентабельность продукции и рентабельность производства.
Рентабельность продукции (норма прибыли) – это отношение общей суммы прибыли к издержкам производства и реализации продукции (относительная величина прибыли, приходящейся на 1 руб. текущих затрат):



где Ц - цена единицы продукции; С - себестоимость единицы продукции.
Рентабельность производства (общая) показывает отношение общей суммы прибыли к среднегодовой стоимости основных и нормируемых оборотных средств (величину прибыли в расчете на 1 руб. производственных фондов): 


где П – сумма прибыли; ОСср - среднегодовая стоимость основных средств; ОбСср – средние за год остатки оборотных средств.
Этот показатель характеризует эффективность производственно-хозяйственной деятельности предприятия, отражая при какой величине использованного капитала получена данная масса прибыли.
С помощью рентабельности продукции оценивают эффективность производства отдельных видов изделий, а рентабельность производства, или общая, балансовая рентабельность, служит показателем эффективности работы предприятия (отрасли) в целом. 
Повышению уровня рентабельности способствуют, увеличение массы прибыли, снижение себестоимости продукции, улучшение использования производственных фондов. Показатели рентабельности используют при оценке финансового состояния предприятия.

1.2 Порядок формирования Отчета о прибылях и убытках

Отчет о прибылях и убытках это документ, который раскрывает финансовые результаты деятельности организации за отчетный период. Отчетным периодом признаются – квартал, полугодие, девять месяцев, год. Т.е. отчет о прибылях и убытках составляется нарастающим итогом с начала года. Порядок его формирования и содержание показателей установлен следующими показателями по бухгалтерскому учету: ПБУ 4/99, ПБУ 9/99, ПБУ 10/99, ПБУ 18/02 и др.
В составе указанной формы выделяются:
- доходы и расходы по обычным видам деятельности;
- прочие доходы и расходы;
- прибыль (убыток) до налогообложения;
- чистая прибыль (убыток) отчетного периода.
В разделе «Доходы и расходы по обычным видам деятельности» сопоставляются доходы и расходы по обычным видам деятельности, выявляется валовая прибыли и прибыль от продаж.
Доходами от обычных видов деятельности является выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (без НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей). Выручка в соответствии с п. 12 ПБУ 9/99 признается в бухгалтерском учете при наличии следующих условий:
· организации имеют право на получение этой выручки, которое закреплено в конкретном договоре или подтверждено иным соответствующим образом;
· сумма выручки может быть определена;
· имеется уверенность в том, что в результате конкретной операции организация будет иметь увеличение экономических выгод. Уверенность есть в том случае, если организация получила в оплату актив либо отсутствует неопределенность в отношении его получения;
· право собственности (владения, пользования и распоряжения) на продукцию (товар) перешло от организации к покупателю или работа принята заказчиком (услуга оказана);
· расходы, которые произведены или будут произведены в связи с этой операцией, могут быть определены
Показатель себестоимости проданных товаров, продукции, работ, услуг отражает расходы по обычным видам деятельности, представляющие затраты на производство продукции, работ, услуг в доле, относящейся к проданным в отчетном периоде продукции, работам, услугам.
Рассматриваемые расходы в соответствии с п. 16 ПБУ 10/99 признаются в бухгалтерском учете при наличии следующих условий:
· расход осуществляется в соответствии с конкретным договором, требованием законодательных и нормативных актов, обычаями делового оборота;
· сумма расхода может быть определена;
· имеется уверенность в том, что в результате конкретной операции произойдет уменьшение экономических выгод организации. Уверенность имеется в том случае, если организация передала актив либо отсутствует неопределенность в отношении его передачи.
Если предметом деятельности организаций являются предоставление за плату во временное пользование своих активов по договору аренды, прав, закрепленных патентами на изобретения, промышленные образцы и другие виды интеллектуальной собственности, а так участие в уставных капиталах других организаций, то поступления и расходы связанные с ними, включаются в состав доходов и расходов по обычным видам деятельности. Если же сдача в аренду, передача прав пользования нематериальными активами, участие в уставных капиталах не являются предметом деятельности организации, то доходы и расходы, связанные с ними, показываются в составе прочих доходов и расходов.
Показатель валовой прибыли представляет собой разницу между выручкой и себестоимостью проданных товаров, продукции, работ, услуг.
По строке «Коммерческие расходы» производственные организации показывают расходы, связанные со сбытом продукции. В отчет включаются только те расходы, которые были списаны на продажу товаров, продукции, работ, услуг.
По строке «Управленческие расходы» приводятся общехозяйственные и управленческие расходы в составе общепроизводственных расходов в случае признания их в соответствии с учетной политикой полностью в качестве расходов по обычным видам деятельности.
Показатель прибыли (убытка) от продаж рассчитывается как разница между валовой прибылью (убытком) и суммой коммерческих и управленческих расходов.
В разделе «Прочие доходы и расходы» приводятся доходы и расходы, отличные от доходов и расходов по обычным видам деятельности.
По строке «Проценты к получению» указываются проценты по облигациям, депозитам, договорам банковского счета, предоставленным займам и т.п., начисленные в пользу организации.
По строке «Проценты к уплате» приводятся проценты, подлежащие уплате организацией за пользование займами и кредитами.
По строке «Доходы от участия в других организациях» отражаются поступления от долевого участия в уставных капиталах других фирм (включая проценты и иные доходы по ценным бумагам), а также прибыль от совместной деятельности. Доходы от долевого участия в уставных капиталах других организаций и дивиденды по акциям отражаются в бухгалтерском учете и соответственно в форме №2 по мере объявления их размеров источником выплаты.
К доходам, которые отражаются по строке «Прочие доходы», относятся:
- поступления за временное пользование имуществом и нематериальными активами организации;
- от продажи основных средств и прочего имущества;
- штрафы, пени и неустойки за нарушение, условий договоров, полученные или признанные к получению;
- поступления, связанные с возмещением убытков, причиненных организации;
- прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году;
- суммы кредиторской и депонентской задолженности, по которой истек срок исковой давности, и др.;
- положительные курсовые разницы;
- другие доходы.
По строке «Прочие расходы» показываются:
- расходы, связанные с получением прочих доходов;
- расходы на оплату банковских услуг;
- отчисления и оценочные резервы, и резервы, создаваемые в связи с признанием условных фактов хозяйственной деятельности;
- штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров, уплаченные или признанные к уплате;
- суммы возмещения убытков, причиненных организацией;
- убытки прошлых лет, признанные в отчетном году;
- суммы дебиторской задолженности, по которой истек срок исковой давности, и других долгов, нереальных для взыскания;
- перечисление средств на благотворительные цели и расходы на спортивные, культурно-просветительские и другие подобные мероприятия;
- отрицательные курсовые разницы;
- другие прочие расходы.
Показатель прибыли (убытка) до налогообложения (бухгалтерская прибыль) отражает финансовый результат от деятельности организации в отчетном периоде. Он равен сумме прибыли (убытка) от продаж и прочих доходов за минусом прочих расходов.
Показатели отложенных налоговых активов и отложенных налоговых обязательств приводятся в форме № 2 на основании данных, отраженных по одноименным счетам 09 и 77.
По строке «Отложенные налоговые активы» показываются начисленные в отчетном периоде налоговые активы за вычетом их суммы, списанной в отчетном периоде в дебет счета 681. По строке «Отложенные налоговые обязательства» отражаются начисленные в отчетном периоде налоговые обязательства за вычетом их суммы, списанной в отчетном периоде в кредит счета 68, т.е. в счет начислений текущего налога на прибыль.
Строка «Текущий налог на прибыль» заполняется по данным налогового учета, т.е. здесь отражается налог на прибыль, подлежащий уплате в бюджет в соответствии с Налоговой декларацией по налогу на прибыль организаций.
По свободной строке (свободным строкам) Отчета о прибылях и убытках приводятся данные о суммах штрафных санкций и пени, начисленные в бюджет и внебюджетные фонды, а также об отложенных налоговых активах и обязательствах по выбывшим объектам их учета, сумма перерасчетов за отчетные периоды прошлых лет и т.п. [11. 345]
Чистая прибыль (убыток) отчетного периода в форме № 2 определяется путем прибавлении к прибыли (убытку) до налогообложения отложенных налоговых актинов и вычитания отложенных налоговых обязательств, текущего налога на прибыль, а также штрафных санкций и пени. При наличии погашенных отложенных налоговых активов и обязательств по выбывшим объектам их учета первые из них вычитаются, а вторые прибавляются к прибыли (убытку) до налогообложения при определении чистой прибыли (убытка) отчетного периода. Схему формирования чистой прибыли можно представить следующим образом (рис. 1.2).
Справочно к форме № 2 приводятся следующие данные:
- о постоянных налоговых обязательствах и постоянных налоговых активах;
- доходности акций.
Согласно ПБУ 18/02 постоянное налоговое обязательство - это налог на прибыль, который образуется по данным налогового учета, но отсутствует по данным бухгалтерского учета.
Чтобы рассчитать постоянное налоговое обязательство, надо умножить постоянную налогооблагаемую разницу на ставку налога на прибыль. В свою очередь постоянная налогооблагаемая разница - это расходы, которые отражаются в бухгалтерском учете, но не признаются в налоговом, или доходы, которые отсутствуют и бухгалтерском учете, но содержатся в налоговом. [20]
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Рис. 1.2. Схема формирования прибыли

Постоянный налоговый актив - это налог на прибыль, который образуется по данным бухгалтерского учета, но отсутствует по данным бухгалтерского учета. Чтобы рассчитать этот показатель, надо умножить постоянную вычитаемую разницу на ставку налом на прибыль. В свою очередь постоянная вычитаемая разница - это прежде вест доходы, которые признаются в бухгалтерском учете, но не учитываются при исчислении налогооблагаемой прибыли, а также расходы, которые отсутствуют в бухгалтерском учете, но содержаться в налоговом.
Доходность акций определяется путем расчета базовой и разводненной прибыли на акцию, методика которого приведена в Методологических рекомендациях по раскрытию информации о прибыли, приходящейся на одну акцию, утвержденных приказом Минфина России от 21 марта 2000 г. №29н.


ГЛАВА 2. АНАЛИЗ ПРИБЫЛИ ОРГАНИЗАЦИИ НА ПРИМЕРЕ ООО «Строитель»

2.1 Краткая характеристика компании

ООО «Строитель» (далее Компания) основана в 2004 году для проектирования и строительства объекта «Многоэтажный 4-х секционный жилой дом со встроенно-пристроенными нежилыми помещениями». На данном объекте Компания выступает как генеральный подрядчик и генеральный проектировщик. Непосредственно возведение объекта продолжается уже 2 года и подходит к концу.
Генподрядчик финансируется Заказчиком по данному объекту, а также ведет подрядную деятельность на других объектах и финансируется из других источников.
Строитель имеет структуру, типичную для строительной организации со среднесписочной численностью 32 человека, представленную на рис. 2.1.
Для того чтобы сохранить и использовать имеющиеся наработанные ресурсы и опыт в строительстве, в 2009 году Компания кардинально сменила стратегию и начала активно использовать рынок государственных Заказчиков, как наиболее перспективный и денежный не только в момент кризиса, но и после него.
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Рис. 2.1. Организационная структура ООО «Строитель»

В 2009 году Компания выиграла несколько пробных торгов и успешно сдала работы по данным объектам (рис. 2.2.)

	
Объект
	Срок работ, дней
	
05
	
06
	
07
	
08
	
09
	
10
	
11
	
12

	Капитальный ремонт кровли и фасада, Ульяновская, 68
	60
	
	
	
	
	
	
	
	

	Капитальный ремонт кровли, школа №124
	60
	
	
	
	
	
	
	
	

	Капитальный ремонт электроснабже-ния технического транспорта
	60
	
	
	
	
	
	
	
	

	Ремонт холла кинотеатра «Восход»
	30
	
	
	
	
	
	
	
	

	Проект усиления 4-х жилых домов
	20
	
	
	
	
	
	
	
	

	Капиталн. ремонт кровли МДОУ №30
	37
	
	
	
	
	
	
	
	

	Ремонт фасада «Парк Победа»
	18
	
	
	
	
	
	
	
	

	Вставка окон и дверей «Парк Победа»
	18
	
	
	
	
	
	
	
	

	Штукатурка подпорной стенки «Парк Победа»
	18
	
	
	
	
	
	
	
	

	Ремонт кровли авиацион. техникума
	47
	
	
	
	
	
	
	
	

	Ремонт помещений авиц. техникума
	17
	
	
	
	
	
	
	
	

	Кап. рем. электр. снабж. «Белый дом»
	15
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прокладка наружных сетей Губ. Дум
	15
	
	
	
	
	
	
	
	



 	- срок выполнения работ по контракту
 -	 фактический срок работ.
Рис. 2.2. Сводный график выполнения работ по объектам ООО «Строитель» за 2009 год

Таблица 2.1. Анализ деятельности ООО «Строитель» по объектам, 2009 г.
	Объект
	Вид работ
	Оплата
	Затраты
	Доход
	Рентабел.,%

	Капитальный ремонт кровли и фасада, Ульяновская, 68
	кровля,
фасад
	1937854
	1276283
	661571
	34,14

	Капитальный ремонт кровли, шк№124
	кровля
	1293500
	980717
	312783
	24,18

	Капитальный ремонт электроснабжения технического транспорта
	наружного
электрокабеля
	845750
	543164
	302586
	35,78

	Ремонт холла кинотеатра «Восход»
	внутренний потолок
	528000
	403680
	124320
	23,55

	Проект усиления 4-х жилых домов
	проектно-изыскательск.
	1339782
	554220
	785562
	58,63

	Капитальный ремонт кровли МДОУ №30
	изменение типа кровли
	1897429
	3514983
	-1617553
	-85,25

	Ремонт фасада «Парк Победа»
	фасад, полы
	895440
	431247
	464193
	51,84

	Вставка окон и дверей «Парк Победа»
	окна, дверь
	
	
	
	

	Штукатурка подпорной стенки «Парк Победа»
	штукатурка стены 
	
	
	
	

	Ремонт кровли авиационного техникума
	кровля
	1227474
	962952
	264522
	21,55


	Ремонт помещений авиационный техникум
	полы, стены, двери, электр.
	
	
	
	

	Капитальный ремонт электроснабжения «Белый дом»
	замена начинки эл.шкафов
	2487500
	2010553
	476947
	19,17

	Прокладка наружных сетей Губернская Дума
	тепло, водо-снабж. нар.
	432827
	343243
	89584
	20,70

	Итого
	
	12885557
	11021043
	1864514
	14,47



В активе Компании имеются лицензия на монтаж пожарных систем, практически полный перечень возможных допусков от СРО «Содружество строителей» на строительство, а также допуски от СРО «Гильдия архитекторов и проектировщиков» на проектирование любых объектов.
Потребителей услуг Компании можно разделить на несколько сегментов, представленных на рис. 2.3. Но в 2010 году компания сосредоточит свою работу с Государственными структурами и с Заказчиками для государственных нужд.
География деятельности - Самарская область.
 (
Потребители
)

 (
Для государственных нужд
Заказчики - освоение бюджетных денег.
- гос. заказчики (Департамент благоустройства)
- администрации городов и районов, области
- госучреждения (школы, институты, больницы и т. п.)
) (
Пользователи (для себя)
Заказчики, которые будут пользоваться построенным и отремонтированным
) (
Заказчики - крупные строительные организации
(Град, Авиакор, Дисса)
)



 (
Частные лица
)

 (
Крупные гос. корпорации (РЖД, СВГК)
)


 (
Государственные структуры федерального подчинения (ГУИН, УВД)
)



Рис. 2.3. Потребители услуг компании
Основными поставщиками Компании являются:
- электротехническая продукция (Содействие – 5, Минимакс, ЭТМ);
- металлоизделия (Металлмаркет, Металлинвест, Металлсоюз);
- сантехническая продукция (Сантехкомплект);
- строительные материалы (Сатурн, Стройальянс);
- кровельная и фасадная продукция (Технониколь, Промстройволга);
- бетон, ЖБИ (Стройэконом, Самарскийжелезобетон);
- инструменты и расходные материалы (Энтузиаст);
- аренда строительной техники (Бизнестранссервис).
Практически со всеми поставщиками заключены договора на отсрочку платежа 14 – 30 дней.
Необходимо отметить, что отрасль до 2008 года находилась в стадии роста. В настоящее время отмечается спад, связанный с экономическим кризисом. Компания, как и все участники отрасли, конкурирует на основе стратегии снижении затрат.
Рассмотрим цепочку ценности Компании (рис. 2.4).
 (
Привлечение, отбор, найм, обучение рабочих и инженеров – отлично
)

 (
Снабжение стройматериалами - нормально
)
 (
Финансирование – постоянное отвлечение капитала
)
 (
Субподрядчики (фасад, кровля, инженерия) - альянсы
)

 (
Поиск заказчиков
Используются связи, опыт и знания, прежде всего руководства
) (
Сдача объекта
Используя административный ресурс сдача возможна быстрее и без доп. условий, не долгий, не ресурсоемкий процесс
) (
Проектирование
90% проект-х работ выполняется самой компанией, но в данный момент проектировщики работают на сдельной оплате труда. Не несем пост. расходов на содержание штата
) (
Строительство
Объемы и качество пр-ва работ средние по отрасли. Имеется собственное оборудование и люди для возведения объекта «ниже нуля»
)






Рис. 2.4. Цепочка ценности Компании
Можно сделать вывод, что в Компании неплохо налажены основные бизнес-процессы и главное, что необходимо улучшить является финансирование проектов.
Необходимо отметить, что Компания имеет собственные финансовые средства, позволяющие осуществить строительную деятельность. Заемные же средства необходимы только для участия в государственных тендерах. На данный момент происходит отвлечение собственных средств из оборота на обеспечение участия Компании в государственных тендерах. А стратегией получения подряда от государства является участие в максимально возможном количестве государственных торгов. 
Так как кредит запрашивается на обеспечение участия в торгах, а торги проходят до 15 декабря, то и тело кредита хотелось бы выплатить единовременно в конце года, после закрытия всех договоров по работам с Заказчиками.
Проценты же, за пользование кредита можно выплачивать либо с имеющихся денежных средств раз в месяц, либо Компания готова заплатить проценты за пользованием кредита сразу по выдачи (или до выдачи), путем перечисления имеющихся денежных средств.

2.2 Анализ формирования прибыли

Анализ финансовых результатов деятельности предприятия включает в качестве обязательных элементов исследование:
- изменений каждого показателя за текущий анализируемый период («горизонтальный анализ» показателей финансовых результатов за отчётный период); - исследование структуры соответствующих показателей и их изменений («вертикальный анализ» показателей);
- исследование влияние факторов на прибыль («факторный анализ»); - изучение в обобщённом виде динамики изменения показателей финансовых показателей за ряд отчётных периодов (то есть «трендовый анализ» показателей).
Для проведения вертикального и горизонтального анализа рассчитаем таблицу 2.2, используя данные отчётности предприятия из формы №2.

Таблица 2.2. Анализ прибыли предприятия за 2009 г.
	Наименование показателя
	2008 год
	2009 год
	Отклонения

	
	
	
	+ / -
	%

	 1. Выручка от реализации товаров, работ услуг (за минусом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей) (В).
	 124089
	103205
	 -20884
	 83,2

	 2. Себестоимость реализации товаров, продукции, работ, услуг (С).
	111434
	93182
	-18252
	83,6

	 3. Коммерческие расходы (КР).
	-
	-
	-
	-

	 4. Управленческие расходы (УР).
	4005
	2424
	-1581
	60,5

	 5. Прибыль ( убыток) от реализации (Пр)
	8650
	7599
	-1051
	87,8

	 6. Проценты к получению.
	 -
	 -
	 -
	- 

	 7. Проценты к уплате.
	- 
	 -
	 -
	- 

	 8. Доходы от участия в других организациях (ДрД).
	- 
	 -
	 -
	- 

	 9. Прочие доходы (ПрД).
	 -
	 -
	-
	-

	 10. Прочие расходы (ПрР).
	620
	980
	360
	158,1

	 11. Прибыль (убыток) до налогообложения (Пб).
	8030 
	6619
	-1411 
	 82,4

	 12. Налог на прибыль (НП).
	2010
	1458
	-552
	 72,5

	 13. Дополнительные показатели
	-
	-
	-
	-

	 14. Чистая прибыль (убыток) очередного периода 
	6020
	5161
	-859
	85,7



Из данных аналитической таблицы видно, что балансовая прибыль в 2009 году несколько сократилась по сравнению с 2008 годом на 1411 тыс. руб. или в 1,2 раза, составив в отчетном году 6619 тыс. руб. В 2008 г. прибыль по сравнению с 2007 г., наоборот, резко возросла с 2192 тыс. руб. до 8030 тыс. руб., то есть на 5838 тыс. руб. (см. таблицу 2.4) в 3,7 раз. Что говорит об отрицательной тенденции изменения величины балансовой прибыли.
Снижению балансовой прибыли способствовало:
- снижение прибыли от продаж на 1051 тыс. руб., или на 12,2%, чему способствовало превышение абсолютного сокращения выручки от реализации товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей) (на 20884 тыс. руб.) над абсолютным изменением себестоимости проданных товаров, продукции, работ, услуг и управленческих расходов (18252 + 1581);
- увеличение прочих расходов с 620 тыс. руб. до 980 тыс. руб., то есть на 360 тыс. руб. или другими словами на 58,1%.
Таким образом, факторы, уменьшающие балансовую прибыль, по сумме были перекрыты действием увеличивающих ее факторов, такое уменьшение связано со спадом объемов производства, что вызвано нестабильной ситуацией в отрасли в целом.

2.3 Факторный анализ формирования чистой прибыли

Факторный анализ чистой прибыли позволяет ответить на вопрос о том, по каким причинам сумма чистой прибыли отличается от суммы бухгалтерской прибыли?
Перечень факторов, обусловливающих изменение чистой прибыли, определяется самой методикой ее расчета:
1) сумма бухгалтерской прибыли;
2) сумма текущего налога на прибыль;
3) изменение суммы отложенных налоговых активов за отчетный период;
4) изменение суммы отложенных налоговых обязательств за отчетный период.
Влияние названных факторов видно из данных формы № 2. Более наглядно эту информацию можно представить в виде таблицы 2.3.

Таблица 2.3. Анализ формирования чистой прибыли за 2009 год
	№
п/п
	Факторы формирования чистой прибыли
	Сумма, тыс. руб.
	Удельный вес, %

	1
	Бухгалтерская прибыль
	6619
	100,00

	2
	Текущий налог на прибыль (ТНП)
	1458
	22,03

	3
	Изменение суммы отложенных налоговых активов
	-
	-

	4
	Изменение суммы отложенных налоговых обязательств
	-
	-

	5
	Чистая прибыль (п.1-п.2+п.3-п.4)
	5161
	77,97



За отчетный год чистая прибыль составила около 78% суммы бухгалтерской прибыли. Изменение сумм отложенных налоговых активов и обязательств в отчетном году не наблюдалось, а значит главным фактором, обусловившим меньшую величину чистой прибыли по сравнению с балансовой прибылью, стала сумма текущего налога на прибыль.

Таблица 2.4. Анализ динамики чистой прибыли, тыс. руб.
	№ п/п
	Факторы изменения чистой прибыли
	2008 г.
	2009 г.
	Изменение (+/-)
	Влияние на чистую прибыль (+/-)

	1
	Бухгалтерская прибыль
	8030
	6619
	-1411
	-1411

	2
	Текущий налог на прибыль
	2010
	1458
	-552
	+552

	3
	Изменение суммы отложенных налоговых активов
	-
	-
	-
	-

	4
	Изменение суммы отложенных налоговых обязательств
	-
	-
	-
	-

	5
	Чистая прибыль
	6020
	5161
	-860
	-860



В данном случае сумма бухгалтерской прибыли в отчетном периоде снизилась по сравнению с предыдущим на 1411 тыс. руб., а сумма чистой прибыли – только на 860 тыс. руб. Влияние на это оказал только один фактор: снижение суммы текущего налога на прибыль, которое увеличило рост чистой прибыли на 552 тыс. руб.
Поскольку чистая прибыль является частью бухгалтерской прибыли, то влияние на чистую прибыль факторов, обусловивших изменение балансовой прибыли, можно рассчитать методом пропорции (таблица 2.5).

Таблица 2.5. Расчет влияния факторов на изменение чистой прибыли
	№ п/п
	Слагаемые бухгалтерской прибыли
	Влияние на бухгалтерскую прибыль, % (+/-)
	Влияние на чистую прибыль, тыс. руб. (+/-)

	1
	Прибыль от продаж
	13,09
	640,72

	2
	Проценты к получению
	-
	

	3
	Проценты к уплате
	-
	

	4
	Прочие доходы
	-
	

	5
	Прочие расходы
	4,48
	219,28

	6
	Бухгалтерская прибыль
	17,57
	860



17,57% - 860 тыс. руб.
13,09% - х1
отсюда х1=13,09*860/17,57=640,72
17,57% - 860 тыс. руб.
4,48% - х2
отсюда х2=4,48*860/17,57=219,28

2.4 Анализ рентабельности строительного предприятия

В условиях рыночных отношений велика роль показателей рентабельности продукции, характеризующих уровень прибыльности (убыточности) её производства. Показатели рентабельности являются относительными характеристиками финансовых результатов и эффективности деятельности предприятия. Они характеризуют относительную доходность предприятия, измеряемую в процентах к затратам средств или капитала с различных позиций.
Показатели рентабельности - это важнейшие характеристики фактической среды формирования прибыли и дохода предприятий. По этой причине они являются обязательными элементами сравнительного анализа и оценки финансового состояния предприятия. При анализе производства показатели рентабельности используются как инструмент инвестиционной политики и ценообразования. Основные показатели рентабельности можно объединить в следующие группы:
- рентабельность продукции, продаж (показатели оценки эффективности управления);
- рентабельность производственных фондов;
- рентабельность вложений в предприятия (прибыльность хозяйственной деятельности).
Рентабельность продукции показывает, сколько прибыли приходится на единицу реализованной продукции. Рост данного показателя является следствием роста цен при постоянных затратах на производство реализованной продукции (работ, услуг) или снижения затрат на производство при постоянных ценах, то есть о снижении спроса на продукцию предприятия, а также более быстрым ростом цен чем затрат. Показатель рентабельности продукции включает в себя следующие показатели:
1. Рентабельность всей реализованной продукции, представляющую собой отношение прибыли от реализации продукции на выручку от её реализации (без НДС);
2. Общая рентабельность, равная отношению балансовой прибыли к выручке от реализации продукции (без НДС);
3. Рентабельность продаж по чистой пробыли, определяемая как отношение чистой прибыли к выручке от реализации (без НДС);
Рентабельность отдельных видов продукции - отношение прибыли от реализации данного вида продукта к его продажной цене.
Расчет данных показателей представлен в таблице 2.6.
На основе расчетов можно сделать следующие выводы.
Показатель общей рентабельности за отчетный период (2009 г.) показал несущественное изменение по сравнению с предыдущим периодом 2008 г. и составил 6,41%.
Надо отметить увеличение этого показателя по сравнению с 2007 г., когда он составлял 1,87% и вырос за 2008 г. до 6,41% (т.е. на 4,6%).
Показатель рентабельности продаж от чистой прибыли несколько вырос в 2008 году с 4,85 на начало года до 5,00 на конец отчетного периода (на 0,15%).
Рентабельность всей реализованной продукции увеличилась на 0,39% и составила к концу 2009 г. 7,36%.
Так мы можем заметить, что до 2008 г. показатели рентабельности имели тенденцию увеличения, и предприятие находилось в стадии роста, но в 2008, 2009 гг. вследствие снижения спроса на продукцию из-за неплатежеспособности большинства потребителей, которое было вызвано спадом всей отрасли, в связи с экономическим кризисом, показатели рентабельности продукции существенно снизились.

Таблица 2.6. Показатели рентабельности продукции строительного предприятия за 2007 – 2009 гг.
	Показатели
	2007 г.
	2008 г.
	2009 г.
	Отклонения +/-

	
	
	
	
	2008 г. - 2007 г.
	2009 г. - 2008 г.

	1
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Выручка от продажи товаров, работ, услуг (без НДС, акцизов
и аналогичных обязательных платежей)
	116814
	124089
	103205
	7275
	-20884

	2. Прибыль (убыток) от реализации
	2500
	8650
	7599
	6150
	-1051

	3. Прибыль (убыток) до налогообложения
	2192
	8030
	6619
	5838
	-1411

	4. Чистая прибыль
	1619
	6020
	5161
	4401
	-859

	Расчетные показатели (%)

	1. Рентабельность всей реализованной продукции
	2,14
	6,97
	7,36
	4,83
	0,39

	2. Общая рентабельность
	1,87
	6,47
	6,41
	4,6
	-0,06

	3. Рентабельность продаж по чистой прибыли
	1,39
	4,85
	5,00
	3,46
	0,15





Рентабельность вложений предприятия - это следующий показатель рентабельности, который показывает эффективность использования всего имущества предприятия.
Среди показателей рентабельности предприятия выделяют 5 основных:
1. Общая рентабельность вложений, показывающая какая часть балансовой прибыли приходится на 1руб. имущества предприятия, то есть насколько эффективно оно используется.
2. Рентабельность вложений по чистой прибыли;
3. Рентабельность собственных средств, позволяющий установить зависимость между величиной инвестируемых собственных ресурсов и размером прибыли, полученной от их использования.
4. Рентабельность долгосрочных финансовых вложений, показывающая эффективность вложений предприятия в деятельность других организаций.
5. Рентабельность перманентного капитала. Показывает эффективность использования капитала, вложенного в деятельность данного предприятия на длительный срок.
Необходимая информация для расчёта представлена в таблице 2.7.

Таблица 2.7. Показатели для расчета рентабельности строительного предприятия
	Показатели
	2007 г.
	2008 г.
	2009 г.

	1. Прибыль балансовая
	2192
	8030
	6619

	2. Прибыль чистая
	1619
	6020
	5161

	3. Среднегодовая стоимость имущества
	66518,5
	65357,5
	68099,5

	4. Собственные средства
	1329
	6378
	11539

	7. Долгосрочные заемные средства
	19401
	13219
	2394



На основе данных таблицы можно сделать вывод о том, что если за 2008г. все показатели рентабельности вложений ООО ССК «Ладья» выросли по сравнению с 2007 г., то в 2009 году произошла противоположная ситуация.
 Все показатели рентабельности вложений снизились.
Общая рентабельность вложений в 2007 г. возросла с 3,3% в 2008г. до 12,3%, в 2009 году снизилась до 9,7%. 
На основе данных показателей рассчитываются показатели рентабельности вложений, которые представлены в таблице 2.8.

Таблица 2.8. Показатели рентабельности вложений строительного предприятия
	Показатели
	2007 г.
	2008 г.
	2009 г.
	Отклонения +/-

	
	
	
	
	2008 г. -
2007 г.
	2009 г. -
2008 г.

	1.Общая рентабельность вложений
	3,3
	12,3
	9,7
	9
	-2,6

	2. Рентабельность вложений по
 чистой прибыли
	2,4
	9,2
	7,6
	6,8
	-1,6

	3. Рентабельность собственных средств
	121,8
	452,9
	44,7
	331,1
	-408,2

	5. Рентабельность перманентного
 капитала
	7,8
	30,7
	37,04
	22,9
	6,34



Рентабельность собственных средств в течение 2008 г. выросла с 121,8 до 452,9%, т.е. 3,7 раза, а в 2009 г. упала до 44,7% - это более чем в 10 раз.
Рентабельность перманентного капитала и его динамика значительно отличаются от рентабельности собственных средств ввиду наличия долгосрочных заемных средств. Данный показатель показывает положительные тенденции, увеличившись в течении 2008 г. по сравнению с 2007 г. почти в 4 раза (на 22,9%) , в 2009 г. увеличившись с 30,7 до 37,04% , т.е. 6,34% (в 1,2 раза). 


ГЛАВА 3. ПУТИ ПОВЫШЕНИЯ ПРИБЫЛИ НА ПРЕДПРИЯТИИ

На изменение прибыли влияют две группы факторов: внешние и внутренние. К внешним факторам относятся природные условия; транспортные условия; социально-экономические условия; уровень развития внешнеэкономических связей; цены на производственные ресурсы и др.
Внутренними факторами изменения прибыли могут быть основные факторы (объем продаж, себестоимость продукции, структура продукции и затрат, цена продукции); неосновные факторы, связанные с нарушением хозяйственной дисциплины (неправильное установление цен, нарушения условий труда и качества продукции, ведущие к штрафам и экономическим санкциям и др.).
Так классификацию факторов, влияющих на величину балансовой прибыли можно представить в виде схемы (рис. 3.1).
При выборе путей увеличения прибыли ориентируются в основном на внутренние факторы, влияющие на величину прибыли. Увеличение прибыли предприятия может быть достигнуто за счет: 
- увеличения выпуска и продаж продукции, товаров, работ, услуг; 
- продажи излишнего оборудования и другого имущества или сдачи его в аренду; 
- снижения себестоимости продукции за счет более рационального использования материальных ресурсов, производственных мощностей и площадей, рабочей силы и рабочего времени; 
- диверсификации производства; 
- сокращения управленческих расходов;
- уменьшение коммерческих расходов
- допустимого (некритического) повышения цен реализуемых товаров, продукции, работ, услуг;
- эффективных финансовых операций;
- сокращения прочих расходов (снижения сумм комиссионного вознаграждения посредническим организациям за проведение и оформление сделок с различными объектами имущества; сумм штрафов, пеней и неустоек, уплаченных организацией за нарушение хозяйственных договоров; сумм уценки материально-производственных запасов; сумм дебиторской задолженности с истекшим сроком исковой давности и др.).
Увеличение объема реализации продукции в натуральном выражении при прочих равных условиях ведет к росту прибыли. Возрастающие объемы производства продукции, пользующейся спросом, могут достигаться с помощью капитальных вложений, что требует направления прибыли на покупку более производительного оборудования, освоение новых технологий, расширение производства. Этот путь для многих предприятий затруднен или почти невозможен по причине инфляции, роста цен и недоступности срочного кредита. Предприятия, располагающие средствами и возможностями для проведения капитальных вложений, реально увеличивают свою прибыль, если обеспечивают рентабельность инвестиций выше темпов инфляции. 
Прибыль от реализации продукции, работ, услуг занимает наибольший удельный вес в структуре балансовой прибыли предприятия. Ее величина формируется под воздействием трех основных факторов: 
1. себестоимости продукции;
2. объема реализации;
3. уровня действующих цен на реализуемую продукцию. 
Важнейшим из них является себестоимость. Количественно в структуре цены она занимает значительный удельный вес, поэтому снижение себестоимости очень заметно сказывается на росте прибыли при прочих равных условиях. Динамика показателя себестоимости продукции интересна и с другой точки зрения. Снижение затрат в масштабе народного хозяйства страны свидетельствует об уровне хозяйствования в целом и отражает положительные процессы в экономике.
На многих предприятиях существуют подразделения экономических служб, которые постатейно анализируют себестоимость и изыскивают пути ее снижения. Но в значительной мере эта работа обесценивается инфляцией и ростом цен на исходное сырье и топливно-энергетические ресурсы. В условиях резкого роста цен и недостатка собственных оборотных средств предприятий возможность прироста прибыли в результате снижения себестоимости исключена. 
Также выручка может увеличиваться и на выплачиваемые организации дополнительно сверх сметы суммы поощрительных платежей, например за сокращение сроков строительства.
Существуют так же иные резервы роста прибыли: экономия затрат живого труда достигается за счет более экономного и рационального использования средств на оплату труда рабочих и служащих. Основными резервами снижения затрат средств на оплату труда являются:
· внедрение мероприятий научно-технического прогресса и организационных мероприятий, в результате которых достигается рост производительности труда и снижение трудоемкости;
· сокращение излишней численности работников;
· устранение и предупреждение непроизводительных выплат за сверхурочное время, целодневные и внутрисменные простои и др.
Рассмотрев вышеуказанные факторы, влияющие на величину балансовой прибыли, разработаем методику повышения прибыли на предприятии ООО «Строитель» (рис. 3.2).
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Рис. 3.2. Методы повышения прибыли строительного предприятия ООО «Строитель»

В качестве мер, которые будут способствовать улучшению положения предприятия, роста его прибыли, предлагаются следующие:
а) Регулярно проводить развернутый анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятия;
б) Для снижения издержек производства и себестоимости продукции: 
- провести анализ энергопотребления в привязке к номенклатуре изготавливаемых изделий, разработать мероприятия по сокращению энергопотребления, посредством внедрения энергосберегающих технологий;
- обеспечить исполнение плана производственно экономических показателей;
в) Прочие меры:
- провести оптимизацию загрузки основных производственных фондов;
- покупку материалов и комплектующих осуществлять у поставщиков с минимальной ценой;
- исключить заключение бартерных контрактов;
- проанализировать использование складских площадей, активизировать работу по сдаче их в аренду;
- провести комплекс мероприятий по оптимизации численности работающих, по сокращению управленческого персонала;
- оптимизировать расходы на содержание служебного транспорта провести комплекс мероприятий по сокращению норм расхода бензина и на содержание транспорта (производить контроль).
- сократить расходы по набору работников, включая расходы на услуги специализированных организаций по подбору персонала;
- сократить расходы, связанные с содержанием помещений объектов общественного питания, обслуживающих трудовые коллективы.

Таблица 3.1. Анализ прибыли предприятия с учетом мероприятий ее повышения
	Наименование показателя
	2009 год
	С учетом мероприятий

	Отклонения

	
	
	
	+ / -
	%

	 1. Выручка от реализации товаров, работ услуг (за минусом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей) (В).
	103205
	118685,75
	15480,75
	115

	 2. Себестоимость реализации товаров, продукции, работ, услуг (С).
	93182
	85727,44
	-7454,56
	92

	 3. Коммерческие расходы (КР).
	-
	-
	-
	-

	 4. Управленческие расходы (УР).
	2424
	2024
	-400
	83

	 5. Прибыль ( убыток) от реализации (Пр)
	7599
	30934,31
	23335,31
	В 4 раза

	 6. Проценты к получению.
	 -
	-
	 -
	- 

	 7. Проценты к уплате.
	 -
	-
	 -
	- 

	 8. Доходы от участия в других организациях (ДрД).
	 -
	-
	 -
	- 

	 9. Прочие доходы (ПрД).
	 -
	-
	-
	-

	 10. Прочие расходы (ПрР).
	980
	780
	-200
	80

	 11. Прибыль (убыток) до налогообложения (Пб).
	6619
	30154,31
	23535,31
	В 4,6 раза

	 12. Налог на прибыль (НП).
	1458
	6633,94
	5175,94
	В 4,6 раза

	 13. Дополнительные показатели
	-
	
	-
	-

	 14. Чистая прибыль (убыток) очередного периода 
	5161
	23520,36
	18359,36
	В 4,6 раза



Таким образом, при увеличении объема производства и реализации продукции на 15%, что в абсолютном выражении составит 15480,75 тыс. руб., снижении себестоимости на 8% (7454,56 тыс. руб.), а также снижения прочих (200 тыс. руб. или 20%) и управленческих(400 тыс. руб. 17%) компания ООО ССК "Ладья" получит дополнительную прибыль в сумме 18359,36 тыс. руб. и увеличит общую рентабельность на 18,99%. или в 4 раза. Расчет рентабельности представлен в таблице 3.2.

Таблица 3.2. Показатели рентабельности продукции строительного предприятия за 2007 – 2009 гг.
	Показатели
	2009 г.
	С учетом изменений
	Отклонения

	
	
	
	+/-
	%

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Выручка от продажи товаров, работ, услуг (без НДС, акцизов
и аналогичных обязательных платежей)
	103205
	118685,75
	15480,75
	115

	2. Прибыль (убыток) от реализации
	7599
	30934,31
	23335,31
	В 4 раза

	3. Прибыль (убыток) до налогообложения
	6619
	30154,31
	23535,31
	В 4,6 раза

	4. Чистая прибыль
	5161
	23520,36
	18359,36
	В 4,6 раза

	Расчетные показатели (%)

	1. Рентабельность всей реализованной продукции
	7,36
	26,06
	18,7
	В 3,5 раза

	2. Общая рентабельность
	6,41
	25,4
	18,99
	В 4 раза

	3. Рентабельность продаж по чистой прибыли
	5,00
	19,8
	14,8
	В 3,96




ЗАКЛЮЧЕНИЕ

На основе проведенного анализа деятельности ООО «Строитель» можно сделать следующие выводы:
1. В 2009 г. наблюдалась отрицательная тенденция изменения величины балансовой прибыли, такая тенденция характеризовалась снижением прибыли от продаж, в связи с чем компания кардинально сменила стратегию и начала активно использовать рынок государственных Заказчиков, как наиболее перспективный и денежный не только в момент кризиса, но и после него.
2. Показатель общей рентабельности за отчетный период (2009 г.) показал несущественное изменение по сравнению с предыдущим периодом 2008 г. и составил 6,41%, при этом рентабельность всей реализованной продукции увеличилась на 0,39% и составила к концу 2009 г. 7,36%.
3. Рентабельность собственных средств в течение 2008 г. выросла с 121,8 до 452,9%, т.е. 3,7 раза, а в 2009 г. упала до 44,7% - это более чем в 10 раз.
Однако для успешного развития производственной деятельности, предприятию необходимо использовать возможные резервы роста финансовых результатов, то есть прибыли, рентабельности. 
Разработанные конкретные мероприятия по освоению выявленных резервов на имеющихся производственных мощностях без дополнительных капитальных вложений, а следовательно, и без увеличения суммы постоянных затрат, позволили увеличить прибыль предприятия, а значит и запас его финансовой прочности.
Основными источниками увеличения суммы прибыли на ООО «Строитель» являются: увеличение объема реализации продукции, снижение ее себестоимости, снижение прочих и управленческих расходов.
Увеличение объема производства и реализации продукции на 15%, в абсолютном выражении составит 15480,75 тыс. руб.,
Резерв снижения себестоимости продукции позволил увеличить сумму прибыли на 7454,56 тыс. руб.
Снижения прочих и управленческих расходов позволили увеличить прибыль на 200 и 400 тыс. руб. соответственно. 
При этом компания ООО "Строитель" получит дополнительную прибыль в сумме 18359,36 тыс. руб. и увеличит общую рентабельность на 18,99%. или в 4 раза
У предприятия есть все необходимые условия хозяйственного развития в рыночных условиях для дальнейшего укрепления его деятельности. 
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