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1. Информация о дисциплине

1.1 Предисловие

«Способность учиться быстрее, чем Ваши конкуренты, может быть, единственное, заслуживающее поддержки и внимания конкурентное преимущество» Арие де Геус, директор корпорации  SHELL по стратегическому развитию
Развитие общества и перемены, вызванные появлением новых технологий, - не новость. Вопрос не в том, какова роль новых технологий, а в том, насколько отличается подход к применению новых технологий в обществе, которое добилось выдающихся результатов. 
Надеемся и желаем Вам, уважаемые студенты, чтобы использование данного комплекса помогло Вам успешно и творчески освоить предлагаемую дисциплину. 
Ваш успех зависит от использования Ваших исключительных способностей, нахождения новых возможностей и их воплощения в учебном процессе совместно с группой и преподавателем. 
 В учебной дисциплине «Мировая экономика» рассматриваются конкретные актуальные вопросы о формах и эволюции международных экономических отношений, о сложных процессах, происходящих в условиях глобализации мирового хозяйства.
Цель дисциплины - подготовить специалистов, владеющих категориями мирового хозяйственного опыта и способных применить их в своей дальнейшей практической деятельности.
Задачи изучения дисциплины
Основными задачами изучения дисциплины являются:
· раскрытие объективных тенденций общемирового хозяйственного развития, оптимальных форм экономического взаимодействия стран и народов;
·  рассмотрение системы международных рыночных отношений, ее инфраструктуры и отдельных организационных форм;
· изучение внутренней и внешней среды, обеспечивающей конкурентоспособность на мировых рынках (товарном, факторном, финансовом);
· раскрытие сути и форм интеграционных процессов в мировой экономике, путей создания открытой экономики;
· ознакомление с проблемами создания открытой экономики в России и основными способами их решения;
· использование информации о состоянии отдельных сфер международных экономических отношений для принятия управленческих решений. В результате изучения дисциплины студенты должны:
· знать характеристики системы международных рыночных и валютно - финансовых отношений, критерии экономической выгоды сотрудничества и конкурентоспособности на мировых рынках;
· уметь дать оценку международной экономической конъюнктуре, провести сравнительный анализ внешнеторговых сделок, выявить оптимальные формы сотрудничества и товаропродвижения на мировые рынки; иметь представление о государственной внешнеторговой политике, платежном балансе страны, валютных курсах и расчетах, о важности участия страны в деятельности международных экономических организаций;
· иметь представление о возможных направлениях межгосударственного регулирования системы МЭО в первой половине ХХI века. Место дисциплины в учебном процессе
В соответствии с государственным образовательным стандартом, преподавание дисциплины предполагает предварительное изучение следующих дисциплин учебного плана: «Экономическая теория», «История экономики». В свою очередь, дисциплина «Мировая экономика» является основой для ряда экономических дисциплин.

1.2 Содержание дисциплины и виды учебной работы

Учебный процесс состоит из лекций, семинарских занятий, индивидуальной и самостоятельной работы студентов, тестирования и сдачи экзамена. Основными формами индивидуальной и самостоятельной работы студентов являются рецензирование и реферирование важнейших официальных документов и теоретических работ экономистов, написание контрольной работы, отработка отдельных разделов курса в случае отсутствия студента на семинарских занятиях. 
Каждый студент имеет возможность консультироваться с преподавателем.Результаты индивидуальной работы учитываются преподавателем при допуске к экзамену.
Творческая работа студентов заключается в создании рабочей группы и проведении научно - практической студенческой конференции, которая предполагает личную инициативность студентов.

Объем дисциплины и виды учебной работы
	Вид учебной работы
	Всего часов

	
	Форма обучения

	
	очная
	очно - заочная
	заочная

	Общая трудоемкость дисциплины
	170

	Работа под руководством преподавателя в аудитории:
	102
	102
	102

	лекции
	60
	30
	16

	семинарские занятия
	16
	8
	 - 

	конференция
	4
	
	4

	деловая игра
	4
	4
	 - 

	Самостоятельная работа студента
	68
	68
	68

	Промежуточный контроль, количество
	Тест
	Тест 
	Тест

	Контрольная работа (реферат)
	
	Контрольная работа
	Контрольная работа 

	Вид итогового контроля (зачет, экзамен)
	Экзамен




2. Рабочие и учебные материалы

2.1 Рабочая программа (объем дисциплины 170 ч.)

Раздел 1. Система мировой экономики и международных экономических отношений. (объем по разделу - 20 часов)
www.gov.ru - сайт Правительства РФ
www.cefir.ru - сайт Центра экономических и финансовых исследований и разработок в Российской экономической школе (ЦЭФИР).
[1] гл. с 1 - 6, с 37 - 497
1.1. Мировое хозяйство и международные экономические отношения
Определение мировой экономики и мирового хозяйства. Современное мировое хозяйство, его структура и этапы развития. Положение отдельных стран в мировом хозяйстве; классификационные признаки. Система показателей, характеризующих экономический потенциал стран и используемых для определения их места в мировой экономике. Валовой внутренний продукт (ВВП) и валовой национальный продукт (ВНП). Мировой ВНП, экспорт и импорт. Производство основных видов продукции на душу населения. Уровень и качество жизни населения. Темпы роста и темпы инфляции. Перспективы развития мирового хозяйства.
Понятие международных экономических отношений, их основные формы. Трансформация международных экономических отношений в конце ХХ – начале ХХI века. Теория «коллективного действия» М. Олсона. Теория международных режимов. Государство и рынок в теории МЭО. Глобализация мирового хозяйства и ее воздействие на международные экономические отношения. Этапы глобализации. Понятие финансовой глобализации.
Международные экономические отношения развитых стран с рыночной экономикой, развивающихся стран с рыночной экономикой, стран с переходной экономикой. Классификация стран и групп стран. Классификация стран по подгруппам.
1.2. Ресурсный потенциал современного мирового хозяйства
www.ilo.org - сайт Международной организации труда
www.unido.org - сайт Организации ООН по промышленному развитию (ЮНИДО)
[1] гл. 8 - 9, с. 514 - 589.
 Природные ресурсы и их роль в мировой экономике. Абсолютная и относительная ограниченность минерально - сырьевых и энергетических ресурсов. Запасы минерального сырья и энергетических ресурсов в различных странах и регионах мира. Экономический рост и потребление минеральных ресурсов.
Международное разделение труда (МРТ) и эволюция его форм. Человеческие ресурсы мирового хозяйства. Общие понятия демографии и проблемы динамики населения мира. Национально - государственная демографическая политика в области демографии. Возрастная проблема в динамике и структуре населения мира.
Интернационализация производства и обмена. Объективные предпосылки и тенденции развития. Роль НТП и промышленных переворотов. Глобальная интернационализация производства и обмена. Международная инфраструктура. Транснациональные корпорации (ТНК), их место в мирохозяйственных связях.
Раздел 2 Международная торговля и торговая политика
(объем часов по разделу - 36)
2.1. Международная торговля и мировой рынок 
www.gov.ru - сайт Правительства РФ
www.cbr.ry - сайт Центрального Банка РФ
www.wto.org - сайт Всемирной Торговой организации
www.worldbank.org - сайт Всемирного банка
www.unido.org - сайт Организации ООН по промышленному развитию (ЮНИДО)
www.unctad.org - сайт Конференции ООН по торговле и развитию
[2] гл. 14 - 16, с. 187 - 360
Внешнеэкономические связи и экономическая дипломатия. Внешнеэкономические операции: понятийные категории. Экономическая дипломатия и технология международных переговоров. «Кодекс экономических переговоров».
Место международной торговли в системе международных экономических отношений. 
Теории международной торговли. Сравнительные преимущества в мировой торговле и их определение. Теория Д. Рикардо. Теорема Хекшера - Олина. Парадокс В. Леонтьева. Модель специфических факторов внешней торговли. Теория жизненного цикла товара. Теория подобия стран. Теория сравнительных преимуществ и фактор производительности труда. Модель Балассы. Стандартная модель внешней торговли. Современные способы определения эффективности внешней торговли. Основные показатели. Баланс спроса и предложения на мировом рынке.
Особенности и динамика международной торговли. Торговля между «глобальной триадой»: США - Евросоюз - Япония. Торговые позиции Китая и других государств.
Понятие «мировой рынок». Формы международной торговли. Динамика международной торговли, ее основные показатели. Товарная и географическая структура мировой торговли. Классификация товаров в международной торговле. Топливно - сырьевые и сельскохозяйственные товары. Предпосылки и направления структурных сдвигов в торговле. Внешнеторговый маркетин г. 
2.2 Государственная внешнеторговая политика. Либерализация и протекционизм 
www.gov.ru - сайт Правительства РФ
www.cbr.ry - сайт Центрального Банка РФ
www.gks.ru - сайт Федеральной службы государственной статистики РФ
www.aes.org.ru - сайт ассоциации европейских исследований
[2] гл. 14 - 16, с. 187 - 360., гл. 18, с. 414 - 450
Эволюция роли государства во внешнеэкономической деятельности. Государственная монополия на внешнюю торговлю. Зарубежный и российский опыт управления внешней торговлей.
Роль государства в регулировании внешнеторговой деятельности. Либерализация внешней торговли и протекционизм в международной торговле. Инструменты внешнеторговой политики государства. 
Основные постулаты протекционистской политики. Экспортно - импортные квоты и «добровольные» ограничения во внешней торговле. Таможенные барьеры. Стимулирование отечественных экспортеров. Нетарифные меры защиты внутреннего рынка. Лицензирование и контингентирование импорта - экспорта.
Необходимость и возможность оптимального сочетания либерализации и протекционизма во внешней торговле страны. Роль внешнеторгового законодательства, таможенного и валютного контроля. Современные трактовки либерализации внешнеторговой политики и их реализация.
 Свобода выхода на мировой рынок всех хозяйствующих субъектов и защита их интересов государством.
Определение понятия «открытая экономика». Система показателей открытости экономики страны мировому хозяйству. Сравнительный анализ открытой экономики отдельных стран. Пределы открытости экономики. Экономическая зависимость и безопасность страны. Национальные критерии и подходы.
Модели открытой экономики в представлениях современных монетаристов, сторонников либерализации внешней торговли и протекционизма.
Платежный баланс страны как фактор открытости экономики. Структура платежного баланса и макроэкономическое равновесие. Модель открытой экономики с использованием платежного баланса. Построение уравнений. Диспропорции платежного баланса и возможные меры по их преодолению. Стандартная модель платежного баланса и его структура. Монетарная модель платежного баланса.
2.3 Конкуренция и конкурентоспособность на мировом рынке 
www.wto.org - сайт Всемирной Торговой организации
www.worldbank.org - сайт Всемирного банка
www.unido.org - сайт Организации ООН по промышленному развитию (ЮНИДО)
www.unctad.org - сайт Конференции ООН по торговле и развитию
www.oecd.org - сайт Организации экономического развития и сотрудничества
[5], [7], [8]
Особенности конкурентной борьбы на мировых рынках. Внутренняя и внешняя среда международной конкуренции. Государственная поддержка в конкурентной борьбе на внешних рынках.
Понятие «конкурентоспособности» страны, предприятия, фирмы, отдельного товара, услуги. Основные параметрические характеристики конкурентоспособности товарной продукции и способы их составления. Отличительные признаки конкурентоспособного товара на внутреннем и внешнем рынках страны.
Формы и методы повышения конкурентоспособности на мировых рынках. Жизненный цикл товарной продукции на мировых рынках и конкуренция. Роль экспортной стратегии, товарной и инновационной политики в повышении конкурентоспособности.
Мировая цена как фактор конкурентной борьбы. Виды мировых цен. Ценовая политика стран. Цена потребления, ее составляющие и способы утверждения. Методы определения цен во внешней торговле. Ценовые котировки на мировых товарных биржах. Международные торги, аукционы, биржи. Ценовые лидеры и аутсайдеры. Цена и недобросовестная конкуренция в мировой торговле. Механизмы регулирования цен на мировых рынках. ОПЕК и ОАПЕК.
Раздел 3 Глобальная финансовая система
(объем часов по разделу - 36)
3.1. Международные валютно - финансовые отношения
www.gov.ru - сайт Правительства РФ
www.cbr.ru - сайт Центрального банка РФ
www.worldbank.org - сайт Всемирного банка
www.imb.org - сайт Международного валютного фонда (МВФ)
www.gks.ru - сайт Федеральной службы государственной статистики РФ
www.aes.org.ru - сайт Ассоциации европейских исследований
www.cefir.ru - сайт Центра экономических и финансовых исследований и разработок в Российской экономической школе (ЦЭФИР)
[2], гл. 19 - 21, с. 457 - 608 
Структура и строение глобальной финансовой системы. Мировые деньги и валюта. Система международного валютного рынка: Парижская валютная система, Генуэзская валютно - денежная система, Бреттон - Вудская валютная система, Ямайская валютная система. Виды валют и механизм их использования. Валютный курс и его определение. Фиксированные и плавающие валютные курсы. Валютный паритет. Спрос и предложение на валютном рынке. Девальвация и ревальвация валют. Резиденты и нерезиденты валютного рынка. Валютные операции.
«Валютная корзина» в международных расчетах и денежных системах. Европейская валютная система. Ключевые валюты мира. Международные банковские технологии в валютных расчетах стран.
Конвертируемость национальных валют. Необходимость и национальные возможности конвертируемости. Механизм обратимости валют. Роль валютной политики государства. Европейская валютная система.
Мировой рынок ценных бумаг: фондовые и валютные биржи. Международные фондовые биржи. Международные фондовые организации, регулирующие биржевую деятельность.
3.2. Международная миграция капитала.
www.gov.ru - сайт Правительства РФ
www.cbr.ru - сайт Центрального Банка РФ
www.worldbank.org - сайт Всемирного банка
www.imb.org - сайт Международного Валютного Фонда (МВФ)
www.gks.ru - сайт Федеральной службы государственной статистики РФ
www.aes.org.ru - сайт ассоциации европейских исследований
www.cefir.ru - сайт Центра экономических и финансовых исследований и разработок в Российской экономической школе (ЦЭФИР)
[1] гл. 10, с. 593 - 660, [2] гл. 19 - 21, с. 457 - 608.
Международное движение капитала как форма международных экономических отношений. Финансовая глобализация и международное движение капитала. 
Причины и сущность вывоза и ввоза капитала. Прямые и портфельные инвестиции. Динамика ПИИ и показатели. Методология ЮНКТАД. Страновая концентрация прямых иностранных инвестиций: общая характеристика, страны Азии, Латинская Америка, африканские страны. Международный кредит и его роль в развитии мировой экономики.
Масштабы, динамика и географическое распределение потоков капитала в глобальной экономике. Мировой рынок ссудных капиталов. 
Необходимость государственного и межгосударственного регулирования международного движения капитала. Правило Вальраса (или закон Вальраса). Соглашение по торговым аспектам инвестиционных мер (TRIMS - ТРИМС). Понятие инвестиционного климата, его состояние в отдельных странах и группах стран. Тенденции в развитии инвестиционного климата. Двусторонние договоры: договоры об инвестициях (ДИД) и договоры об избежании двойного налогообложения (ДИДН). Система международных инвестиционных соглашений (МИС).
Свободные экономические зоны в мировой экономике, их функции и классификация. Оффшорные центры. Опыт функционирования свободных экономических зон и оффшорных центров в отдельных странах. Налоги и налоговое планирование в мировой экономике
Раздел 4. Международная миграция факторов производства и развитие международного рынка услуг (объем часов по разделу - 20)
4.1. Международная миграция факторов производства 
www.wto.org - сайт Всемирной Торговой организации
www.worldbank.org - сайт Всемирного банка
www.unido.org - сайт Организации ООН по промышленному развитию (ЮНИДО)
www.unctad.org - сайт Конференции ООН по торговле и развитию
www.oecd.org - сайт Организации экономического развития и сотрудничества
[2], гл. 19 - 21, с. 457 - 608.
Определение международных факторов производства. Производительный и финансовый капиталы как факторы производства. Особенности их спроса и предложения на мировых рынках. Вывоз капитала. Иностранные кредиты и займы. Формы инвестирования национальной и мировой экономики. Совместное производство. Транснациональный капитал. Международные финансово - промышленные группы и их роль в миграции капиталов. Мировой опыт и его оценка.
Основные предпосылки и причины международного перемещения трудовых ресурсов. Формы привлечения иностранной рабочей силы. Особенности формирования международного рынка труда. Роль профессионального уровня и оплаты труда в процессе миграции рабочей силы. Влияние миграции рабочей силы на мировую и национальную экономику. Дискриминационные аспекты в использовании иностранной рабочей силы. «Утечка умов». Проблема признания национальных образовательных систем и критериев профессионализма.
4.2. Международный рынок услуг
www.wto.org - сайт Всемирной Торговой организации
www.worldbank.org - сайт Всемирного банка
www.unido.org - сайт Организации ООН по промышленному развитию (ЮНИДО)
www.unctad.org - сайт Конференции ООН по торговле и развитию
www.oecd.org - сайт Организации экономического развития и сотрудничества
[2] гл. 23 - 24, с. 660 - 696, [7], [8]
Понятие и структура международного рынка услу г. Специфические особенности международной торговли услугами. ВТО и международный рынок услу г. Генеральное соглашение по торговле услугами. 
Международный туризм. Динамика и основные направления международного туризма. Методы анализа в международном туризме. Роль индустрии туризма в экономике отдельных стран. Организация международного туристического бизнеса. Всемирная туристическая организация. Развитие международного туризма в России.
Деловые услуги. Формы, масштабы и структура деловых услуг. Развитые страны как основные экспортеры деловых услуг. 
Международный рынок технологий. Концептуальные основы перехода к инновационному типу развития экономики. Интеграция научно–технической деятельности и образования. Государственные и отраслевые приоритеты в сфере науки и технологий. Современные международные формы научно–технической кооперации. Инжиниринг, лизинг, франчайзинг. 
 Вопросы интеллектуальной собственности на мировом рынке. ВОИС. Особенности реализации лицензионных соглашений. Международно - правовое регулирование авторских и смежных прав. Международно - правовое сотрудничество в области патентного права. Россия на международном рынке технологий.
Международный рынок транспортных услуг. Роль транспорта в международных экономических отношениях. Особенности организации международных морских перевозок. Страны открытого судового регистра. Место России в международных перевозках.
Раздел 5. Интеграция в мировой экономике. Теория, развитие, политика.
(объем часов по разделу - 36)
5.1. Международная экономическая интеграция
www.gov.ru - сайт Правительства РФ
www.wto.org - сайт Всемирной Торговой организации
www.worldbank.org - сайт Всемирного банка
www.unctad.org - сайт Конференции ООН по торговле и развитию
www.oecd.org - сайт Организации экономического развития и сотрудничества
www.aes.org.ru - сайт ассоциации европейских исследований
[2], гл. 11 - 13, с. 39 - 120.
Объективные предпосылки развития интеграционных процессов в мировой экономике. Базовые положения теории интеграции. Типы и формы интеграции. Региональная и глобальная интеграция. Трансформация системы международной кооперации труда и новые формы сотрудничества. Развитие международной коммуникабельности. Необходимость межгосударственной концентрации факторов производства и совместного использования экономических потенциалов отдельных стран.
Интеграционные объединения стран. Таможенный союз. Ассоциация свободной торговли. Валютно - финансовая интеграция. Экономические и политические союзы стран. Механизм интеграционного сотрудничества. Значение международной интеграции для развития национальной и мировой экономики.
Особенности западноевропейской интеграции. Этапы и формы ее развития. Концептуальные основы европейского сообщества (план Шумана). Экономические этапы становления Евросоюза. Маастрихтский договор стран ЕС и основные методы его реализации. Лиссабонская стратегия Евросоюза. Копенгагенские критерии. Шенгенское соглашение. Концепция Большой Европы М. Эмерсона. Воздействие интеграции стран ЕС на интеграционные процессы в других регионах мира.
Интеграционные процессы в странах Азии, Африки и Латинской Америки. Организация деятельности АТЭС. Союз арабского МАГРИБА. Совет арабского сотрудничества (САС). Союз сотрудничества арабских государств Персидского залива (ССАГПЗ). Экономическое сообщество государств Западной Африки (ЭКОВАС), Общий рынок Восточной и Южной Африки (КОМЕСА). Центральноафриканский таможенный и экономический союз (ЮДЕАК).
Американско - канадско - мексиканское соглашение о свободной торговле (НАФТА). Другие интеграционные образования в Америке.
Модель интеграции стран СН Г. Договор об экономическом союзе СНГ, пути, методы и формы его реализации. Межгосударственные решения и соглашения. Проблемы реинтеграции в странах СНГ и повышения конкурентоспособности в мировой экономике. Поиски эффективных способов их решения.
5.2. Международные экономические организации
www.wto.org - сайт Всемирной торговой организации
www.worldbank.org - сайт Всемирного банка
www.unido.org - сайт Организации ООН по промышленному развитию (ЮНИДО)
www.unctad.org - сайт Конференции ООН по торговле и развитию
www.oecd.org - сайт Организации экономического развития и сотрудничества
www.imb.org - сайт Международного валютного фонда (МВФ)
www.ilo.org - сайт Международной организации труда
Потребность в создании международных экономических организаций (МЭО). Генеральная Ассамблея (ГА ООН) и ее учреждения. Экономический и социальный Совет (ЭКОСОС). Их классификация по сферам экономики и характеру деятельности. Деятельность основных организаций и учреждений ООН: ЮНКТАД, ЮНИДО, ПРООН, ФАО. Межнациональные и многонациональные МЭО. Роль ОЭСР в организации международного сотрудничества.
Международные торговые организации. Деятельность Всемирной торговой организации (ВТО): уставные принципы, правила, торговые раунды, механизм создания преференций и защиты в мировой торговле. Условия вступления в ВТО.
Международные финансовые организации. Деятельность международных банков и фондов: Международного валютного фонда (МВФ), Банка международных расчетов, Международного банка реконструкции и развития (МБРР), Европейского банка реконструкции и развития (ЕБРР). Исламские банки. Роль финансовых организаций в развитии валютных отношений стран.
Раздел 6. Россия в мировой экономике (Объем часов по разделу - 22 часа)
6.1 Роль и место России в мировой экономике 
www.gov.ru - сайт Правительства РФ
www.cbr.ry - сайт Центрального банка РФ
www.gks.ru - сайт Федеральной службы государственной статистики РФ
 www.cefir.ru - сайт Центра экономических и финансовых исследований и разработок в Российской экономической школе (ЦЭФИР)
Конкурентоспособность экономики России на мировом рынке товаров, капиталов и рабочей силы. Оценка сильных и слабых позиций. Варианты использования возможностей конкурентоспособности России для активизации внешнеэкономической деятельности.
Проблемы включения российской экономики в мирохозяйственные связи и структуры. Негативные последствия ускоренной либерализации внешней торговли. Структура внешней торговли. «Бегство» капиталов, валюты. Импортозамещающая политика и ее результаты.
Пути решения проблем. Переход к новой экспортной стратегии. Формирование новой инфраструктуры внешней торговли, ее правовой и нормативной базы. 

2.2 Тематический план лекций по дисциплине «МИРОВАЯ ЭКОНОМИКА» 

Тематический план дисциплины для студентов дневной формы обучения
	№ п/п
	Наименование раздела, (отдельной темы)
	Кол - во часов по дневной форме обу - чения
	Виды занятий и контроля

	
	
	
	лекции
	ПЗ (С)
	ТР
	Самостоятель - ная работа
	Тесты
	Контрольные работы
	ПЗ(С)
	ТР (Деловая игра)
	Конференция

	
	
	
	Аудит.
	ДОТ
	Аудит.
	ДОТ
	Аудит.
	ДОТ
	
	
	
	
	
	

	ВСЕГО
	170
	60
	8
	16
	4
	8
	6
	68
66
	
	
	
	
	

	1.
	Система мировой экономики и МЭО
	20
	8
	
	
	
	
	
	12
	№1
	
	
	
	

	1.1
	Мировое хозяйство и МЭО
	
	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.2
	Ресурсный потенциал современного мирового хозяйства
	
	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.
	Международная торговля и торговая политика
	36
	16
	2
	6
	2
	4
	3
	3
	№2
	
	
	
	

	2.1
	Международная торговля и мировой рынок
	
	4
	
	2
	
	
	
	
	
	
	№1
	
	

	2.2
	Государственная внешнеторговая политика. Либерализация и протекционизм
	
	8
	2
	4
	2
	
	
	
	
	
	№2
	
	

	2.3
	Конкуренция и конкурентоспособность на мировом рынке
	
	4
	
	
	
	4
	3
	
	
	
	№1
	Дело - вая игра
	

	3.
	Глобальная финансовая система
	36
	12
	2
	2
	
	
	
	20
	№3
	
	
	
	

	3.1
	Международные валютно - финансовые отношения
	
	8
	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.2
	Международная миграция капитала
	
	4
	
	2
	
	
	
	
	
	
	№3
	
	

	4
	Международная миграция факторов производства и развитие международного рынка услуг
	20
	8
	
	4
	
	
	
	8
	№4
	
	
	
	

	4.1
	Международная миграция факторов производства
	
	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4.2
	Международный рынок услуг
	
	4
	
	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	Интеграция в мировой экономике. Теория, развитие, политика
	36
	12
	2
	8
	2
	
	
	12
	№5
	
	
	
	

	5.1
	Международная экономическая интеграция
	
	4
	2
	4
	
	
	
	
	
	
	№4
	
	

	5.2
	Международные экономические организации
	
	8
	
	4
	2
	
	
	
	
	
	№5
	
	

	6
	Россия в мировой экономике
	22
	4
	
	
	
	4
	3
	11
	№6
	
	
	
	

	6.1
	Роль и место России в мировой экономике
	
	4
	
	
	
	4
	3
	
	
	
	
	
	Конференция



Тематический план дисциплины для студентов ОЧНО - ЗАОЧНОЙ формы обучения
	№ п/п
	Наименование раздела, (отдельной темы)
	Кол - во часов по дневной форме обу - чения
	Виды занятий и контроля

	
	
	
	лекции
	ПЗ (С)
	ТР
	Самостоятель - ная работа
	Тесты
	Контрольные работы
	ПЗ(С)
	ТР (Деловая игра)
	Конференция

	
	
	
	Аудит.
	ДОТ
	Аудит.
	ДОТ
	Аудит.
	ДОТ
	
	
	
	
	
	

	ВСЕГО
	170
	30
	42
	8
	10
	4
	8
	68
	
	
	
	
	

	1
	Система мировой экономики и МЭО
	20
	2
	4
	
	
	
	
	14
	№1
	
	
	
	

	1.1
	Мировое хозяйство иМЭО
	
	
	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.2
	Ресурсный потенциал современного мирового хозяйства
	
	2
	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	Международная торговля и торговая политика
	36
	10
	10
	
	4
	4
	4
	4
	№2
	
	
	
	

	2.1
	
Международная торговля и мировой рынок
	
	4
	4
	
	2
	
	
	
	
	
	№1
	
	

	2.2
	Государственная внешнеторговая политика. Либерализация и протекционизм
	
	4
	4
	
	2
	
	
	
	
	
	№2
	
	

	2.3
	Конкуренция и конкурентоспособность на мировом рынке
	
	2
	2
	
	
	4
	4
	
	
	
	
	Деловая игра
	

	3
	Глобальная финансовая система
	36
	6
	8
	
	2
	
	
	20
	№3
	
	
	
	

	3.1
	Международные валютно - финансовые отношения
	
	4
	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.2
	Международная миграция капитала
	
	2
	4
	
	2
	
	
	
	
	
	№3
	
	

	4
	Международная миграция факторов производства и развитие международного рынка услуг
	20
	4
	8
	
	
	
	
	8
	№4
	
	
	
	

	4.1
	Международная миграция факторов производства
	
	2
	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4.2
	Международный рынок услуг
	
	2
	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	Интеграция в мировой экономике. Теория, развитие, политика
	36
	6
	8
	
	4
	
	
	18
	№5
	
	
	
	

	5.1
	Международная экономическая интеграция
	
	2
	4
	
	2
	
	
	
	
	
	№4
	
	

	5.2
	Международные экономические организации
	
	4
	4
	
	2
	
	
	
	
	
	№5
	
	

	6
	Россия в мировой экономике
	22
	2
	4
	
	
	6
	6
	4
	№6
	
	
	
	

	6.1
	Роль и место России в мировой экономике
	
	2
	4
	
	
	6
	6
	
	
	
	
	
	конференция



Тематический план дисциплины для студентов ЗАОЧНОЙ формы обучения
	№ п/п
	Наименование раздела, (отдельной темы)
	Кол - во часов по дневной форме обу - чения
	Виды занятий и контроля

	
	
	
	лекции
	ПЗ (С)
	ТР
	Самостоятель - ная работа
	Тесты
	Контрольные работы
	ПЗ(С)
	ТР (Деловая игра)
	Конференция

	
	
	
	Аудит.
	ДОТ
	Аудит.
	ДОТ
	Аудит.
	ДОТ
	
	
	
	
	
	

	ВСЕГО
	170
	16
	60
	
	10
	4
	12
	68
	
	
	
	
	

	1
	Система мировой экономики и МЭО
	20
	2
	8
	
	
	
	
	10
	№1
	
	
	
	

	1.1
	Мировое хозяйство иМЭО
	
	
	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.2
	Ресурсный потенциал современного мирового хозяйства
	
	2
	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	Международная торговля и торговая политика
	36
	4
	16
	
	4
	
	6
	4
	№2
	
	
	
	

	2.1
	
Международная торговля и мировой рынок
	
	2
	4
	
	2
	
	
	
	
	
	№1
	
	

	2.2
	Государственная внешнеторговая политика. Либерализация и протекционизм
	
	2
	8
	
	2
	
	
	
	
	
	№2
	
	

	2.3
	Конкуренция и конкурентоспособность на мировом рынке
	
	
	4
	
	
	
	6
	
	
	
	
	Деловая игра
	

	3
	Глобальная финансовая система
	36
	4
	12
	
	2
	
	
	18
	№3
	
	
	
	

	3.1
	Международные валютно - финансовые отношения
	
	2
	8
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.2
	Международная миграция капитала
	
	2
	4
	
	2
	
	
	
	
	
	№3
	
	

	4
	Международная миграция факторов производства и развитие международного рынка услуг
	20
	2
	8
	
	
	
	
	10
	№4
	
	
	
	

	4.1
	Международная миграция факторов производства
	
	
	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4.2
	Международный рынок услуг
	
	2
	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	Интеграция в мировой экономике. Теория, развитие, политика
	36
	4
	12
	
	4
	
	
	16
	№5
	
	
	
	

	5.1
	Международная экономическая интеграция
	
	2
	4
	
	2
	
	
	
	
	
	№4
	
	

	5.2
	Международные экономические организации
	
	2
	8
	
	2
	
	
	
	
	
	№5
	
	

	6
	Россия в мировой экономике
	22
	
	4
	
	
	4
	6
	8
	№6
	
	
	
	

	6.1
	Роль и место России в мировой экономике
	
	
	4
	
	
	4
	6
	
	
	
	
	
	конференция



2.4 Временной график изучения дисциплины

	№
	Наименование разделов и тем
	Продолжительность изучения темы

	1
	 Раздел 1. Система мировой экономики и МЭО
	 5 дней

	1.1
	Мировое хозяйство и международные экономические отношения
	

	1.2
	Ресурсный потенциал современного мирового хозяйства

	 

	2
	Раздел 2. Международная торговля и торговая политика
	9 дней

	2.1
	Международная торговля и мировой рынок
	

	2.2
	Государственная внешнеторговая политика. Либерализация и протекционизм
	

	2.3
	Конкуренция и конкурентоспособность на мировом рынке
	

	3
	Раздел 3. Глобальная финансовая система
	9 дней

	3.1
	Международные валютно - финансовые отношения
	 

	3.2
	Международная миграция капитала.
	

	4
	Раздел 4. Международная миграция факторов производства и развитие международного рынка услуг
	5 дней

	4.1
	Международная миграция факторов производства
	 

	4.2
	Международный рынок услуг
	 

	5

	 Раздел 5. Интеграция в мировой экономике. Теория, развитие, политика
	9 дней

	5.1 
	Международная экономическая интеграция
	

	5.2
	Международные экономические организации
	

	6
	 Раздел 6. Россия в мировой экономике
	5 дней

	6.1
	 Роль и место России в мировой экономике 
	

	
	Итого
	42 дня



2.5 Практический блок

2.5.1 Семинарские и творческие занятия для студентов
	№
	 Тема семинарского занятия
	Вид задания
	Кол - во часов

	
	
	
	очная
	очн/заоч.
	заочн.

	
	
	
	А
	ДОТ
	А
	ДОТ
	А
	ДОТ

	1
	Международная торговля и мировой рынок
	Вопросы для обсуждения.
Построение графика
нефтяных шоков

	2
	 - 
	 - 
	2
	 - - 
	2

	2
	Государственная внешнеторговая политика. Либерализация и протекционизм
	Вопросы для обсуждения.
Выполнение эссе (2 - 3) страницы с изложением доводов «За» и «против» вступления России в ВТО.
	4
	2
	 - 
	2
	 - 
	2

	3
	Международная миграция капитала
	Вопросы для обсуждения.
Анализ инвестиций по данным World Investment Report (сайт ЮНКТАД) накопленный объем прямых инвестиций и его распределение по регионам и основным странам мира
	2
	4
	 - 
	2
	 - 
	2

	4
	Международная экономическая интеграция
	Вопросы для обсуждения.
Построение графика перехода на евро 

	4
	4
	 - 
	2
	 - 
	2

	5
	Международные экономические организации
	Вопросы для обсуждения.
Выполнение эссе (2 - 3 страницы) с изложением вашей точки зрения относительно: «Что дает России участие в международных экономических организациях?»
	4
	4
	 - 
	2
	 - 
	2

	6
	 Творческое задание Конференция «Вступление России в ВТО»
	Формат конференции рассматривается отдельно в п.2.5.2.1.
	 - 
	3
	 - 
	6
	 - 
	4

	7
	Творческое задание Деловая игра «Рейтинг российских предприятий в соответствии с международными стандартами корпоративного управления»
	Программа деловой игры подробно рассматривается в п.2.5.2.2.
	4
	 - 
	 - 
	6
	 - 
	6



Семинарские занятия позволяют существенно ускорить процесс формирования необходимых знаний у студента. Непосредственно семинарские занятия состоят из нескольких блоков, которые являются автономными.
 Каждое семинарское занятие содержит несколько вопросов для исследования и обсуждения студентами в аудитории, выполнение задачи и написание эссе. При этом в составе занятия выделяются следующие логические части:
· Теория темы семинара. В зависимости от занятия, теория темы может быть представлена как простой ссылкой на источник, так и более подробными справочными комментариями.
· Вопросы для обсуждения рассматриваются студентом на примере, в котором описываются состав исходных данных, необходимые замечания и комментарии.
· Написание эссе и выполнение конкретной задачи по теме семинара.
· Обобщение и вывод по теме семинара.
Рекомендуется придерживаться следующей последовательности:
· Предварительно прочитайте теорию темы семинарского занятия, внимательно изучите непосредственно относящиеся к теме источники; 
· Проанализируйте вопросы для изучения и выполнения семинарского занятия. 
· Напишите эссе по предлагаемому вопросу.
· Выполните задание.
· Подготовьте отчет в виде тезисов по теме семинарского занятия.
 Семинарские занятия должны быть выполнены в соответствии с требованиями, предъявляемыми к ним:
· Самостоятельный характер выполнения.
· Связь теоретических положений с практикой, вынесенных для обсуждения.
· Наличие творческих подходов к решению заявленных для обсуждения вопросов.
·  Оформление в точном соответствии с существующими правилами.
 Отчет по семинарскому занятию выполняется в форме:
· Изложения кратких тезисов по теме семинарского занятия.
· Анализа отдельного вопроса, вынесенного для обсуждения в аудитории.
· Выполнения задачи в виде графика.
· Написания эссе по указанному вопросу.
 Правильно оформленный отчет включает в себя:
1. Титульный лист;
2. Краткие тезисы по теме семинарского занятия;
3. График;
4. Эссе;
5. Список использованных источников;
6. Выводы. 
Темы семинарских занятий
1. Международная торговля и мировой рынок
 Вопросы для обсуждения:
1. Что такое мировой рынок и его структура?
2. Какое значение имеет международное регулирование торговли между государствами. 
3. Охарактеризуйте ценообразование в международной торговле. Дайте понятие ценам международной торговли и мировым ценам.
4. Укажите динамику цен на мировом рынке: современные тенденции. 
5. Проследите динамику мировых цен на нефть за последний год, используя данные периодической печати.
Задание для исследования 
1. Постройте график нефтяных шоков.
2. Государственная внешнеторговая политика. Либерализация и протекционизм
 Вопросы для обсуждения:
1. Значение государственного регулирования внешней торговли и внешнеторговая политика.
2. Дайте характеристику тарифным и нетарифным ограничениям.
3. Дайте характеристику Всемирной торговой организации: ее история и современное развитие.
Задание для исследования
Напишите эссе (2 - 3) страницы с изложением доводов «за» и «против» вступления России в ВТО.
3. Международная миграция капитала
 Вопросы для обсуждения:
1. Покажите международное движение капитала как форму международных экономических отношений.
2. Что такое - вывоз предпринимательского и ссудного капитала, прямые и портфельные инвестиции?
3. Дайте понятие инвестиционного климата.
4. В чем заключается международное налоговое планирование. Что такое оффшорные центры?
 Задание для исследования
Изучите по данным World Investment Report (сайт ЮНКТАД) накопленный объем прямых инвестиций и его распределение по регионам и основным странам мира (напоминаем, что данные за 2006 год публикуются на сайте на английском языке).
4. Международная экономическая интеграция
 Вопросы для обсуждения:
1. Поясните сущность и формы международной экономической интеграции.
2. Проследите основные этапы интеграции в западной Европе.
3. Укажите принципы организации и механизм функционирования Европейского Союза.
4. В чем особенности интеграционных процессов в Северной Америке, Латинской Америке и других регионах мира.
Задание для исследования
Составьте в хронологической последовательности график перехода на евро. 
5. Международные экономические организации
Вопросы для обсуждения:
1. В чем выражается влияние международных экономических организаций?
2. Что такое Международная группа финансовых действий по борьбе с отмыванием доходов (ФАТФ)?
Задание для исследования
Подготовьте эссе (2 - 3 страницы) с изложением Вашей точки зрения относительно вопроса: «Что дает России участие в международных экономических организациях?»

2.5.2 Творческие занятия студентов
Основными формами индивидуальной и творческой работы студентов являются аналитические комментарии и выступления на предлагаемой в конце изучения дисциплины научно - практической конференции, а так же участие в деловой игре в рамках конференции.

2.5.2.1 Научно - практическая конференция «Вступление России в ВТО»
Концепция конференции
Всемирная торговая организация наиболее влиятельная организация, объединяющая большое количество стран международного рынка и регулирующая международную торговлю. Членство в этой организации для России является знаменательным событием на пути интеграции в международную торговую систему, позволяющим осуществить развитие внешнеэкономических связей нашей страны. Участие России в этой организации дает не только преимущества, но и требует решения некоторых непростых вопросов для национальной экономики.
Цель
· овладение участниками теоретическими основами по рассматриваемым вопросам;
· приобретение участниками практических навыков в решении проблем, возникающих в сфере международной торговой деятельности.
 Конференция предусматривает развитие и углубление знаний, относящихся к теории и практике в области мировой экономики; принципам формирования международной торговой системы, освоение правил реализации этой системы на различных уровнях принятия решений в конкретных условиях международной деятельности.
Конференция может быть применена как в одной группе, так и в рамках программ нескольких экономических дисциплин в открытых группах.
Группа участников - студенты экономических специальностей, обучающиеся в Северо - Западном заочном техническом университете.
Эффект конференции достигается при соединении знаний ведущего (преподавателя) и группы студентов. 
Роль ведущего конференции - задать рамки работы, создать и поддерживать творческий дух конференции.
 В рамках конференции студентам предоставляются темы докладов, сообщений и выступлений.
Темы докладов, сообщений и выступлений:
1. Возникновение глобального торгового режима.
2. Россия и международная торговая система: история развития отношений.
3. Современная международная торговля: принципы регулирования торговли товарами. Основные положения.
4. Россия и международный рынок товаров.
5. Современная международная торговля: принципы регулирования торговли услугами. Основные положения.
6. Россия и международный рынок услуг. 
7. Современная международная торговля в сфере интеллектуальной собственности.
8. Совершенствование правовой охраны интеллектуальной собственности и вступление России в ВТО.
9. Урегулирование споров в ВТО.
10. Страны с переходной экономикой и международная торговая система.
	Формат конференции предусматривает деловую игру «Рейтинг российских предприятий в соответствии с международными стандартами корпоративного управления», предназначенную для студентов, изучающих и интересующихся международными экономическими отношениями, инновационной политикой, международным маркетингом.
Форма проведения конференции: теоретический материал, дискуссия, создание и разбор деловых ситуаций. 
В результате конференции её участники: 
· систематизируют практический опыт и имеющиеся знания в сфере международной торговли; 
· познакомятся с новыми условиями и требованиями, предъявляемыми к участникам ВТО;
· выработают навыки координации работы в команде; 
· отработают решение ключевых вопросов, вынесенных на рассмотрение конференции и круглого стола;
· заполнят опросный лист в интересах совершенствования конференции.

Вариант опросного листа для участников 
	
	Совершенно 
согласен
	Согласен
	Не определился
	Не согласен
	Совершенно не согласен

	1. Группа выступающих работала профессионально
	
	
	
	
	

	Дополнительные замечания (по желанию)

	2. Я извлек пользу из участия в конференции
	
	
	
	
	

	Дополнительные замечания (по желанию)

	3. Мое участие не отняло у меня много времени
	
	
	
	
	

	Дополнительные замечания (по желанию)

	4. Если бы возникла возможность участия в аналогичной конференции, я бы рекомендовал участвовать
	
	
	
	
	

	Дополнительные замечания (по желанию)

	5. Какие аспекты конференции показались наиболее трудными? Почему

	6. Какие вопросы конференции показались вам не достаточно освещенными?

	7. Что бы Вы предложили для совершенствования формата конференции?



2.5.2.2 Программа деловой игры: «Рейтинг российских предприятий в соответствии с международными стандартами корпоративного управления»
Концепция рейтинга
Во многих странах низкий уровень практики корпоративного управления оказывает негативное воздействие на эффективность инвестиций, а также способствует возникновению более крупных проблем системного характера на национальном и региональном уровне. Необходимость внедрения норм корпоративного управления и обеспечения большей прозрачности находит все более широкое признание на развивающихся рынках. Единой модели корпоративного управления, работающей во всех странах, нет. В то же время, существуют определенные стандарты, применимые в самых различных правовых, политических и экономических контекстах. Учитывая это, консультативная группа бизнес - сектора по корпоративному управлению Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР) сформулировала комплекс основополагающих принципов в данной области (Principles of Corporate Governance, 1999), подходящих для различных юрисдикций, а именно: 
· Честность 
· Прозрачность 
· Подотчетность 
· Ответственность
Рейтинг корпоративного управления и сопутствующий ему анализ позволяют данной компании дифференцироваться от остальных эмитентов ценных бумаг в конкурентной рыночной среде. 
 Корпоративное управление в компании: анализ эффективности взаимодействия между руководством, советом директоров, акционерами компании и иными лицами, имеющими в ней финансовый интерес. Главным объектом изучения является внутренняя структура и методы корпоративного управления. Основное внимание уделяется тому, что делается той или иной компанией и как это соотносится с лучшими образцами мировой практики. 
Цель: рейтинг является инструментом оценки деловой репутации, имиджа и доверия ведущим компаниям и менеджерам российских компаний. 
Критериями выбора являются качественные и количественные показатели деятельности организации.
Итоги рейтинга освещаются во время игры.
Заявка на участие в рейтинге может быть представлена любыми выбранными компаниями. В качестве участников выступают выбранные команды и руководители функциональных направлений: «Генеральный директор», «Директор по маркетингу», «Директор по персоналу», «Директор по общественным и корпоративным отношениям», «Директор по развитию».
В состав рейтингового комитета входят Экспертный совет и Наблюдательный совет в соответствии с согласованными процедурами и положением по рейтингу. В ходе работы каждый эксперт - студент присваивает соответствующие баллы и отмечает кандидатов, номинирующихся в специальных категориях (не более трех), обладающих, по его мнению, особыми качествами.
Положение по рейтингу
1. Инициатором рейтинга выступают преподаватель - тренер и студенческая аудитория.
2. При подготовке к проведению рейтинга необходимо определить ресурсы, необходимые для реализации проекта. 
3. Для разработки рейтинга корпоративного управления студенты могут учитывать методики международной компании Standard & Poor's, российского института директоров, условия участия в конкурсе
 «Предприниматель года», проводимого Эрнст энд Янг (конкурс проводится в России в 2007 году в пятый раз в рамках международной программы "Эрнст энд Янг" Entrepreneur Of The Year Awards, направленной на признание выдающихся заслуг предпринимателей в развитии мировой и национальных экономик).
Интернет - ресурсы
·  nrcm.rid.ru
·  www.standardandpoors.ru
Материалы, необходимые для проведения игры:
· Информационно - аналитические материалы по международным стандартам корпоративного управления
· Тексты ситуаций
· Рабочие листы
· Листы наблюдения
· Фломастеры разного цвета, листы формата А3 и А4.
Организационные условия: аудитория, приспособленная для групповой работы, проектор для презентации.
Размер группы/ количество участников
Число групп в зависимости от количества участников, но не менее 5 человек в каждой группе.
Обязательное условие – смена спикера команды для презентации по каждому этапу деловой ситуации.



Описание проведения деловой игры
	Рабочие шаги
	Замечания преподавателя - тренера

	1. Раздача теоретического и справочного материала, а также задания для работы 
	1. Обратите внимание, что задания по игре приведены в приложении.

	2.Выбор экспертного и наблюдательного советов
	2. Тренер консультирует наблюдателей.

	3. Краткая подготовка участников к тому, что им необходимо сделать в команде
	3. Тренер указывает на необходимость безусловного выполнения временного регламента и полноценного использования всей предложенной информации.

	4.Выполнение заданий
	4. Тренер обязывает оформить результаты в соответствии с положением рейтинга.

	5. Презентация результатов. Каждой группе отводится по 5 - 10 мин.
	5. Презентационные материалы групп вывешиваются в аудитории и не снимаются до окончания игры.

	6. Подведение итогов
	6. Награждение команды.



Процедура.
Этап 1. Определение задачи: 
1. Постановка задачи;
2. Принятие решения о проведении рейтинга;
3. Определение даты и срока проведения деловой игры.
Этап 2. План проведения рейтинга:
1. Определение требований к информации;
2. Идентификация методологических и методических условий оценки (нужно утвердить компоненты анализа);
3. Согласование условий выполнения задания. 
Этап 3. Сбор и подтверждение информации:
1. Макроэкономические показатели;
2. Показатели экономической деятельности оцениваемой компании.
Этап 4. Согласование результатов:
1. Анализ полученной информации;
2. Определение трудоемкости работы;
3. Окончательное заключение.
Этап 5. оформление результатов:
1. Форма отчета - презентации;
2. Структура отчета.
Этап 6. процедура награждения:
· Разработка наград и знаков отличия входит в компетенцию экспертного и наблюдательного совета совместно с тренером - преподавателем;
· Более подробно с процедурой награждения можно ознакомиться на сайтах.
Предлагаемые Номинации
Информация для экспертного совета и наблюдательного совета
Номинация 1
Мастерство управления современным эффективным пространством корпоративного лидера
Компоненты анализа:
· Обозначение миссии и стратегии компании. (Видение перспективы, оценка ситуации, творческое использование накопленного потенциала, взаимодействие с конкурентами, стратегический прогноз).
· Членство в Советах директоров других компаний. 
· Наличие знаний в различных областях. 
· Срок пребывания в должности директора.
· Зависимость вознаграждения от результатов деятельности компании. 
· Взаимодействие с внешними консультантами 
· Критерии оценки качества работы. Достижение компромисса между риском и доходностью (дополнительный риск должен компенсироваться дополнительной доходностью) 
· Формы вознаграждения
· Процедуры определения размера вознаграждения
· Раскрытие информации о вознаграждениях
· Агентская проблема (менеджеры не будут работать на акционеров, если такая работа не будет соответствовать их интересам).
Номинация 2 
Маркетинг как философия бизнеса
Компоненты анализа
· Построение корпоративной религии;
· Портфель решений по позиционированию компании в среде: партнерские альянсы, рынки, связанные с политическими и административными ресурсами;
· Стратегическая оценка своих и чужих возможностей;
· Умение удерживать достигнутую высоту.
Номинация 3 
Лидерство. Интеллектуальное лидерство
Интеллектуальный лидер в условиях неопределенности стремится создать модель желаемого будущего компании. 
Компоненты анализа:
· Ключевые моменты организации инновационной деятельности на предприятии: о стадиях коммерциализации и предпринимательства инновационного процесса;
· Формирование инновационного портфеля и разработка инновационных корпоративных проектов;
· Интеграция инновационных корпоративных проектов в программу стратегического развития корпорации;
· Проведение организационно - структурных изменений;
· Группа управления проектом: ее структура, распределение полномочий, функции и обязанности участников рабочей группы;
· Рабочие показатели проекта.
Номинация 4 
Персонал
Создание отношений для совместного прогресса
Компоненты анализа: 
· Наличие в обществе документа, закрепляющего принципы КСО;
· Наличие свода правил корпоративной этики (этический кодекс);
· Корпоративная социальная ответственность в отношении сотрудников общества и членов их семей;
· Корпоративная социальная ответственность в отношении населения по месту деятельности общества;
· .Политика корпоративной социальной ответственности по отношению к окружающей среде;
· Политика корпоративной социальной ответственности по отношению к конкурентам и контрагентам общества;
· Подготовка обществом социальной отчётности;
Общество должно раскрывать свои социальные инициативы в соответствии со стандартами GRI или АА1000.
Номинация 5
PR и реклама
Гиперконкуренция идей и решений. Неразделяемое партнерство выдающегося продукта и рекламы класса А 
Компоненты анализа: 
· Интегрированность в окружающую среду;
· Лидерство рекламной идеи для вашей компании и достигнутые успехи; 
· Создание атмосферы рекламной религии в компании;
· Рекламные компании, вызывающие резонанс в обществе, отражающие модные тенденции и стили;
· Управление вниманием и желанием потребителя (концентрация, переключение, акцентирование и т. д.);
· Удовлетворение потребителя в необходимой информации (коммерческой, творческой, познавательной).
Информация для участников команд
Для участия в рейтинге команде необходимо представить в секретариат рейтингового комитета (рабочая группа по организации конференции) регистрационный пакет участника, включающий регистрационную форму и приложения.
Номинация 1
Мастерство управления современным эффективным пространством корпоративного лидера
Ф. И. О. участника:
Компания:
· Опишите миссию и стратегию компании. (Видение перспективы, оценка ситуации, творческое использование накопленного потенциала, взаимодействие с конкурентами, стратегический прогноз);
·  Проведите оценку по вопросам: отношения с внешними заинтересованными лицами, как влияет членство в советах директоров других компаний. Взаимодействие с внешними консультантами. Укажите консалтинговые аудиторские компании мирового значения;
· Укажите кто, по вашему мнению «гуру» в бизнесе, формирует ваши взгляды;
· Укажите специальные знания в других областях, если владеете;
· Укажите срок пребывания в должности директора;
· Зависимость вознаграждения от результатов деятельности компании; 
· Укажите формы вознаграждения и процедуры определения размера вознаграждения. 
Приветствуется любая дополнительная информация.
Номинация 2
Маркетинг – все или ничего... 
Ф. И. О. участника:
Компания: 
· Опишите Ваше построение корпоративной религии. (что включала исходная идея по созданию бизнеса). Портфель решений по позиционированию компании в среде: партнерские альянсы, рынки, связанные с политическими и административными ресурсами. (Степень сложности, реализуемость препятствий) Стратегическая оценка своих и чужих возможностей (взаимоотношения с конкурентами). Умение удерживать достигнутую высоту (финансовые успехи и потери, если таковые были, и выход из создавшейся ситуации).
Приветствуется любая дополнительная информация.
Номинация 3
Интеллектуальный лидер в условиях неопределенности стремится создать модель желаемого будущего компании. 
Ф. И. О. участника:
Компания: 
· Опишите Ключевые моменты организации инновационной деятельности на предприятии: о стадиях коммерциализации и предпринимательства инновационного процесса; каким образом происходит формирование инновационного портфеля и разработка инновационных корпоративных проектов. Интеграция инновационных корпоративных проектов в программу стратегического развития организации. Проведение организационно - структурных изменений в организации. Как представлена группа управления проектом: ее структура, возможно интернациональный состав участников, распределение полномочий, функции и обязанности участников рабочей группы. Укажите рабочие показатели проекта.
Приветствуется любая дополнительная информация.
Номинация 4 
Создание отношений для совместного прогресса
Ф. И. О. участника:
Компания: 
· Опишите наличие в обществе документа, закрепляющего принципы КСО. Наличие свода правил корпоративной этики (этический кодекс) Как происходит корпоративная социальная ответственность в отношении сотрудников организации и членов их семей.Как атмосфера компании способствует общему прогрессу в компании, инициативности сотрудников. Приведите конкретные примеры участия претендента в данных проектах.
Приветствуется любая дополнительная информация.
Номинация 5 
Гиперконкуренция идей и решений.
Ф. И. О. участника:
Компания: 
· Опишите наиболее удачную PR - акцию и рекламу организации при непосредственном участие претендента. Включите описание различий между компанией и конкурентами в рекламной стратегии. Покажите лидерство рекламной идей для вашей компании и достигнутые успехи.Как создавалась атмосфера рекламной религии в компании, как персонажи становились характерами. Каким образом было показано окружающей среде то, чего раньше никто не замечал. Как происходит управление вниманием и желанием потребителя, а также удовлетворение потребителя в необходимой информации. (коммерческой, творческой. познавательной)
Приветствуется любая дополнительная информация.
Официальная заявка на участие в рейтинге 
Пожалуйста, заполните форму:
Ф.И.О. претендента
Дата рождения
Должность
Компания (организация)
Адрес компании (организации)
Адрес компании (организации) в Интернете
Опишите кратко деятельность вашей компании. Финансовая информация является количественным показателем успеха и лидерства компании. Результаты работы компании за последние (три года, год и т.д), количество сотрудников, прибыль компании до налогообложения.
Заполните данный раздел обязательно
Команда согласна с участием в рейтинге и с тем, что информация, предоставленная в регистрационной форме и приложениях к ней будет использоваться Экспертным Советом и Наблюдательным Советом в соответствии с согласованными процедурами и положением по Рейтингу. Команда согласна на использование такой информации в исследовательских целях.
Команда дает согласие при условии победы в номинациях на использовании имени, нефинансовой информации, фотографий и других материалов из любых источников в связи с проведением рейтинга.
Команда согласна, что в этом случае ни претендентам ни самой команде не причитается вознаграждения за использованные материалы.

2.6 Рейтинговая система оценки знаний для студентов дистанционной формы обучения:

базисный рейтинг - 90 баллов 
24 балла - лекционные занятия (теоретический материал);
30 баллов - семинарские занятия
22 балла - контрольная работа
24 балла –участие в конференции
 Каждому студенту предлагается для контроля знаний 3 закрытых заданий (предусматривается вопрос и варианты ответов), в каждом из заданий по 10 вопросов. а также 3 задания, в каждом из которых по 15 вопросов на установление правильной последовательности (верно/не верно) 

	Вид задания
	Кол - во  Вопросов в тесте
	Максимальный балл

	Задание№1
	15
	4

	Задание№2
	15
	4

	Задание№3
	15
	4

	Задание№4
	10
	4

	Задание№5
	10
	4

	Задание№6
	10
	4

	Итого максимальное значение баллов
	24



	Вид задания
	Кол - во правильных ответов
	балл

	Тесты закрытые
	0 - 3

	1

	
	3 - 5

	2 


	
	6 - 8
	3

	
	7 - 10
	4

	Верно/не верно

	0 - 3
	0

	
	4 - 7
	1

	
	8 - 11
	2

	
	12 - 14
	3

	
	15
	4



	Вид семинарских занятий
(тема)
	вопросы для обсуждения
	 Выполненный График 
	Выполненное эссе или сообщение
	Итого

	№1
	3
	4
	
	7

	№2
	3
	
	4
	7

	№3
	3
	6
	
	9

	№4
	3
	4
	
	7

	Итого максимальное значение баллов
	30



Участие и работа в конференции дополнительно 24 балла
	Вид занятия

	Критерии оценки
	Кол - во баллов
	Максимальный балл

	Контрольная работа
	1. Глубина теоретического анализа
	0 - 5
	5

	
	2.Практические сведения
	0 - 5
	5

	
	3. Творческий подход
	0 - 4
	4

	
	4.Полнота решения задач
	0 - 4
	4

	
	5.Предоставление в срок.
	0 - 2
	2

	
	6.Качество оформления работы.
	0 - 2
	2

	Итого максимальное значение баллов
	22



Итого каждый студент может получить не более 100 баллов.
Оценивание результатов обучения проводится в соответствии со следующей схемой:

	оценка
	Кол - во набранных баллов

	Удовлетворительно(зачтено)
	50 - 69

	Хорошо
	75 - 90

	Отлично
	90 - 100




3. Информационные ресурсы дисциплины

3.1 Библиографический список

Основной: 
1. Мировая экономика и международные экономические отношения: М64 [ в 2 ч] Ч. 1: учебник/ под ред.чл. - корр.РАН, д - ра экон.наук, проф. Р.И. Хасбулатова. - М.: Гардарики, 2006. - 671с.
2. Мировая экономика и международные экономические отношения: М64 [ в 2 ч] Ч. 2: учебник/ под ред.чл. - корр.РАН, д - ра экон.наук, проф. Р.И. Хасбулатова. - М.: Гардарики, 2006. - 718с.
3. И.Т. Балабанов, А.И.Балабанов. Внешнеэкономические связи. Учебное пособие. - М: Финансы и статистика, 2001. - 512 с.
4. Сутырин С.Ф., Погорлецкий А.И. Налоги и налоговое планирование в мировой экономике./ Под редакцией Сутырина С.Ф. –СПБ: Изд - во В.А. Михайлова.1998. - 577с
5. .Погорлецкий А.И. Экономика зарубежных стран.;учебник. - СПб.: Изд - во Михайлова В.А., 2000. - 492с.
6. В.Д. Щетинин. Экономическая Дипломатия: Москва " Международные отношения", 2001 г. - 280с.
7. Россия и международная торговая система / Под редакцией Э. ВанДузера, С.Ф. Сутырина, В.И. Капусткина. - СПБ: " Петрополис", 2000, - 456с.
8. Гофман Н.Ф., Маховикова Г. А. Основы внешнеэкономической деятельности. - СПБ: Питер, 2001. - 208 с.
 Дополнительный:
9. Маркетинг во внешнеэкономической деятельности (терминологический словарь) / Под ред. П.С. Завьялова. - М.: Международные отношения, 1992. 
10. П.В. Сергеев. Мировая экономика: учебное пособие по курсу « мировая экономика». - М.: Юриспруденция, 1999. - 160 стр. 
11. Ломакин В.К. Мировая экономика. - М.: ЮНИТИ.2006
12. Жан Шапира Международное право предпринимательской деятельности. Пер. с французского. М: А/ О Издательская группа « Прогресс», 1993. - 159 с.
13. Ф. Шахмалов. Государство и экономика. Основы взаимодействия. : Москва. Экономика.2000 г. - 364
14. Н.Н.Хахонова Международные Стандарты Финансовой отчетности. Издательство" МарТ", 2002 г. - 208с.
15. Льис Ричард Д. Деловые культуры в международном бизнесе. От столкновения к взаимопониманию: Пер.с англ. - М.: Дело, 1999. - 440с.
16. Прогноз развития отраслей и секторов мирового хозяйства на 2001 - 2015 годы/ Адно Ю.Л. и др., - М., 1999 г. (научная программа " Долгосрочное прогнозирование") РАН. Ин - т мировой экономики и международных отношений.
17. Контуры инновационного развития мировой экономики: Прогноз на 2000 - 2015 г г. / РАН. Ин - т мировой экономики и международных отношений.
18. Портер.М.Э. Конкуренция.: Пер.с англ.: Уч.пос. - М.: Издательский дом " Вильямс", 2000. - 495 с.
 Ресурсы Internet
1. www.gov.ru - сайт Правительства РФ
2. www.cbr.ru - сайт Центрального Банка РФ
3. www.wto.org - сайт Всемирной Торговой организации
4. www.worldbank.org - сайт Всемирного банка
5. www.unido.org - сайт Организации ООН по промышленному развитию (ЮНИДО)
6. www.unctad.org - сайт Конференции ООН по торговле и развитию
7. www.oecd.org - сайт Организации экономического развития и сотрудничества
8. www.imb.org - сайт Международного Валютного Фонда (МВФ)
9. www.ilo.org - сайт Международной организации труда
10. www.gks.ru - сайт Федеральной службы государственной статистики РФ
11. www.aes.org.ru - сайт ассоциации европейских исследований
12. www.cefir.ru - сайт Центра экономических и финансовых исследований и разработок в Российской экономической школе (ЦЭФИР)

3.2 Опорный конспект

Раздел 1. Система мировой экономики и международных экономических отношений.
1.1. Мировое хозяйство и международные экономические отношения
Мировая экономика - сложная система, характеризующаяся множественностью составляющих элементов, в основе которой международное и ограниченное рамками отдельных государств национальное производство материальных духовных благ, их распределение, обмен и потребление.
Мировая экономика базируется на нормах международного публичного и частного права, регулирующих отношения в хозяйственной сфере между государствами, экономическими объединениями, юридическими и физическими лицами.
Мировое хозяйство как единое целое сложилось вследствие дополнения мирового рынка международным переплетением ссудного и предпринимательского капитала, создания системы мирового рынка.
Строение мировой экономики неоднородно включает различные группы стран.
Первый эшелон –это государства –лидеры современного капитализма. Государства, расположенные в Европе, Северной Америке и на Дальнем востоке. 
Второй эшелон –около трех десятков развитых стран, расположенных в Европе, имеющих сильные позиции в мировом хозяйстве.
Третий эшелон –Развивающиеся страны. Группа « Новые индустриальные экономики» или « Новые индустриальные страны». Это мир стран Азии, Африки и латинской Америки.
Особая группа - это Китай и Индия. Быстро растущие экономически и демографически страны, представляющие внушительную силу на мировом рынке.
Четвертый эшелон - страны с переходной экономикой.
Система показателей, характеризующих экономический потенциал стран и используемых для определения их места в мировой экономике. 
 Основные из них : 
1. Валовой внутренний продукт (ВВП)— один из важнейших показателей, выражающий исчисленную в рыночных ценах совокупную стоимость конечного продукта (продукции, товаров и услуг), созданного в течение года внутри страны с использованием факторов производства, принадлежащих как данной стране, так и другим странам.
1. Валовой национальный продукт (ВНП) — один из широко распространенных обобщающих макроэкономических показателей, представляющий исчисленную в рыночных ценах стоимость произведенного страной в течение года конечного (готового) продукта. В ВНП включается стоимость продукта, созданного как в самой стране так и за рубежом с использованием факторов производства, принадлежащих данной стране. 
1. Национальный доход (НД) - совокупный доход в экономике за год или вновь созданная в течение одного года стоимость благ и услуг, отражающая увеличение благосостояния общества на эту стоимость.
Международные экономические отношения (МЭО) включают в себя ряд вопросов, подлежащих изучению и анализу, к которым относятся : международные торгово - экономические потоки и их регулирование, внешняя валютная, финансовая и кредитная деятельность государств и международных организаций, применение и регулирование таможенных правил, связи и взаимосвязи возникающие в процессе деятельности ТНК в мировой экономике. 
В рамках МЭО выделяют теории: « коллективного действия» М. Олсона и международных режимов.
2. Теория « коллективного действия» М.Олсона построена на теории « общих благ», разработанную экономистом Ч. Киндлбергером и понятия « Лидерство». В данной теории рассматривается то, что доминирующая в международных отношениях держава способна распределять мировые « коллективные блага», обеспечивая при этом стабильность мировой экономики.
2. Теория международных режимов. Разработка теория является в совместной работой ученых Р.Кохэна и Дж.Наема. С точки зрения ученых, главное заключается в том, что она обогащает теорию « рационального выбора», позволяет создавать различные формы межгосударственной кооперации. 
Ключевой категорией в мировой экономике на современном этапе выступает глобализация.
“Глобализация мировой экономики” - это увеличивающаяся взаимозависимость экономик различных стран мира вследствие роста трансграничных перемещений товаров и услуг, экспорта капиталов, интенсивного обмена информацией и технологиями, миграции рабочей силы. 
Основными чертами глобализации мировой экономики можно считать следующие: 
1. Углубление международного разделения труда с его переходом от общего (межотраслевого) к специфическому (внутриотраслевому) и единичному (технологическому). 
1.  Превышение темпов роста международного товарооборота над темпами роста объема мирового производства. Растущая либерализация международной торговли, выражающаяся в открытии национальных рынков товаров и услуг путем постепенного снятия торговых ограничений и барьеров, а также в противодействии протекционистским мерам в международной торговле. 
1.  Опережающий рост движения капиталов по отношению к движению товаров. Формирование мирового финансового рынка. 
1.  Увеличение потоков портфельных и прямых иностранных инвестиций. 
1.  Информационно - технологическая революция, переворот в средствах телекоммуникаций на базе электроники, кибернетики, спутниковых систем связи. Появление и стремительное развитие всемирной сети компьютерной связи Интернет, средств мобильной связи. Распространение электронной торговли. 
1.  Усиление влияния транснациональных корпораций, контролирующих в настоящее время до половины мирового промышленного производства и международной торговли, около 80 % мирового банка патентов и лицензий на новую технику и “ноу - хау”. 
1.  Концентрация и централизация капитала на основе процессов слияний и поглощений компаний и банков. 
1.  Повышение глобальной регулирующей роли международных экономических и финансовых организаций (ВТО, МВФ, ОЭСР и др.). Разработка под их эгидой универсальных норм, стандартов и правил для мирохозяйственного общения. 
1.  Развитие интеграционных тенденций на региональном, субрегиональном и межрегиональном уровнях. Возрастание роли наднациональных органов в мировой политике и экономике. 
1.  Создание высокоразвитой международной транспортной инфраструктуры. 
1.  Расширение международного сотрудничества в решении глобальных проблем (охрана окружающей среды, борьба с голодом и болезнями, ликвидация отсталости развивающихся стран - в первую очередь наименее развитых стран Африки и др.). 
Процесс глобализации мировой экономики объективен и имеет многие положительные стороны. Он облегчает хозяйственное взаимодействие между государствами, стимулирует экономический рост, способствует ускорению и увеличению масштабов обмена передовыми достижениями человечества в экономической, научно - технической и интеллектуальной сферах, что, безусловно, содействует прогрессу всех стран мира. 
Негативные последствия глобализации
1. Растущая открытость процессов воспроизводства отдельных стран негативным внешним воздействиям. Быстрое распространение локальных экономических сбоев на другие регионы мира, подтверждением чему служат азиатский и латиноамериканский финансовые кризисы 1997 - 1998 г. г., переросшие в мировой финансовый кризис. 
1.  Дестабилизирующее воздействие на мировую экономику и финансы трансграничных переливов краткосрочных капиталов, действий международных финансовых спекулянтов. 
1.  Трудности в приспособлении к глобализации для развивающихся стран и стран с переходной экономикой из - за отсутствия у них необходимых средств, неподготовленности национальных экономических, административных и правовых систем. 
1.  Усиливающаяся дифференциация в уровне благосостояния и степени вовлеченности в процессы глобализации между богатыми и бедными странами. Риск вытеснения беднейших стран на обочину мирового хозяйства. 
1.  Увеличивающийся разрыв в доступе к достижениям информатизации как между отдельными странами, так и внутри стран между различными социальными группами - т.н. “цифровой разрыв”. 
1.  Вытеснение из сферы занятости работников, менее приспособленных к прогрессу техники и изменениям в условиях труда, рост безработицы, особенно в развивающихся странах. 
1.  Опасность навязывания глобализации на основе американо - центристских и евроцентристских моделей, без должного учета национальной специфики и конкретных условий экономического развития различных стран. 
1.  Перерастание организованной преступности из национальной в международную. 
1.  Обострение проблем нелегальной миграции и “торговли людьми”. 
Более подробно классификации стран в мировой экономике можно посмотреть на www.unido.org - сайт Организации ООН по промышленному развитию (ЮНИДО) и www.unctad.org - сайт Конференции ООН по торговле и развитию
1.2 Ресурсный потенциал современного мирового хозяйства
Международное разделение труда - это высшая ступень развития общественного территориального разделения труда между странами, которое исходит из устойчивой, экономически выгодной специализации производства на отраслевой и региональной базе.
Основное содержание МРТ –это обособлении и специализация различных видов трудовой деятельности, их взаимодополнении и взаимодействии.
 Международная специализация производства (МСП) – форма разделения труда между странами, при которой рост концентрации однородного производства и обобществления труда в мире происходит на базе дифференциации национальных производств, выделения в самостоятельные технологические производства, в отдельные отрасли и сферы производства выпуска однородных продуктов труда. превышающих внутренние потребности.
Демографический динамизм - процесс увеличения или уменьшения численности населения, которое непосредственно воздействует на экономическое развитие стран: приводит либо к росту, либо к спаду в развитии.
Демографическая политика определяется как общая деятельность государства по регулированию демографических процессов.
Интернационализация производства и обмена, формирование глобального международного производства происходит через транснациональные компании. 
Транснациональная корпорация (ТНК) – крупнейшая компания, являющаяся по сфере своей деятельности международной, но с национальным капиталом страны базирования. Рост международного производства является важной частью глобализации. Термин « международное производство» относится к тем товарам и услугам, производство которых осуществляется и контролируется компаниями, расположенными в других странах. Контроль за производством в этих странах (принимающие страны) может осуществляться либо через покупку пакета акции либо через соглашения.
Справочная информация 
1. www.worldbank.org - сайт Всемирного банка
1. www.unido.org - сайт Организации ООН по промышленному развитию (ЮНИДО)
1. www.unctad.org - сайт Конференции ООН по торговле и развитию
1. www.oecd.org - сайт Организации экономического развития и сотрудничества
1. www.ilo.org - сайт Международной организации труда
1. www.gks.ru - сайт Федеральной службы государственной статистики РФ
Контрольные вопросы к разделу 1
1. Охарактеризуйте структуру мировой экономики и мирового рынка как предмет изучения. 
2. Поясните противоречивые процессы динамик мирового рынка.
3. Что рассматривает теория коллективного действия М. Олсона?
4. Дайте понятие глобализации и глобальной экономики.
5. Укажите основные черты глобализации мировой экономики
6. Дайте характеристику негативным последствиям глобализации
7. В чем опасность американо - центристских и евроцентристских моделей?
8. Охарактеризуйте понятие « Финансовая глобализация»
9. Какая взаимосвязь между экономическим ростом и потреблением минеральных ресурсов?
10. ТНК и их роль в мировой экономике.
11. Назовите положительные и отрицательные (если есть) факторы влияния ТНК на развитие мировой экономики 
12. Какое место занимают ТНК в области банка патентов и разработок?
13. В чем заключается теория международных режимов.
14. Что означает в мировой экономике понятие « Цифровой разрыв».
15. Как влияет растущая открытость процессов воспроизводства в мировой экономике?
Раздел2 Международная торговля и торговая политика
2.1 Международная торговля и мировой рынок
Международная торговля — это обмен товарами и услугами, с помощью которого страны удовлетворяют свои безграничные потребности на основе развития общественного разделения труда. 
 Основные теории международной торговли
1. В книге «Исследование о природе и причинах богатства народов» (1776) Адам Смит разработал теорию абсолютного преимущества, которая утверждает, что одни страны могут производить товары более эффективно, чем другие, и на этой базе имеют абсолютные преимущества, реализуемые через свободную торговлю с другими странами. 
По теории А.Смита также страна может обладать естественным преимуществом в производстве какой - либо продукции благодаря климатическим, природным и почвенным условиям. Страна может обладать приобретенным преимуществом при условии успешного размещения производства на своей территории, используя передовые технологии.
1. Теория относительных (сравнительных) преимуществ, или однофакторная модель Рикардо.
В своей основной работе « Принципы политической экономии и налогообложения» (1817) Д. Рикардо разработал теорию относительных преимуществ во внешней торговле. Рикардо исходил из фактора производительности труда как единственного условия, делающего выгодным торговлю всеми товарами, которые страна может производить независимо от абсолютных преимуществ.
1. Теория соотношения факторов производства: модель Хекшера - Олина
Согласно теории Хекшера — Олина страны будут стремиться экспортировать избыточные факторы и импортировать дефицитные факторы производства, этим самым компенсируя относительно низкую обеспеченность стран факторами производства в масштабах мирового хозяйства
1. Теория международной торговли Леонтьева
Известный американский экономист Василий Леонтьев в середине 50 - х г. г. предпринял попытку эмпирической проверки основных выводов теории Хекшера — Олина и пришел к парадоксальным выводам. Использовав модель межотраслевого баланса «затраты — выпуск», построенную на основе данных по экономике США за 1947 г. , В. Леонтьев доказал, что в американском экспорте преобладали относительно более трудоемкие товары, а в импорте — капиталоемкие. Этот эмпирически полученный результат противоречил тому, что предлагала теория Хекшера — Олина, и потому получил название «парадокс Леонтьева». Последующие исследования подтвердили наличие этого парадокса в послевоенный период не только для США, но и для других стран (Японии, Индии и др.). 
1. Модель специфических факторов внешней торговли.
Модель разработана П. Самуэльсоном и Р. Джонсоном как « сопутствующий результат» при проверке « модели Олина» В данном подходе труд рассматривается как мобильный фактор, способный перемещаться из одной отрасли в другую отрасль. Но другие факторы, так называемые специфические, не могут перемещаться, поскольку они используются только при производстве товаров в определенных отраслях.
1. Альтернативные теории международной торговли
Суть теории жизненного цикла продукта такова: развитие мировой торговли готовыми изделиями зависит от этапов их жизни, т. е. периода времени, в течение которого продукт обладает жизнеспособностью на рынке и обеспечивает достижение целей продавца. Цикл жизни продукта охватывает четыре стадии — внедрение, рост, зрелость и упадок. 
Теория жизненного цикла продукта достаточно реалистично отражает эволюцию многих отраслей, однако не является универсальным объяснением тенденций развития международной торговли. Если научные исследования и разработки, передовая технология перестают быть основным фактором, определяющим конкурентные преимущества, то производство продукта действительно будет перемещаться в страны, располагающие сравнительным преимуществом по другим факторам производства, например по дешевой рабочей силе. Однако существует много товаров (с коротким жизненным циклом, высокими затратами на транспортировку, имеющих значительные возможности для дифференциации по качеству, узкий круг потенциальных потребителей и т. п.), которые не вписываются в теорию жизненного цикла. 
В начале 80 - х г. г. П. Крюгман, К. Ланкастер и некоторые другие экономисты предложили альтернативное классическому объяснение международной торговли, основанное на так называемом эффекте масштаба. 
Суть теории эффекта масштаба заключается в том, что при определенной технологии и организации производства долговременные средние издержки сокращаются по мере увеличения объема выпускаемой продукции, т. е. возникает экономия, обусловленная массовым производством. 
 В этом случае международная торговля все больше концентрируется в руках гигантских международных фирм, транснациональных корпораций, что неизбежно приводит к возрастанию объемов внутрифирменной торговли, направления которой часто определяются не принципом сравнительных преимуществ или различиями в обеспеченности факторами производства, а стратегическими целями самой фирм
 К современным формам международной торговли относят:
1. Торговля готовой продукцией.
Согласно «Гармонизированной системе описания и кодирования товаров», готовая продукция представляет собой в укрупненном виде следующие товары: машины, оборудование, механические приспособления, аппараты, приборы, электронно-вычислительная техника, коммуникации, транспорт, вспомогательное оборудование и др.
1. Торговля изделиями в разобранном виде.
Экспорт готовой продукции в виде узлов и деталей применяется в международной торговле для повышения ее конкурентоспособности и для преодоления различных таможенных и административных протекционистских мер государств, направленных на ограничение импорта готовой продукции и защиту интересов национальных производителей.
1. Торговля комплектным оборудованием.
Экспорт комплектного оборудования является современной формой торговли и отражает потребности развивающегося мирового рынка капитального строительства. Объем торговли комплектным оборудованием достиг 1/5 общего объема международной торговли машинами и оборудованием, что явилось результатом продолжающегося процесса внедрения новейших технологий, ресурсосберегающих технологических процессов, учитывающих также требования защиты окружающей среды.
1. Торговля сырьевыми товарами.
Укрупненная товарная структура мировой торговли состоит на 2/3 из стоимости товарооборота готовой продукции, а 1/3 стоимости приходится на сырьевые товары. В структуре российского экспорта наблюдается обратная картина.
Торговля многими сырьевыми товарами монополизирована крупнейшими международными торговыми и промышленными компаниями, прежде всего транснациональными корпорациями, которые стремятся устанавливать монопольно высокие цены на сырьевых рынках. При этом внутрикорпорационные, т.е. между материнскими и дочерними фирмами, поставки сырья ведутся по пониженным, трансфертным ценам.
1. Биржевая торговля.
Товарная биржа как форма международной торговли представляет собой постоянно действующий рынок товаров, обладающих качественной однородностью и взаимозаменяемостью, что позволяет вести торговлю без предъявления и осмотра товара по образцам и согласно установленным стандартам. К таким товарам относятся массовые сырьевые и продовольственные товары: медь, олово, свинец, цинк, алюминий, никель, другие цветные и редкоземельные металлы; пшеница, рожь, другие зерновые и зернобобовые; каучук, хлопок, джут, шерсть, пряжа, шелк, оливковое и растительное масло, сахар, кофе, какао, текстильное сырье, нефть и нефтепродукты.
Важнейшие биржи сосредоточены в крупнейших торговых центрах – в Амстердаме, Антверпене, Гамбурге, Иокогаме, Виннипеге, Лондоне, Нью - Йорке, Париже, Сингапуре, Сиднее, Токио, Чикаго и др.
Биржевые операции осуществляются с различными целями: покупка и продажа реального товара, проведение спекулятивных (фьючерсных) сделок, осуществление страхования (хеджирования) сделок от возможного изменения цен.
1. Торговля продовольствием и товарами широкого потребления.
Торговля продовольственными товарами, так же как и товарами широкого потребления, имеет ряд особенностей, которые определяются большой неоднородностью качественных характеристик, сезонностью производства и потребления, ограниченностью сроков хранения, наличием и необходимостью оптовой и разветвленной розничной сети.
1. Торговля результатами интеллектуальной собственности.
Международная торговля результатами интеллектуальной собственности отличается от торговли товаром как материальным объектом. В качестве товара здесь выступают продукты интеллектуального труда, представленные в форме патентов на изобретения, промышленных образцов, полезных моделей, ноу - хау, товарных знаков. Права на использование этих продуктов в производственных и коммерческих целях и являются предметом международных сделок. 
1. Торговля инженерно - консультационными услугами.
Услуги оказывают очень сильное влияние на международную торговлю товарами, являясь дополнительным средством повышения их конкурентоспособности и зачастую необходимым условием продвижения товара на рынок. Без предоставления проектно - изыскательских услуг трудно себе представить строительство объектов «под ключ»; без выполнения научно - исследовательских, опытно - конструкторских, технологических работ – создание новых товаров, технологий, следовательно, продажу лицензий на изобретение и ноу-хау; без проведения серьезных маркетинговых исследований, проведения рекламных кампаний, обучения кадров нет смысла даже заключать контракты.
Рынок консультационных услуг стремительно развивается в отношении не только внешней торговли, но и управления, права, финансов, бухучета, аудита, оценки бизнеса, инвестирования, приватизации и т. п.
Особенностью международной торговли консультационно - информационными услугами является то, что достижение результатов консультационных работ, информационных технологий сопровождается перемещением в страну импортера профессионального персонала (консультанты, эксперты, специалисты - исполнители), что необходимо учитывать во взаимоотношениях сторон.
2.2. Государственная внешнеторговая политика. Либерализация и протекционизм
Внешнеэкономические связи – это международные хозяйственные, торговые, политические отношения, включающие обмен товарами, различные формы экономического содействия, научно - технического сотрудничества, специализацию, кооперацию производства, оказание услуг и совместное предпринимательство.
В практике международной торговли продавец именуется экспортером, а покупатель импортером. Стороны любого контракта в практике международной торговли именуются контрагентами. Под экспортно - импортными операциями понимается коммерческая деятельность, связанная с куплей - продажей товарной продукции (услуг) и ввозом - вывозом этой продукции (услуг) за рубеж/ из - за рубежа.
Экспорт – совокупность множества коммерческих операций по продаже и вывозу за границу товаров для передачи их в собственность иностранному контрагенту. Экспортом является также предоставление интуристам и интурфирмам туристических, экскурсионных и других услуг (совокупного туристического продукта). Экспортом является вывоз капитала в форме предоставления кредитов и инвестирования в иностранные фирмы.
Импорт – совокупность множества коммерческих операций по закупке и ввозу иностранных товаров для последующей реализации их на внутреннем рынке своей страны. При этом ввозимый в страну товар может быть как готовой продукцией, предназначенной для реализации, так и сырьем, полуфабрикатами, подлежащими переработке, объектами капитального строительства в виде инвестиционного капитала, лицензиями, ноу - хау и т. д.
Реэкспорт – вывоз за границу ранее ввезенного товара, не подвергшегося в реэкспортирующей стране какой - либо переработке (это является обязательным условием любой реэкспортной операции). 
Реимпорт – ввоз из -за границы ранее вывезенных товаров, не подвергшихся там переработке. Ими могут быть товары, не проданные на аукционе, выставке, возвращенные с консигнационного склада, забракованные покупателем и другие, предназначавшиеся к продаже.
К основным формам внешнеэкономических связей относятся:
1. Торговля. 
С помощью этой формы осуществляется купля - продажа товаров широкого потребления: одежды, обуви, парфюмерии, галантереи, культтоваров, а также продовольственных товаров и сырья. 
2. Совместное предпринимательство. 
Данная форма внешнеэкономических связей может быть реализована в промышленной сфере на заводах, фабриках, предприятиях; в сельском хозяйстве, науке, образовании, медицине, транспорте, культуре, искусстве, кредитно - финансовой сфере.
3. Оказание услуг. 
Большое распространение в международном бизнесе принадлежит посредническим, банковским, биржевым услугам, страхованию, туризму, международным перевозкам грузов.
4. Сотрудничество, содействие.
 Все большее распространение во внешнеэкономических связях получают научное, техническое, экономическое сотрудничество. Усиливаются научный, культурный обмен и спортивные мероприятия. 
Основными принципами регулирования внешней торговли являются:
1. Единство внешнеторговой политики как составной части внешней политики Российской Федерации;
1. Единство системы государственного регулирования внешнеторговой деятельности и контроля над ее осуществлением;
1. Единство политики экспортного контроля, осуществляемой в целях реализации государственных задач обеспечения национальной безопасности;
1. Единство таможенной территории Российской Федерации;
1. Приоритет экономических мер государственного регулирования внешнеторговой деятельности;
1. Равенство участников внешнеторговой деятельности и отсутствие их дискриминации;
1. Защита государством прав и законных интересов участников внешнеторговой деятельности;
1. Исключение неоправданного вмешательства государства и его органов во внешнеторговую деятельность, нанесения ущерба ее участникам и экономике Российской Федерации в целом.
Во многих зарубежных странах существует практика предоставления исключительных (монопольных) прав на осуществление внешнеторговых операций государственным организациям (или частным компаниям, действующим по поручению государства).
Государственные торговые монополии на отдельные виды товаров функционируют в целом ряде промышленно - развитых и развивающихся стран.
Эти внешнеторговые организации осуществляют коммерческие операции преимущественно с важными для страны товарами с точки зрения значимости для снабжения населения продовольствием и промышленным сырьем для производственных предприятий, для усиления конкурентных позиций на мировом рынке, для обеспечения валютных поступлений, пополнения бюджетных средств, а также с точки зрения национальной безопасности
Комплекс мер таможенного регулирования является одним из основных рычагов государственного регулирования внешнеэкономической деятельности. 
Существуют два основных вида государственной таможенной политики: 1) протекционистская; 2) свободной торговли.
Протекционистская политика предусматривает установление высокого уровня таможенного обложения импортируемых иностранных товаров, а следовательно, ограничение их распространения на внутреннем рынке.
Политика свободной торговли – направлена на всемерное поощрение импорта товаров путем установления минимального уровня таможенных пошлин.
Единая таможенная политика осуществляется государством для достижения следующих целей:
 - рационализации товарной структуры экспорта - импорта России;
 - поддержания рационального соотношения валютных фондов и расходов в России;
 - создания условий для прогрессивных изменений в сфере производства и потребления товаров;
 - защиты экономики России от неблагоприятного воздействия иностранной конкуренции;
 - обеспечения условий для эффективной интеграции России в мировую экономику;
 - обеспечения наиболее эффективного использования средств таможенного регулирования товарообмена на территории России.
Нетарифные методы государственного регулирования
 Количественные ограничения экспорта и импорта
К нетарифным методам государственного регулирования ВЭД относятся административные: прямое ограничение экспорта и/или импорта, в частности, установление квот, лицензий, эмбарго и др. 
Всю совокупность этих методов можно разделить на три категории.
1. Лицензирование
 	Лицензирование как мера государственного регулирования внешнеторговой деятельности применяется в России (СССР) с 1989 г. Лицензирование предполагает, что на экспорт и/или импорт отдельных товаров необходимо получать у соответствующего государственного органа специальное разрешение (лицензию). С помощью лицензирования осуществляется государственная монополия на экспорт и/или импорт отдельных видов товаров (ст. 17 Закона РФ «О государственном регулировании внешнеторговой деятельности»). Перечни лицензируемых товаров (работ, услуг) устанавливаются федеральным законодательством.
1. Квотирование
Другим инструментом прямого количественного ограничения является квотирование (контингентирование).
Квоты – это ограничения в стоимостном или физическом выражении, вводимые на импорт или экспорт конкретных товаров на определенный период времени (например, год, полугодие, квартал и другие периоды). В эту категорию входят глобальные квоты, квоты, действующие в отношении отдельных стран, сезонные и так называемые «добровольные» ограничения экспорта» (voluntary export restrictions). Добровольные ограничения экспорта означают обязательство одного из государств - партнеров или взаимное обязательство ограничить торговлю путем введения квот на экспорт товаров. Специфика этого вида торговых ограничений состоит в том, что торговый барьер, защищающий страну - импортера, вводится на границе экспортирующей, а не импортирующей страны. 
Важным инструментом политики национальной безопасности любого государства является экспортный контроль. При этом экспортный контроль в России не направлен на введение абсолютного запрета на вывоз отдельных видов товаров и услуг и тем более не нацелен против отдельных стран по каким - либо внешнеэкономическим соображениям. Исключение составляют случаи, когда подобные меры принимаются в связи с решением Совета Безопасности ООН. 
Запретительные меры
Кроме того, законодательство предусматривает возможность установления запретов и ограничений экспорта и/или импорта товаров, работ, услуг, результатов интеллектуальной деятельности, в том числе исключительных прав на них, исходя из национальных интересов. Меры прямого ограничения экспорта/импорта, а также другие защитные меры вводятся в соответствии с общепризнанными нормами международного права.
Сертификация импортных товаров
Одной из разновидностей административных и таможенных формальностей является сертификация ввозимых товаров и услуг. Ввозимые на территорию Российской Федерации товары должны соответствовать техническим, фармакологическим, санитарным, ветеринарным и экологическим стандартам и требованиям, установленным в РФ. 
Платежный баланс страны как фактор открытости экономики
По своей форме платежный баланс — это правительственный документ, в котором суммируются стоимости всех товаров и услуг, ввезенных в страну и вывезенных из нее, иностранной помощи, займов и даров в форме капитала, поступления от иностранного туризма, ввезенного и вывезенного золота. Все это позволяет проанализировать соотношения сумм платежей страны за границу и поступлений из - за границы за определенный период.
Таким образом, во-первых, платежный баланс как систематизированное описание всех экономических сделок между резидентами страны и остальным миром (в течение определенного времени: года, месяца и т. д.) позволяет сделать объективные выводы о внешнеэкономических позициях страны; во-вторых, он выступает ориентиром при разработке макроэкономической политики (бюджетно - налоговой, кредитно - денежной и т. д.). Другими словами, платежный баланс — это систематизированная запись итогов всех сделок между резидентами одной страны (домашними хозяйствами, фирмами, правительствами) и остальным миром. Термин «платежный баланс» связан с термином «учетная система», которая является аналогом определения источников и способов использования денежных средств, аккумулируемых для деятельности коммерческой фирмы. В платежном балансе государства это связано с операциями выплат и получения денежных средств
Согласно стандартной классификации МВФ, все международные сделки (и операции), учитываемые в платежном балансе, представляются как: а) текущие операции; б) операции с капиталом. Эти группы и отражаются в платежном балансе: балансе текущих операций и балансе движения капитала.
Первая группа — товары и услуги, пересекающие национальные границы страны, а также односторонние трансферты. Они отражаются в балансе (или счете) текущих операций. Вторая группа — купля и продажа активов в самых разнообразных формах и проявлениях. Это баланс движения капитала.
Контрольные вопросы к разделу 2
1. Классификация внешнеэкономических связей. Формы внешних связей.
2. В чем заключается понятие экономической дипломатии?
3. Дайте понятие международной торговли.
4. Что лежит в основе возрастания товарных потоков между тремя центрами традиционного капитализма: США - Западная Европа - Япония?
5. Охарактеризуйте теории международной торговли
6. В чем сущность теории Хекшера - Олина.
7. Что такое модель Балассы?
8.  Охарактеризуйте основные постулаты протекционистской политики. 
9. Покажите влияние экспортно - импортных квот и «добровольных» ограничений на внешнюю торговлю.
10.  Дайте общую характеристику платежного баланса и его содержание. 
11. Охарактеризуйте стандартную модель платежного баланса и его структуру.
12.  Укажите фактор цены в международной торговле.
13.  Укажите методы ценообразования в международной торговле.
14.  Поясните глобальные перспективы мировых товарных цен.
15.  Что такое международное регулирование цен? 
Раздел 3 Глобальная финансовая система
3.1 Международные валютно - финансовые отношения
Мировая валютная система (МВС) является исторически сложившейся формой организации международных денежных отношений, закрепленной межгосударственными договоренностями. МВС представляет собой совокупность способов, инструментов и межгосударственных органов, с помощью которых осуществляется платежно-расчетный оборот в рамках мирового хозяйства. Её составляющими элементами являются:
1. резервные валюты, международные счетные единицы;
1. условия взаимной обратимости (конвертируемости) валют;
1. унифицированный режим валютных паритетов;
1. регламентация режимов валютных курсов;
1. межгосударственное регулирование международной валютной ликвидности;
1. межгосударственное регулирование валютных ограничений;
1. унификация правил использования международных кредитных средств обращения;
1. унификация основных норм международных расчетов;
1. режим мировых валютных рынков и рынков золота;
1. международные организации, осуществляющие межгосударственное регулирование.
Основой национальной валютной системы является национальная валюта - установленная законом денежная единица данного государства. Мировая валютная система базируется на функциональных формах мировых денег. Мировыми называются деньги, которые обслуживают международные отношения. Мировая валютная система в ХХ в. базируется на одной или нескольких национальных валютах ведущих стран или на международной валютной единице. 
Элементом валютной системы является валютный паритет - соотношение между двумя валютами, устанавливаемое в законодательном порядке. Режим валютного курса является также элементом валютной системы. Различают фиксированные валютные курсы, колеблющиеся в узких рамках, плавающие курсы, изменяющиеся в зависимости от рыночного спроса и предложения валюты, а также их разновидности.
Регулирование международной валютной ликвидности как элемента валютной системы сводится к обеспечению международных расчетов необходимыми платежными средствами. 
Элементом валютной системы является наличие или отсутствие валютных ограничений, то есть введенных в законодательном или административном порядке ограничения операций с национальной и иностранной валютой, золотом и другими валютными ценностями. Различают ограничения платежей по текущим операциям платежного баланса и по финансовым операциям (то есть операциям, связанным с движением капиталов и кредитов), по операциям резидентов и нерезидентов. На межгосударственном уровне осуществляется регулирование валютных ограничений по текущим операциям.
Национальное валютное законодательство регулирует операции в национальной и иностранной валюте (право владения, ввоза и вывоза, куплю - продажу). Межгосударственное валютное регулирование осуществляет МВФ (1944 г.), а в Европейской валютной системе – Европейский фонд валютного сотрудничества (1973 - 1993 г г.), который в 1994 г. заменен Европейским валютным институтом. Перечисленные национальные и межгосударственные институты стремятся разработать и поддерживать режим безопасного, бескризисного развития международных валютно - кредитных и финансовых отношений.
Одним из важнейших элементов любой валютной системы является валютный курс, который показывает цену валюты одной страны, выраженную в валюте другой. 
Валютные курсы формируются под действием большого числа макро - и микроэкономических факторов как внутренней, так и внешней сфер экономики. Среди них можно выделить следующие:
1. темп инфляции; 
1. cостояние платежного баланса; 
1. разница процентных ставок в разных странах; 
1. деятельность валютных рынков и спекулятивные валютные операции; 
1. степень использования определенной валюты в международных расчетах; 
1. ускорение или задержка международных платежей; 
1. степень доверия к валюте на национальном и мировых рынках; 
1. валютная политика. 
Таким образом, формирование валютного курса - сложный многофакторный процесс, обусловленный взаимосвязью национальной и мировой экономики и политики.
Валютное регулирование формируется и во многом определяется валютной политикой государства. 
Валютная политикa - совокупность государственных мер в области внешнеэкономических связей, направленных на достижение стратегических задач и текущих целей страны, поддержание внутреннего и внешнего равновесия. При этом валютная политика всегда определяется валютно - экономическим положением страны и её местом в системе мирового хозяйства.
Валютное регулирование может быть:
1. Прямым и косвенным. Прямое валютное регулирование - совокупность законодательных и административных действий власти, определяющие порядок проведения операций с валютными ценностями. Косвенное валютное регулирование - совокупность экономических методов воздействия на участников внешнеэкономических связей путем создания у них экономической заинтересованности в осуществлении определенных валютных операций. Преобладание того или иного метода валютного регулирования определяет его характер;
 2. Либеральным или ограниченным. Либеральное валютное регулирование направленно на текущую конъюнктуру валютного рынка, оно не затрагивает структурных основ валютной системы и валютного курса. Ограничительное валютное регулирование целенаправленно воздействуют на формирование валютного курса и платежного баланса. Его законодательной формой выступают валютные ограничения, то есть законодательное или административное запрещение, лимитирование и регламентирование операций резидентов и нерезидентов с валютой и другими валютными ценностями.
 Цели создания Европейского валютного союза. 
Основные цели создания валютного союза и введения евро заключаются в следующем:
1.  Создание крупнейшего мирового экономического и финансового центра, ключевым инструментом которого становится новая валюта евро. По замыслу своих создателей, ЕВС является мощным стимулом для ликвидации барьеров между западноевропейскими финансовыми рынками и должен способствовать их интеграции. В результате в Европе должен возникнуть крупнейший в мире финансовый рынок, и в перспективе евро будет претендовать на место ведущей мировой валюты;
1. Облегчение обменов: нестабильность обменных курсов внутри действующей европейской валютной системы приводит к тяжелым последствиям для экономик стран - участниц, которые вынуждены страховаться от обменных рисков. По мнению экспертов, евро позволит гражданам и предприятиям ежегодно экономить 8 млрд. долларов благодаря исчезновению этого риска в Западной Европе;
1. Создание зоны экономической стабильности при исключении фактора риска, связанного с обменными курсами. Предприятия получат уверенность при произведении расчетов, следствием этого явится наличие большей транспарентности и более острой конкуренции. В условиях все более жесткой глобальной конкуренции это создаст предпосылки для более низких процентных ставок, стабильности цен , обеспечения надежных рабочих мест;
1. Согласование экономических политик;
1. Создание противовеса влиянию США, долларизации мировой экономики;
1. Усиление политических позиций ЕС на мировой арене.
3.2 Международная миграция капитала.
Одной из приоритетных задач внешнеэкономической дипломатии остается создание условий для роста инвестиционной привлекательности, формирование благоприятного климата для иностранных инвестиций, прежде всего прямых и/или долгосрочных. 
Совместно с другими федеральными органами исполнительной власти МИД осуществляет меры по совершенствованию нормативно - правовой базы инвестиционной деятельности. На предприятиях в России с участием иностранного капитала, исключая малые, заняты 2,6 млн. человек. Доля этих предприятий в ВВП России составляет 28,6 %, в том числе в промышленном производстве – 23 %. По темпам экономического роста в последние годы Россия уверенно входит в число лидеров мирового сообщества. За 2000 – 2005 г г. российский ВВП увеличился почти на 34,7 %. Среднегодовой темп прироста составил 6,9 %, что более чем вдвое превышает среднегодовые темпы прироста мировой экономики за тот же период. Положительное влияние на повышение инвестиционной активности и обеспечение развития экономики на основе технологической модернизации окажут меры, предусмотренные Основными направлениями деятельности Правительства на период до 2008 г. и Программой социально-экономического развития Российской Федерации на 2006 –2008 г г. 
Для улучшения инвестиционного климата, повышения открытости и глобальной конкурентоспособности российской экономики большое значение имеет модернизация таможенной системы. 
Особое внимание уделяется развитию финансовой инфраструктуры. Одна из важнейших задач в данной сфере – повышение доверия к банковской системе. Все российские банки представляют в ЦБ отчетность в соответствии с международными стандартами финансовой отчетности. Кроме России, аналогичные требования выполняются только в Австралии, Великобритании, Новой Зеландии. 
Наиболее близкий к российскому инвестиционный климат имеют, по оценкам экспертов, Бразилия и Индия. В декабре 2005 г. Россия вошла в шестерку наиболее привлекательных для прямых иностранных инвестиций стран. Три ведущих мировых рейтинговых агентства повысили в 2005 г. на одну ступень суверенный инвестиционный рейтинг, который был впервые присвоен России в 2003 г. Сейчас по инвестиционной привлекательности Россия находится на той же ступени, что Казахстан, Мексика, Таиланд, Тунис, Хорватия, ЮАР. 
Вместе с тем, ситуация с привлечением иностранных стратегических инвестиций требует кардинального улучшения. В конкурентной борьбе за привлечение прямых иностранных инвестиций Россия уступает не только Китаю, странам ЦВЕ, но и ряду государств - членов СНГ. Речь идет, в частности, о Казахстане, который лидирует по инвестиционной привлекательности среди стран СНГ. Он первым из них получил инвестиционный рейтинг от всех трех ведущих рейтинговых агентств. Россия стала второй в этом списке. 
Сам поток инвестиций из-за рубежа в российскую экономику остается значительным. На 31 марта 2006 г. их накопленный объем составил 113,8 млрд долл. (прирост на 33,7 % по сравнению с соответствующим периодом предыдущего года). Накопленные прямые инвестиции составили 54 млрд. долл. , портфельные - 1,8 млрд долл. , прочие (главным образом торговые и товарные кредиты) - 58 млрд долл. 
За 2005 г. в российскую экономику поступили 53,7 млрд долл. (за 1 - й квартал 2006 г. – 8,8 млрд долл.), что на 32,4 % больше показателя 2004 г. При этом иностранные инвесторы вывели из России 29,2 млрд. долл. (за 1 - й квартал 2006 г. – 9,4 млрд долл.). 
Наибольший объем поступлений отмечен в сферах торговли (включая внешнюю) и общественного питания - 20,5 млрд долл. , обрабатывающей промышленности - 18 млрд долл. , добычи полезных ископаемых - 6 млрд долл. , транспорта и связи - 3,8 млрд долл. , недвижимости – 2,6 млрд долл. , в финансовом секторе – 1,8 млрд. долл. 
По-прежнему, львиную долю (40,1 млрд долл. или 74,8 %) занимают прочие иностранные инвестиции (за 1 - й квартал 2006 г. – 4,7 млрд долл. или 53,6 %). На долю прямых иностранных инвестиций пришлись 24,4 % или 13 млрд. долл. (за 1 - й квартал 2006 г. – 3,8 млрд долл. или 43,8 %). Поступления портфельных инвестиций выросли в сравнении с 2004 г. на 36,3 % и составили 453 млн. долл. или 0,8 % объема всех иностранных инвестиций, поступивших за 2005 г. (за 1 - й квартал 2006 г. – 230 млн долл. или 2,6 %). 
Набирает силу тенденция к растущему возврату капиталов. По оценкам авторитетных экспертов, на репатриированный капитал приходится почти половина общего объема иностранных инвестиций в российскую экономику, в том числе свыше 70 % объема прямых иностранных инвестиций. Отток зарубежных российских инвестиций за 2005 г. (31,1 млрд долл.) уступал притоку иностранных инвестиций (53,7 млрд долл.). По итогам 1 - го квартала 2006 г. картина иная: отток превысил приток (10,1 млрд долл. против 8,8 млрд долл.) 
Больше всего инвестиций поступило в 2005 г. из Люксембурга – 13,8 млрд долл. , Нидерландов – 9 млрд долл. , Великобритании – 8,6 млрд долл. , Кипра – 5,1 млрд долл. , ФРГ – 3 млрд долл. По итогам 1 - го квартала 2006 г. на первом месте Индия – 1,5 млрд долл. , затем следует Кипр – 1,35 млрд долл. , Нидерланды – 1,1 млрд долл. 
Лидерами по накопленным прямым инвестициям в российскую экономику по состоянию на 31 марта 2006 г. являются Нидерланды – 17,4 млрд долл. , Кипр – 15,7 млрд долл. , США - 4,7 млрд долл. , ФРГ - 2,7 млрд долл. , Великобритания – 2,3 млрд долл. На эти страны, а также на Индию (1,4 млрд долл.), Британские Виргинские острова (1,1 млрд долл.), Швейцарию (1 млрд долл.), Люксембург (555 млн долл.), Францию (519 млн долл.) приходятся 88 % прямых иностранных инвестиций, накопленных по состоянию на 31 марта 2006 г. 
Прежде всего вышеуказанные инвестиции ориентированы на удовлетворение конечного потребительского спроса (розничная торговля, пищевая промышленность, автосборочное производство, выпуск бытовой техники, промышленность стройматериалов, бытовая химия, мебельная промышленность). 
В целом отраслевое распределение накопленных на 31 марта 2006 г. иностранных инвестиций не претерпело принципиальных изменений. Основной объем приходится на обрабатывающую промышленность (37,2 млрд долл.), сферу торговли и общественного питания (27 млрд долл.), добычу полезных ископаемых (25,6 млрд долл.). На сферу недвижимости, транспорт и связь, финансы приходятся соответственно 7,7 млрд долл. , 7,6 млрд долл. , 5,2 млрд. долл. Принципиально важной остается работа по укреплению договорно - правовой базы участия России в международном инвестиционном сотрудничестве. В 2004 - 2005 г г. вступили в силу двусторонние соглашения об избежании двойного налогообложения с Австралией, Исландией, Литвой, Новой Зеландией, Сирией. 
Важным элементом деятельности по созданию благоприятных условий для иностранных инвестиций и повышению открытости российской экономики является переговорный процесс по вступлению России в такие влиятельные международные экономические организации, как ВТО и ОЭСР. Продолжается работа по приведению российского законодательства в соответствие с нормами и правилами ВТО и ОЭСР. Россия стала полноправным членом ФАТФ (Международной группы финансовых действий по борьбе с отмыванием доходов). 
Европейский Банк Реконструкции и развития (ЕБРР) в среднесрочной стратегии предусматривает возможность восстановления 30 % доли России в совокупном кредитном портфеле, активизирует свою деятельность в российских регионах. 
Расширяются контакты с Европейским инвестиционным банком (ЕИБ). Федеральный закон о ратификации рамочного соглашения с ЕИБ предоставил возможность снятия Евросоюзом ограничений по операциям ЕИБ в России. В 2005 г. утвержден мандат ЕИБ в объеме 500 млн евро на деятельность в России, а также на Украине, в Белоруссии, Молдавии. По линии ЕИБ будут финансироваться не только проекты экологического характера, но и в области инфраструктуры, а также программы в сфере малого и среднего бизнеса. 
В целях последовательной и скоординированной деятельности по активизации привлечения иностранных инвестиций в экономику Российской Федерации Постановлением Правительства от 29 сентября 1994 г. № 1108 был образован Консультативный совет по иностранным инвестициям в России под руководством Председателя Правительства Российской Федерации. С российской стороны в его работе принимают участие руководители ряда федеральных министерств и ведомств, прежде всего экономического блока. Обеспечение работы Консультативного совета и координация деятельности рабочих групп, созданных в его рамках, возложено на Министерство экономического развития и торговли Российской Федерации. В настоящее время его членами являются представители 27 иностранных компаний и банков, осуществляющих крупномасштабные инвестиции в экономику Российской Федерации. 
В настоящее время действуют семь рабочих групп: 
1. "Государственное регулирование экономики России". 
2. "Налогообложение и бухгалтерский учет" 
3. "Развитие банковского сектора и финансовых рынков России". 
4. "Повышение эффективности использования природных ресурсов России". 
5. "Развитие пищевой промышленности и сельского хозяйства в России". 
6. "Развитие промышленности, строительства и высоких технологий в России". 
Оффшорные центры
Оффшорные центры привлекают иностранный капитал путем предоставления специальных налоговых и других льгот иностранным компаниям, зарегистрированным в стране расположения центра. Центрами «оффшор» называются такие, где кредитные учреждения (национальные и иностранные) осуществляют операции с нерезидентами в иностранной для данной страны валюте. Внутренний рынок ссудных капиталов изолируется от внешнего путем отделения счетов резидентов от счетов нерезидентов, предоставления последним налоговых льгот, освобождения от валютного контроля и т.п. 
Кредитные учреждения, находящиеся в центре «оффшор», пользуются территорией страны для проведения операций за ее пределами, но не являются интегральной частью национальной экономики. 
 Существуют различные формы оффшорной деятельности. Рассмотрим режим «удобный флаг». 
Панама первой среди стран «удобного флага» ввела льготный режим приписки судов и налогообложения фрахтовых операций в открытом море. Ее примеру в 1948 г. последовала Либерия, а позднее и многие другие страны. Сегодня признанными странами удобного флага являются Антигуа и Барбуды, Багамы, Белиз, Бермуды, Кайманы, острова Кука, Кипр, Гибралтар, Гондурас, Ливан, Либерия, Мальта, Маршалловы острова, Маврикий, Нидерландские Антильские острова, Панама, Сент-Винсент и Гренадины, Шри Ланка, Тувалу и Вануату. 
Элементы режима «удобного флага» применяют открытые судовые регистры Норвегии, Дании, Германии, острова Мэн (Великобритания), Люксембурга, Канарских островов (Испания), Мадейры (Португалия), Каргелена (Франция), Гонконга, Сингапура и Филиппин.	Режим «удобного флага» предоставляет судовладельцам существенные льготы в коммерческом мореплавании. Нерезидентским флагам он разрешает регистрировать принадлежащие им суда и другие плавсредства в портах «удобного флага». Он гарантирует судовладельцам быструю и упрощенную регистрацию иностранных судов как в самой стране удобного флага, так и в ее зарубежных консульствах на временной и постоянной основе. Режим «удобного флага» гарантирует судовладельцам - нерезидентам возможность быстрой и беспрепятственной перерегистрации в морском реестре другой страны, а также возможность параллельной регистрации судов. Он допускает свободный найм членов экипажа из нерезидентов страны приписки судов, хотя некоторыми преимуществами в этом отношении пользуются граждане страны приписки судна. Администрация морских регистров портов «удобного флага» обычно охраняет анонимность директоров и других должностных лиц судоходных компаний и гарантирует сохранение конфиденциальности их коммерческих операций.
Оффшорные судоходные компании свободны от валютного контроля в портах приписки их судов. Самое же главное - зарегистрированные в портах «удобного флага» нерезидентские судоходные компании освобождаются от всех местных налогов, если они получают свои доходы от фрахта за пределами страны регистрации. 	Взамен этого они платят умеренные регистрационный и годовой сборы в зависимости от водоизмещения и назначения судов. 
Международная группа финансовых действий по борьбе с отмыванием доходов (ФАТФ) (Financial Action Task Force on Money Laundering - FATF)
Международная группа финансовых действий по борьбе с отмыванием доходов (ФАТФ) учреждена в июле 1989 г. в Париже по инициативе “семерки” ведущих индустриальных держав и председателя Комиссии Европейских сообществ (КЕС) в рамках Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР). 
ФАТФ является независимым международным органом, ее секретариат располагается в штаб - квартире ОЭСР. В составе группы - 30 членов: Австралия, Австрия, Аргентина, Бельгия, Бразилия, Великобритания, Германия, Гонконг (САР КНР), Греция, Дания, Ирландия, Исландия, Испания, Италия, Канада, Люксембург, Мексика, Нидерланды, Новая Зеландия, Норвегия, Португалия, Россия, Сингапур, Соединенные Штаты, Турция, Финляндия, Франция, Швейцария, Швеция и Япония. В работе ФАТФ также участвуют два международных органа – КЕС и Совет сотрудничества арабских государств Персидского залива, а также ЮАР в качестве наблюдателя. 
Основной целью ФАТФ является содействие сотрудничеству различных государств в области борьбы с незаконными финансовыми операциями и, прежде всего, с отмыванием доходов, полученных незаконным путем, а также – после событий 11 сентября 2001 г. – с финансированием терроризма. Важнейшими задачами Международной группы являются изучение ситуации в странах - членах ФАТФ и других государствах, выработка рекомендаций, а также организация и проведение на регулярной основе конференций, симпозиумов и семинаров по вопросам борьбы с легализацией незаконных доходов. 
В феврале 1990 г. эксперты ФАТФ разработали и предложили на рассмотрение всех заинтересованных стран так называемые “40 рекомендаций”, которые являются конкретными предложениями по совершенствованию государствами - участниками своих законодательных систем и финансовых структур с целью повышения эффективности борьбы с отмыванием полученных незаконным путем доходов. В 2001 г. «40 рекомендаций» ФАТФ были в целом признаны МВФ и Всемирным банком в качестве международных стандартов борьбы с легализацией доходов. 
С 1994 г. в России проводилась разработка законопроекта “О противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных незаконным путем”. Закон вступил в силу в августе 2001 г. Он разработан с учетом положений “Конвенции об отмывании, выявлении, изъятии и конфискации доходов от преступной деятельности” (Страсбургской конвенции Совета Европы 1990 г.) и «40 рекомендаций» ФАТФ, а также предусматривает создание уполномоченного федерального органа для выявления фактов, связанных с легализацией незаконных доходов. Другим важнейшим направлением развития многосторонней договорно - правовой основы борьбы с отмыванием преступных доходов явилось присоединение России к Страсбургской конвенции, которая была ратифицирована Федеральным Собранием в мае 2001 года. 
Усилия Президента и Правительства Российской Федерации в борьбе с отмыванием “грязных капиталов” по достоинству были оценены международным сообществом. На том же пленарном заседании ФАТФ принял решение пригласить Россию вступить в Международную группу финансовых действий на правах наблюдателя, а в июне 2003 г. Россия стала полноправным членом этой организации. 
Борьба с финансированием терроризма. 29 - 30 октября 2001 г. в Вашингтоне состоялось чрезвычайное заседание ФАТФ, посвященное борьбе с финансированием терроризма, в ходе которого были одобрены Специальные рекомендации по противодействию финансированию терроризма. Они обязывают членов ФАТФ: 
1. Принять немедленные меры по ратификации и применению соответствующих конвенций ООН. 
2. Признать уголовным преступлением финансирование терроризма, террористических актов и террористических организаций. 
3. Замораживать и подвергать конфискации активы террористов. 
4. Сообщать о подозрительных сделках, связанных с терроризмом. 
5. Оказывать максимально возможное содействие правоохранительным и регулирующим органам других стран, расследующим случаи финансирования терроризма. 
6. Ввести “антиотмывочные” требования в отношении альтернативных систем денежных переводов. 
7. Ужесточить меры по идентификации личности клиента в международных и национальных системах безналичных платежей. 
8. Не допускать, чтобы юридические лица, в особенности некоммерческие организации, использовались для финансирования терроризма. 
Проводя мероприятия в соответствии с планом действий, ФАТФ собирается усилить взаимодействие с региональными органами, созданными по ее образцу, другими международными организациями, такими как ООН, МВФ, Всемирный банк, Международная группа координации деятельности национальных органов финансовой разведки “Эгмонт”, Группа - 20 и другие международные финансовые учреждения, которые вносят вклад в усилия международного сообщества по борьбе с отмыванием денег и финансированием терроризма.
Контрольные вопросы к разделу 3
1. Дайте понятие глобальной финансовой системы.
2. В чем заключается деятельность Центральных банков в финансовых системах стран?
3. Поясните процесс эволюции мировой валютной системы.
4. Дайте характеристику современной международной валютной системы, ее строения, задач и функций.
5. Охарактеризуйте систему валютных курсов.
6. Какие финансовые институты были созданы в ЕЭС - ЕС в целях формирования единой валютной системы и перехода к евро?
7. Какие критерии были выдвинуты для стран, намеривающихся стать участницами перехода на евро?
8. Поясните структуру мирового рынка ценных бума г. 
9. Каким образом функционируют валютные и фондовые биржи?
10.  Поясните финансово - денежные аспекты «Вашингтонского консенсуса».
11.  Укажите особенности формирования рынка акций и облигаций в развивающихся и трансформирующихся странах.
12.  Дайте характеристику типов оффшорных центров.
13.  Определите понятие договора об избежании двойного налогообложения.
14.  Что включает в себя понятие «Удобный флаг»?
15.  В чем заключается деятельность международной организации по борьбе с отмыванием денег (FATF)?
Раздел 4. Международная миграция факторов производства и развитие международного рынка услуг
4.1. Международная миграция факторов производства
Факторы производства, в том числе рабочая сила, обладают способностью к международному перемещению. Многие важные аспекты международной миграции рабочей силы и ее последствия схожи с эффектами от внешней торговли. 
Рабочая сила перемещается из стран, в которых существует ее явный переизбыток, в те страны, где отмечается ее явный недостаток. Из этого следует, что такое перемещение повышает эффективность национальной экономики, которая использует иностранных рабочих и их труд.
Международная миграция рабочей силы - это переселение населения в трудоспособном возрасте из одного государства в другое сроком более чем на год, вызванное экономическими причинами (намерением трудоустройства).
Эмиграция - выезд трудоспособного населения из данной страны в другие страны; 
Иммиграция - въезд трудоспособного населения в данную страну из других стран.
«Утечка мозгов» - международная миграция высококвалифицированных специалистов.
Миграции трудоспособного населения разделяют: 
1. По организации. К ним относят миграции организованные, неорганизованные и принудительные.
2. По направленности. К ним относят внешние и внутренние миграции. 
3. По продолжительности. К ним относят миграции постоянные и временные.
4. По мотивам. К ним относят социально - экономические, политические, религиозные и семейно - бытовые миграции.
Национальное законодательство и нормативная деятельность правительства любой страны самостоятельно определяет направления и цели своей миграционной политики. Важное значение имеют правовые стандарты, закрепленные в документах международных организаций.
Боле подробно можно посмотреть:
1. Всеобщую декларацию прав человека от 10 декабря 1948 г. ;
1. Международный пакт о гражданских и политических правах от 
 16 декабря 1966 г. ;
1. Заключительный акт Совещания по безопасности и сотрудничеству в Европе от 1 августа 1975 г. ;
1. Конвенция ООН о защите прав всех трудящихся – мигрантов и членов их семей.
Требования к гастарбайтерам в Европе. Требования распространяются на разные категории мигрантов. К ним относятся 
3. жесткие требования к уровню образования,
3.  производственному опыту, 
3. возрастные ограничения (от 20 до 40 лет),
3. требования медицинского характера,
3. требования социального характера,
3. требования политического характера.
Каждая страна устанавливает квоту, ежегодно обновляя требования к иммигрантам, касающиеся квалификации и специальности.
После создания ЕС страны Сообщества осуществляют частичное коллективное регулирование миграции рабочей силы.
4.2. Международный рынок услуг
Особенности международной торговли услугами
1. Регулируется не на границе, а внутри страны соответствующими положениями внутреннего законодательства.
1. Услуги не подлежат хранению. Услуги производятся и одновременно потребляются.
1. Производство и реализация услуг имеют большую государственную защиту, чем сфера материального производства и торговли. Транспорт, связь, финансовые и страховые услуги, образование и здравоохранение во многих странах находятся в полной или частичной собственности государства или под строгим его контролем.
1. Международная торговля услугами находится в тесной взаимосвязи с торговлей товарами и оказывает на нее большое воздействие.
Деловые услуги. Наиболее востребованы деловые услуги, такие как информационные услуги и связь, разработка средств программного обеспечения, компьютерные услуги и обработка данных.
В развитых и развивающихся странах торговля деловыми услугами росла опережающими темпами по сравнению с другими услугами и с торговлей товарами. В развитых странах, к примеру, в 1970 - 2005 г г. доля торговли деловыми услугами в общем объеме экспорта услуг практически удвоилась, а в развивающихся странах - увеличилась с 20 до 30 %.
В развивающихся странах, в том числе в Индии и Китае, рост деловых услуг составляет на период после 2002 года около 75 млрд. долл. 
Экспорт деловых услуг осуществляется в основном развитыми странами, на которые приходится около 90 % объема торговли ими.
Международная торговля результатами интеллектуальной собственности отличается от торговли товаром как материальным объектом. В качестве товара здесь выступают продукты интеллектуального труда, облаченные в форму патентов на изобретения, промышленных образцов, полезных моделей, ноу - хау, товарных знаков. Права использования этих продуктов в производственных и коммерческих целях и являются предметом международных сделок. Соглашение о возмездном предоставлении прав практического использования называется лицензионным, а стороны – соответственно лицензиаром (продавец, патентообладатель) и лицензиатом (покупатель разрешения на практическое использование).
В международной практике различают два основных вида лицензионных соглашений: на исключительную и неисключительную лицензию.
Понятие «ноу-хау» означает технологические и конструкторские секреты изготовления новой продукции, знания и опыт в технологии, производстве, управлении, эксплуатации, обслуживании новой техники. Эти знания, опыт обладает новизной, представляют коммерческую ценность и являются привлекательным товаром в международной лицензионной торговле. Они не патентуются, в отличие от изобретений, и носят конфиденциальный характер. Наибольшее распространение в российской и международной практике получили лицензионные соглашения, содержанием которых является передача прав на ноу-хау в комплексе с предоставлением инженерно - технических услуг и продажей прав на использование запатентованных изобретений. Однако часто передача права на использование ноу-хау и изобретений сопутствует или даже является необходимым элементом в поставках машин, оборудования, транспортных средств. В этом случае лицензионные соглашения являются неотъемлемой частью контракта на поставку, а общая сумма контракта включает и стоимость лицензии.
Международная торговля товарными знаками имеет те же особенности, что и торговля лицензиями на изобретения и ноу-хау. В основном продажа прав на использование товарного знака сопутствует экспортно-импортным операциям по машинам, оборудованию. При этом в контракт на поставку оборудования включаются продажа лицензии на ноу-хау в области технологических новшеств и продажа прав на использование товарного знака производителя, известного качеством своей продукции и имиджем добросовестного партнера.
Общая стоимость контракта купли - продажи оборудования будет включать цену лицензии и стоимость прав использования торговой марки.
 Торговля инженерно - консультационными услугами
Услуги оказывают очень сильное влияние на международную торговлю товарами, являясь дополнительным средством повышения их конкурентоспособности и зачастую необходимым условием продвижения товара на рынок. Без предоставления проектно - изыскательских услуг трудно себе представить строительство объектов «под ключ»; без выполнения научно - исследовательских, опытно - конструкторских, технологических работ – создание новых товаров, технологий, следовательно, продажу лицензий на изобретение и ноу-хау; без проведения серьезных маркетинговых исследований, проведения рекламных кампаний, обучения кадров нет смысла даже заключать контракты.
Рынок консультационных услуг стремительно развивается в отношении не только внешней торговли, но и управления, права, финансов, бухучета, аудита, оценки бизнеса, инвестирования, приватизации и т. п.
Особенностью международной торговли консультационно - информационными услугами является то, что достижение результатов консультационных работ, информационных технологий сопровождается перемещением в страну импортера профессионального персонала (консультанты, эксперты, специалисты - исполнители), что необходимо учитывать во взаимоотношениях сторон.
Производственная кооперация и промышленное сотрудничество
Конкуренция современных производителей товаров в различных странах существенно обостряет проблему сбыта как внутри стран, так и особенно в международной торговле. С целью повышения своей конкурентоспособности производители и продавцы объединяют свои усилия в сфере реализации товаров. Они создают совместные сбытовые структуры, используют сбытовые сети друг друга, проводят совместные рекламные кампании.
Целями производственно - сбытовой	 кооперации являются совместная разработка новых видов продукции, специализация кооперирующихся сторон на производстве узлов и деталей изделий и совместный их сбыт. 
Наибольшее развитие производственно - сбытовая кооперация получила в различных отраслях машиностроения, в автомобильной, авиационной промышленности.
Кооперирующиеся стороны заключают соглашение о производственной и сбытовой кооперации, в котором определяют и четко разграничивают права и обязанности сторон, порядок взаимодействия и ответственность.
В развитие и дополнение соглашения стороны подписывают конкретные контракты и договора на взаимную поставку комплектующих узлов и деталей с приложением позиционных цен и сроками поставки.
Франчайзинг является одним из действенных способов кооперации по сбыту товаров и услуг достаточно известной фирмы (франчайзера) через специально созданную при ее участии сбытовую компанию (франчайзи) благодаря предоставленному франчайзером праву использовать его товарный знак и ноу - хау.
В российской практике франчайзинг стал применяться сравнительно недавно, однако в ГК РФ уже введена гл. 54 «Коммерческая концессия», регулирующая взаимоотношения сторон при передаче прав на использование товарного знака, фирменного наименования, знаков обслуживания, ноу-хау и других нематериальных активов, в случае если они используются в коммерческих целях с получением дохода.
Наибольшее применение франчайзинг находит в сфере услуг: индустрия туризма, сервис бытовой техники, система быстрого питания, авторемонт.
Договор коммерческой концессии – франчайзинг - должен быть зарегистрирован в Роспатенте, что подтверждает переуступку прав на использование товарного знака и имеет важное значение в случае возникновения споров сторон при ограничении прав его использования.
Современный международный франчайзинг вторгается не только в сферу сбыта товаров и услуг, но и в производство.
Арендные и лизинговые операции
В международной практике коммерческой деятельности аренда и финансовая аренда (лизинг) являются весьма перспективными видами предпринимательства, поскольку составляют серьезную конкуренцию коммерческим операциям купли-продажи в кредит. В международной практике различают три вида аренды в зависимости от продолжительности:
 - краткосрочная аренда – рентинг, продолжительность которой может составлять от нескольких часов, дней, месяцев до одного года;
 - среднесрочная аренда – хайринг, предполагающая сдачу в аренду на срок от 1 до 3 лет;
 - долгосрочная аренда – на срок более трех лет.
Долгосрочную аренду (лизинг) называют финансовой арендой, поскольку в такой сделке участвуют три стороны, одна из которых – лизинговая компания – сначала финансирует покупку имущества, а затем передает ее во временное пользование.
Международный рынок транспортных услуг. Транспортные услуги являются специфическим товаром международной торговли. Международные транспортные услуги продаются и покупаются на международных транспортных рынках. Цены транспортных услуг и другие условия являются предметом переговоров между заинтересованными сторонами, в других случаях они устанавливаются источниками права. Международным авторитетным органом в области транспорта является Европейская конференция министров транспорта (ЕКМТ)
Европейская конференция министров транспорта (ЕКМТ) создана на основе протокола, подписанного правительствами 16 европейских государств (западноевропейские страны при активной роли Комиссии ЕС) в Брюсселе 17 октября 1953 года и вступившего в силу 31 декабря 1953 года. ЕКМТ организована для предоставления органам стран - участниц, ответственным за принятие решений в области транспортной политики, необходимых сведений научно - исследовательского характера, а также для обмена информацией по новейшим транспортным технологиям и для прямых консультаций в области железнодорожного, автомобильного и водного видов транспорта. В настоящее время ЕКМТ объединяет министров транспорта 35 европейских государств, имеющих полноправное членство. Ассоциированными членами организации являются Австралия, Канада, США, Япония, Новая Зеландия. Статус наблюдателя имеют Албания, Армения, Азербайджан, Марокко. Штаб - квартира ЕКМТ - Франция, Париж, здание Организации экономического развития и сотрудничества (ОЭСР). Высший руководящий орган ЕКМТ - Совет министров, состоящий из министров, ответственных за внутренний транспорт в составе правительств соответствующих стран. Председатель Совета избирается сроком на 1 год, избираются также два заместителя Председателя. Совет делает свои заключения по проектам резолюций (постановлений, докладов), представляемых нижестоящими органами. Комитет заместителей министров состоит из старших должностных лиц, представляющих министров. Комитет проводит 5 - 6 заседаний в год, в ходе которых рассматривает вопросы, порученные ему Советом; готовит соответствующие материалы для заседаний Совета; проводит мониторинг выполнения решений Конференции. Исполнительным органом ЕКМТ является постоянно действующий секретариат, которым руководит генеральный секретарь. Секретариат ЕКМТ состоит из двух отделов: организационный (подготовка и проведение конференций) и экономических исследований. Административно он подчиняется Организации по экономическому сотрудничеству и развитию (ОЭСР). Функционально секретариат не зависит от ОЭСР, а выступает как ее деловой партнер - ОЭСР координирует свою деятельность с ЕКМТ при проведении исследовательских работ и при подготовке докладов, а также представляет ЕКМТ на международных форумах. Принятие резолюций - наиболее распространенная форма решений Совета ЕКМТ (резолюция может быть принята лишь частью стран - участниц, при этом остальные могут записать соответствующие оговорки по ним, которые могут быть сняты в любое время). Постоянные органы ЕКМТ: комитет по безопасности дорожного движения; - комитет экономических исследований; группа по международным автомобильным перевозкам; группа по транспорту и окружающей среде; группа по инвестициям в транспортную инфраструктуру; группа по вопросам комбинированного транспорта. Существуют также органы, предназначенные для изучения некоторых специфических вопросов (группы "Ad-hoc"): - техническая группа гармонизации и либерализации; группа по компьютерным технологиям и телекоммуникациям; группа по вопросам инвалидов. ЕКМТ сотрудничает со многими международными организациями, занимающимися вопросами транспорта. В частности, с Европейской экономической комиссией (ЕЭК) ООН и Комиссией европейских сообществ (КЕС) заключены договоры, позволяющие участвовать в некоторых сессиях на взаимной основе. С ОЭСР поддерживаются связи по программе исследований и сотрудничества в области автомобильного транспорта. 
Контрольные вопросы к разделу 4 
1. Определите понятие и обрисуйте структуру международного рынка услуг. 
2. Покажите особенности международной торговли услугами.
3. Покажите динамику и основные направления международного туризма.
4. В чем состоят современные международные формы научно – технической кооперации?
5. Поясните актуальные вопросы интеллектуальной собственности на мировом рынке.
6. В чем заключается франчайзинг?
7. Какова роль инжиниринга в развитии научно - технического потенциала стран?
8. Что такое ВОИС?
9. В чем заключается роль Европейской конференции министров транспорта?
10.  Охарактеризуйте структуру ЕКМТ.
11.  Поясните роль транспортных услуг в международных экономических отношениях.
12.  В чем сущность международной трудовой миграции, ее основных потоков, их влияние на экономику стран - экспортеров и стран –импортеров рабочей силы?
13.  Поясните политику развитых государств в отношении иностранной рабочей силы.
14.  Укажите требования к гастарбайтерам в Европе.
15.  В чем состоит регулирование иммиграции в США, в арабских и других странах?
Раздел 5. Интеграция в мировой экономике.
5.1. Международная экономическая интеграция. Особенности западноевропейской интеграции
 Европейский союз
Современная история образования и развития Европейского союза (ЕС) начинается с 1951 г. В апреле этого года был подписан договор о Европейском объединении угля и стали (ЕОУС), в который вошли шесть стран — Франция, ФРГ, Италия, Бельгия, Нидерланды, Люксембург. Это была своего рода предыстория западноевропейской интеграции. Реальный отсчет ее возникновения и развития начинается с 1957 г. , когда те же страны подписали договоры о создании Европейского экономического сообщества (ЕЭС) и Европейского сообщества по атомной энергии (Евратом). В состав сообществ вошли страны с высоким уровнем развития, что во многом определило высокие темпы их экономического роста на протяжении последующих 15 лет. Развитие западноевропейской интеграции с конца 50 - х гг. до настоящего времени протекало неравномерно и относительно противоречиво. Вместе с тем цели и задачи, поставленные при образовании ЕЭС, реализовывались достаточно последовательно и успешно.
Процесс развития западноевропейской экономической интеграции можно условно подразделить на четыре этапа.
Первый этап (конец 50 - х – середина 70 - х гг.) считается «золотым веком» в жизни сообщества. Он ознаменовался досрочным созданием таможенного союза, сравнительно успешным формированием единого аграрного рынка, вступлением в ЕЭС трех новых стран: Великобритании, Дании, Ирландии.
Конкретными целями создания ЕЭС, или, как его часто называли, «Общего рынка», были:
· постепенное устранение всех ограничений в торговле между странами - участницами; 
·  установление общего таможенного тарифа в торговле с третьими странами;
·  ликвидация ограничений для свободного передвижения «людей, капиталов, услуг»;
· разработка и проведение общей политики в области транспорта и сельского хозяйства;
·  создание валютного союза;
· унификация налоговой системы;
· сближение законодательства разных стран;
· разработка принципов согласования экономической политики разных стран.
В целях реализации этих установок была создана комплексная управленческая структура – Совет министров ЕЭС, Комиссия европейских сообществ, Европейский совет, Европейский суд, Европейский парламент.
Своей первой целью ЕЭС поставило решение задачи создания общего рынка товаров, капиталов, услуг и рабочей силы стран - участниц. Для этого был создан таможенный союз. Именно таможенный союз лежит в основе ЕЭС. В рамках таможенного союза были:
1. ликвидированы торговые ограничения во взаимной торговле стран - участниц
1. установлен единый таможенный тариф по отношению к третьим странам;
1. достигнута свобода передвижения капиталов, кредитов, денежных переводов, предоставления услуг;
1. обеспечена свободная миграция рабочей силы и свобода выбора места жительства.
Все эти меры способствовали ускорению промышленной интеграции. Одновременно делались попытки осуществления аграрной интеграции в форме установления коллективного протекционизма с помощью компенсационных сборов и финансирования через сельскохозяйственный фонд. Аграрная политика ЕС базируется на единой системе цен, которая гарантирует установление единой минимальной цены для многих сельскохозяйственных продуктов стран – членов ЕС. Формирование общего рынка ускорило процесс превращения национальных монополий стран ЕЭС в транснациональные, способствовало проникновению в экономику стран - партнеров. Развитие ЕЭС означало интенсивный переход стран – участниц сообщества от замкнутых национальных хозяйств к экономике открытого типа, обращенной к внешнему рынку.
Второй этап (середина 70 - х – середина 80 - х гг.) вошел в историю ЕС тем, что удалось принять программу европейского валютного сотрудничества, создать механизм внешнеполитических консультаций. Все же проявившиеся негативные тенденции привели в этот период к серьезному кризису западноевропейской экономической интеграции. Этот кризис получил название «евросклероз». В 70 - х и начале 80 - х гг. разрыв в уровнях развития между странами ЕС увеличился. С вступлением в ЕС Греции в 1981 г. эта тенденция проявилась еще более отчетливо, поскольку экономика этой страны находилась на значительно более низком уровне по сравнению с другими участниками Сообщества.
Третий этап (вторая половина 80 - х – начало 90 - х гг.) – этап дальнейшего расширения состава Сообщества. В 1986 г. присоединение Испании и Португалии привело к обострению ранее существовавших межстрановых диспропорций. На момент вступления в ЕС душевой доход в Португалии составлял примерно половину среднего по ЕЭС, в Испании – около 3/4. В новых странах - участницах примерно один из пяти работал в сельском хозяйстве, в то время как в ЕЭС – один из тринадцати. Вместе с тем именно этот период характеризуется новыми импульсами в развитии западноевропейской интеграции, связанными прежде всего с принятием Единого европейского акта (ЕЕА).
В ЕЕА подтверждалась общая цель стран – участниц сообщества – создание Европейского союза – объединения, которое представляет собой политический альянс участников сообщества и предусматривает не только высокую степень их экономического, валютно-финансового, гуманитарного сотрудничества, но и согласование внешней политики, включая обеспечение безопасности. Центральным положением ЕЕА явилась зафиксированная в нем цель создания единого экономического пространства, в котором разные страны – члены ЕЭС составляли бы единый хозяйственный организм. С принятием ЕЕА усилились интеграционные процессы стран – членов сообщества в области микро - и макроэкономики, политики и права, науки и экологии, регионального развития, социальных отношений. В начале 90 - х гг. страны – члены ЕС практически завершили создание основ единого рынка и вплотную приблизились к формированию валютно-экономического и политического союзов.
Четвертый этап (середина 90 - х гг. XX в. – начало XXI в.). В соответствии с Единым европейским актом, с 1 января 1993 г. было введено свободное передвижение факторов производства внутри границ сообщества. Фактически в рамках сообщества возникло единое экономическое пространство, что означало вступление ЕС в качественно новый этап экономической интеграции.
На основании Маастрихтского договора (февраль 1992 г.) с 1 января 1994 г. ЕЭС трансформировалось в Европейский союз с возросшим до 25 числом стран - участниц. В рамках ЕС осуществляется создание полностью единого внутреннего рынка. Провозглашены цели дальнейшего интеграционного сотрудничества. Они включают создание единого Европейского банка с правами эмиссии единой валюты - евро, образование единого западноевропейского пространства без внутренних границ. 
 Европейская ассоциация свободной торговли
Экономическая интеграция в Западной Европе не ограничивается только территорией ЕС: с начала 60 - х гг. существует Европейская ассоциация свободной торговли (ЕАСТ). ЕАСТ в отличие от ЕС не имеет наднациональных функций и межгосударственных координирующих институтов. ЕАСТ во главу угла ставит экономическое сотрудничество. В первую очередь она содействовала либерализации торговли и устранению таможенных барьеров. Страны – члены ЕАСТ (в 80 - х г г. их было семь, в середине 90 - х гг. – четыре – Норвегия, Исландия, Лихтенштейн, Швейцария) добровольно присоединяются к тому или иному торгово - экономическому соглашению с третьими странами, причем каждый из участников ЕАСТ вправе устанавливать в отношении этих стран любые таможенные тарифы. В торговле между странами – членами ЕАСТ режим свободного беспошлинного торгового оборота действует только в отношении промышленных товаров, так как действие конвенции ЕАСТ не распространяется на сельскохозяйственную продукцию. В 1972 г. каждое государство, входящее в ЕАСТ, подписало соглашение с ЕЭС/ЕС, в соответствии с которым постепенно были снижены пошлины и количественные ограничения на промышленные товары. Беспошлинная торговля между этими странами базируется на системе сложных правил, разработанных в зависимости от происхождения товара. Из-за отсутствия единого таможенного тарифа внутри ЕАСТ свобода беспошлинной торговли существует только для товаров, произведенных в странах, ее членах. 
В 1994 г. ЕАСТ и ЕС подписали соглашение об образовании «единого экономического пространства» (ЕЭП), в которое из западноевропейских стран не вошла только Швейцария. Основополагающий принцип соглашения - свободное перемещение капиталов, товаров, услуг и физических лиц. Следует подчеркнуть, что ЕЭП не является таможенным союзом. Входящие в него государства в рамках структур ЕС и ЕАСТ не имеют ни единой торговой политики, ни общих таможенных тарифов по отношению к третьим странам. ЕЭП возглавляет Совет, состоящий из министров государств – участников соглашения. Несмотря на высокий уровень развития входящих в нее государств и взаимных экономических связей между ними, ЕАСТ не стала полноценной интеграционной группировкой. Фактически, она явилась своеобразным «подготовительным классом» для новых членов ЕЭС/ЕС. В настоящее время многие члены ЕАСТ рассматривают ее как потенциальную зону свободной торговли между восточноевропейскими и западноевропейскими странами.
ЕАСТ приветствовала создание в начале 1996 г. центрально - европейской зоны свободной торговли из 12 стран. Не исключено, что со временем эти государства пополнят ряды ЕАСТ, членство в которой станет для них первым шагом на пути в ЕС. Экономическая мощь ЕС, динамичность его расширения и сильная зависимость отдельных стран Западной Европы от торговли с ним в ближайшем будущем поставят перед остальными странами альтернативу: либо вступить в ЕС и частично отказаться от своего суверенитета, но зато воспользоваться всеми возможностями крупнейших рынков мира, либо оставаться в стороне, отрезать себе путь к участию в процессе объединения Западной Европы со всеми отрицательными последствиями для собственной экономики.
 Центрально - европейское соглашение о свободной торговле
После прекращения деятельности интеграционной группировки бывших социалистических государств – Совета экономической взаимопомощи (СЭВ) бывшие члены этой организации не отказались от углубленного сотрудничества. В 1990 г. они образовали свою интеграционную группировку – «Вышеградскую тройку», в которую вошли Венгрия, Польша и Чехословакия. После распада Чехословакии эта группировка преобразовалась в «Вышеградскую четверку». С 1 марта 1993 г. в рамках этой группировки вступило в силу Центрально - европейское соглашение о свободной торговле (ЦЕФТА), предусматривающее постепенное взаимное снижение пошлин. Этот шаг был продиктован тем, что, несмотря на специальные «европейские соглашения» с ЕС каждой из стран «Вышеградской четверки», их торгово - экономические отношения развивались в целом малоудовлетворительно. Поэтому для сохранения и преумножения наработанных за последние десятилетия торгово - экономических связей Центральной Европы и была создана эта интеграционная группировка.
При подписании договора в 1992 г. предполагалось ликвидировать все таможенные барьеры между участвующими странами к 2001 г. Однако позднее было принято решение ускорить этот процесс. Уже шесть государств (дополнительно к учредителям присоединились Румыния и Словения) и активизировали торговлю в регионе. С сентября 1995 г. ЦЕФТА приобрела статус открытой организации. Важным принципом деятельности ЦЕФТА стало то, что «внутренние рынки открываются не для конкуренции, а чтобы дополнять друг друга». 
Внутрирегиональная интеграция ЦЕФТА развивалась не как самоцель, а как промежуточный этап вступления в ЕС, что и произошло в 2004 г. 
5.2. Международные экономические организации
Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД) - основной орган Генеральной Ассамблеи ООН в области торговли и развития. Организация была учреждена в 1964 г. в целях содействия ускорению экономического роста и развития, в первую очередь развивающихся стран (Резолюция 1995 (XIX) Генеральной Ассамблеи ООН). Базируется в Женеве. ЮНКТАД является глобальным форумом для рассмотрения и выработки рекомендаций по проблематике развития и связанным с нею вопросам торговли, инвестиций, финансов, передачи технологий. Организации, в соответствии с ее мандатом, также предписывается выступать с конструктивными подходами, рекомендациями и политическими инициативами по вопросам, рассматриваемым и другими международными организациями. При этом ЮНКТАД призвана играть ведущую роль в проработке и достижении консенсуса по новым вопросам повестки дня в области международной торговли и их последствий, прежде всего для развивающихся государств и стран с переходной экономикой, в содействии их адаптации к новым торговым условиям и интеграции в мировую торговую систему. В ЮНКТАД входят 192 государства. В ее работе также принимают участие многие межправительственные и неправительственные организации. Раз в четыре года ЮНКТАД проводит сессии (конференции) с целью определения основных принципов своей политики и принятия решений по программе работы. Всего уже проведено десять сессий ЮНКТАД. Последние состоялись в 1996 г. (Мидрэнд, ЮАР), 2000 г. (Бангкок) и 2004 г. (Сан - Пауло, Бразилия). Тема последней ХI сессии ЮНКТАД в Сан - Пауло - “Повышение согласованности между национальными стратегиями и глобальными экономическими процессами в целях экономического роста и развития, в частности развивающихся стран”. Дискуссии в ходе форума продемонстрировали возросшее стремление развивающихся стран к полноценному участию в принятии решений и выработке норм в международных торгово - экономических отношениях, опоре на собственные силы в решении проблем развития, в частности путем расширения торговли по линии Юг - Ю г. На сессии были приняты итоговый документ “Консенсус Сан - Пауло” и декларация “Дух Сан - Пауло”, в которых ЮНКТАД нацеливается, в частности, на содействие адаптации национальных стратегий развития к условиям глобализации и на укрепление производственного и человеческого потенциала развивающихся стран. В Сан - Пауло было также объявлено о запуске третьего раунда торговых переговоров под эгидой ЮНКТАД в рамках Глобальной системы торговых преференций (ГСТП). 
В период между сессиями непрерывность работы обеспечивает исполнительный орган ЮНКТАД – Совет по торговле и развитию (СТР), в состав которого входит 148 членов. 
Постоянным органом, регулирующим работу ЮНКТАД в период между ежегодными сессиями СТР, является Бюро СТР. Россия в настоящее время входит в состав Бюро (как бывший координатор группы “Д”) наряду с Румынией - нынешним координатором этой группы. На протяжении многих лет наша страна является участником рабочей группы (РГ) по среднесрочному плану и бюджету по программам, насчитывающей 19 членов. 
Секретариат ЮНКТАД расположен в Женеве, насчитывает около 400 человек. Секретариат состоит из четырех отделов: отдел глобализации и стратегий развития; отдел инвестиций, развития предприятий и технологий; отдел международной торговли товарами и услугами и по сырьевым товарам; отдел инфраструктуры услуг для развития и торговой эффективности. “Сквозные” вопросы НРС, а также островных и не имеющих выхода к морю развивающихся государств находятся в ведении специального координатора ЮНКТАД.
Исполнительная дирекция включает в себя секретариаты генерального секретаря, заместителей генерального секретаря, группу планирования и оценки программ, группу координации и оценки технического сотрудничества, службу старшего юриста ЮНКТАД. Административная служба и служба обеспечения межправительственного механизма формально не входят в исполнительную дирекцию, но работают под ее контролем. 
Россия последовательно отстаивает принципиальную линию на незыблемость мандата ЮНКТАД и сохранение универсального характера ее деятельности, противодействуя попыткам отвести организации вспомогательную роль “агентства по техническому содействию”. 
Всемирная торговая организация 
Всемирная торговая организация (ВТО) учреждена 8 декабря 1994 года. Приступила к деятельности с 1 января 1995 года. Является преемницей ГАТТ. Штаб - квартира - г. Женева (Швейцария). Генеральный директор - Паскаль Лами (Франция), назначенный на четырехлетний срок с 1 сентября 2005 года.
Цель
ВТО призвана регулировать торгово - политические отношения участников на основе ряда обязательных многосторонних соглашений:
I. Многосторонние соглашения по торговле товарами.
II. Генеральное соглашение по торговле услугами (ГАТС).
III. Соглашение по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности (ТРИПС).
IV. Договоренность о правилах и процедурах, регулирующих разрешение споров.
V. Механизм обзора торговой политики. 
VI. Необязательные для присоединения торговые соглашения с ограниченным кругом участников:
 -Соглашение по торговле гражданской авиатехникой;
 -Соглашение по правительственным закупкам.
 	ВТО также является форумом для переговоров между ее членами по вопросам международной торговли. За всю историю ГАТТ/ВТО состоялось восемь раундов многосторонних торговых переговоров, последний Уругвайский раунд - в 1986 - 1994 гг. В ходе четвертой Министерской конференции ВТО (Катар, ноябрь 2001 года) принято решение о начале нового раунда, получившего название "Раунд развития".
 	Структура. Высшим органом является Министерская конференция, объединяющая представителей всех стран - членов ВТО. Сессии собираются по крайней мере каждые два года. В период между сессиями ее функции осуществляются генеральным советом (ГС), состоящим также из представителей всех членов ВТО. Кроме того, ГС исполняет обязанности органа по урегулированию споров и органа по обзору торговой политики. Под руководством ГС работают совет по торговле товарами, совет по торговле услугами и совет по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности. 
 	Министерская конференция создает комитет по торговле и развитию, комитет по ограничениям, связанным с платежным балансом, и комитет по бюджету, финансам и административным вопросам. Членство в советах и комитетах открыто для всех стран - членов. Министерская конференция назначает Генерального директора ВТО. Гендиректор назначает сотрудников секретариата ВТО, определяет их обязанности и условия прохождения службы в соответствии с положениями, принятыми Министерской конференцией.
Первая Министерская конференция ВТО состоялась 9 - 13 декабря 1996 г. в Сингапуре, вторая - 18 - 20 мая 1998 г. в Женеве (Швейцария), третья - 30 ноября - 3 декабря 1999 г. в Сиэтле (США), четвертая - 9 - 13 ноября 2001 г. в Дохе (Катар), пятая - 10 - 14 сентября 2003 года в Канкуне (Мексика). Шестая прошла 13 - 18 декабря 2005 года в Гонконге (Китай).
 	Взносы. Члены и наблюдатели ВТО вносят финансовый взнос, утверждаемый Генеральным советом. Размер взноса пропорционален доле страны в мировой торговле.
Привилегии. Сотрудники ВТО и представители государств - членов ВТО пользуются привилегиями и иммунитетами, предусмотренными Конвенцией о привилегиях и иммунитетах специализированных учреждений (ООН) 1947 г. , а также Соглашением между Всемирной торговой организацией и Швейцарской Конфедерацией о статусе, привилегиях и иммунитетах ВТО в Швейцарии от 2 июня 1995 года.
 	Принятие решений. В ВТО практикуется принятие решений консенсусом. При его отсутствии решение принимается большинством голосов, если другого не предусмотрено соглашениями ВТО. 
Толкование положений соглашений по товарам, услугам, интеллектуальной собственности, освобождение от принятых обязательств (вейвер) принимаются 3/4 голосов. Поправки, не затрагивающие прав и обязательств участников, а также принятие новых членов требуют 2/3 голосов.
 	Членство. В настоящее время членами ВТО являются 151 страна, еще 30 стран ведут переговоры о присоединении к ВТО. 
Всемирный экономический форум (ВЭФ). Он является международной неправительственной организацией. Создан в 1971 г. в Женеве (до 1987 г. назывался “Европейский форум менеджмента”). 
Членами Форума являются около 1000 крупных компаний и организаций из более чем 50 стран мира, из них порядка 20 - предпринимательские структуры из России (ВЭФ ежегодно на базе критериев "финансового положения, качества менеджмента и репутации" пересматривает состав участников форума). С момента основания Форума его неизменным президентом является профессор Клаус Шваб. Постоянный исполнительный орган - Совет директоров. 
В рамках форума создано и действует множество групп или клубов по профессиональным интересам, в т.ч. клуб крупнейших предпринимателей, группа руководителей компаний и организаций различных секторов промышленности, группа руководителей национальных исследовательских организаций, группа выдающихся деятелей искусств. В последние годы были сформированы объединения "Лидеры завтрашнего дня" и "Пионеры высоких технологий". 
Бюджет ВЭФ формируется за счет ежегодных членских взносов и средств, вносимых участниками проводимых по линии ВЭФ мероприятий. 
Штаб - квартира ВЭФ находится в Женеве, Швейцария. 
Цели - содействие мировому сообществу в решении вопросов экономического развития, расширение международного торгово - экономического сотрудничества. 
Формы деятельности: организуются встречи, конференции, симпозиумы с участием членов форума и приглашенных гостей из числа политиков, бизнесменов, ученых и журналистов. Итоговых документов не принимается, испытанной формой работы являются “круглые столы” с участием нескольких “звезд” либо “мозговые атаки”, предусматривающие неформальный обмен мнениями по наиболее актуальным вопросам в группах по 10 - 15 чел. 
По своему типу мероприятия ВЭФ подразделяются на: 
1. Ежегодные встречи в Давосе (как правило, в конце января - начале февраля, продолжительностью до 6 дней) - главное мероприятие, на котором члены ВЭФ обсуждают ключевые проблемы мировой экономики. На эти встречи приглашаются ведущие государственные и политические деятели, представители научных, деловых кругов различных стран и международных организаций. Всего собирается около 2000 чел. 
В их рамках проводятся “мини - встречи в верхах” с участием государственных деятелей, а также семинары, предназначенные в основном для контактов деловых кругов с официальными делегациями и отдельными политическими деятелями. 
Высокий рейтинг ВЭФ побуждает его организаторов из года в год ужесточать критерии отбора приглашаемых, что придает встречам в Давосе отчетливый элитарный характер. С 1994 г. для бизнесменов обязательным условием участия является членство в ВЭФ. Члены ВЭФ выплачивают ежегодные взносы (около 20 тыс. долл.), расходуемые на организацию мероприятий форума. 
2. Региональные саммиты с участием представителей правительств и деловых кругов региона, а также их торговых и финансовых партнеров из других регионов. К таким региональным встречам относятся: Европейский экономический саммит (Зальцбург, Варшава);саммиты в Китае и Индии; Восточно - азиатский экономический саммит; Южноафриканский экономический саммит; саммит стран Южного конуса (МЕРКОСУР); ежегодная конференция в США; Евразийский экономический саммит (Алма - Ата) и др. 
3. Национальные (страновые) встречи, двухдневные семинары и симпозиумы с участием представителей деловых кругов и членов правительства. Ежегодно проводится до 30 таких встреч. Количество участников - 100 - 150 чел. 
4. Неофициальные встречи представителей правительств и ведущих компаний, представляющих отдельные отрасли промышленности (промышленные саммиты). Объектом внимания на уже прошедших встречах были проблемы развития энергетики, машиностроения, автомобилестроения, сельского хозяйства, пищевой промышленности, СМИ. Ежегодно проводится до 10 таких встреч. 
Международные финансовые организации
Международный валютный фонд
1. Создание. МВФ - межправительственная финансово - кредитная организация, имеющая статус специализированного учреждения ООН. Создан в 1945 г. в соответствии с решениями Бреттон - Вудской конференции (1944 г.), начал функционировать в 1946 г. Штаб - квартира - г. Вашингтон. Глава – директор - распорядитель – Родриго де Рато. 
2. Цели: содействие развитию международного валютно - финансового сотрудничества, расширению и сбалансированному росту международной торговли, поддержание стабильности валют и равновесия платежных балансов стран - членов; участие в создании многосторонней системы платежей и устранении валютных ограничений. 
3. Участники - 184 государства, включая все республики бывшего СССР. 
4. Структура. Совет управляющих - высший орган МВФ, состоит из представителей стран - членов (как правило, министра финансов или председателя центрального банка), назначаемых на 5 лет. Исполнительный совет - отвечает за текущие дела фонда, состоит из директора - распорядителя, являющегося его председателем и 24 исполнительных директоров, назначаемых каждые два года. Занимается широким кругом стратегических, оперативных и административных вопросов. 
Международный валютно - финансовый комитет, состоит из 24 членов (управляющие фонда, министры и др. должностные лица сопоставимого ранга), собирается два раза в год. Готовит рекомендации Совету управляющих по вопросам функционирования международной финансовой системы. 
5. Уставный капитал составляет около 212,8 млрд. СДР (на конец 2004 фин.г. 1 мая 2003 г. – 30 апреля 2004 г. . 1 СДР равнялся примерно 1,45 долл. США). Формируется за счет взносов государств - членов, каждое из которых обычно выплачивает приблизительно 25 % своей квоты в СДР или в валюте других членов, а остальные 75 % - в своей национальной валюте. 
Исходя из размеров квот распределяются голоса между странами - членами в руководящих органах МВФ. Наибольшими квотами располагают США - 17,08 % голосов, Япония - 6,13 %, ФРГ - 5,99 %, Великобритания и Франция по - 4,95 %. Квота России - 2,74 %. 
6. Деятельность. Механизмы финансовой помощи МВФ государствам - членам варьируются в зависимости от характера макроэкономических проблем, которые необходимо решать (политика траншей, механизмы расширенного и компенсационного финансирования, кредитные линии финансирования в случае непредвиденных обстоятельств, Фонд содействия сокращению бедности и обеспечению устойчивого роста и др.) 
Рекордные по объему заимствования по линии МВФ – 120 млрд. долл. США, пришлись на 1997 - 1999 гг. Крупнейшими реципиентами финансовой помощи в этот период стали страны, пострадавшие от финансовых кризисов: Ю. Корея, Индонезия, Бразилия, а также Россия. 
В 2004 фин. г. МВФ одобрил выделение средств на сумму около 14,5 млрд СДР (на 14,9 млрд СДР меньше, чем в 2003 фин. г.), из которых почти 9 млрд СДР пришлось на долю Аргентины и 4,5 млрд СДР на долю Бразилии. Также стоит отметить кредит Украине в размере 411 млн СДР. 
Долговые кризисы середины - конца 90 - х послужили катализатором процесса реформирования деятельности фонда. Суть реформ состоит в переходе к политике “помощи для самопомощи”, направленной на раннее выявление уязвимых мест в финансовых системах стран - членов и предупреждение кризисов, главным образом, через механизмы мониторинга и экспертной помощи. Кредитование будет производиться лишь в случае возникновения серьезных трудностей с платежным балансом. При этом повышаются процентные ставки по кредитам и ужесточаются требования к проведению определенной макроэкономической политики. 
Жесткая линия МВФ в отношении проблемных стран получила дальнейшее развитие в инициативе нового первого заместителя директора - распорядителя Фонда Э. Крюгер, которая в конце 2001 г. заявила о бесперспективности предоставления новых кредитов государствам, неспособным самостоятельно проводить здоровую финансовую политику, и предложила вводить против них процедуру банкротства. 
Международный Банк Реконструкции и развития (МБРР)
1. Создание. МБРР создан в июле 1944 г. на международной валютно - финансовой конференции в г. Бреттон - Вудс (США), начал свою деятельность в 1945 г. Имеет статус специализированного учреждения ООН. Штаб - квартира - г. Вашингтон (США). Президент – Роберт Б. Зеллик (США). 
2. Цели: оказание помощи в реконструкции и развитии экономик стран - членов путем поощрения капиталовложений на производственные цели; поощрение частных и иностранных инвестиций посредством предоставления гарантий или участия в займах и инвестициях частных кредиторов; содействие перспективному сбалансированному росту международной торговли. 
3. Участники МБРР - 184 государства (в июле 2002 г. включен Восточный Тимор). Страны, подающие заявку на вступление в МБРР, должны быть членами Международного валютного фонда. 
4. Уставный капитал Банка - около 191 млрд. долл. США. Подписной капитал составил 189,505 млрд. долл. США. Квота в МБРР примерно соответствует имеющейся квоте в МВФ (США – 16,40 % голосов, Япония – 7,87 %, ФРГ – 4,49 %, Великобритания и Франция - по 4,31 %, Россия – 2,79 %). 
5. Организационная структура. Совет управляющих - высший орган МБРР, в котором каждая страна представлена национальным управляющим (министром финансов или председателем Центробанка), срок полномочий которых определен в 5 лет. Совет Директоров - исполнительный орган, принимает решения о политике банка, утверждает предоставление займов. Состоит из 24 членов. Президент МБРР является также председателем Совета директоров. 
МБРР и Международная ассоциация развития (МАР) образуют Всемирный банк, который совместно с Международной финансовой корпорацией (МФК), Многосторонним агентством по гарантиям инвестиций (МАГИ) и Международным центром по урегулированию инвестиционных споров (МЦУИС) составляют группу Всемирного банка. 
Комитет по развитию Всемирного банка – образован в 1974 г. совместно с МВФ в качестве политического форума для предварительного обсуждения и вынесения рекомендаций по проблемам помощи развивающимся странам. 
6. Деятельность. На получение займов МБРР имеют право страны - члены с уровнем ВНП в размере от 875 долл. США в год на душу населения. 
Основным направлением его деятельности является средне - и долгосрочное кредитование под гарантии правительства государства - члена на цели структурной перестройки экономики и на конкретные проекты. Среди займов МБРР различают стабилизационные (обычно бюджетозамещающие) и инвестиционные. 
Кредитное сотрудничество МБРР с заемщиками строится на основе регулярно утверждаемой Советом директоров для каждого из них страновой стратегии помощи. Своими кредитами банк обычно покрывает 30 % от стоимости проектов, исходя из того, что его участие в них является своего рода “барометром” для привлечения частных инвесторов. 
С начала своей деятельности МБРР выдал займов на сумму более 383 млрд. долл. США 128 странам. Наиболее крупными заемщиками МБРР в конце 90 - х являлись Аргентина, Индия, Индонезия, Китай, Мексика, Южная Корея и Россия. В 2003 финансовом году (1 июля 2002 г. – 30 июня 2003 г.) МБРР предоставил займов на общую сумму 11,2 млрд долл. США. 
МБРР взял на себя твердые обязательства по финансированию своего участия в совместной с МВФ инициативе по сокращению задолженности беднейших развивающихся стран. 
В настоящий момент Банк осуществляет стратегическую реформу, основные цели которой: увеличение эффективности операций, повышение качества кредитных портфелей, сокращение административных расходов, децентрализация; большее внимание социальным программам, развитию частного сектора; активизация деятельности по борьбе с бедностью, коррупцией, распространением СПИДа (т.н. проблематика “глобальных общественных благ”), решению других глобальных проблем. 
Многостороннее агентство по гарантированию инвестиций (МАГИ)
1. Создание. МАГИ (Multilateral Investment Guarantee Agency - MIGA) было создано в апреле 1988 г. и фактически начало функционировать c 1990 финансового года. МАГИ - самостоятельный член группы Всемирного банка (World Bank Group). Россия вступила в МАГИ в июне 1992 г. Штаб - квартира МАГИ – г. Вашингтон. Президент – Роберт Б. Зеллик (как президент группы Всемирного банка), Исполнительный вице - президент (фактически первое лицо МАГИ) – Юкико Омура (Yukiko Omura). МАГИ имеет статус специализированного учреждения ООН. 
2. Цели. Основная цель деятельности Агентства - "стимулировать поток инвестиций в целях развития между странами - членами и особенно в развивающиеся страны, дополняя тем самым деятельность Международного банка реконструкции и развития, Международной финансовой корпорации и других международных финансовых организаций" (ст. 2 Соглашения об учреждении МАГИ). 
3. Участники. Членами МАГИ по состоянию на ноябрь 2003 г. являются 162 страны мира, включая все бывшие республики СССР. Страны, подающие заявку на вступление в члены МАГИ, должны сначала быть приняты в Международный банк реконструкции и развития (МБРР). 
4. Уставной капитал агентства составляет 181 755 акции (1,962 млрд. долл. США), из которых 163 745 акции были распределены по подписке стран - членов. Каждая акция равна 10 тыс. СПЗ (при фиксированном курсе 1 СПЗ = 1,082 долл. США). Подписной капитал составляет 1,771 млрд. долл. США, из них оплачено 338,9 млн долл. США. 
5. Организационная структура. Высший орган МАГИ - совет управляющих. Каждая из стран-членов МАГИ представлена одним членом в совете управляющих, обычно на уровне министра. Исполнительный орган - совет директоров. Этот орган принимает решения о политике агентства, на основе которой строится его работа, утверждает предоставление всех займов. Совет директоров состоит из 24 членов, 6 из которых назначаются от стран, обладающих наибольшим числом акций, остальные избираются по особой процедуре. Президент МБРР и МАГИ является также председателем совета директоров МАГИ. 
6. Деятельность. Для достижения своих целей МАГИ предоставляет иностранным инвесторам из стран - членов долгосрочные гарантии (сроком до 20 лет) от политических рисков. В соответствии с Конвенцией об учреждении МАГИ, ее гарантии могут покрывать следующие риски: 
• перевод валюты (любые ограничения, принимаемые по инициативе правительства страны - члена, препятствующие переводу ее валюты в свободно конвертируемую валюту и/или переводу выручки за границу); 
• экспроприация (действия принимающего правительства, которые в какой - либо форме ограничивают или прекращают право собственности, контроль или иные права в отношении гарантированных инвестиций); 
• нарушение договора (в случаях, когда инвестор не имеет возможности обратиться за судебным или арбитражным разбирательством, когда решение по иску не выносится в течение разумного срока или когда вынесенное решение не может быть исполнено); 
• война и гражданские беспорядки (включая акты саботажа или терроризма), повлекшие повреждение, уничтожение или пропажу материального имущества или иное серьезное вмешательство в реализацию инвестиционного проекта. 
МАГИ может предоставлять гарантии в отношении самых различных видов инвестиций. Это могут быть, например, инвестиции в акционерный капитал в той или иной форме (денежной, натуральной, интеллектуальной собственности), кредиты или средства обеспечения кредитов, различного вида инвестиционные соглашения (о разделе продукции, о разделе прибыли, управленческие, лицензионные, франчайзинговые и др.). 
МЕЖДУНАРОДНАЯ ФИНАНСОВАЯ КОРПОРАЦИЯ (МФК)
1. Создание. МФК (International Finance Corporation - IFC) - самостоятельный член группы Всемирного банка (World Bank Group). Создана в 1956 г. и является крупнейшим источником прямого финансирования проектов частных капиталовложений в развивающихся странах. Штаб - квартира - Вашингтон. Президент - Роберт Б. Зеллик (США) (как президент группы Всемирного банка), исполнительный вице - президент (фактически первое лицо МФК) – Ларс Тунелл (Lars Thunell). 
2. Цели. Основной задачей МФК является развитие частного сектора в развивающихся странах и странах с переходной экономикой. Деятельность МФК не ограничивается предоставлением кредитов и инвестициями в частные предприятия стран - членов. Она выступает также в роли катализатора привлечения инвестиций в частный сектор путем синдикации займов, проведения подписки на акции приватизированных предприятий и предоставления гарантий. Кроме того, МФК занимается операциями по уменьшению валютных и процентных рисков. МФК также предоставляет техническую помощь и консультационные услуги по вопросам развития рынка капиталов, приватизации и частного предпринимательства. 
3. Участники. По состоянию на конец 2003 финансового года. Последний год, по которому имеются данные (с 1 июля 2002 г. по 30 июня 2003 г.) членами МФК являлись 175 стран, включая все бывшие союзные республики. Страны, подающие заявку на вступление в члены МФК, должны сначала быть приняты в родственную МФК организацию - Международный банк реконструкции и развития (МБРР). 
4. Уставный капитал. МФК имеет уставный капитал в 2,45 млрд. долл. США. Подписной капитал - 2,362 млрд. долл. США. Начальная подписка на акции уставного капитала каждого члена оплачивается полностью. При голосовании учитывается количество акций. 
5. Структура. Высший орган МФК - совет управляющих, состоящий из управляющих МБРР и их заместителей, которые представляют страны, являющиеся также членами МФК. Исполнительный орган - совет директоров. Формируется по тому же принципу, что и Совет управляющих. Президент МБРР является по совместительству Председателем Совета директоров МФК. 
6. Деятельность. С момента создания МФК инвестировала свыше 37 млрд долл. США собственных средств и около 22 млрд долл. США привлеченных средств в 140 странах. МФК играет ключевую роль в создании инвестиционных фондов, ориентированных на развивающиеся страны. Большинство таких фондов образовано частными компаниями. Деятельность МФК на рынках капитала - инвестиции в финансовые институты и фонды, содействие правительствам в разработке норм регулирования рынка ценных бумаг, частных пенсионных фондов, банков и других институтов - стимулирует привлечение капитала, в том числе иностранного, на реализацию конкретных проектов. В отличие от других финансовых институтов группы Всемирного банка, МФК предоставляет кредиты и техническую помощь на условиях, существенно не отличающихся от рыночных, и не требует правительственных гарантий по своим операциям. МФК имеет свои представительства более чем в 60 странах. 
Контрольные вопросы к разделу 5
1. Обрисуйте сущность и формы международной экономической интеграции.
2. Назовите основные этапы развития интеграции в Западной Европе.
3. Что такое план Шумана, его основные принципы и содержание.
4. Покажите эволюцию ЕЭС в направлении создания единого денежного (валютного) рынка.
5. Изложите суть Маастрихтских соглашений.
6. В чем сущность концепции Эмерсона относительно « Большой Европы» и « Большого Ближнего Востока»?
7. Дайте объяснение происхождения интеграционной группы в Северной Америке
8. Дайте объяснение происхождения интеграционной группировки в странах Азии
9. Дайте объяснение происхождения интеграционной группировки в странах Африки и зоне арабских стран
10.  Дайте объяснение происхождения интеграционной группы в Евразии (СНГ). 
11.  Дайте общую характеристику и классификацию международных экономических организаций.
12.  Укажите экономические организации, входящие в систему ООН.
13.  Укажите Международные и региональные валютно-кредитные финансовые организации.
14.  Назовите принципиальные отличия ЕАСТ от ЕС.
Раздел 6 . Россия в мировой экономике
6.1. Роль и место России в мировой экономике
 Россия и МФК. В декабре 1992 г. Россия стала членом МФК (Постановление Верховного Совета Российской Федерации от 22 декабря 1992 г. № 4187 - 1). В декабре 1991 г. МФК начала предоставление консультационных услуг по проблемам приватизации в Российской Федерации в рамках общей программы технической помощи группы Всемирного банка. 
В 1992 - 2002 г г. МФК осуществила на территории России 53 проекта на общую сумму в 778 млн.долл. США, из которых 655 млн долл. США приходятся на собственные средства МФК, а 123 млн долл. США – на синдицированные займы. В стадии подготовки находятся более 40 проектов, сосредоточенных в основном в области финансовых услуг, обрабатывающей промышленности, коммуникационных технологий и агропромышленном секторе. 
В 2001 фин. г. при поддержке правительства Нидерландов МФК начала реализацию в России программы “Партнерство в области частного предпринимательства” по распространению современных принципов корпоративного управления. 
Российская Федерация вступила в Многостороннее агентство по гарантиям инвестиций (МАГИ), а также МБРР, МАР и МФК в июне 1992 г. (Постановление Верховного Совета Российской Федерации от 22 мая 1992 г. № 2815 - 1 и Постановление Верховного Совета Российской Федерации от 22 декабря 1992 г. №4187 - 1). Минфин России является головной организацией, осуществляющей от имени Российской Федерации все операции и сделки с банком, а также функции канала связи. В последние годы МАГИ активно работает в России - Россия входит в четверку стран, получивших наибольший объем гарантий по линии МАГИ (около 5 % от совокупного объема гарантий агентства). Действующий портфель МАГИ в России состоит из 9 проектов по предоставлению гарантий, совокупный валовый объем которого составляет 234 млн долл. США. Часть портфеля застрахована собственно агентством, а на остальную сумму заключаются договоры перестрахования с другими иностранными страховщиками (частными и иностранными). Учитывая, что соотношение объема гарантий и общего объема иностранных инвестиций в рамках проектов, гарантируемых МАГИ, в среднем составляет 1:5, МАГИ способствовало привлечению в Россию около 1,5 млрд долл. иностранных инвестиций. При этом наибольший интерес инвесторы проявляют к привлечению гарантийного покрытия МАГИ в агропромышленном, финансовом, горнодобывающем, нефтегазовом секторах, а также в секторе услуг и телекоммуникаций. Гарантии, предоставленные МАГИ в России, еще ни разу не были востребованы.
Россия и Лондонский клуб 
Лондонский клуб объединяет коммерческие банки - кредиторы ведущих стран мира. Его возглавляет Дойче - банк (Франкфурт - на - Майне). 
Лондонский клуб - неформальный многосторонний механизм выработки договоренностей со странами - должниками, испытывающими трудности с выплатой внешнего долга, по условиям погашения их межбанковской задолженности. Статуса международной организации не имеет. Основные принципы его деятельности - индивидуальный подход к каждой стране - должнику, обусловленность пересмотра погашения долга, равномерное распределение потерь от реструктуризации долговых обязательств между всеми членами - весьма схожи с принципами Парижского клуба. 
Задолженность Российской Федерации перед Лондонским клубом включала займы бывшего СССР, а также гарантированные государством заимствования Внешэкономбанка и составляет около 31,8 млрд. долл. США - основной долг по реструктурированным кредитам (PRINs) - 22,2 млрд долл. США со сроком погашения в 2002 - 2020 гг. и по облигациям Внешэкономбанка (IANs) – 6,8 млрд долл. США, а также просроченные платежи в размере 2,8 млрд. долл. США,. 
Переговоры по погашению российских обязательств начались в 1991 г. Важным фактором в сближении позиций сторон явилось Заявление Правительства Российской Федерации от 18 октября 1994 г. о порядке урегулирования межбанковского долга в качестве коммерческой задолженности. Договоренность с Лондонским клубом создала важный прецедент, на основе которого было достигнуто сходное соглашение о долгосрочной реструктуризации внешнего долга бывшего СССР перед Парижским клубом (38 млрд долл. США) на аналогичных условиях. Урегулирование отношений с Лондонским клубом банков - кредиторов явилось одним из первых сигналов положительного изменения в общей позиции международных финансовых кругов по отношению к России. Был создан также прецедент, укрепивший российскую позицию в рамках переговорного процесса с Парижским клубом по всеобъемлющей реструктуризации российской задолженности в части долгов бывшего СССР.
Участие России во Всемирном экономическом форуме (ВЭФ).
Начало сотрудничества с ВЭФ было положено в 1986 г. выступлением по прямому телемосту Н.И.Рыжкова на Давосской встрече. С 1987 г. участие наших делегаций в ежегодных встречах ВЭФ стало регулярным. До 1993 г. делегации бывшего СССР и России возглавлялись руководителями ведущих министерств и ведомств. 
31 января – 4 февраля 2002 г. впервые ежегодная встреча ВЭФ прошла не в Давосе, а в Нью-Йорке. Ее лозунгом было “Лидерство в неспокойное время: построение общего будущего”. Решение о переносе места проведения встречи 2002 г. было принято с целью демонстрации единства мирового сообщества в противодействии угрозе терроризма. В основном рассматривались вопросы преодоления глобального экономического спада, борьбы с терроризмом, адаптации бизнеса к новым условиям, ликвидации бедности. Российскую делегацию в Нью-Йорке возглавлял Председатель Правительства РФ. 
В целом ВЭФ является весьма авторитетной неправительственной международной организацией экономической направленности. По своему уровню, составу участников и влиянию на интеллектуальный климат в современном деловом мире организуемые им встречи явно превосходят другие подобные мероприятия.
Россия и ОЭСР
ОЭСР, в которую входят 30 развитых стран мира, является ведущим в плане макро - и отраслевой координации органом индустриальных стран. В ее рамках действует специальный механизм сотрудничества со странами с переходной экономикой – Центр по сотрудничеству со странами, не состоящими в ОЭСР. До последнего времени ОЭСР являлась своего рода "закрытым клубом" индустриальных стран. Учитывая просьбы со стороны целого ряда стран, совет ОЭСР на своей сессии 2 - 3 июня 1993 г. принял принципиальное решение о возможности вступления в организацию новых членов и ее взаимодействии с заинтересованными государствами. Однако для вступления страна - кандидат должна соответствовать ряду условий: она должна иметь достаточно высокий уровень рыночных отношений, открытую экономику, вести ее либерализацию. Указанное решение создало возможности и для начала переговорного процесса по подготовке Декларации о сотрудничестве России с ОЭСР. 8 июня 1994 г. в ходе очередной сессии Совета ОЭСР были подписаны Декларация о сотрудничестве России с ОЭСР и Соглашение о привилегиях и иммунитетах ОЭСР в Российской Федерации. Документы создали официальную основу для развития отношений между Россией и организацией и открыли возможности для освоения в интересах российских экономических преобразований уникального опыта ОЭСР в вопросах экономического регулирования. В частности, ОЭСР обязалась оказывать содействие России в переходе к рыночной экономике, включая разработку и осуществление рыночных преобразований на макроэкономическом и отраслевом уровнях, создание институтов и инструментов рыночной экономики. Существенное значение для поддержки российских экономических реформ имеет консультативное и техническое содействие организации по таким направлениям, как разработка антимонопольного законодательства и законодательства в области налогообложения, привлечение иностранных инвестиций, приватизация, реформа предприятий, банковская реформа, решение проблем государственного управления и регулирования, рыночные преобразования в сельском хозяйстве, реформирование естественных монополий. 
Одной из важнейших для России функций ОЭСР является определение кредитного рейтинга, от которого в том числе зависят условия кредитования на мировых финансовых рынках. 26 октября 2000 года ОЭСР повысила рейтинг России, переведя ее из седьмой группы риска в шестую, а 9 апреля 2002 года - в пятую. В июне 2003 на внеочередном заседании экспертной группы ОЭСР года наша страна была переведена в четвертую категорию кредитного рейтинга. В то же время для организации представляет интерес российский экономический опыт в таких областях, как сталелитейная промышленность, судоходство, судостроение, научные разработки и т. д. На этой основе развивается взаимовыгодное сотрудничество между Россией и ОЭСР, прежде всего в рамках профильных комитетов организации. В общей сложности в настоящее время Россия имеет статус наблюдателя в 10 комитетах и 7 отдельных рабочих группах ОЭСР и входящих в ее систему организациях. В настоящее время осуществляется проработка вопроса о присоединении России к Соглашению ОЭСР о борьбе с подкупом иностранных должностных лиц при совершении международных коммерческих сделок, Декларации об иностранных инвестициях и многонациональных предприятиях. Впервые о стремлении России вступить в эту организацию было заявлено в июне 1995 года в рамках встречи лидеров стран "семерки" и России в Галифаксе. 
В мае 1996 года Россия представила заявку на вступление в ОЭСР, подписанную Председателем Правительства Российской Федерации. В декабре 1996 года Совет ОЭСР провозгласил вступление России в ОЭСР "целью, разделяемой Организацией". 
Россия и ЮНКТАД
Важными для России представляются сравнительно новые направления деятельности ЮНКТАД – изучение сферы торговли услугами и поиск путей повышения эффективности участия в ней развивающихся и “транзитных” стран, анализ роли региональных экономических и торговых объединений, новые вопросы в повестке дня международной торговли, не всегда регулируемые многосторонними соглашениями, в частности, торговля и многостороннее инвестиционное сотрудничество, торговля и охрана окружающей среды, конкуренция, ограничительная деловая практика. С 1995 г. Россия принимала участие в проекте ЮНКТАД, предусматривающем создание центров по вопросам торговли (Trade Points). Позже, в ноябре 2002 г. ЮНКТАД передала этот проект в ведение Всемирной федерации центров по вопросам торговли (World Trade Point Federation). Под патронажем Минэкономразвития России созданы и функционируют Российский информационный центр по вопросам внешней торговли (РЦВТ) в Москве и Центр по вопросам торговли и развитию экспорта (ЦВТ) в Санкт - Петербурге. В их задачу входит обеспечение информационной поддержки российских и иностранных участников международной торговли, содействие созданию условий для взаимовыгодной торговли и внедрению новейших технологий электронной коммерции в России. В рамках технического содействия ЮНКТАД с 2001 г. по соглашению с Минэкономразвития России осуществляла программу - “Интеграция в международную торговую систему и доступ к ВТО”, которая предполагает проведение подготовительных семинаров для специалистов Минэкономразвития России. В 2003 г. стартовал проект по оказанию помощи правительству г. Москвы в определении потенциала электронной промышленности для привлечения прямых иностранных инвестиций.
Поскольку одной из основных задач ЮНКТАД остается содействие развитию стран “третьего мира”, включая НРС, путем их интеграции в систему международной торговли, наша страна участвует в международных программах оказания помощи развивающимся странам, предоставляя им, в частности, широкие преференции в области торговли. 
В связи с перестройкой межправительственного механизма ЮНКТАД, включением в новую программу ее деятельности таких вопросов, как роль и функционирование региональных экономических группировок, приватизация, ограничительная деловая практика и конкуренция, внешняя задолженность, международные стандарты и отчетность, встаёт вопрос о более активном участии России в работе всех комиссий организации и регулярно проводящихся встречах экспертных рабочих групп. В целях эффективного использования новых возможностей ЮНКТАД, обеспечения нашего участия в деятельности Организации и получения от этого максимальной отдачи, МИД России активно сотрудничает и координирует свою деятельность с другими федеральными министерствами и ведомствами (Минэкономразвития, Минфин, ФАС). 
Россия и ЕКМТ
В соответствии с распоряжением Правительства № 2100 - р от 16.11.92 г., функция головной организации по сотрудничеству с ЕКМТ возложена на Минтранс России. Все процедурные формальности были завершены лишь 17 мая 1999 года - это является официальной датой присоединения России к ЕКМТ. Вступление России в ЕКМТ означает появление новых возможностей для участия в интеграционных процессах, происходящих в Европе, и способствует формированию общеевропейского рынка транспортных услуг, освоение которого стало более доступным и для российских перевозчиков. Для ЕКМТ представляет интерес использование территории Российской Федерации как транзитной страны с точки зрения создания новых транспортных коридоров, связывающих страны Европы и Азии. Участие в деятельности ЕКМТ позволяет Российской Федерации использовать разработанные этой организацией документы, статистические данные по транспортным потокам, учитывать инвестиционные транспортные программы других стран с целью координации развития российских транспортных сетей и повышения конкурентоспособности российских перевозчиков. В практической плоскости значительный интерес для России представляет действующая в рамках ЕКМТ универсальная разрешительная система, основанная на квотной выдаче лицензий странам - участницам на многосторонние международные перевозки грузов в течение года в европейском регионе. Важным представляется и экспертный потенциал ЕКМТ, который Россия заинтересована использовать как элемент технического содействия для перестройки отечественных отраслей машиностроения и совершенствования транспортной инфраструктуры. 
Контрольные вопросы к разделу 6
0. Охарактеризуйте современное геополитическое положение России.
0. Опишите ресурсный потенциал России.
0. В чем заключается внешнеэкономическая стратегия России в современных условиях?
0. Поясните перспективы места и роли России в мировой экономике.
0. Дайте характеристику взаимоотношений России и международных экономических организаций.
0. Покажите проблемы и возможности вступления России в ВТО.
0. Каковы формы участия иностранного капитала в экономике РФ?
0. Дайте оценку деятельности РФ в МФК.
0. В чем состоит действующий портфель Многостороннего Агентства по гарантиям инвестиций (МАГИ) в России?
0. Как происходил процесс погашения российских обязательств перед Лондонским клубом?
0. В каком статусе находится РФ в Организации экономического сотрудничества и развития?
0.  Какие совместные проекты России и ЮНКТАД вы знаете?
0.  Что непосредственно дает России участие в деятельности ЕКМТ?
0.  Охарактеризуйте кредитный страновой рейтинг России.
0.  Как Вы можете охарактеризовать деятельность наших делегаций в ежегодных встречах на ВЭФ в Давосе?

4. Блок контроля освоения дисциплины

4.1 Задание на контрольную работу

В соответствии с учебным планом, выполнение контрольной работы является допуском к зачету. Каждый студент очно - заочной и заочной форм обучения должен защитить контрольную работу в определенный для этого срок перед преподавателем данной дисциплины. Работа выбирается в соответствии с последней цифрой шифра студента.
Написание и защита контрольной работы предусматривает реализацию следующих задач:
· глубокое изучение избранной темы;
· освоение методов научно - исследовательской работы, подбора и критического анализа литературы и фактологического материала;
· приобретение навыка грамотного оформления работы и ее научного аппарата;
· выработка умения участвовать в дискуссиях, аргументированно отстаивать свои позиции.
Контрольная работа должна быть выполнена в соответствии с требованиями, предъявляемыми к контрольным работам:
· самостоятельный характер исследования;
· высокий научно - теоретический уровень;
· актуальность проводимого исследования;
· связь теоретических положений с практикой, с конкретными фактами и проблемами экономического развития;
· наличие элементов научного творчества, формулировка и обоснование собственного подхода к дискуссионным проблемам, самостоятельный характер изложения материала;
· оформление в точном соответствии с существующими правилами;
· объем контрольной работы составляет не более 20 - 25 печатных страниц текста.
С учетом данных требований студенческая контрольная работа может быть выполнена в различных формах:
· анализ отдельной научно - практической проблемы;
· автореферат либо авторская рецензия какой - либо научной монографии, статьи, экономической национальной программы и т.п.;
· разработка практических рекомендаций исходя из определенных теоретических представлений;
· научный анализ конкретной экономической ситуации в РФ или в мировой практике;
· анализ отдельных законодательных актов РФ;
· экономический прогноз и т. д.
 	Порядок подготовки контрольной включает следующие основные этапы:
1. Определение основного направления исследования.
2. Выбор тех аспектов проблемы, анализ которых составит главное содержание работы.
3. Составление плана работы.
4. Руководствуясь целями, отраженными в плане, следует приступать к подбору литературы. При этом одинаково важно как прислушиваться к советам преподавателя, так и проявлять должную самостоятельность. В составлении библиографии большую помощь оказывают систематические каталоги научных библиотек, непосредственно каталоги библиотеки СЗТУ, периодические информационные издания, реферативные сборники. 
5. Необходимо внимательно ознакомиться с содержанием научных журналов за последние несколько лет, в которых рассматриваются вопросы международной деятельности и финансового рынка («Мировая экономика и международные отношения», «Банковская практика за рубежом», «Внешнеэкономический бюллетень», «Бюллетень иностранной коммерческой информации», «Внешняя торговля», « Вопросы экономики», «Валютное регулирование и валютный контроль», и др.) Можно пользоваться статистическими материалами и другими публикациями, помещенными на официальном сайте правительства РФ. Так же студенту было бы полезно посмотреть иностранную периодику: Business Week, The Economist, Euro money, Financial Times, International Financial Statistics, World Economic Outlook.
6. Процесс изучения литературы целесообразно сопровождать записями в той или иной форме, фиксирующими главную мысль и систему доказательств автора, заслуживающий внимания фактологический материал, а также номер страницы источника. 
7. Перед тем как перейти к написанию текста, следует продумать логику изложения, систему аргументов для доказательства главной мысли. Эта работа заканчивается разработкой основных тезисов.
8. Написание полного текстового варианта работы. На этом этапе студенту необходимо помнить ряд важных моментов:
 - не допускать дословного копирования, переписывания прочитанной литературы. Изложение должно вестись самостоятельно и свидетельствовать о том, что студент разобрался в сути рассматриваемых вопросов, имеет свою точку зрения и может ясно и убедительно ее изложить. При цитировании отдельных положений используемой литературы обязательно указание название источника и номера страницы исходного текста;
 - каждый фактологический пример (цифра, таблица, диаграмма) должна иметь сноску, где указывается источник, из которого она заимствована и номер страницы. 
 - если расчет производится автором самостоятельно, то указывается, на основе каких данных производился расчет;
9.  Изложение должно вестись грамотным экономическим языком, без стилистических и логических ошибок. Оформление текста работы должно соответствовать установленным стандартам. Сноски, ссылки на различные источники и примечания оформляются в строгом соответствии с существующими правилами оформления научного аппарата .
 Правильно оформленная работа должна включать в себя:
1. Титульный лист;
2. План;
3. Введение;
4. Основную часть;
5. Заключение;
6. Список использованной литературы;
Во введении отражаются следующие основные моменты:
· актуальность и практическая значимость выбранной темы;
· степень изученности темы в экономической литературе;
· фамилии экономистов, научные труды которых в основном использованы при написании работы;
· формулировка цели и задач работы;
· обоснование логической последовательности раскрываемых узловых вопросов темы, общего порядка исследования и структуры работы.
Основная часть представляет собой раскрытие глав и параграфов, обозначенных в плане. Не следует особенно перегружать план работы, включая в него большое количество глав. Текст контрольной работы может быть представлен в двух - максимум в трех главах. Как правило, глава должна делиться на параграфы (не менее 2 - х).
В заключении следует четко сформулировать основные выводы по теме, к которым пришел автор. Выводы должны органически вытекать из содержания работы.
Список использованной литературы включает в себя всю литературу, на которую есть ссылки и сноски в тексте, а также те важнейшие источники, которые были изучены при написании контрольной работы и так или иначе использованы, хотя и не приведены в ссылках и сносках. Список должен быть оформлен по установленному порядку.
Основные критерии оценки контрольной работы:
· Глубина теоретического анализа, умение разобраться в основных проблемах данной темы, знание и понимание основных точек зрения и дискуссионных проблем.
· Самостоятельность изложения, творческий подход к рассматриваемой проблеме, умение излагать и аргументировать свою точку зрения.
· Взаимосвязь теоретических и практических сведений, использование новейшего статистического и фактологического материала.
· Полнота решения задач, которые поставлены в работе.
· Логичность и грамотность изложения материала.
· Предоставление работы преподавателю и защита ее в установленные сроки.
· Качество оформления работы.

4.1.1 Тематика контрольных работ по курсу «Мировая экономика»
1. Современные формы международной производственной и научно - технической кооперации.
2. Мировые товарные рынки. Основные виды международной торговли.
3. Определение сравнительных преимуществ в мировой торговле (вопросы теории и практики).
4. Мировой рынок услуг и его особенности.
5. Экспортная стратегия страны и ее реализация (опыт отдельных стран).
6. Транснациональные корпорации и их место в мировой экономике.
7. Конкурентная борьба на мировом рынке.
8. Конкурентоспособность в мировой торговле и способы ее повышения.
9. Мировые цены: механизм образования и реализации.
10. Валютный рынок и валютные операции.
11. Проблемы конвертируемости национальных валют и пути их решения (опыт отдельных стран).
12. Либерализация внешней торговли (мировой опыт).
13. Протекционистская политика государства во внешней торговле и методы ее реализации.
14. От ЕЭС к ЕС: опыт и перспективы интеграционного сотрудничества.
15. СНГ: интеграция или реинтеграция национальных экономик?
16. Проблема открытости национальной экономики и пути ее решения (международный опыт).
17. Платежный баланс страны и его роль в создании открытой экономики (на опыте отдельных стран).
18. Внешняя торговля России и проблемы ее оптимизации.
19. Международные банковские технологии и их использование.
20. Международные торговые организации и их роль в развитии сотрудничества.
21. Международные финансовые организации и центры расчетов.
22. Перспективы западноевропейской интеграции (новые концепции и формы развития).
23. Современные формы экспорта - импорта капитала. Иностранные инвестиции (на примере отдельных стран).

4.2 Текущий контроль

4.2.1Тесты для контроля знаний по дисциплине «Мировая экономика»
Тест № 1
К разделу 1
Укажите, верно или не верно данное утверждение
1. В структуре мирового рынка выделяют три составные части: секторы национальных экономик, которые производят товар и услуги для мирового рынка, национальная и международная финансово - экономическая инфраструктура, обеспечивающая функционирование мирового рынка, товары, услуги и финансовые потоки, функционирующие на мировом рынке.
2. Финансовая глобализация - часть общей экономической глобализации при которой происходит усиление связей и взаимосвязей между финансовыми секторами национальных экономик, финансовыми центрами и международными финансовыми учреждениями.
3.  Валовой внутренний продукт (ВВП) — один из важнейших показателей, выражающий исчисленную в рыночных ценах совокупную стоимость конечного продукта (продукции, товаров и услуг), созданного в течение года внутри страны с использованием факторов производства, принадлежащих как данной стране, так и другим странам.
4. Валовой национальный продукт (ВНП) - один из широко распространенных обобщающих макроэкономических показателей, представляющий исчисленную в рыночных ценах стоимость произведенного страной в течение года конечного (готового) продукта. 
5. Мировой внутренний продукт (МВП) - показатель суммы ВВП стран мира.
6. Факторный доход – сумма дохода наемных работников и рентного дохода
7. Мультипликатор - коэффициент, характеризующий связь между инвестициями и величиной дохода. 
8. Мировой рынок - это подвижная, динамичная часть мировой экономики, действующая непосредственно для обеспечения потребности людей и обществ в масштабах все планеты; он состоит из той части товаров, услуг и информации, которая ввозится (вывозится) в пределы(за пределы) страны.
9. Транснациональная компания (ТНК) – крупнейшая компания, являющаяся по сфере своей деятельности международной, но с национальным капиталом страны базирования.
10. Экономическое развитие - многофакторный процесс, отражающий как эволюцию хозяйственного механизма, так и смену на этой основе экономических систем.
11. Экономический рост - увеличение производства товаров и услуг в масштабах национальной экономики.
12. Показателем экономического роста является увеличение инфляции в стране.
13. Абсолютные преимущества - выгоды, которые основаны на одинаковой величине затрат на производство в отдельных странах – участницах внешней торговли.
14. Международное разделение труда - специализация отдельных стран на производстве отдельных видов продукции, которыми эти страны обмениваются на мировом рынке.
15. Существует три вида МРТ - а) общее разделение труда, б) частное разделение труда, в) единичное разделение труда.
Тест № 2
К разделу 2
Укажите, верно или не верно данное утверждение
1. Внешнеэкономическая деятельность — одна из сфер экономической деятельности государства, предприятий, фирм, тесно связанная с внешней торговлей, экспортом и импортом товаров, иностранными кредитами и инвестициями, осуществлением совместных с другими странами проектов.
2. Внешнеэкономическая политика — проводимая правительством страны государственная политика в области экспорта и импорта, таможенных пошлин, тарифов, ограничений, привлечения иностранного капитала и вывоза капитала за рубеж, внешних займов, предоставления экономической помощи другим странам, осуществления совместных экономических проектов. 
3. Внешнеэкономические связи — торговые, научно - технические, производственные и другие экономические связи стран с иностранными государствами.
4. Международная торговля — совокупность торговых связей, внешнеторговых отношений торгующих друг с другом государств.
5. Мировая цена — денежное выражение интернациональной стоимости единицы реализуемого на мировом рынке товара, например барреля нефти, тонны пшеницы.
6. Модель Эли Хекшера и Бертила Олина - теория относительных преимуществ во внешней торговле.
7. Модель Балассы - синтез теории сравнительных преимуществ и фактора производительности труда.
8. Фактор производства — используемые в производстве ресурсы, от которых в значительной степени зависит объем выпускаемой продукции. К ним относятся земля, труд, капитал, предпринимательская активность.
9. Платежный баланс— соотношение между поступлениями на счет и платежами по обязательствам; таблица, отражающая движение денежных средств в виде платежей из страны в страну. 
10. Пассивный платежный баланс— пассивное сальдо платежного баланса, внешний платежный баланс государства, в котором сумма платежей и заграничных расходов превышает поступления из - за рубежа.
11. Внешние займы— основная форма международного кредита; займы, полученные от зарубежных кредиторов или предоставленные иностранным заемщикам, при реализации которых возникают кредитные отношения между государствами, банками, корпорациями, монополиями, учреждениями, международными организациями. При В. З. имеет место передача заимодателем заемщику обусловленной суммы денежных средств (либо товарных услуг на эту сумму) на срок, по истечении которого заемщик обязуется возвратить кредитору взятую сумму с процентами. Государственные В. З. размещаются заемщиками двояко: по поручению государства частными банковскими синдикатами и консорциумами за определенное комиссионное вознаграждение или непосредственно одним государством другому (безоблигационные займы). Частные В. З. осуществляются в форме экспортных кредитов, банковских кредитов и др. По валюте различаются: иностранные займы, полученные на рынке капиталов одной страны в ее национальной валюте; евро - валютные займы, полученные на рынках капиталов нескольких стран или на рынке одной страны, но в иностранной для этой страны валюте; иногда займы предоставляются в валюте страны - должника. По срокам. В. З. делятся на краткосрочные, среднесрочные и долгосрочные. В зависимости от ставок и режима выплаты по ним процентов различаются льготные займы и займы на коммерческих условиях.
12. Внешнеторговый дефицит — оцененное в стоимостном выражении превышение товарного импорта страны над ее товарным экспортом.
13. Внешнеторговая компенсация — вид компенсации, состоящей в том, что страна, увеличивающая пошлины на ввоз определенных товаров, должна снизить пошлины на ввоз других товаров для возмещения убытков экспортеров.
14. Эластичность международной торговли - это отношение процентного изменения физического объема экспорта за данный период времени к процентному изменению объема производства.
15. Мировые цены делятся на : а) цены на продукты обрабатывающей промышленности, б) цены на сырье, в) цены крупных бирж.
Тест № 3
К разделу 3
Укажите, верно или не верно данное утверждение
1. Международные валютно - кредитные организации— международные финансовые организации, созданные на основе межгосударственных соглашений с целью регулирования валютных и кредитно - финансовых отношений между государствами, содействия экономическому развитию государств, кредитной помощи. 
2. Международные счетные денежные единицы — искусственные валютные единицы, предназначенные для формирования масштаба, измерителя для сопоставления валют разных стран и установления пропорции между ними. 
3. Международные финансовые центры — центры международного рынка ссудных капиталов (Нью - Йорк, Лондон, Париж, Токио, Франкфурт - на - Майне, Цюрих, Гонконг). 
4. Международные финансовые институты - межгосударственные финансовые институты, специализирующиеся на кредитовании и других финансовых операциях в соответствии с уставами, утвержденными странами - членами. 
5. Международный валютный фонд - ведущая международная валютно - финансовая организация, учрежденная в 1994 году в результате Бреттон - Вудских соглашений с целью поддержания стабильности международной валютной системы и снижения торговых и валютных барьеров между странами
6. Лондонский клуб - неинституциализированное объединение коммерческих банков - кредиторов, созданное для переговоров с официальными заемщиками 
7. Парижский клуб - неинституциализированное объединение стран - кредиторов, созданное в 1976 году для обсуждения и урегулирования проблем задолженности суверенных государств; 
8. Международный золотой стандарт - 1) действовавшая в XIX в. и начале XX в международная валютная система, в соответствии с которой в качестве основного платежного средства выступало золото, а стоимость национальной денежной единицы выражалась определенным количеством золота; 2) форма организации денежных и валютных отношений страны, основанная на использовании золота как денежного товара. 
9. Международный рынок ссудного капитала— международная кредитная система, обеспечивающая предоставление кредитов на возвратной основе со стороны правительства, банков, фирм одной страны, а также международных банков правительству, банкам, фирмам других стран. 
10. ЛИБОР — средняя принятая годовая процентная ставка, объявляемая крупнейшими московскими банками при продаже межбанковских кредитов. 
11. Ценные бумаги, котирующиеся на бирже— ценные бумаги, допущенные к биржевому обороту — те, по которым допускающая комиссия биржи приняла положительное решение.
12. Государственные ценные бумаги— облигации, казначейские векселя и другие государственные обязательства, эмитируемые центральными правительствами, местными органами власти с целью покрытия бюджетного дефицита от имени правительства или местных органов власти, но непременно гарантированные правительством. Различаются: 1) рыночные государственные ценные бумаги — например, казначейские векселя, ноты, боны. Они свободно продаются и покупаются на денежном рынке; 2) нерыночные государственные ценные бумаги — например, сберегательные боны, сберегательные сертификаты и т.п. Разновидности по сроку действия: краткосрочные облигации — казначейские векселя, на срок от недели до 1 года, среднесрочные — ноты, на срок от 1 года до 5 лет, долгосрочные — боны, на ' срок более 5 лет. Выпускаются главным образом с целью привлечения в сферу государственного кредита сбережений населения. Эти ценные бумаги могут быть в любой момент предъявлены к оплате, но при досрочном предъявлении процентные выплаты по ним резко снижаются. 
13. Плавающие ценные бумаги — 1) ценные бумаги, купленные для быстрой перепродажи и зарегистрированные на имя брокера; 2) акции компании в свободном обращении; 3) нераспроданные новые ценные бумаги.
14. Первичный рынок ценных бумаг — рынок, на котором эмитентом реализуются вновь выпущенные ценные бумаги. Первичная продажа ценных бумаг производится непосредственно покупателям или по подписке.
15. Валютное законодательство — совокупность правовых норм, регулирующих порядок совершения сделок с валютными ценностями внутри страны, сделок между юридическими и физическими лицами разных стран, а также порядок ввоза, вывоза, перевода и пересылки из - за границы и за границу национальной и иностранной валюты и иных валютных ценностей.
Тест№4
К разделу 4
1. К инжинирингу не относятся :
a) инженерно - консультационные услуги 
b) проектно - конструкторские,
c)  расчетно - аналитические услуги
d) финансовые услуги
2. Основной независимым международным органом по борьбе с отмыванием доходов является Международная группа финансовых действий по борьбе с отмыванием доходов. (ФАТФ),которая учреждена:
a) в 1989 г. 
b) в 1947 г. 
c) в 2001 г. 
 3. В рамках какой международной организации учреждена Международная группа финансовых действий по борьбе с отмыванием доходов. 
a) Парижский клуб
b) ОЭСР
c) МВФ
d) МБРР
4. Международный авторитетный орган в области транспорта это:
a) ЕКМТ
b) ОПЕК
c) НАФТА
d) ЕАСТ
5. В международной практике услуг хайринг это:
a) Ноу-хау
b) Среднесрочная аренда
c) Производственная кооперация
d) Деловые услуги
6. В международной практике деловых услуг наибольший экспорт осуществляется:
a) Развитыми странами
b) Развивающимися странами
c) Странами с переходной экономикой
7. В международной практике не патентуются:
a) Ноу-хау
b) Изобретения
c) коммерческие решения
 8. В мировой практике регулирование взаимоотношений сторон при передаче прав на использование товарного знака, фирменного наименования, знаков обслуживания, ноу-хау и других нематериальных активов, в случае, если они используются в коммерческих целях означает;
a) промышленное сотрудничество
b) франчайзинг
c) инжиниринг
9. Римская конференция ООН по международному туризму и путешествиям впервые дала полное определение туризма. Это произошло в :
a) 1937 г. 
b) 1963 г. 
c) 1901 г. 
1. Городом возникновения туризма в России считаю:
a) Москва
b) Петербург
c) Одесса
Тест№5
 К разделу 5
1.Страны, участвующие в Генеральном соглашении по тарифам и торговле, официально именовались:
а) "договаривающимися сторонами"
б) членами ГАТТ
 2. По трактовке ГАТТ/ВТО национальный режим обеспечивает товарам иностранного происхождения те же условия, что и товарам отечественного производства. Предоставлять национальный режим – это значит, создавать одинаковые условия для импортных товаров:
а) до осуществления таможенного оформления
б) после таможенного оформления
в) как до, так и после осуществления таможенного оформления
3. Для стран, вступающих в ВТО, все правовые акты, согласованные в ходе Уругвайского раунда и вошедшие в Марракешский пакет документов, имеют:
а) одинаковый статус
б) различный статус
4. Одним из основополагающих принципов системы ГАТТ/ВТО является принцип " связывания". Прочитайте два утверждения и оцените их справедливость: 
Условие о не повышении таможенных пошлин в одностороннем порядке составляет суть принципа "связывания".
Принцип "связывания" - это взаимное снижение таможенных пошлин и не повышение их в дальнейшем
а) первое утверждение верно
б) второе утверждение верно
в) оба верны 
г) оба не верны.
5.Высшей инстанцией по разрешению споров в рамках Всемирной Торговой организации является:
а) Генеральный Совет ВТО
б) Организация по разрешению споров
г) Апелляционный орган.
6. ВТО, как преемник системы ГАТТ включил в пакет основополагающих документов:
а) оба текста ГАТТ - первоначальный и обновленный
б) только текст ГАТТ - 1947 г. 
в) только текст ГАТТ 1994 г. 
7. Главная задача системы ГАТТ/ВТО:
а) установление свободной международной торговли путем снижения таможенных тарифов и других препятствий в торговле
б) создание нормативно - правовой базы международной торговли с целью обеспечения свободы конкуренции.
 в) исследовательская
Тест№6
К разделу 6
1. Россия вступила в Многостороннее Агентство по гарантиям инвестиций (МАГИ):
a) в 1992 г. 
b) 2006 г. 
c) 1964 г. 
2. Участие России во Всемирном Экономическом Форуме ( г. Давос) было положено:
a) 1986 г. 
b) 1997 г. 
c) 2004 г. 

3. Какой организацией присваивается международный страновой кредитный рейтинг для условий заимствования на мировых финансовых рынках;
a) ОЭСР
b) МВФ
c) МБРР
4. В какой категории кредитного рейтинга находится Россия:
a) седьмая
b) вторая
c) пятая.
5. Таможенные пошлины по объекту взимания в РФ различают:
а) импортные
б) экспортные
в) транзитные
г) сезонные
6. Когда внутренняя экономика России была ослаблена и ее отдельные отрасли не достаточно конкурентоспособны на мировом рынке, приоритет отдавался политике:
а) свободной торговли
б) протекционизма 
в) сверхпротекционизма
7. Демпинг (англ. dumping - букв. сбрасывание) как экономическая категория обозначает продажу по заниженной цене (иногда ниже издержек производства и обращения) товаров:
а) иностранного происхождения
б) отечественного происхождения
в) как иностранного, так и отечественного происхождения.
8. Укажите меры и мероприятия, используемые в РФ и относящиеся к нетарифным ограничениям:
а) субсидирование производства и экспорта товаров
б) антидемпинговые пошлины
в) методы оценки таможенной стоимости товаров
г) количественные ограничения импорта и экспорта.
9. Организация ОЭСР - « закрытый клуб» индустриальных стран, в который входят 30 развитых стран. Исходя из этого:
a) Россия входит
b) Россия не входит
c) Россия страна - кандидат
10. Многостороннее Агентство по гарантиям инвестиций (МАГИ) способствует привлечению инвестиций в Россию, в связи с этим:
a) гарантии МАГИ востребованы в России
b) гарантии МАГИ востребованы в России частично
c) гарантии МАГИ ни разу не востребованы в России

4.3 Итоговой контроль

4.3.1 Вопросы для подготовки к экзамену
1. Назовите объективные основы и исторические этапы интернационализации хозяйственной жизни.
2. Что такое МРТ, каковы его основные формы?
3. Раскройте структуру современного мирового хозяйства.
4. Назовите особенности развития мирового рынка.
5. Назовите формы международной торговли и каналы товаропродвижения на мировой рынок.
6. Что такое сравнительные преимущества в мировой торговле и какие методы используются для их определения?
7. Назовите особенности конкуренции на мировом рынке.
8. Что такое конкурентоспособность товарной продукции и чем она отличается применительно к мировой торговле?
9. Перечислите особенности мировой цены как фактора конкурентоспособности на мировом рынке. Приведите примеры.
10. Укажите динамику цен на мировом рынке. В чем отличие мировых цен и цен международных контрактов.
11. Какие основные теории международной торговли Вы знаете? 
12. Дайте определение международной валютной системы и назовите классификационные признаки исторических периодов ее развития.
13. Назовите субъектов и объекты мирового валютного рынка. Постройте условный график спроса и предложения на нем.
14. Какие особенности становления и функционирования валютного рынка в Росси?
15. Какие экономические условия и предпосылки необходимо создать для конвертируемости национальной валюты?
16. Укажите формы международных расчетов, их классификация.
17. В чем состоят международные расчетно - платежные отношения России с развитыми и развивающимися странами?
18. Чем обусловливается межгосударственное перемещение капиталов, каковы основные направления и формы этого процесса?
19. Изложите масштабы, динамику и географическое распределение потоков капитала в глобальной экономике.
20. Почему необходимо регулирование международного движения капитала на государственном и межгосударственном уровнях?
21. Дайте характеристику Соглашению о торговых аспектах инвестиционной политики (TRIMS).
22. Что такое инвестиционный климат? Каково его состояние в отдельных странах и группах стран?
23. Дайте определение свободных экономических зон в мировой экономике, изложите их функции и приведите классификацию.
24. Что такое « оффшорные финансовые центры»? 
25. Раскройте опыт функционирования свободных экономических зон в отдельных странах.
26. Покажите на примере современные проблемы и значение привлечения иностранного капитала в экономику РФ.
27. Как происходит регулирование иностранных инвестиций в России?
28. Что такое иностранные инвесторы, каковы права и гарантии для иностранных инвесторов?
29. Каким образом происходит формирование международного рынка рабочей силы, его связь с интернационализацией производства, развитием международного разделения труда и демографическими процессами?
30. Что такое международная трудовая миграция, современные тенденции ее развития?
31. Дайте определение мирового рынка труда, назовите его отличительные особенности и основные притягательные центры.
32. Как происходит государственное и международное регулирование трудовой миграции?
33. Охарактеризуйте роль и место России на международном рынке труда.
34. В чем специфика международной торговли услугами?
35. Дайте понятие ВТО и международного рынка услуг. Каково значение Генерального соглашения по торговле услугами (ГАТС) для международного рынка?
36. Укажите динамику развития и основные направления международного туризма. 
37.  Поясните роль индустрии туризма в экономике отдельных стран.
38. Изложите структуру международного рынка технологий. 
39. В чем значение Соглашения по торговым аспектам прав на интеллектуальную собственность (TRIPS) для международного рынка?
40. Укажите особенности реализации лицензионных соглашений.
41. Каким образом происходит организация международной торговли инжиниринговыми услугами?
42. Как организован международный рынок транспортных услуг?
43. К чему сводится внешнеэкономическая политика государства и каковы ее основные инструменты?
44. Назовите основные постулаты концепции свободы мировой торговли. В каких формах она осуществляется?
45. Объясните истоки и суть протекционизма, его связь с торговыми барьерами. Назовите современные торговые барьеры.
46. Что такое таможенный тариф?
47. Что такое нетарифные ограничения?
48. Каким образом проводится тарифное регулирование внешней торговли в РФ.
49. Укажите законодательные акты, регулирующее внешнюю торговлю в РФ.
50. Поясните структура и функции ВТО.
51. Охарактеризуйте отношения России и ВТО.
52. Объясните Правила толкования торговых терминов « ИНКОТЕРМС».
53. Сделайте краткий вывод по динамике, товарной и географической структуре внешней торговли Российской Федерации.
54. В чем сущность и формы международной экономической интеграции?
55. Укажите основные этапы развития западноевропейской интеграции.
56. Поясните принципы организации и механизм функционирования Европейского Союза.
57. Что такое Европейское экономическое пространство?
58. Чем вызвано развитие мировых интеграционных процессов? Назовите особенности интеграционного сотрудничества.
59. Дайте характеристику Североамериканская модели интеграции (НАФТА).
60. Как происходило формирование Азиатско-Тихоокеанского экономического сотрудничества (АТЭС)?
61. В чем заключались интеграционные процессы в Латинской Америке и других регионах мира?
62.  В чем заключались интеграционные процессы в рамках СНГ?
63. Дайте определение критериев открытой экономики.
64. Дайте общую характеристику и классификацию международных экономических организаций.
65. В чем заключаются задачи и функции Экономического и Социального Совета. (ЭКОСОС)?
66. Дайте характеристику основным международным финансовым организациям.
67. В чем роль и значение Организации международного сотрудничества и развития (ОЭСР)?
68. Дайте характеристику деятельности Всемирного экономического форума.
69. Покажите общее и отличия в деятельности « Парижский клуба» и « Лондонского клуба» как международных финансовых институтов.
70. Покажите участие России в международных экономических организациях.



5.Глоссарий

К разделу 1.
	Термин
	Что обозначает

	ВАЛОВОЙ ВНУТРЕННИЙ ПРОДУКТ (ВВП)
	один из важнейших показателей, выражающий исчисленную в рыночных ценах совокупную стоимость конечного продукта (продукции, товаров и услуг), созданного в течение года внутри страны с использованием факторов производства, принадлежащих как данной стране, так и другим странам.


	ВАЛОВОЙ НАЦИОНАЛЬНЫЙ ПРОДУКТ (ВНП)
	один из широко распространенных обобщающих макроэкономических показателей, представляющий исчисленную в рыночных ценах стоимость произведенного страной в течение года конечного (готового) продукта. В ВНП включается стоимость продукта, созданного как в самой стране, так и за рубежом с использованием факторов производства, принадлежащих данной стране. ВНП может быть рассчитан методом суммирования добавленных стоимостей, методами потока затрат и потока доходов. Если весь произведенный в стране продукт реализован, то есть продан и оплачен, то ВНП равен валовому национальному доходу. ВНП равен сумме чистого национального дохода (вновь созданной стоимости) и амортизационных отчислений на реновацию изношенных основных средств. 


	МУЛЬТИПЛИКАТОР (лат. multiplicator — умножающий
	1) коэффициент, соотношения к. - л. величин; 2) коэффициент, характеризующий связь между инвестициями и величиной дохода. Величина М. характеризует степень, в которой увеличение инвестиционного спроса или самих инвестиций порождает изменение объема выпуска продукции и потребительского спроса на эту продукцию (а, следовательно, и дохода). Численно М. больше единицы и равен отношению: М = 1/ ПСП, где ПСП — предельная склонность потребителя к потреблению данной продукции, товара; либо отношению равновесного ВНП к изменению объема инвестиций.

	Коэффициент фондов (коэффициент дифференциации доходов)
	характеризует степень социального расслоения и определяется как соотношение между средними уровнями денежных доходов 10 % населения с самыми высокими доходами и 10 % населения с самыми низкими доходами.

	Коэффициент Джини (индекс концентрации доходов)
	характеризует степень отклонения линии фактического распределения общего объема доходов населения от линии их равномерного распределения. Величина коэффициента может варьироваться от 0 до 1, при этом чем выше значение показателя, тем более неравномерно распределены доходы в обществе.


	ФАКТОРЫ ПРОИЗВОДСТВА
	используемые в производстве ресурсы, от которых в определяющей степени зависит объем выпускаемой продукции. К ним относятся земля, труд, капитал, предпринимательская активность.




К разделу 2
	Термин
	Что обозначает

	ИНКОТЕРМС 
	международные правила по толкованию торговых терминов, изданные Международной торговой палатой на основании обобщения мировой коммерческой практики. Представляют собой свод правил, носящих факультативный характер. Последняя редакция «Инкотермс - 2000» приспособлена к компьютерному обмену документами. 



	МЕЖДУНАРОДНАЯ ТОРГОВЛЯ
	совокупность торговых связей, внешнеторговых отношений торгующих друг с другом государств.


	ВНЕШНЕТОРГОВЫЙ ПЛАТЕЖНЫЙ БАЛАНС
	соотношение между валютными поступлениями и платежами данной страны за определенный период, отражает все внешнеэкономические связи.


	ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ
	одна из сфер экономической деятельности государства, предприятий, фирм, тесно связанная с внешней торговлей, экспортом и импортом товаров, иностранными кредитами и инвестициями, осуществлением совместных с другими странами проектов.


	ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКАЯ ПОЛИТИКА
	проводимая правительством страны государственная политика в области экспорта и импорта, таможенных пошлин, тарифов, ограничений, привлечения иностранного капитала и вывоза капитала за рубеж, внешних займов, предоставления экономической помощи другим странам, осуществления совместных экономических проектов. 


	ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКИЕ СВЯЗИ
	торговые, научно - технические, производственные и другие экономические связи стран с иностранными государствами.


	КОНКУРЕНЦИЯ — (лат. concurrentia — столкновение)
	состязание между экономическими субъектами: борьба за рынки сбыта товаров с целью получения более высоких доходов, прибыли, других выгод. К. представляет цивилизованную, легализованную форму борьбы за существование и один из наиболее действенных механизмов отбора и регулирования в рыночной экономике. Различают следующие виды К.: чистая, идеальная, совершенная — К., имеющая место на рынке с множеством продавцов и покупателей схожего, взаимозаменяемого товара. На таком рынке ни один из продавцов и покупателей не способен оказать решающего влияния на цену и масштабы продаж; монополистическая — К., имеющая место на рынке с большим количеством продавцов и покупателей при значительном разнообразии товаров, продаваемых по разным ценам: олигополистическая - К., имеющая место на рынке с небольшим количеством крупных продавцов товара, способных оказывать существенное влияние на цены, по которым продается данный товар; недобросовестная — К., участники которой нарушают принятые на рынке правила и нормы конкуренции, вступают в сговор против других конкурентов, стремятся их опорочить, дискредитировать, используют ложную рекламу своей продукции, устанавливают дискриминационные, иногда демпинговые цены. Недобросовестную К. в наиболее простых формах называют хищнической', несовершенная — К. в условиях рынка, значительно отличающихся от идеальных, не соответствующая теоретическим представлениям о чистой К.; неновая — К., осуществляемая посредством снижения цен; неценовая — К., осуществляемая посредством улучшения качества продукции и условий продажи при неизменных ценах.




К разделу 3
	Государственный долг
	долговые обязательства Российской Федерации перед физическими и юридическими лицами, иностранными государствами, международными организациями и иными субъектами международного права, включая обязательства по государственным гарантиям, предоставленным Российской Федерацией.


	Формы государственного долга
	в соответствии с законодательством Российской Федерации (статья 97 Бюджетного кодекса Российской Федерации) в состав государственного долга включаются: 
кредитные соглашения и договоры, заключенные от имени Российской Федерации, как заемщика, с кредитными организациями, иностранными государствами и международными финансовыми организациями; 
государственные займы, осуществляемые путем выпуска ценных бумаг от имени Российской Федерации;
договоры и соглашения о получении Российской Федерацией бюджетных ссуд и бюджетных кредитов от бюджетов других уровней бюджетной системы Российской Федерации; 
договоры о предоставлении Российской Федерацией государственных гарантий; 
соглашения и договоры, в т.ч. международные, заключенные от имени Российской Федерации, о пролонгации и реструктуризации долговых обязательств Российской Федерации прошлых лет.


	Внешний долг Российской Федерации - 
	долговые обязательства Российской Федерации в иностранной валюте.


	Государственные внешние заимствования
	используются для покрытия дефицита Федерального бюджета, а также для погашения государственных долговых обязательств Российской Федерации.


	Программа государственных внешних заимствований Российской Федерации - 
	перечень внешних заимствований Российской Федерации на очередной финансовый год с разделением на несвязанные (финансовые) и целевые иностранные заимствования.


	Реструктуризация долга - 
	основанное на соглашении прекращение долговых обязательств, составляющих государственный или муниципальный долг, с заменой указанных долговых обязательств иными долговыми обязательствами, предусматривающими другие условия обслуживания и погашения обязательств. 


	Государственная долговая книга Российской Федерации
	книга, в которую заносится информация о долговых обязательствах Российской Федерации. Информация в книгу заносится в срок, не превышающий три дня с момента возникновения соответствующего обязательства. В государственную долговую книгу Российской Федерации вносятся сведения об объеме долговых обязательств (в том числе гарантий) Российской Федерации, о дате возникновения обязательств, формах обеспечения обязательств, об исполнении указанных обязательств полностью или частично, а также другая информация. 


	Базисные финансовые инструменты (Primary financial instruments)

	финансовые инструменты, которые не относятся к производным финансовым инструментам (дебиторская и кредиторская задолженность, акции).


	Базовая валюта (Base currency)

	Валюта, по отношению к которой в определенной стране или финансовом центре котируются другие валюты.


	Биржа (Exchange)

	организационная форма оптовой, в том числе международной, торговли массовыми товарами, имеющими устойчивые и четкие качественные параметры (товарная биржа), или систематических операций по купле - продаже ценных бумаг, золота, валюты (фондовая биржа). 


	ВАЛЮТА — (итал. valuta - стоимость)
	(итал. valuta - стоимость) - 1)денежная единица данной страны; 2) тип денежной системы (золотая и т.п.); 3) денежные знаки иностранных государств; 4) наднациональные (международные) счетные единицы и платежные средства (СДР, ЭКЮ и т. д..). В настоящее время для большинства стран характерна денежная система, базирующаяся на бумажной В. Бумажные деньги являются знаками золота, замещая его в функциях 
средства обращения и средства платежа. Роль всеобщего эквивалента продолжает выполнять золото. В зависимости от режима использования В. подразделяются на конвертируемые (обратимые), которые свободно обмениваются на другую иностранную валюту (например, доллар США, евро, фунт стерлингов и др.); частично конвертируемые, т.е. обратимые не по всем валютным операциям или не для всех владельцев; неконвертируемые (замкнутые), функционирующие в пределах одной страны.


	ВАЛЬВАЦИЯ — (от фр. evaluation — оценка)
	установление курса (стоимости) иностранной валюты к национальной денежной единице. В отличие от валоризации термин В. не включает тенденции к понижению или повышению курса: для этого применяются понятия ревальвация и

	ВАЛЮТНАЯ ЗОНА
	 объединение группы государств, соблюдающих правила взаимных валютных отношений и признающих за валютой ведущей страны определяющую роль в расчетах между странами зоны и остальными странами. Основными правилами В.З. являются: ведущая валюта используется как платежное средство и как резервное средство, при помощи этой валюты осуществляются внешние платежи, свободное перемещение валют из одной страны в другую.


	ВАЛЮТНАЯ ИНТЕРВЕНЦИЯ
	вмешательство центрального банка в операции на валютном рынке с целью воздействия на курс национальной валюты посредством купли - продажи иностранной валюты. В целях повышения курса национальной валюты центральный банк продает иностранную валюту, а для снижения курса своей валюты скупает иностранную валюту в обмен на национальную. В.И. осуществляется за счет золотовалютных резервов страны или кредитов по межбанковским соглашениям «своп», проводится центральным банком одной или ряда стран.

	ВАЛЮТНАЯ СИСТЕМА 
	совокупность экономических и правовых отношений, связанных с функционированием валюты. Различают национальные, региональные и мировые B. C. Целью B. C. является создание условий для того, чтобы обеспечивались денежные расчеты внутри страны и между странами. Важными элементами B. C. являются определение валютного курса, наличие или отсутствие валютных ограничений, формы международных расчетов, условия взаимной обратимости валют, режим международных валютных рынков и рынков золота, статус международных валютно - кредитных организаций, например, Международного валютного фонда и другие.


	ВАЛЮТНЫЕ СОГЛАШЕНИЯ
	двусторонние или многосторонние межгосударственные договоры, устанавливающие взаимные права и обязанности, условия и нормы валютных отношений, в частности международных расчетов и кредитования.


	ВНЕШНИЕ ЗАЙМЫ
	основная форма международного кредита; займы, полученные от зарубежных кредиторов или предоставленные иностранным заемщикам, при реализации которых возникают кредитные отношения между государствами, банками, корпорациями, монополиями, учреждениями, международными организациями. При В. З. имеет место передача заимодателем заемщику обусловленной суммы денежных средств (либо товарных услуг на эту сумму) на срок, по истечении которого заемщик обязуется возвратить кредитору с процентами взятую сумму. Государственные В. З. размещаются заемщиками двояко: по поручению государства частными банковскими синдикатами и консорциумами за определенное комиссионное вознаграждение или непосредственно одним государством другому (безоблигационные займы). Частные В. З. осуществляются в форме экспортных кредитов, банковских кредитов и др. По валюте различаются: иностранные займы, полученные на рынке капиталов одной страны в ее национальной валюте; евро - валютные займы, полученные на рынках капиталов нескольких стран или на рынке одной страны, но в иностранной для этой страны валюте; иногда займы предоставляются в валюте страны - должника. По срокам В.З. делятся на краткосрочные, среднесрочные и долгосрочные. В зависимости от ставок и режима выплаты по ним процентов различаются льготные займы и займы на коммерческих условиях.


	ВЫВОЗ КАПИТАЛА
	экспорт капитала в другие страны государством, предприятиями, фирмами, частными лицами с целью более выгодного размещения, использования.


	МЕЖДУНАРОДНЫЙ ЗОЛОТОЙ СТАНДАРТ
	1) действовавшая в XIX в. и начале XX в международная валютная система, в соответствии с которой в качестве основного платежного средства выступало золото, а стоимость национальной денежной единицы выражалась определенным количеством золота; 2) форма организации денежных и валютных отношений страны, основанная на использовании золота как денежного товара. 


	МЕЖДУНАРОДНЫЙ РЫНОК ССУДНОГО КАПИТАЛА 
	международная кредитная система, обеспечивающая предоставление кредитов на возвратной основе со стороны правительства, банков, фирм одной страны, а также международных банков правительству, банкам, фирмам других стран. Наиболее распространенными формами международного кредита являются лизинг, факторинг, кредиты по компенсационным сделкам.


	МИБОР (MIBOR — Moscow Interbank Offered Rate)
	средняя принятая годовая процентная ставка, объявляемая крупнейшими московскими банками при продаже межбанковских кредитов. 


	МИРОВАЯ ЦЕНА
	денежное выражение интернациональной стоимости единицы реализуемого на мировом рынке товара, например барреля нефти, тонны пшеницы. 


	ЕВРОРЫНОК 
	международный рынок ссудных капиталов, на котором операции осуществляются в евровалютах. Включает несколько секторов: евро - денежный рынок (краткосрочные межбанковские депозиты — до 1 года), рынок банковских еврокредитов (среднесрочные ссуды на 2—10 лет, оформляемые кредитным соглашением), рынок еврооблигаций (средне - и долгосрочные займы, от 10 до 15 лет). Организационно еврорынок представляет собой группу крупных и средних коммерческих банков, расположенных в основных финансовых центрах Европы, а также в тех странах, где законодательством не ограничиваются права банков по проведению операций в иностранной валюте с нерезидентами.


	ЕВРОВАЛЮТА 
	1) денежные средства банков, размещенные в других, главным образом, европейских странах и выраженные в валюте этой страны. Например, вклад японского банка в европейский банк в японских иенах дает основание данному банку выдавать кредит в евроиенах; 2) национальные валюты отдельных стран, имеющие хождение за пределами страны - эмитента, операции с которыми осуществляются зарубежными банками в значительных масштабах.


	ИНВЕСТИЦИИ 
	 совокупность затрат, реализуемых в форме долгосрочных вложений частного или государственного капитала в различные отрасли национальной (внутренние И.) или зарубежной (заграничные И.) экономики с целью получения прибыли: денежные средства, целевые банковские вклады, паи, акции и другие ценные бумаги, технологии, машины, оборудование, лицензии, в том числе и на товарные знаки (кредиты, любое другое имущество или имущественные права, интеллектуальные ценности, вкладываемые в объекты предпринимательской и других видов деятельности в целях получения прибыли (дохода). Долгосрочные И. связаны с осуществлением капитального строительства в форме нового строительства, а также реконструкции, расширения и технического перевооружения действующих предприятий и объектов непроизводственной сферы. Такие работы приводят к изменению сущности объектов, на которых они осуществляются, а затраты, производимые при этом, не являются издержками отчетного периода по их содержанию; с приобретением зданий, сооружений, оборудования, транспортных средств и других отдельных объектов (или их части) основных средств; с приобретением земельных участков и объектов природопользования, активов нематериального характера. И. подразделяются на финансовые и реальные.


	ИНВЕСТИЦИОННОЕ СОТРУДНИЧЕСТВО
	вид международных экономических отношений, целью которых является рациональное использование ресурсов, достижение государствами более высоких результатов в экономике за счет участия в международном разделении труда, обновления технологической структуры производства. В ИС. различают три типа инвестиций: реальные (долгосрочные вложения средств в отрасли материального производства); финансовые (международная кредитно - финансовая деятельность, включая операции с ценными бумагами); интеллектуальные (подготовка специалистов на курсах, передача опыта, лицензий и ноу-хау, совместные научные разработки и др.).


	ИНВЕСТИЦИОННАЯ ПОЛИТИКА
	система мероприятий по оптимальному размещению капиталовложений с целью достижения желаемой доходности, обеспечения безопасности и ликвидности инвестиций.


	ИНВЕСТИЦИОННЫЙ КЛИМАТ
	экономические, денежно - кредитные, финансовые и иные условия работы предприятий, оказывающие воздействие на результаты инвестирования финансовых ресурсов.


	ОФФШОР, ОФФ - ШОР (англ. off - shore — вне берега)
	термин, применяемый для характеристики мировых финансовых центров, а также некоторых видов операций. Оффшорные центры привлекают иностранный капитал путем предоставления специальных налоговых и других льгот иностранным компаниям, зарегистрированным в стране расположения центра. Центрами «Оффшор» называются такие, где кредитные учреждения (национальные и иностранные) осуществляют операции с нерезидентами в иностранной для данной страны валюте. Внутренний рынок ссудных капиталов изолируется от внешнего путем отделения счетов резидентов от счетов нерезидентов, предоставления последним налоговых льгот, освобождения от валютного контроля и т.п. Кредитные учреждения, находящиеся в центре «Оффшор», пользуются территорией страны для проведения операций за ее пределами, но не являются интегральной частью национальной экономики.


	ОФФШОРНЫЕ КОМПАНИИ
	иностранные компании, зарегистрированные в оффшорных центрах государств, предоставляющих им особые льготы. Такие компании обладают правом работы только за рубежом по месту своей регистрации. Небольшие страны поощряют создание на своей территории O. K., чтобы развивать оффшорный бизнес, приносящий этим странам дополнительный доход.


	ОФФШОРНЫЕ ЦЕНТРЫ, ЗОНЫ
	небольшие государства или территории, привлекающие иностранные капиталы посредством предоставления налоговых и других льгот при проведении финансово - кредитных операций с иностранными резидентами и в иностранной валюте.


	ЦЕЛЕВОЙ ИНОСТРАННЫЙ КРЕДИТ (ЗАИМСТВОВАНИЕ) 
	форма финансирования проектов, включенных в Программу государственных внешних заимствований Российской Федерации, которая предусматривает предоставление средств в иностранной валюте на возвратной и возмездной основе путем оплаты товаров, работ и услуг в соответствии с целями этих проектов. Целевые иностранные кредиты включают связанные кредиты правительств иностранных государств, банков и фирм, а также нефинансовые кредиты международных финансовых организаций.


	СВЯЗАННЫЕ КРЕДИТЫ ПРАВИТЕЛЬСТВ ИНОСТРАННЫХ ГОСУДАРСТВ, БАНКОВ И ФИРМ
	форма привлечения средств на возвратной и возмездной основах для закупок товаров, работ и услуг за счет средств правительств иностранных государств, банков и фирм в основном в стране кредитора.


	НЕФИНАНСОВЫЕ КРЕДИТЫ МЕЖДУНАРОДНЫХ ФИНАНСОВЫХ ОРГАНИЗАЦИЙ - 
	форма привлечения средств на возвратной и возмездной основах для закупок преимущественно на конкурсной основе товаров, работ и услуг в целях осуществления инвестиционных проектов и проектов структурных реформ при участии и за счет средств международных финансовых организаций. 


	Иностранные инвестиции
	вложения капитала иностранными инвесторами, а также зарубежными филиалами российских юридических лиц в объекты предпринимательской деятельности на территории России в целях получения дохода. Инвестиции делятся на прямые, портфельные и прочие.


	Прямые инвестиции
	 это инвестиции, сделанные юридическими и физическими лицами, полностью владеющими организацией или контролирующими не менее 10 % акций или уставного (складочного) капитала организации.




К разделу 4
	ФАКТОРЫ ПРОИЗВОДСТВА
	 используемые в производстве ресурсы, от которых в определяющей степени зависит объем выпускаемой продукции. К ним относятся земля, труд, капитал, предпринимательская активность.


	ИНЖИНИРИНГ 
	 инженерно - консультационные услуги исследовательского, проектно - конструкторского, расчетно - аналитического характера, подготовка технико - экономических обоснований проектов, выработка рекомендаций в области организации производства и управления, т.е. комплекс коммерческих услуг по подготовке и обеспечению процесса производства и реализации продукции, по обслуживанию и эксплуатации промышленных, инфраструктурных и других объектов.




К разделу 5
	ЕВРОПЕЙСКАЯ АССОЦИАЦИЯ СВОБОДНОЙ ТОРГОВЛИ
	региональная торгово - экономическая группировка ряда европейских стран, созданная по инициативе Великобритании в 1960 году в противовес Европейскому экономическому сообществу. 


	ЕВРОПЕЙСКИЕ СООБЩЕСТВА
	сообщества, образующие основу Европейского союза, а именно Европейское объединение угля и стали (ЕОУСТ), Европейское сообщество по атомной энергии (Евратом) и Европейское сообщество (ЕС)


	ЕВРОПЕЙСКИЙ БАНК РЕКОНСТРУКЦИИ И РАЗВИТИЯ (ЕБРР) 
	международный банк, созданный в 1990 г. правительствами 42 стран, в том числе России, и международными организациями, ведет операции с 1991 г. , штаб - квартира находится в Лондоне. Цель создания — кредитная поддержка стран Восточной и Центральной Европы при переходе к рыночной экономике.


	ЕВРОПЕЙСКОЕ СООБЩЕСТВО (ЕС, ЕЭС, Общий рынок)
	группа западноевропейских государств (Бельгия, Великобритания, Греция, Дания, Ирландия, Испания, Италия, Люксембург, Нидерланды, Португалия, Франция, Германия), осуществивших интеграцию своих экономик, объединившихся в экономический союз в 1957 г. В Европейском экономическом сообществе создан единый внутренний рынок, сняты ограничения на свободное перемещение товаров, капиталов, рабочей силы между странами, образована единая валютная система. С 1992 г. ЕЭС называют Европейским сообществом, Европейским союзом (ЕС).


	 ИНТЕГРАЦИЯ — (от лат. integer —целый)
	 объединение экономических субъектов, углубление их взаимодействия, развитие связей между ними. Экономическая И. имеет место как на уровне национальных хозяйств целых стран, так и между предприятиями, фирмами, компаниями, корпорациями. Экономическая И. проявляется как в расширении и углублении производственно - технологических связей, совместном использовании ресурсов, объединении капиталов, так и в создании друг другу благоприятных условий осуществления экономической деятельности, снятии взаимных барьеров. Различают вертикальную и горизонтальную И. компаний


	МЕЖДУНАРОДНЫЕ ВАЛЮТНО - КРЕДИТНЫЕ ОРГАНИЗАЦИИ 
	международные финансовые организации, созданные на основе межгосударственных соглашений с целью регулирования валютных и кредитно - финансовых отношений между государствами, содействия экономическому развитию государств, кредитной помощи. В число таких организаций входят Банк международных расчетов, Международный валютный фонд, Международный банк реконструкции и развития, Международная ассоциация развития, Международная финансовая корпорация, Европейский инвестиционный банк, региональные международные банки развития.


	МЕЖДУНАРОДНЫЕ СЧЕТНЫЕ ДЕНЕЖНЫЕ ЕДИНИЦЫ 
	искусственные валютные единицы, предназначенные для формирования масштаба, измерителя для сопоставления валют разных стран и установления пропорции между ними. Такие единицы необходимы для соизмерения международных долговых обязательств, платежей разных стран, валютных резервов, кредитов, депозитов для установления курсовых соотношений валют разных стран, для сравнения показателей банковских балансов.


	МЕЖДУНАРОДНЫЕ ФИНАНСОВЫЕ ЦЕНТРЫ 
	центры международного рынка ссудных капиталов (Нью - Йорк, Лондон, Париж, Токио, Франкфурт - на - Майне, Цюрих, Гонконг). 


	МЕЖДУНАРОДНЫЕ ФИНАНСОВЫЕ ИНСТИТУТЫ 
	межгосударственные финансовые институты, специализирующиеся на кредитовании и других финансовых операциях в соответствии с уставами, утвержденными странами - членами. 


	МЕЖДУНАРОДНЫЙ ВАЛЮТНЫЙ ФОНД
	ведущая международная валютно - финансовая организация, учрежденная в 1944 году в результате Бреттон - Вудских соглашений с целью поддержания стабильности международной валютной системы и снижения торговых и валютных барьеров между странами; координирует международное сотрудничество в валютно - финансовой сфере, финансирует страны - члены и консультирует их по различным экономическим вопросам, выпускает СДР; ресурсы МВФ состоят из взносов стран - членов и рыночных заимствований.


	МЕЖДУНАРОДНЫЙ БАНК РЕКОНСТРУКЦИИ И РАЗВИТИЯ - 
	международная финансовая организация, учрежденная в результате Бреттон - Вудской конференции в 1944 г. ; МБРР первоначально ориентировался на восстановление экономики стран Западной Европы, а сегодня главным образом кредитует развивающиеся государства на рыночных условиях под правительственные гарантии; не конкурирует с коммерческими банками и аккумулирует свои ресурсы путем выпуска долгосрочных облигаций; группа МББР включает также Международную финансовую корпорацию, Международную ассоциацию развития, Многостороннее агентство гарантий по инвестициям и другие международные финансовые организации.


	ЛОНДОНСКИЙ КЛУБ
	неинституциализированное объединение коммерческих банков - кредиторов, созданное для переговоров с официальными заемщиками (в случае России объединяет свыше 600 банков, деятельность которых координируется Банковским консультационным комитетом во главе с "Дойче банком"). 


	ПАРИЖСКИЙ КЛУБ
	неинституциализированное объединение стран - кредиторов (Австралия, Австрия, Бельгия, Великобритания, Германия, Дания, Ирландия, Испания, Италия, Канада, Нидерланды, Норвегия, Россия, США, Финляндия, Франция, Швейцария, Швеция, Япония), созданное в 1956 году для обсуждения и урегулирования проблем задолженности суверенных государств; Россия - член Парижского клуба с 1997 года.
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6.ПРИЛОЖЕНИЯ

6.1 Методические указания для участия в деловой игре

Этап 1 « оценка рыночного потенциала»
Определите и оцените факторы, которые, по вашему мнению, будут оказывать наиболее существенное воздействие на положение вашей компании на рынке. Данное занятие состоит из трех частей.
Часть 1. Анализ рынка
· Выберите для оценки один конкретный рынок..
· Для каждого из 5 отраслевых факторов определите тенденцию. которая, по вашему мнению, может в значительной степени воздействовать на бизнес.
· перечислите основные возможности и угрозы, воздействующие на рассматриваемый рынок. Как вы предлагаете воспользоваться возможностями и устранить угрозы?
· Определите общую привлекательность рынка, который вы оценивали. Воспользуйтесь следующей системой оценки: В=высокая привлекательность/У=умеренная привлекательность/Н=непривлекательный.
Для того чтобы систематизировать свои рассуждения, воспользуйтесь прилагаемыми рабочими таблицами.
Часть1. Анализ рынка

Оцениваемый рынок 
	Внешний фактор
	Воздействие на рынок (В/С/Н)
	Возможность/угроза (в/у) 
	Возможности получения прибыли (расширяются/Сокращаются)

	Потребители
В Росси и за рубежом



	
	
	

	
	
	
	

	Конкурирующие фирмы
В России и за рубежом 


	
	
	

	Товары - заменители



	
	
	



Часть1. Анализ общей обстановки

Оцениваемый рынок
	Фактор обстановки
	Воздействие на рынок (В/С/Н)
	Возможность/угроза (В/У)
	Возможности получения прибыли (расширяются/Сокращаются)

	Экономический
	
	
	

	Государственный
	
	
	

	Правовой
	
	
	

	Социальный
	
	
	

	Географический
	
	
	



Часть1. Оценка рыночного потенциала

Оцениваемый рынок
	Основные возможности на рассматриваемом рынке
	Как воспользоваться такой возможностью

	Ключевые угрозы на рассматриваемом рынке
	Как устранить такие угрозы?

	Общая привлекательность рассматриваемого рынка (В/У/Н)
	Следует ли проводить дальнейшие инвестиции на рассматриваемом рынке (Почему или нет)




Этап 2. Оценка внутренних ресурсов
Определите и оцените ресурсы, которые, по вашему мнению наиболее важны для вашей компании. Данное задание разбивается на три части.
Часть1. Насколько хорошо вы знаете запросы потребителей
· Выберите наиболее типичных потребителей товаров и услуг на мировом рынке и определите их самые насущные потребности, касающиеся как характеристик товара, так и обслуживания и поддержки. Постарайтесь выделить не менее пяти конкретных потребностей в каждой категории.
Часть 2. Удовлетворение запросов потребителей
· Для каждой из общих категорий источников конкурентных преимуществ выделите не менее одного аспекта деятельности вашей фирмы, который может быть важен для потребителей.
· Оцените каждый из этих аспектов деятельности фирмы в зависимости от того, насколько он важен для потребителей .Воспользуйтесь следующей системой оценки: О=очень важен/У=умеренно важен/М=менее важен. .Сосредоточьте свое внимание на тех аспектах, которые по вашему мнению. Умеренно или очень важны для потребителей.
· Оцените каждый из этих аспектов деятельности фирмы в зависимости от вашей способности обеспечить определенный уровень квалификации (возможность использования на других рынках). Система оценки: В=высокая способность/ У=умеренная способность/ Н=низкая способность.
Часть3. Насколько хорошо ваша фирма выглядит по сравнению с конкурентами.
· По материалам части1 данного занятии составьте список из пяти наиболее важных нужд потребителей. 
· Перечислите до пяти конкурентов, с которыми вам придется столкнуться на мировом рынке.
· Оцените свою фирму и все конкурирующие фирмы, исходя из предполагаемой способности удовлетворять перечисленные нужды. 
 Оценка внутренних ресурсов
Часть1. Насколько хорошо вы знаете запросы потребителей?

Оцениваемый рынок 
	Запросы, связанные с товаром
(качественные материалы, особенности работы(лучше и быстрее), особенности упаковки, затраты и т. д.
	Запросы, связанные с обслуживанием и поддержкой (удобное расположение мест распространения, послепродажное обслуживание, помощь в продвижении)

	
	



Оценка внутренних ресурсов

Часть2.Удовлетворение нужд потребителей 

Оцениваемый рынок 
	Источник конкурентного преимущества

	Важность для потребителя О/У/Н
	Способность обеспечить устойчивое конкурентное преимущество 
	Способность обеспечить базовый уровень квалификации

	Производственная деятельность/логистика
	
	
	

	Сбыт и маркетинг
	
	
	

	Новации в области товаров
	
	
	

	Финансовые операции
	
	
	

	Управление поставками
	
	
	

	Деловые контакты/ рациональное использование ресурсов
	
	
	

	Прочее
(Обязательно укажите)

	
	
	



Оценка внутренних ресурсов
Часть2.
Насколько хорошо ваша фирма выглядит по сравнению с конкурентами Оцениваемый рынок 

	Конкуренты
	1 - я потребность
	2 - я потребность
	3 - я потребность
	4 - я потребность
	5 - я потребность

	Ваша компания

	
	
	
	
	

	Конкурент A
	
	
	
	
	

	Конкурент B
	
	
	
	
	

	Конкурент C
	
	
	
	
	

	Конкурент D
	
	
	
	
	

	Конкурент E
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	



Этап3. Разработка стратегического плана
Сформулируйте несколько целей для вашей организации и ряд стратегий. Направленных на достижение этих целей. Задание разбивается на 2 части.
Часть1. Формулировка целей
· Для каждой из указанных категорий целей сформулируйте конкретную цель вашей организации.
· Для каждой из указанных целей определите временной интервал для ее достижения.
· Проведите оценку каждой из этих указанных целей, исходя из приоритетности для вашей организации. Система оценки: В=высокий приоритет/У=умеренный приоритет/Н=низкий приоритет
· Для каждой из указанных целей перечислите определенную последовательность действий, которые вы можете предпринять для ее достижения.
Часть 2. Формулировка стратегии - стратегическое направление
· Определить стратегическое направление(низкие затраты или дифференциация), которые будут характеризовать ваш подход к конкуренции на данном рынке.
Часть 3.
· Определите какие методы ценообразования вы будете использовать при выполнении стратегии
· Укажите каких ценовых стратегий вы будете придерживаться для выбранной стратегии.
Разработка стратегического плана.
Часть1. Формулировка целей

	Категория целей
	Временной интервал
	Приоритет
(В/У/Н)
	Мероприятия

	Прибыльность
	
	
	

	Позиция на рынке
	
	
	

	Предложение новых товаров/услуг
	
	
	

	Производительность
	
	
	

	Приобретение финансовых ресурсов
	
	
	

	Другие показатели роста
	
	
	



Формулировки целей должны быть конкретными, поддающимися измерению, ориентированными на действия с указанием временных рамок.

Часть2. Формирование стратегий –стратегическое –направление

Стратегическое направление 
	Функциональная сфера 
	Стратегический подход 

	Производственная деятельность и системы логистики
	

	Продажи и маркетинг
	

	Разработка товаров и услуг
	

	Управление поставками
	

	Деловые контакты/рациональное использование ресурсов
	

	Прочие важные функции
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