

1.  Дать определения следующим понятиям:
Социально – ориентированная экономика.
 Социальное выражение экономического роста – развитие и обогащение потребностей человека расширением свободы его выбора, освобождения от социального неравенства. Экономический рост и социальное развитие характеризуют уровень жизни людей, степень обеспеченности материальными благами. Потребности человека формируются под влиянием социальных, экономических и природных условий жизни. Потребности бывают: неотъемлемыми (пища, одежда, кров), социально обусловленные – относительные. При росте дохода на душу населения спрос смещается от более простых жизненных благ к более сложным видам. Большая часть относительных потребностей порождается производством, наряду с производством новых товаров экономический рост создает новые потребности. На низком уровне экономического развития абсолютные потребности доминируют, и каждый прирост в национальном доходе ведет к дальнейшему удовлетворению этих потребностей. При зрелой и развитой экономике каждому проценту последующего увеличения производства соответствует относительно меньшие изменения в общественном благосостоянии. Для определения изменений общественного благосостояния используется индекс экономических аспектов благосостояния, подсчет которого базируется на статьях личного потребления (расширение реальных возможностей членов общества способствует росту их экономического благосостояния, но включаемые в ВВП компоненты, например, инвестиции, прямо не влияют на благосостояние). Личное потребление вместо общего, так как в общее включаются военные расходы, полиция и т. д., которые не повышают общественное благосостояние.
Многоукладность экономики.
    В экономически слаборазвитых странах существует традиционная экономическая система. Этот тип экономической системы базируется на отсталой технологии, широком распространении ручного труда, многоукладности экономики.
    Многоукладность экономики означает существование при данной экономической системе различных форм хозяйствования. Сохраняются в ряде стран натурально – общинные формы, основанной на общинном ведении хозяйства и натуральных формах распределения созданного продукта. Огромное значение имеет мелкотоварное производство. Оно основано на частной собственности на производственные ресурсы и личном труде их владельца. В странах с традиционной системой мелкотоварное производство представлено многочисленными крестьянскими и ремесленными хозяйствами, которые доминируют в экономике.
Открытая экономика.
  «Открытость» экономики страны, степень её вовлечённости в мирохозяйственные связи может быть оценена на основе исчисления показателей экспортной квоты и объёма экспорта на душу населения. Экспортная квота равняется отношению стоимости экспорта к стоимости валового национального продукта (ВНП).
 Трансформация административно – командной системы в рыночную систему.
  Административно – командная система (централизованно – плановая). Эта система господствовала ранее в СССР и странах восточной Европы, и ряде азиатских государств.
  Характерными чертами АКС является общественная (а в реальности – государственная) собственность практически на все экономические ресурсы, монополизация и бюрократизация экономики в специфических формах, централизованное экономическое планирование как основа хозяйственного механизма.
  Хозяйственный механизм АКС имеет ряд особенностей. Он предполагает, во-первых, непосредственное управление всеми предприятиями из единого центра – высших эшелонов государственной власти, что сводит на нет самостоятельность хозяйственных субъектов. Во-вторых, государство полностью контролирует производство и распределение продукции, в результате чего исключаются свободные рыночные взаимосвязи между отдельными хозяйствами. В-третьих, государственный аппарат руководит хозяйственной деятельностью с помощью, преимущественно, административно – распорядительных методов, что подрывает материальную заинтересованность в результатах труда.
Программа реформ по переходу России к рынку.
   Целью программы экономических реформ было создание в возможно более короткий срок в Советском Союзе эффективной рыночной экономики, в которой силы свободного рынка позволят создать условия для быстрого экономического роста и повышения жизненного уровня населения. 
   Чтобы можно было рассчитывать на успех, реформы должны быть быстрыми и комплексными, о чём свидетельствует не только практический опыт других стран, но и объективные законы экономики.
   Предполагалось, что переход к рыночным отношениям должен опираться на шесть фундаментальных принципов. Эти принципы носят характер мирового опыта и ступают как азбука «перехода к рыночным отношениям». Итак:
 -  Либерализация цен. Цены формируются на основе спроса и предложения.
 -  Частная собственность, в том числе в сельском хозяйстве, гарантированная законом, защищающим права собственника и обеспечивающим надежность выполнения хозяйственных договоров.
 -  Приватизация государственных предприятий, включая легализацию права частных лиц на создание новых предприятий, продажу большей части государственной собственности и демонополизацию производства в различных отраслях.
 -  Становление экономики открытого типа, включая свободные торговые отношения, надлежащую защиту иностранных инвестиций, предоставление возможности для репатриации прибылей и конвертируемый рубль.
 -  Ограничение прямого государственного вмешательства в экономику. Успешное завершение экономической реформы потребует полного пересмотра традиционной роли государства. Это означает отказ от большей части функций, которые государственные учреждения пытались выполнять в условиях командной экономики: государственные заказы на большинство видов продукции, одобрение государством большей части инвестиционных проектов, государственное установление большинства цен и т. д. Вместо этого в рыночной экономике  главной задачей государства является защита и обеспечение возможностей реализации права собственности и заключаемых хозяйственных договоров, содействие конкуренции на рынках через проведение антимонопольной политики, разумная налоговая и денежная политики, развитие системы социальной защиты, помощь в развитии основных отраслей инфраструктуры: транспорта и средства связи и др.
 -  Макроэкономическая стабилизация, означающая ликвидацию дефицита государственного бюджета.
Программа экономической реформы должна заменить командную экономику Советского Союза системой рыночных отношений, но масштаб и сложность экономических преобразований, безусловно, требовали экономического сотрудничества с Западом.
1.5  Портфельные инвестиции.
   Инвестирование – направление денег на приобретение дополнительного капитала.
Портфельные инвестиции связаны с формированием портфеля и представляют собой приобретение ценных бумаг и других активов. Портфель – совокупность собранных воедино различных инвестиционных ценностей, служащих инструментом для достижения конкретной инвестиционной цели вкладчика. В портфель могут входить ценные бумаги одного типа (акции) или различные инвестиционные ценности (акции, облигации, сберегательные и депозитные сертификаты, налоговые свидетельства, страховой полис и др.).
Портфельное инвестирование позволяет планировать, оценивать, контролировать конечные результаты всей инвестиционной деятельности в различных секторах фондового рынка.
Как правило, портфель представляет собой определённый набор из корпоративных акций, облигаций с различной степенью обеспечения и риска, а также бумаг с фиксированным доходом, гарантированным государством, то есть с минимальным риском потерь по основной сумме и текущим поступлениям.
1.6  Интенсивный тип экономического роста.
     Экономический рост – устойчивое увеличение год от года производственных возможностей страны. Экономический рост выражается в увеличении общей величины валового продукта.
     Интенсивный рост – увеличение производственных возможностей страны за счет более рационального использования того же, что и прежде объёма ресурсов.
1.7 Прирост ВВП.
    Валовой внутренний продукт (ВВП)
(англ. gross domestic product) – макроэкономический показатель статистики народного хозяйства, исчисляемый как совокупная стоимость конечной продукции отраслей материального производства и сферы услуг. ВВП может быть исчислен по реальным затратам производителей на производство продукции, т. е. без учета налогов и субсидий. В таких случаях показатель носит название «валовой внутренний продукт по факторной стоимости». С учётом итогового сальдо налогов и субсидий показатель превращается в «валовой внутренний продукт по рыночным ценам» и показывает, во сколько он обошелся потребителям. ВВП рассчитывается тремя способами:
1) по производству – как сумма условно – чистой продукции (или добавленной стоимости) всех отраслей материального производства и сферы услуг;
2) по распределению – как сумма государственного  и частного потребления, государственных и частных капиталовложений, прироста или уменьшения всех видов запасов и экспорта;
3) по доходам  - как сумма заработной платы наёмных работников, всех видов прибыли, рентных доходов, амортизационных отчислений и косвенных налогов. Все три метода подсчёта валового продукта, в конечном счёте, должны давать один и тот же результат. Показатель может быть исчислен либо в текущих, либо в постоянных ценах. Для удобства международных сравнений ВВП рассчитывается в единой валюте – в американских долларах. Сопоставимость показателей обеспечивается единой методологией национальных счетов, разработанной статистической службой ООН и принятой в большинстве стран капиталистического мира. Динамика ВВП является одним из важнейших показателей хозяйственной конъюнктуры в стране.
     Темпом прироста является отношение абсолютного прироста ВВП к предшествующему уровню ВВП.
1.8  Таможенный союз.
Второй уровень развития интеграционного процесса – таможенный союз – предполагает создание единой таможенной зоны странами – участниками. Эта стена должна защищать интегрированный рынок от проникновения товаров из третьих стран. Создание единой таможенной системы предполагает более высокий уровень координации таможенной политики.
 1.9   Специальные права заимствования (СДР).	  
 SDR (Специальные права заимствования)
 Безналичные деньги в виде записи на специальном счете страны и МВФ. 
 Рассчитывается на основе корзины из пяти валют                                         
1. доллар США – 39% 
2. немецкая марка – 21%
3. японская иена – 18%
4. французский франк – 11%
5. английский фунт стерлингов – 11%  
 пересматриваются каждые 5 лет. Обеспечивается обязательствами Международного валютного фонда.                                                                             
1.10  Вертикальная диверсификация.	
Валютная политика страны выражается в осуществлении государственными органами определенной совокупности мер в сфере валютно-финансовых и кредитных отношений, одной из таких мер является диверсификация - маневрирование учетной ставкой центрального банка.
2. Какие нижеприведенные процессы и явления, происходящие в мировом хозяйстве, описываются при помощи понятий из задания 1.  
2.1ТНК
 Организационное воплощение международные связи частных капиталов получили в деятельности транснациональных корпораций (ТНК). Транснациональные структуры объединяют национальные экономики не по географическому признаку (общность границ), а на основе глубоких воспроизводственных связей. Различают транснациональные корпорации, которые являются национальными трестами и концернами, имеющими значительные зарубежные активы (вложения), и собственно межфирменные союзы, возникшие на основе объединения, слияния частных капиталов. Если первый вид ТНК национален по капиталу и контролю, но международен по сфере своей деятельности, то второму присуща международная  рассредоточенность      акционерного капитала и многонациональный состав ядра треста или концерна, ставшего его организационным воплощением.
2.2 уровни интеграции
   Интеграция – высшая форма развития мирового воспроизводственного процесса.
Интеграция - объективный процесс развития устойчивых экономических связей 
и разделения труда национальных хозяйств, которые близки по уровню экономического развития. Интеграция охватывает внешнеэкономический обмен и сферу производства, а также ведет  к тесному переплетению национальных хозяйств, к созданию региональных хозяйственных комплексов.
1). Зона свободной торговли. Отмена (или сокращение) таможенных пошлин
между странами-участницами; при этом каждая страна сохраняет за собой право
иметь собственные тарифные ставки по отношению к третьим странам.
2). Таможенный союз. Предполагает создание единой таможенной зоны странами-
участницами.
3). Создание общего рынка. Общий рынок предполагает возможность передвижения не только товаров, но и факторов производства (капитала, рабочей силы).
4). Экономический союз. Координация макроэкономической политики.
2.3 процесс транснационализации	
Транснационализация — это межгосударственная интеграция, реализуемая на 
уровне частных фирм.
2.4 современный этап развития мирового хозяйства	
 Мировое хозяйство - это исторически сложившаяся совокупность национальных хозяйств всех стран мира, связанных между собой международным географическим разделением труда.
В настоящее время международные экономические отношения утвердились и реализуются в следующих основных формах:
· международная торговля товарами и услугами;	
· межстрановая кооперация производства
· обмен в области науки и техники;
· движение капиталов и зарубежных инвестиций
— миграция рабочей силы;
— валютно-кредитные отношения.	
2.5 развивающиеся страны
Социально-экономическая структура развивающихся стран, таких как страны Азии, Африки и Латинской Америки, характеризуется своей многоукладностью. Многоукладность объясняется медленной сменой производственных отношений и напластовывании одних социально-экономических структур на другие. Одним из важнейших критериев выделения развивающихся стран в отдельную мировую подсистему является их слаборазвитость и отсталость. Эти понятия       близки по содержанию. Они отражают состояние хозяйства этих стран, которое характеризуется низким уровнем развития производственных сил. Для определения этого используется целый ряд показателей и прежде всего величина ВВП на душу населения, а также структура ВВП, производительность труда, уровень развития науки и техники и т.д. Отсталость развивающихся стран имеет два аспекта: общеисторический (выражающийся в отставании в развитии одного типа общества от другого) и современный (связанный с низким уровнем развития).
   Отсталость проявляется и во внешнеэкономических отношениях развивающихся стран. Отсталая структура экономики, низкий уровень производительных сил, их традиционно аграрно-сырьевая специализация, колониальное прошлое обусловили внешнеэкономическую ориентацию развивающихся стран на индустриальные государства Запада.
   В итоге, зависимость проявляется в отношениях доминирования и подчинения, носящих экономический характер. Она охватывает многие виды связей между индустриальными и развивающимися странами, воздействует на политику, идеологию, культуру. Степень зависимости каждого конкретного государства может меняться - ослабевать или усиливаться, в зависимости от состояния мирового хозяйства, характера социально-экономической политики развивающихся стран.
   Развивающиеся страны отличаются от промышленно развитых социальной структурой общества. В целом ряде стран еще не сформировалось разветвленное и прочное гражданское общество. Присутствует стремление удержать общинные принципы социальности.
   Общественные структуры развивающихся стран формировались в рамках различных цивилизаций и содержат в себе разное социально-культурное наполнение. Перечисленные выше признаки тесно взаимосвязаны друг с другом.
2.6  мировая валютная система
Валютная система - совокупность валютных механизмов и валютных отношений. Валютный механизм - правовые нормы и инструменты их представляющие как на национальном, так и на международном уровне. Валютные отношения - повседневные связи, в которые вступают частные лица, банки и др. На валютных рынках различают 3 уровня валютных систем: 1). Национальная валютная система. 2).Региональная валютная система 3)Мировая валютная система,
2.7  промышленно-развитые страны
    Основные признаки промышленно развитых стран.
Промышленно развитые страны выделяются среди всех подсистем по уровню экономического развития ВВП на душу населения, который почти в 5 раз превышает среднемировой уровень, наличием гражданского общества, характерными общественными отношениями, связанными с социальной  структурой общества.
Гражданское общество - совокупность отношений в сфере экономики, культуры и др. сферах, развивающихся в рамках демократического общества независимо, автономно от государства. Гражданское общество предполагает существование широкого круга демократических прав и свобод членов гражданского общества.
2.8 новые индустриальные страны
В эту группу входят, прежде всего, Тайвань, Сингапур, Южная Корея. Эти страны за последние десятилетия создали мощную современную промышленность и сформировали высокоразвитые экономические механизмы. На современном этапе здесь идет процесс развития образования, зравохранения, быстро растет (низкий прежде) уровень благосостояния граждан.
3. Определить положение подсистем в мировом хозяйстве на конец XX века. Заполнить таблицу:






Рис. 1 Структура произведенного
ВВП в 1999 году.	
	
	Структура ВВП (в%)
	Доля подсистемы в мировом экспорте (в%)
	Темпы прироста ВВП (в%)
	Тип экономического роста
	Доля подсистем в создании МВВП

	Промышленно-развитые страны
	
	
	
	
	4,06
	
	

	США
	
	
	
	12,3
	3,87
	
	26,4

	Япония
	
	
	
	9,5
	
	
	14,9

	Развивающиеся страны
	
	
	
	27,4
	2,7
	
	32,3

	Новые индустриальные страны
	
	
	
	
	
	
	

	Тайвань
	
	
	
	
	
	
	2,2

	Сингапур
	
	
	
	
	
	
	2,3

	Южная Корея
	
	
	
	
	
	
	2,3

	Страны – энергоэкспортеры
	
	
	
	
	
	
	

	Наименее развитые страны
	
	
	
	
	
	
	

	Страны Восточной и Центральной Европы
	
	
	
	
	
	
	

	Германия
	
	
	
	
	
	
	10,1

	Франция
	
	
	
	
	
	
	5,7

	Великобритания
	
	
	
	
	
	
	4,9




	Наименее развитые страны мира

	Азия
	Океания
	Латинская Америка
	Африка

	Афганистан
	Вануату
	Гаити
	Бенин
	Мозамбик

	Бангладеш
	Кирибати
	
	Ботсвана
	Нигер

	Бутан
	Зап. Самоа
	
	Буркина-Фасо
	Руанда

	Йемен
	Тувалу
	
	Бурунди
	Сан-Томе и Принсипи

	Лаос
	
	
	Гамбия
	Сомали

	Мальдивы
	
	
	Гвинея
	Судан

	Мьянма
	
	
	Гвинея-Бисау
	Сьерра-Леоне

	Непал
	
	
	Джибути
	Танзания

	
	
	
	Кабо-Верде
	Того

	
	
	
	Коморские острова
	Уганда

	
	
	
	Лесото
	ЦАР

	
	
	
	Мавритания
	Чад

	
	
	
	Малави
	Экв. Гвинея

	
	
	
	Мали
	Эфиопия
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4. Найти среднедушевой ВВП за 2000 г. по ППС следующих стран:
- Турция;
- Латвия;
- Россия;	
- Бразилия;	
- Германия; 
Малайзия.
Расположить страны в порядке возрастания ВВП на душу населения от самой бедной страны к самой богатой. Определить, какие страны относятся к группе стран со средним доходом, с низким доходом. Обратить внимание на методику расчета ВВП (по официальным валютным курсам или по паритету покупательской способности (ППС))	:
В нижеследующих таблицах сведены цифры из ежегодника "World Development Indicators 2000"	

	Страны 
	Приблизительный получаемый доход (ППС) (в долларах США) 
	Население, млн. человек 
	ВВП на
душу населения (в долларах США): 

	

	Женщины 
	Мужчины 
	

	


	Бразилия 
	4557 
	10769 
	168 
	6536 

	Турция 
	4379 
	9516 
	51,4 
	6974 

	Латвия 
	5992 
	8276 
	2,65 
	7045 

	россия 
	6611 
	10383 
	148                     
	8700 

	Малайзия 
	5700 
	12338 
	16,6 
	9068 

	Германия 
	16904 
	33653 
	81,8      
	25103 



5. На каком уровне интеграции находится НАФТА и МЕРКОСУР? Подтвердить свою точку зрения фактами.
Этапы (стадии) интеграционного процесса.
  Зона свободной торговли как первый этап интеграционного объединения связана с отменой (или сокращением) таможенных тарифов между странами-участницами; при этом каждая страна сохраняет за собой право иметь собственные тарифные ставки по отношению к третьим странам. Примером можно считать созданную в 1993 году Северо-Американскую Ассоциацию свободной торговли, включающую США, Канаду и Мексику (НАФТА). Особенностью этой группировки является минимальный уровень межгосударственного регулирования. Общая таможенно-тарифная политика согласовывается на периодических совещаниях руководителей или путем создания небольших координирующих органов.
    К этому надо добавить дополнительные преимущества, возникающие в связи с ростом конкуренции и повышением производительности, сокращением времени пересечения товаров через границу, упрощением процедуры таможенного оформления и т. д. Ликвидация таможенных и прочих границ позволяет значительно увеличить объем производства, добиться экономии за счет массовости. Страна НАФТА не предполагают создание единой валюты, координацию внешней политики безопасности.
   Ограниченность такой интеграционной группы проверки связана с возможностью использования неравенства таможенных тарифов (отдельных стран-участниц). Товары третьих стран, используя минимальный уровень налогообложения одной из стран, могут при отсутствии или минимальном уровне переработки свободно перемещаться внутри интеграционной зоны. Это подрывает интеграционный союз, осложняет проведение налоговой и таможенной политики.
На уровне зоны свободной торговли находится МЕРКОСУР (Аргентина, Бразилия, Уругвай, Парагвай, Чили, Боливия).

6.  Рассчитать индекс транснациональностн для каждой компании. Какая из представленных компаний имеет самый высокий индекс транснациональности?
          
TNK=

AF и AT - соответственно зарубежные и общие объемы продаж транснациональной корпорация; SF и ST - соответственно зарубежные и общие активы транснациональной корпорации EF и ЕТ - численность персонала транснациональной корпорации соответственно за рубежом и общая.

	
	Корпорация
	Активы
	Продажи
	Занятость

	1.
	General Electric
	82,8
	272,4
	21,1
	79,2
	84000
	239000

	2.
	Shell, Royal Dutch
	82,1
	124,1
	71,1
	128,3
	79000
	101000

	3.
	Ford Comp
	79,1
	258,0
	65,8
	147,0
	
	371702

	4.
	Ехxcon Сorp
	55,6
	95,5
	102,0 •'•••
	117,0
	
	79000

	5.
	General Motors
	55,4
	222,1
	50,0
	158,0
	221313
	647000

	6.
	IBM
	41,4
	81,1
	46,6
	75,9
	I2I655
	240615

	7.
	Toyota
	39,2
	113,4
	51,7
	109,3
	34837
	150736

	8.
	Volkswagen
Group
p
	
	60,8
	41,0
	64,4
	123042
	260811

	9.
	Mitsubishi
Corp
	
	77,9
	50,2
	127,4
	3819
	8794

	10.
	Mobil Corp
	31,3
	46,4
	53,1
	80,4
	229000
	43000















	
	Корпорация
	AF
	SF
	EF
	Индекс

	
	
	AT
	ST
	ET
	транснационалъности

	1.
	General Electric
	0,27
	0,30
	0,35
	0,31

	2.
	Shell, Royal Dutch
	0,55
	0,66
	0,78
	0,66

	3.
	Ford Comp
	0,45
	0,31
	0
	0,25

	4.
	Exxon Corp
	0,87
	0,58
	0
	0,48

	5.
	General Motors
	0,32
	0,25
	0,34
	0,30

	6.
	IBM
	0,61
	0,51
	0,51
	0,54

	7.
	Toyota
	0,47
	0,35
	0,23
	0,35

	8.
	Volkswagen Group
	0,64
	0
	0,47
	0,37

	9.
	Mitsubishi Corp
	0,39
	0
	0,43
	0,27

	10.
	Mobil Corp
	0,66
	0,67
	0,53
	0,62




Самый высокий индекс транснациональности имеет компания Shell, Royal Dutch.

7. Найти:
а). Показатель экспортной квоты. Сделать вывод о степени открытости страны;
б). Показатель импортной квоты. Сделать вывод о степени зависимости внутреннего спроса страны от мирового рынка;
в). Рассчитать внешнеторговое сальдо, внешнеторговый оборот, коэффициент покрытия импорта экспортом, удельный вес экспорта страны в мировом экспорте. Сделать вывод о характере внешнеторговых отношений ниже представленных стран.



	
	ВВП (в млрд.
долл.) 
	Экспорт (в млрд.
долл.) 
	Импорт (в млрд. долл.) 

	США 
	8211
	680
	905

	Китай 
	961
	187
	154

	Россия 
	447
	74
	53

	Мир в целом 
	28854
	5405
	-


	

	

	Экспортная 
	Импортная 
	Внешне- 
	Внешне- 
	Коэффициент 
	Удельный 

	
	квота 
	квота 
	торговое 
	торговый 
	покрытия 
	вес 

	
	
	
	сальдо 
	оборот 
	импорта 
	экспорта 

	
	
	
	(в млрд. 
	(в млрд. 
	экспортом 
	страны в ми

	
	
	
	долл.) 
	долл.) 
	
	мировом 

	
	
	
	
	
	
	экспорте 

	США 
	0,083
	0,110 
	-225 
	1585 
	1,330 
	12,58% 

	Китай 
	0,194 
	0,160 
	+ 33 
	341 
	0,824 
	3,46% 

	Россия
	0,165
	0,119 
	+ 21 
	127 
	0,716 
	1,37 % 




   Экспортная квота равняется отношению стоимости экспорта к стоимости валового национального продукта (ВНП).
Расположение стран по степени открытости (в порядке возрастания)
- Китай
- Россия
-США
Расположение стран по степени зависимости внутреннего спроса страны от мирового рынка (в порядке возрастания)
- Китай
- Россия
- США      
   Если экспорт превышает импорт, то возникает положительное сальдо, когда же импорт превышает экспорт, то образуется отрицательное сальдо, или внешнеторговый дефицит.
   Балансы текущих операций и движение капиталов тесно взаимосвязаны. Дефицит баланса по текущим операциям показывает, что экспорт страны недостаточен для оплаты импорта. Его финансирование требует либо внешнего займа, либо продажи некоторых активов иностранцам. Следовательно, дефицит платежного баланса покрывается за счет притока капиталов в страну. И наоборот, актив или положительное сальдо платежного баланса сопровождается оттоком капиталов по счету движению капиталов. Другими словами, если при дефиците платежного
 баланса страна вынуждена влезать в долги и продавать собственность и другие свои активы, то при положительном балансе она может использовать избыток капиталов для покупки недвижимости и иностранных активов, а также предоставлять займы иностранным государствам. 

8. Описать первоочередные задачи ВТО на современном этапе.
Система ВТО призвана выполнять следующие функции:
она действует как комплекс согласованных на многосторонней основе правил, регулирующих поведение правительств стран-членов в торговле. По существу,  это  правила поведения государств и их торгующих субъектов на мировых рынках;
она выполняет роль форума для торговых переговоров, направленных на
либерализацию торговли и обеспечение ее большей предсказуемости либо путем
открытия национальных рынков, либо путем укрепления и расширения самих правил;
она выполняет роль международного суда, позволяющего правительствам
стран-членов ВТО разрешать споры между собой.
     До создания ВТО в систему ГАТТ входили 125 государств, на которые приходилось около 90% мирового товарооборота. Из крупных стран лишь Россия и Китай находились вне ее рамок, однако Китай, бывший одним из основателей ГАТТ, сейчас добивается восстановления своего членства; в этой организации. Кроме того, примерно 25 стран, по разным причинам оказавшихся в стороне, также ведут переговоры по присоединению к ГАТТ/ВТО.
Структура ВТО.
Место расположения: Женева, Швейцария 
Основана: 1 января 1995 г.
Создана: по результатам переговоров Уругвайского раунда (1986-94) 
Членство: 144 страны (по состоянию на январь 2002 года.)
Бюджет: 127 млн. швейцарских франков (примерно 80 млн. долл. США).
Штат Секретариата: 500 сотрудников 
Глава: генеральный директор
    Высшим руководящим органом ВТО является Конференция министров. Она созывается не реже одного раза в два года, как правило, на уровне министров торговли или иностранных дел стран-участниц ВТО. Конференция обладает полномочиями принимать решения по наиболее принципиальным вопросам, например, касающимся новых раундов многосторонних переговоров.
    Текущее управление деятельностью и наблюдение за действием соглашения и министерских решений осуществляет Генеральный совет. Он собирается несколько раз в год в Женеве. Как правило, в Генеральный совет входят послы или главы представительств членов ВТО. В функции Генерального совета также входит разрешение  торговых  споров  между  странами-участницами  ВТО и проведение периодических обзоров их торговой политики.
  Генеральный совет контролирует деятельность подчиненных органов:
- Совета по торговле товарами, который осуществляет наблюдение за выполнением Генерального соглашения о торговле товарами;
- Совета по торговле услугами, который осуществляет наблюдение за
выполнением Генерального соглашения о торговле услугами;
- Совета  по   интеллектуальной  собственности,   который  осуществляет
наблюдение   за    выполнением    Соглашения    о   торговых    аспектах   прав
интеллектуальной собственности.
    Помимо вышеперечисленных органов, в составе ВТО действуют рабочие и экспертные группы и специализированные комитеты. Их функции заключаются в рассмотрении вопросов выполнения отдельных частей многосторонних соглашений, а также других вопросов, представляющих интерес для стран- участниц, к примеру, касающихся правил конкуренции, инвестиций, действия региональных торговых соглашений, торговых аспектов защиты окружающей среды и приема новых членов.
   ВТО представляет собой сложный и разветвленный механизм, в котором участвуют сотни переговорщиков, экспертов в различных областях экономики и права, и который находится в постоянном движении и развитии. Особенность ВТО в сравнении с другими международными организациями заключается в том, что переговоры в ВТО касаются миллиардных сумм, поскольку в их результате устанавливаются правила экспорта и импорта товаров и услуг, непосредственно затрагивающие интересы потребителей, производителей и конкретных компаний. ВТО - единственная организация мирового уровня, вырабатывающая правила международной торговли для обеспечения ее максимально возможной предсказуемости и свободы, а также справедливого разрешения споров между странами-участницами по любым вопросам, касающимся торговли и торговых барьеров.
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