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5. Формы экономического сотрудничества в мировой практике.
К основным формам ВЭД можно отнести следующие.
Внешняя торговля, которая является основой всей ВЭД. Она включает в себя экспорт и импорт разнообразных товаров в материально-вещественной форме, товарообменные операции, оказание различных услуг, выполнение тех или иных работ при взаимодействии с иностранными контрагентами.
 Сотрудничество  в научной, технической и экономической областях. Сюда же можно отнести содействие коммерческих партнеров разных стран развитию производства в областях экономики, дающих им взаимную выгоду, и не только в материальной форме.
Оказание услуг в разных областях деятельности 
на территории каждой из сторон при совместном участии национальных фирм и организаций.
на территории каждой из сторон при совместном участии национальных фирм и организаций. Совместное предпринимательство путем создания фирм с участием капиталов и сотрудников разных государств. Такое предпринимательство может охватывать как финансовую сферу (посредничество, биржевые услуги, страхование и пр.), так и чисто материальные области (машиностроительное и агропромышленное производства, образование, туризм, международные перевозки и многие другие). 
На практике довольно сложно провести четкую грань между видами и формами ВЭД. При рассмотрении классификации видов ВЭД немалую роль играет субъективный фактор, так как формы ВЭД характеризуются большим многообразием и подвижностью, причем многие из них применяются не в чистом виде, а в сочетании с другими. В Федеральной программе развития экспорта отмечалось, что мировой практике известно более двадцати основных форм экономического сотрудничества. Каждая форма имеет свои экономические и организационные особенности, умелое использование которых в конкретных ситуациях может гарантировать наибольшую отдачу для российской стороны. Примерная классификация форм ВЭД представлена на рис. 1.1.

Рис. 1.1. Формы внешнеэкономических связей
Разнообразие форм внешнеэкономической деятельности может быть показано на примерах сотрудничества в разных областях ВЭД.
1. Во второй половине ХХ века важную роль приобрело военно-техническое сотрудничество (ВТС) с иностранными государствами. В Федеральном законе № 114-ФЗ «О военно-техническом сотрудничестве РФ с иностранными государствами» ВТС определено как «деятельность в области международных отношений, связанная с выводом и вводом, в том числе с поставкой или закупкой продукции военного назначения, а также с разработкой и производством продукции военного назначения».
2. В областях научно-технического и научно-производственного сотрудничества с зарубежными партнерами следует отметить создание совместных предприятий, выполнение НИОКР, проведение разнообразных исследований и разработок, предоставление высокотехнологичных услуг (включая космические услуги по выведению на орбиту спутников с высокоточной аппаратурой, создание новых материалов в условиях невесомости), торговлю лицензиями, патентование изобретений, регистрацию товарных знаков.
3. Сотрудничество в строительной области включает в себя проектные разработки и строительство объектов за рубежом при содействии российских организаций и на территории нашей страны с участием иностранных фирм. Эта форма часто предусматривает в себе также подготовку национальных кадров для построенных объектов, обеспечение технологической и эксплуатационной информацией и последующее содействие в их эксплуатации.
4. В последнее время все большую актуальность приобретает инвестиционное сотрудничество с иностранными партнерами – привлечение иностранных инвестиций (капиталовложение в российскую экономику). С этим тесно связано сотрудничество в валютно-финансовой и кредитной сферах, включающее получение и предоставление кредитов, финансирование различных проектов, осуществление платежно-расчетных операций и страховых операций.
5. Сотрудничество в области транспорта и информатики – это международные перевозки экспортных и импортных грузов, транзитные перевозки иностранных грузов, транспортно-экспедиторское обслуживание, сотрудничество в области связи и информатики с использованием современных электронных средств, СМИ, включая ТВ, радиовещание, газетно-журнальную и документально-кинематографическую продукцию.
6. Самостоятельным видом ВЭД можно считать издательско-полиграфическую деятельность, осуществляемую совместно с иностранными партнерами, в том числе написание совместных трудов исторического, философского, экономического, социологического и иного профиля, общеобразовательных и популярных книг, издание книг российских авторов в зарубежных издательствах и иностранных авторов в России.
7. В связи с бурным развитием мирового рынка туристических услуг как самостоятельную форму можно выделить сотрудничество в содействии иностранного туризма, в котором четко прослеживаются три направления: научное, деловое и развлекательное. Основу туризма составляют фирмы по организации туристических поездок и продаж путевок и туров, а также фирмы, организующие передвижение туристов, обеспечивающие их жильем, информацией и другими услугами. С туризмом также тесно связан экспорт услуг при проведении различных культурно-массовых мероприятий: выставок изобразительного искусства, выступлений ансамблей, актеров на гастролях, продаж фильмов, аудио- и видеокассет.
8. Для нашей страны, имеющей огромный опыт мореплавания и рыболовства, весьма актуально международное сотрудничество в области рыбного хозяйства. Эта форма сотрудничества включает лов рыбы российскими судами в морских экономических зонах зарубежных стран и иностранными судами в российских территориальных водах по соглашениям с соответствующими странами, а также реализацию морской продукции в России и за рубежом.
9. Необходимо упомянуть и особые формы сотрудничества – прибрежную и приграничную торговлю, особенно актуальную для многих регионов и субъектов РФ.


16. Организация бухгалтерского учета экспортных операций.
Статья 165 Таможенного Кодекса РФ гласит: «Экспорт -таможенный режим, при котором товары, находящиеся в свободном обращении на таможенной территории Российской Федерации. вывозятся с этой территории без обязательства об обратном ввозе». Статьей 166 Таможенного кодекса РФ предусмотрена уплата вывозных таможенных пошлин и иных таможенных платежей.
Условно бухгалтерский учет операций по экспорту товаров можно разделить на два этапа:
1) учет движения экспортного товара от поставщика к покупателю и связанных с этим процессом накладных расходов;
2)  учет продажи и расчетов с иностранными покупателями.
Первый этап бухгалтерского учета ведется, как правило, по одной и той же схеме. Л второй этап учета отражается в зависимости от видов и форм расчетов с иностранными покупателями, а также от формы выхода поставщика на внешний рынок - самостоятельно или через посредника.
На организацию учета экспортных операций оказывает существенное влияние сложившаяся практика реализации товаров: непосредственно самим предприятием-изготовителем или через посредническую внешнеэкономическую организацию. Если в первом случае предприятие-экспортер отражает в учете все хозяйственные операции от формирования готовой продукции до установления контрактной цены, то во втором - предприятие интересует размер комиссионного вознаграждения (бонус), который предстоит ему оплатить за посреднические услуги.
Заключению контракта и отгрузке товаров всегда предшествует большая подготовительная работа, связанная с изучением конъюнктуры рынка и поиском «своего» покупателя. Поэтому затраты на маркетинговые исследования являются составной частью конкретной цены товара.
Особенности учета экспортной выручки связаны со спецификой учета валютный операций, требующих, помимо общего нормативного регулирования бухгалтерского учета, его дополнительной регламентации. В соответствии с ПБУ 3/2000 «Учет активов и обязательств, стоимость которых выражена в иностранной валюте» при отражении в учете валютных операций суммы иностранной валюты пересчитываются в рубли в целях приведения бухгалтерского учета к единому денежному измерителю - национальной валюте страны. Пересчет производится по курсу Банка России на дату совершения операции.
Следовательно, необходимо эту дату определить, так как ее выбор прямо влияет на величину рублевой оценки экспортной выручки, а значит, и на формирование финансовых результатов. Применительно к вопросу о дате отражения в учете экспортной выручки в иностранной валюте этот принцип заложен в ПБУ 3/2000: в перечне дат совершения отдельных операций в иностранной     валюте    операции    по    экспорту     напрямую увязываются с доходами организации в иностранной валюте, а дата их совершения определена как «дата признания доходов организации в иностранной валюте».
На дату перехода права собственности при экспорте товаров, результатов работ, услуг в учете экспортера должен быть отражен его доход в виде экспортной выручки с одновременным отражением суммы этого дохода или в виде дебиторской задолженности иностранного покупателя, или в виде поступивших от него валютных средств. На эту дату определяется курс Банка России для пересчета в рубли суммы валютной выручки.
В бухгалтерском учете экспортера признание дохода, то есть выручки от продажи товара, выполнения работ, оказания услуг, отражается следующими бухгалтерскими записями:
1. Товар отгружен и право собственности на него перешло к покупателю; работы выполнены, услуги оказаны - дебет счета 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками» субсчет «Расчеты с иностранными покупателями» кредит счета 90 «Продажи» субсчета «Выручка от экспорта товаров (работ, услуг)».
Эта бухгалтерская запись делается как в том случае, когда товары на момент перехода права собственности на них к иностранному покупателю не оплачены, так и в том случае, когда за них были произведены авансовые платежи.
2. Товар отгружен, право собственности на него переходит к иностранному покупателю по оплате, но авансовые платежи не производились - дебет счета 52 «Валютные счета» субсчет «Транзитный валютный счет» кредит счета 90 «Продажи» субсчет «Выручка от экспорта товаров (работ, услуг)».
Следует иметь в виду, что в международной торговле распространена практика заключения внешнеторговых контрактов на условиях коммерческого кредита, представляемого в виде отсрочки или рассрочки платежа. Если сделка заключена российской организацией-экспортером на таких условиях, то выручка принимается к бухгалтерскому учету с учетом процентов за отсрочку платежа: они включаются  в сумму дебиторской задолженности и соответственно в сумму платежа как часть выручки от обычных видов деятельности, а не как прочие поступления.
До наступления момента перехода права собственности отгруженные на экспорт товары должны находиться на баланс! экспортера, однако в бухгалтерском учете их следует списывать со счетов 43 «Готовая продукция» или 41 «Товары» на счет 45, субсчет «Товары отгруженные экспортные», иначе их фактическое местонахождение не будет соответствовать данным бухгалтерского учета. И только на момент перехода права собственности к иностранному покупателю отгруженные экспортные товары списываются с баланса экспортера в уменьшение дохода от продажи на экспорт.
Если экспорт товаров организацией-производителем или иным  собственником   осуществляется   через   посредническую фирму по договору комиссии, заключенному между ними, то в соответствии с ГК РФ контракт с иностранным партнером заключает комиссионер от своего имени, но за счет комитента. Однако согласно ГК" РФ право собственности на товар не переходит к комиссионеру, а остается у комитента до момента перехода к покупателю. Поэтому доход в виде экспортной выручки должен отражаться в бухгалтерском учете комитента в полной сумме контрактной стоимости, то есть включая и сумму комиссионного вознаграждения комиссионеру за его услуги. Комиссионер отражает у себя в учете доход от оказания посреднических услуг в размере комиссионного вознаграждения.
Все расходы экспортера, связанные с исполнением контрактных  обязательств  по  поставкам  экспортной  продукции, учитываются на счете 44 «Расходы на продажу» на двух отдельных субсчетах в зависимости от валюты оплаты - в рублях или иностранной валюте. Это расходы по обычным видам деятельности. Они отражаются в бухгалтерском учете в соответствии с принципом временной определенности фактов хозяйственной деятельности, то есть в том отчетном периоде, в котором фактически имели место, независимо от времени их оплаты.
При поставках на экспорт по договору комиссии с посреднической организацией-комиссионером комитент также отражает у себя в учете все расходы, оплаченные комиссионером в связи с исполнением контрактных обязательств, как кредиторскую задолженность перед комиссионером и возмещает ему эти расходы в установленном порядке.
Расходы, связанные с исполнением контрактных обязательств по поставкам экспортной продукции, списываются в уменьшение доходов, полученных от экспорта товаров, работ, услуг.
Если в контракте предусмотрена отсрочка платежа на определенное время, то это означает предоставление иностранному покупателю коммерческого кредита. В таких случаях предусматривается, как правило, частичная оплата за наличный расчет (5%-20%) экспортной стоимости, а на остатьную часть, предоставленную в кредит, покупатель акцептует переводные векселя (тратты) поставщика. В векселя включаются и проценты за кредит. Также возможно предоставление кредита без покрытия его векселями. Экспортер может потребовать от покупателя гарантии солидного иностранного банка о своевременности погашения кредита или векселей.
Предоставление коммерческого кредита должно быть оговорено условиями контракта и оформлено в установленном порядке.
В таких случаях учет товародвижения ведется по обычной схеме, а особенности бухгалтерского учета касаются расчетов с иностранными покупателями.
По договорам комиссии экспортные операции могут осуществлять коммерческие организации.
В качестве комитента (владельца экспортного товара) могут выступать предприятия-производители или торговые организации различных форм собственности.
В качестве комиссионера выступает посредник - внешнеэкономическая организация, специализирующаяся на экспортно-импортных операциях, которая, получив предложение от комитента, ищет покупателя и продает товар от своего имени или за счет комитента.
Между организацией-посредником и поставщиком экспортного товара заключается контракт (договор комиссии), на основании которого посредник за вознаграждение обязуется заключить с иностранной фирмой контракт на реализацию товаров (работ, услуг).
Как правило, расчеты между собой комиссионер и комитент проводят через счет 76 «Расчеты с разными дебиторами и кредиторами», субсчет для комиссионера - «Расчеты с комитентом», для комитента - «Расчеты с комиссионером».
В таких случаях, когда посредник от экспортера получает товар, то отражает его приход на забалансовом счете по дебету 004 «Товары, принятые на комиссию», субсчете 1 «Экспортные товары, принятые ан комиссию».
Участники договора руководствуются статьей 999 Гражданского Кодекса РФ, согласно которой после исполнения поручения комиссионер обязан представить комитенту отчет и передать ему все полученное по договору комиссии. Комитент, имеющий возражения по отчету, должен сообщить о них комиссионеру в течение тридцати дней со дня получения отчета, если соглашением сторон не установлен иной срок.  В противном случае отчет при отсутствии иного соглашения считается принятым.

24. Формирование системы валютного контроля.
Валютный контроль - жёсткое контролирование со стороны государства всех сделок с другими государствами, как инструмент власти помогает правительству в распределении валютного контроля. Как правило, основная причина введения валютного контроля - упорядочение покупки и продажи валюты для достижения социальных целей. 
Давайте сразу же рассмотрим основные преимущества и недостатки валютного контроля. Итак, мы начнём с преимуществ: 
1. Введение или ужесточение валютного контроля способствует приведению в новое равновесие платёжного баланса, и валютного рынка по двум направлениям. Ускорение поступления валюты, принадлежащей не резидентами или причитающимися с них, т. е. возрастает моментальное предложение валюты на валютном рынке, а также объём операций, зарегистрированный по кредиту платёжного баланса. Отсрочиваются платежи резидентов в валюте заграницу, и сохраняется объём кредитов для нерезидентов, т. о. уменьшается предложение данной валюты на валютном рынке и операции, которые записываются в дебет платёжного баланса.
2. Психологический эффект. Прежде всего, он делает общественное мнение чувствительным к проблеме внешних платежей. Существование регламентаций имеет главным образом сдерживающий эффект. Её ужесточение - средство оповестить общественное мнение о серьёзной ситуации. Другими словами - это просьба гражданам не вывозить национальную валюту за границу.
Т.о., валютный контроль оказывает одновременно как “механическое” воздействие, так и привлекающее и сдерживающее психологическое воздействие. 
Но эффективность валютного контроля возможна лишь при сложной системе планирования, которая не может быть обеспечена без фундаментальной теоретической базы и богатого практического опыта в области экономического планирования и прогнозирования, ещё не все аспекты которых в настоящее время изучены. 
На практике существование такого вида контроля не внушает доверия, так как он имеет очень много недостатков, а также чрезвычайно сложен в исполнении. Перечислим основные недостатки данного варианта валютной стратегии:
1. Ограниченность. Валютный контроль быстро обретает свой предел. Если в первое время регламентация позволяет получить существенную выгоду по денежным средствам вследствие увеличения сроков платежей, то эта выгода не может возобновятся постоянно. Так же и психологический эффект быстро сглаживается. 
2. Он составляет препятствие для свободы действий физических и юридических лиц, создавая административные препятствия для них.
3. Запрещение срочного валютного покрытия является фактическим удорожанием импорта.
4. Уменьшая “самопроизвольный” дефицит внешних платежей за счёт препятствования свободе операций, валютный контроль рискует оказать анестезирующее воздействие. 
5. Он отвращает от торговли с другими странами, поощряя тенденции к протекционизму, к замыканию в себе.
6. При неразвитости и неоперативности коммуникационной связи между участниками экономического механизма и контрольными органами валютный контроль не только становится малоэффективным, но и отрицательно влияет на состояние экономики в целом.
7. Социально - психологические издержки (потери для общества - в виде незаключённых взаимовыгодных сделок из-за нехватки валюты на внутреннем рынке; в виде недополученной прибыли и определённых моральных издержек, при несправедливом распределении - для отдельных граждан; ущемление прав какой либо социальной группы, т. к. невозможно удовлетворить интересы всех социальных групп).
8. Валютный контроль отрицательно влияет на сложившиеся связи международной торговли, основывающиеся на сравнительных преимуществах.
Итак, ясно видно, что использование данного вида валютной стратегии очень не выгодно из-за его большого числа недостатков.
Мы кратко рассмотрели два из пяти основных вариантов решения валютных проблем. Теперь отложим их в сторону, т. к. применение первого варианта явно ограничено, а второй вариант - валютный контроль - страдает рядом ощутимых недостатков. Очевидно, остальные варианты валютной политики также имеют недостатки. Но мне кажется, что они заслуживают более подробного рассмотрения.
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