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ВВЕДЕНИЕ

Развитые страны (англ. Developed countries) характеризуются довольно высоким уровнем дохода на душу населения. В таких странах большая часть населения имеет высокий уровень жизни. Развитые страны имеют, как правило, большой запас произведённого капитала и население, которое по большей части занято высокоспециализированными видами деятельности. В этой группе стран проживает около 15 % населения мира. Развитые страны называют также индустриальными странами или индустриально развитыми.
В качестве развитых стран ООН выделяет государства с рыночной экономикой:
Австралия, Австрия, Бельгия, Ватикан, Великобритания, Германия, Греция, Дания, Исландия, Ирландия, Израиль, Испания, Италия, ОАЭ, Канада, Лихтенштейн, Люксембург, Нидерланды, Новая Зеландия, Норвегия, Португалия, Сан-Марино, Сингапур, США, Тайвань, Финляндия, Франция, Швеция, Швейцария, Южная Корея, Япония.



Подсистема развитых капиталистических стран занимает господствующее положение в мировом хозяйстве. К ним относятся двадцать восемь государств, входящих в Организацию Экономического Сотрудничества и Развития (ОЭСР). Все они, за исключением Японии и Южной Кореи, являются европейскими или производными от Западной Европы. Их отличают единый в социально-экономическом плане воспроизведенный процесс в рамках национальных хозяйств, интенсивный тип развития экономики, высокий уровень развития производительных сил. В странах этой подсистемы проживает 15,6% населения мира, но она сосредоточивает подавляющую часть экономического и научно-технического потенциала мира. Хозяйственное развитие стран Запада, их внутриэкономическая и внешнеэкономическая политика предопределяют основные направления научно-технических сдвигов и структурной перестройки в мировом хозяйстве, состояние мирового рынка. 
Промышленно развитые страны играют ведущую роль в мировой экономике. Их доля в мировом валовом продукте составляет более 54 %, а доля в мировом экспорте – более 70%. Среди промышленно развитых стран наиболее важную роль играют так называемые страны семерки. Это США, Канада, Германия, Великобритания, Франция, Италия, Япония. Они обеспечивают 47% мирового валового продукта и 51% мирового экспорта. Среди стран семерки доминируют США. 
Объектом данной курсовой работы является анализ условий "Развитые страны с рыночной экономикой".
Целью исследования является изучение темы "Развитые страны с рыночной экономикой" с точки зрения новейших отечественных и зарубежных исследований по сходной проблематике.
В рамках достижения поставленной цели были поставлены следующие задачи:
1. Изучить теоретические аспекты и выявить природу «Промышленно развитые страны»;
2. Рассказать об актуальности проблемы «Промышленно развитые страны в современных условиях»;
3. Изложить возможности решения тематики «Промышленно развитые страны»;
4. Обозначить тенденции развития тематики «Промышленно развитые страны».
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Промышленно развитые страны Запада имеют много общего в своем историческом развитии.
1. В общественно-экономическом плане развитие их хозяйства базируется на капиталистическом способе производства, т.е. на определенном единстве и взаимодействии производительных сил (факторов производства) и производственных отношений, определяемых собственностью на средства производства. В данном случае в основе выделения подсистемы лежат отношения собственности и связанные с ними формы распределения производственного продукта, его обмена и потребления. При этом внутри данной подсистемы уживаются, соседствуют различные образования, отличающиеся по структуре, временному фактору и характеру преобразований.
Развитие капиталистических отношений связано с товарным производством, когда товары и услуги производятся для обмена. Товарные отношения распространяются и на рабочую силу. Отношения между рабочей силой и капиталистами формально выступают как отношения между равноправными товаровладельцами – покупателями и продавцами.
Капиталистический способ производства утверждает формально равноправные товарно-денежные отношения. Не владеющая средствами производства рабочая сила продает свою способность к труду собственнику средств производства, обеспечивая ему в процессе ее использования (труда) прибавочную стоимость. Получение прибыли является основной целью производства, что создает возможности для его расширения. Отношения складываются между субъектами на основе получения прибыли, нося конкурентный характер, характер экономической борьбы за наиболее выгодные условия использования каптала и рабочей силы.
2. Промышленно развитые страны выделяются среди всех подсистем мирового хозяйства высоким уровнем экономического развития. По производству ВВП на душу населения, подсчитанного на основе валютных курсов, они в 5,4 раза превышают среднемировой уровень . За последние десятилетия разрыв в этих показателях не сократился, а увеличился. Данные различия в уровнях экономического развития не являются выражение только особых условий второй половины ХХ в. Это результат длительного социально-экономического и исторического развития.
Определяющая роль производства – получение прибыли побуждает повышать производительность труда, вводить новую технику. Машинное производство вело к удешевлению продукции. В конкурентной борьбе побеждали те, на чьих предприятиях производилось большее количество товаров с меньшей индивидуальной стоимостью, а это вело к расширению производства.
Помимо социально-экономических преимуществ западные страны, как отмечалось, укрепляли свое экономическое положение в мире за счет войн, колониальных захватов, широкого использования работорговли, пиратства.
3.Буржуазные революции преобразовали все сферы жизни западных стран. Беспрецедентные изменения произошли в социальной структуре общества. Классовые отношения стали профилировать социальную структуру общества, хотя непрерывно меняющееся экономическое и социальное положение многих групп и прослоек населения смазывает четкую картину классового деления.
Раньше господствовали социально-иерархические принципы фиксации социальной позиции человека. Личный статус задавался в момент его рождения. Жестокое членение закреплялось государственными установлениями и освещалось религиозными нормами. Сословно-иерархический принцип приобретения статуса по принадлежности вступал в противоречие с потребностями рыночной экономики и был упразднен в ходе буржуазных революций. Класс всегда оставляет свободным переход отдельных личностей из одного социального состояния в другое.
В отличие от всех других социальных общностей класс представляет собой не социально-психологическую, а социально-экономическую общность людей. Исходным моментом классового деления является отношение людей к собственности на средства производства, так как распределение средств производства предшествует всякому производству и образует его предпосылку. Классы отличаются по роли в общественной организации труда и, следовательно, по способам получения и распределения той доли общественного богатства, которым они располагают. Доход выступает как один из признаков класса, когда накопление трудовых и нетрудовых доходов открывает доступ к контролю над средствами производства.
 Рабочий класс, буржуазия, мелкая буржуазия, расположенные между ними промежуточные слои – таковы основные элементы классовой структуры развитых стран. При определении классовой принадлежности тех или иных групп населения обычно отмечаются многочисленные отклонения. Выделяют и средний класс, в который включают главным образом профессиональных и технических специалистов.
4. В ходе общественно-исторического развития в XVI-XVII вв. в западных странах сложилось гражданское общество как совокупность форм социальной организации, распространяющееся на все общество и на его крупные составные части. Оно предоставляет собой совокупность самодеятельных организаций, связывающих все общество по горизонтали. Эти организации независимых государств нередко противостоят ему. Они обеспечивают гражданам возможность самореализации и защиты своих прав.
Гражданское общество возникло в результате преодоления общинного типа взаимоотношений (родство, соседство, обычаи, традиции), когда на смену ему пришел вещный тип отношений людей. Связанность людей с социальной группой, без которой они не могли бы выжить обычаями, обязательными для всех нормами, которые предписывали каждому человеку одну из ролей, принадлежащих к весьма ограниченному набору, разрушилась. При этом происходило обособление индивида в обществе. Начиная с XVII в. «различные формы общественной связи выступают по отношению к отдельной личности как всего лишь средство для ее частных целей, как внешняя необходимость» (К. Маркс). Человек при таком стереотипе стал выступать сам по себе, а не как ячейка общества.
На уровне индивида происходило облегчение условий социального продвижения, расширение социальной мобильности. В политической области формировались организации, построенные на демократической базе и ведущие борьбу на основе осознанных классовых, профессиональных и других интересов.
В итоге развитые капиталистические страны характеризуются трехслойной общественной структурой, в основе которой находятся всеохватывающая товарно-экономическая экономика. Политическую надстройку составляют государственные институты представительной демократии, а между ними существует структура самодеятельной организации добровольного членства. Они связаны с государством, прежде всего через политические партии. Государство в буржуазном обществе реализует политическое господство ведущего класса, а институты гражданского общества – его идейное и нравственное руководство.
Развитые капиталистические страны как подсистема мирового хозяйства являются самоорганизующимися образованиями, находящимися в состоянии развития и взаимодействия с внешней средой.
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Углубление товарно-денежных отношений, усиление мощи капитала ломало преграды, тормозившие развитие производительных сил, расширение потребностей, диверсификацию и специализацию производства, эскалацию обмена.
Темпы и факторы роста. После окончания наполеоновских войн ныне промышленно развитые страны переживали процесс устойчивого экономического роста. Основу экономического развития западных стран и приумножение их богатства составлял труд основной части населения этих стран – наемной рабочей силы. Первый этап развития капитализма характеризовался экстенсивным использованием рабочей силы. Только с ростом организованности рабочего класса ему удалось добиться издания законов, ограничивающих рабочий день. Присущее капиталу стремление поддерживать цену рабочей силы ниже стоимости вступало в противоречие с факторами, понуждающими его к техническому и организованному совершенствованию производства, новые технологии которого предъявляли более высокие требования к физическому состоянию и профессиональной подготовке используемой рабочей силы.
Экономическое развитие обеспечивалось увеличение нормы производительного накопления.
Развитие производства сопровождалось ростом внешней торговли. Темпы прироста внешней торговли опережали соответствующие показатели ВВП. С расширением колониальных империй, развитием внешнеторговых обменов экономика западных стран становилась более открытой. Успехи в продвижении товаров на внешние рынки обычно достигалась с помощью политики разорения соседа. Внешнеэкономические связи оказывали возрастающее влияние на экономическое развитие, о чем свидетельствует рост экспортной квоты. 
Цикличность развития. Экономическое развитие капиталистических стран с начала XIX в. Приобрело циклический характер, проявляющийся в периодических кризисах перепроизводства. С 1857 года кризисы стали поражать ряд стран, а в некоторых случаях все развитые страны.
В целом в группе нынешних развитых стран крупнейшие падения темпов роста происходили в 1930-1932 гг., в 1945-1946 гг.
Следует отметить, что циклический характер производства выражает собой перепроизводство капитала, вызываемое погоней за прибылью, и соответственно излишнее расширение производства. Кризисные сокращения производства сопровождаются массовыми обновлениями основного капитала. Они составляют основу цикла и периодичности экономических колебаний, свидетельствуют о повышении уровня производительных сил, приспособлении капитала к новым условиям воспроизводства. Таким образом, кризисы представляют собой насильственное разрешение противоречий воспроизводства (между потреблением и производством, производством и обращением). 
Центры силы. В течении прошлого века ведущие позиции в мировой экономике занимали США, которые определяли технический прогресс и в значительной степени – динамику мирового производства.
Выдвижение США в качестве экономического лидера произошли главным образом в результате их усилий по увеличению капиталовложений, развитию внутреннего рынка.
В американской экономике сложились гигантские корпорации с профессиональным управлением, которые уделяли большое внимание нововведениям, что способствовало институционализации исследовательских работ. В ведущих университетах были созданы исследовательские отделы, в которые приглашались известные ученые из Европы. В 1921 году в США на исследовательские цели использовались 0,2% ВВП.
Важную роль сыграло и играет увеличение масштабов рынка, как за счет развития его структуры, так и увеличение территорий. В 1818 году к США была присоединена Флорида, в 1840-1850 – захвачена 1/3 территории Мексики, в 1867 году к ним перешла Аляска и Алеутские острова.
Две мировые войны стали следствием неравномерности экономического развития и положения в мировом хозяйстве Германии и Японии. Войны способствовали усилению позиций США, на территории которых не велось военных действий и корпорации которых неслыханно обогатились на крови миллионов убитых и искалеченных.
Тенденция к выравниванию уровней развития. Во второй половине ХХ в. Механизм действия неравномерности приобрел ряд новых черт. В тот период усилился процесс сближения уровней производительности труда по отношению к ведущей стране. Важнейшим итогом этого процесса явилось относительное ослабление позиций США в индустриальной подсистеме мирового хозяйства.
Резко возрос экономический потенциал Японии, превратившейся во вторую экономическую державу мира. После поражения во Второй мировой войне она оказалась отброшенной примерно на четверть века назад, но, развиваясь самыми высокими темпами, за короткий срок обогнала Британию, Францию и Германию. Быстрое развитие других стран привело к ослаблению доминирующих позиций американского центра силы среди индустриальных стран Запада и мира в целом.
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1.3 Основные модели хозяйственного устройства развитых стран

Исторические особенности, различное сочетание или набор факторов экономического роста определили типы хозяйственного устройства развитой подсистемы мирового хозяйства.
Исходя из роли отдельных элементов хозяйственного механизма (государство, институциональная структура рынков) можно выделить ряд моделей экономического развития.

	Модель
	Чем характеризуется
	Страна - пример

	Либеральная модель
	- превосходство частной акционерной собственности над государственной;
- доминирование частных решений в сфере производства, инвестирования, сбыта, использования рабочей силы;
- правительство играет активную роль в экономике;
- регулирование частного сектора через законодательство;
- низкий уровень объединения наемных рабочих, слабое профсоюзное движение.
	США

	Либерально-реформистская модель (рейнская)
	- регулирование рыночного хозяйства с развитой государственной системой социального обеспечения;
-большая устойчивость заработной платы;
- достаточно сильное профсоюзное движение.
	Страны Северо-Западной Европы.

	Корпоративная модель:
-демократический подвид (социал-реформистский)



-иерархический подвид
	-регулируемый рынок с интенсивным участием государства.
-осуществление содействия экономического роста посредством координации общественных и частных интересов через совокупность национальных институтов и согласование между ними материальных ресурсов и рабочей силы;
-сильные профсоюзы.
-активное участие государства;
- тесные связи между правительством, банками и основными корпорациями;
-высокая квалификация рабочей силы.
	Швеция, Австрия.








Япония, Южная Корея.

	Социально-рыночная модель
	- постоянная поддержка молодежи, фермерства, малообеспеченных семей, малого и среднего бизнеса;
- большая экономическая активность государства.
	Германия.



[bookmark: _Toc283818991]Вывод: Промышленно развитые страны в общественно-экономическом плане развития их хозяйства основывается на капиталистическом способе производства.
Товарные отношения характерны и в производстве товаров и услуг, т.е. они, производится для обмена, и эти отношения распространяются на рабочую силу. Отношения между капиталистами и рабочей, по сути, являются отношениями между покупателями и продавцами и формально несут равноправные товарно-денежные отношения. Рабочей силе не принадлежат средства производства. Но она продает свою способность к труду собственнику средств производства.
Важным признаком промышленно развитых стран является высокий уровень экономического развития.
Для получения большей прибыли капиталисты усовершенствывают производство. К середине XIX стало преобладать машинное производство, которое привело к удешевлению продукции. В конкурентной борьбе побеждали те, у которых при наименьших затратах увеличивалось количество товаров.
Наряду с экономическими достижениями промышленно развитые страны укрепляли свое положение за счет войн.
В ходе истории менялась и социальная структура общества.
Сначала господствовали социально-иерархические принципы. Человек рождался с определенным статусом в обществе, и этот статус закреплялся государственными установлениями и освещался религиозными нормами.
К XVI-XVII вв в этой подсистеме стран сложилось гражданское общество. Оно характеризуется выделением личности. Отдельный индивид имел свободу социального продвижения. Наряду с индивидом гражданское общество характеризуется наличием самодеятельных организаций добровольного членства, которые связывают политическую надстройку общества (государственные институты представительной демократии) и политические партии.
Основным признаком развития экономики промышленно развитых стран является цикличность развития, проявляющаяся в периодических кризисах перепроизводства. С 1857 года кризисы стали поражать ряды стран, а в некоторых случаях и все страны.
Как в периоды становления капиталистического способа производства, так и при зрелых его формах положение отдельных стран внутри подсистемы и в мировом хозяйстве менялось в силу неравномерности их экономического развития. Она проявлялась в неодинаковости темпов развития.
В течении прошлого века ведущие позиции в мировой экономике занимали США. Этому способствовал ряд факторов: специализация производства за счет упрощения трудовых операций, разработка и внедрение правил предпринимательства, распространение и внедрение управленческой информации. Важную роль сыграло и то, что на территории США не велись две мировые войны. Также постоянное увеличение территорий. В 1818 году – присоединение Флориды, 1840-1850 годы – захват 1/3 Мексики, в 1867 году – присоединение Аляски и Алеутских островов.
Во второй половине XX века произошел процесс сближения уровня производительности между США и остальными промышленно развитыми странами. Резко возрос потенциал Японии, которая смогла в рекордно короткие сроки после Второй Мировой войны превратиться во вторую экономическую державу мира. Все это ослабило позиции США в мировой подсистеме развитых стран.[footnoteRef:1] [1: Ломакин В.К. Мировая экономика. Учебник для ВУЗов. – Юнити-Дана, 2007. – 433 с.
Сайт wikipedia.org] 
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ГЛАВА 2.ВНУТРЕННИЕ РЫНКИ ПРОМЫШЛЕННО РАЗВИТЫХ СТРАН
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2.1 Объем и уровень развития внутренних рынков

1.Масштабы внутренних рынков большинства промышленно развитых стран, определяемых по величине ВВП, выделяются среди всех стран мира. Они входят в число 50 ведущих рынков.
Отмечая величину ВВП как один из показателей объема внутреннего рынка, следует отметить, что целый ряд малых стран отличается высокой степенью интернационализации их хозяйственной деятельности. Так, экспортная квота Бельгии, Ирландии составляет 70% ВВП, у Нидерландов – 56%, Австрии, Швейцарии, Дании – 40% ВВП. В этих пределах в таких странах отмечается и импортная квота. Следовательно, объем внутренних рынков малых стран относительно ВВП невелик, и они во многом зависят от определенных секторов мирового рынка. У крупных развитых стран иностранный сегмент в производстве и реализации ВВП составляет 20-30%, а у США и Японии – 10-15%.
2.Другим обобщающим показателем объема и степени развития внутреннего рынка служит доход на душу населения. В целом этот показатель по промышленно развитым странам в пять раз превосходит среднемировой уровень. Все страны рассматриваемой подсистемы по данному показателю мирового хозяйства входит в число 30 ведущих стран мира. Первые места по величине ВВП на душу населения занимают Швейцария, Люксембург, Швеция, Норвегия, Дания, а в низшую группу входят Греция, Испания, Португалия, ЮАР.
3.Характерная черта рынков развитых стран – удовлетворение спроса почти всего населения товарным производством. Это обусловлено распространением наемного труда, качественным характером найма. В среднем доля лиц наемного труда составляет порядка 85% самодеятельного населения, в том числе в Британии и США – свыше 90%.
4.Одним из важнейших показателей развития внутренних рынков выступает уровень развития денежных отношений рынка, выразителем которого может служить отношение кредитных обязательств внутри страны к ВВП. Кредиты, полученные в ведущих западных странах, превышали 100% ВВП по сравнению с 50-60% в 50-е годы.
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Потребительский спрос выступает ведущим фактором экономического роста индустриальных стран. Его влияние более значительно в малых странах, где вольно ограничен потенциал внутреннего рынка производственных товаров. Активный потребительский спрос создает предпосылки для увеличения занятости, так как обычно основная масса рабочей силы сосредоточена на предприятиях, экономическая деятельность которых стимулируется спросом населения. Они часто имеют более высокую трудоемкость в силу их социальной и технологической специфики.
Структура частного (личного) потребления. Основу потребительского спроса составляет личное потребление (63-64%). В течении длительного исторического периода основную долю потребительских расходов населения составляли продукты питания и одежда.
За последние десятилетия произошли существенные изменения в структуре стоимости личных потребностей. Относительно сократились первичные потребности, в то время как потребности более высокого порядка расширились. Это привело к усилению эластичности между спросом и уровнем доходов.
В вещественной структуре спроса важная роль принадлежит потребительским товарам длительного пользования, к которым относятся предметы домашней обстановки, бытовые электроприборы и радиоэлектроника, автомобили, книги, драгоценности, спортинвентарь. Крупнейшее место по объему спроса занимают автомобили и бытовая техника, в частности персональные ЭВМ. Важнейшим товаром, поглощающим значительную часть потребительского спроса, выступает жилье.
Темпы прироста частного потребления развитых стран в 80-90 годы замедлились по сравнению с предыдущим десятилетиями. На это повлияли насыщение рынка первичных потребностей, достижение достаточно высокого уровня социально обусловленных потребностей, а также изменение социально-экономической обстановки.
Изменения в личном богатстве (жилье, акции, облигации) в большей мере оказывают влияние на потребительские расходы, чем изменения в доходах. Так, в Британии в течение 1982-1995 гг, увеличение личного богатства на 3% и более приводило к увеличению потребительских расходов на 2,5%. В отношении распределения богатства в промышленно развитых странах отмечались неоднозначные изменения. Они произошли в основном в рамках 10% самых богатых домашних хозяйств. Так, по данным Федеральной резервной системы США, в 1992 году 1% самых богатых домашних хозяйств владел 30,4% чистого национального богатства страны. Незначительное увеличение богатства подавляющей части населения явилось одной из причин медленных темпов роста потребительского спроса и соответственно – увеличение ВВП.
Существенную роль в формировании спроса играет потребительский кредит. Без потребительского кредита сбыт определенной части общественного продукта был бы невозможен. Рост потребительского кредита имеет определенные пределы. Задолженность домашних хозяйств США за 80-90 годы возросла с 72 до 100%. В Британии личная задолженность по отношению к валовому личному доходу за 1980-1995 годы возросла с 50 более чем до 100%. Рост личной задолженности сам по себе становится фактором, сдерживающим рост потребления, т.к. ведет к росту платежей по обслуживанию долга (17% дохода домашних хозяйств в США).
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Производственный спрос занимает ключевое положение в совершенствовании факторов производства. На его масштабы оказывает влияние межотраслевая и внутриотраслевая специализация производства. Величина производственного спроса определяется объемом производственных капиталовложений. Их годовой объем за 90 годы увеличился в 1,2 раза.
Структура капиталовложений. Основная масса производственных капиталовложений направлялась в материальную базу отраслей инфраструктуры и сферы услуг. Стабильным приоритетом пользовались инвестиции в транспорт и связь, что отражало постоянство потребностей в создании условий для эффективного функционирования как сферы производства, так и сферы потребления. Почти удвоилась доля вложений в преобразование финансовой системы, что обусловлено значительным расширением ее функций, в частности, по обслуживанию населения.
Доминирующей тенденцией в технологической структуре основных фондов было повышение активной части – машин и оборудования, и повышение доли современной электронной и электрифицированной техники.
Промежуточная продукция. В отраслях материального производства западных стран высоко развит рынок промежуточной продукции, представленный сырьем, различными вспомогательными материалами, комплектующими изделиями, которые выступают предметами внутри- и межотраслевого обмена. Главными потребителями промежуточной продукции являются обрабатывающая промышленность и строительство. В ведущих странах доля промежуточной продукции составляет порядка 60% валового производства отраслей материального сектора.
Промежуточная продукция пользуется спросом внутри отраслей промышленности, которые являются крупными потребителями продукции, производимой в них же. Наиболее высокая доля внутриотраслевого потребления в авиакосмической промышленности (более 90%), автомобилестроении (свыше 70%), радиотехнической и электронной промышленности (свыше50%), химической промышленности (свыше 35%).
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Состояние и развитие внутренних рынков определяются как спросом, так и предложением или товарным обеспечением, структурой и динамикой местного производства. Между спросом и предложением существует тесная взаимосвязь.
Одной из важнейших особенностей отраслевой структуры стало расширение сферы услуг, которая аккумулирует огромные материальные и трудовые ресурсы. Перелив ресурсов в пользу отраслей нематериальной сферы обусловлен действием ряда факторов. Услуги непосредственно обслуживают производство, выполняют функции обмена и распределения.
Крупнейшими секторами сферы услуг являются услуги производству и населению. К числу последних относится быстро развивающийся комплекс предприятий отдыха.
В сфере материального производства важнейшим сектором остается промышленность. Ее доля в ВВП рассматриваемой подсистемы мирового хозяйства росла до середины 60 годов. Сейчас она составляет 28%. Преобладающее значение в общеиндустриальной структуре сохраняет обрабатывающая промышленность, составляя примерно68%. В ее составе основное место занимают машиностроительные отрасли, доля которых в середине 90-х годов составляла 45%, а в 1980 году – 35%. Машиностроение играет исключительную роль в формировании активной части производственного капитала.
В удовлетворении производственного и потребительского спроса особое значение имеет строительство, в котором создается 6% ВВП. В последние десятилетия наблюдался рост доли материальных затрат в объеме строительных работ.
Большим производственным потенциалом обладает сельское хозяйство, хотя его доля в ВВП развитых стран невелика – 2,0% . Тенденция к снижению доли сельскохозяйственного производства идет с начала века в связи с повышением его эффективности и, прежде всего, производительности труда. В структуре сельского хозяйства преобладает животноводство.
Сельское хозяйство этой подсистемы мирового хозяйства превратилось в одну из самых капиталоемких отраслей экономики. В сельском хозяйстве ведущих стран в расчете на одного занятого применяется больше основного капитала, чем в промышленности. Технический прогресс в данной отрасли уже выражается не столько в увеличении массы применяемых средств производства, сколько в их усовершенствовании, и тем самым зависит от скорости обновления основного капитала.
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Крупные и крупнейшие компании, формы их возникновения и организации. На рынках целого ряда крупных стран во многих секторах ведущее место занимают крупные и крупнейшие компании.
Важным стимулом роста компаний является экономия на накладных расходах, когда происходит переход товаров от одной технологически обособленной структуры к другой. Сокращение этих потерь достигается за счет ограничения объема рыночных отношений с помощью вертикальной и горизонтальной интеграции, диверсификации и интернационализации.
Основная эволюция отраслевых структур состоит в формировании олигополии либо иных структур, создающих приблизительные формы монополистического господства и нередко приводящих к обострению конкуренции. Современная западная крупная и крупнейшая компания является, прежде всего, капиталом, а потом уже монополией, олигополией. Она присваивает себе, прежде всего прибавочную стоимость, а не иные формы прибавочного продукта, конкурирует с другими капиталами.
Сектор крупных и крупнейших компаний сосредотачивает основную долю промышленных товаров, услуг связи, транспорта, торговли и операций кредитных учреждений (40-70%).
Крупнейшие компании промышленно развитых стран составляют подавляющую часть крупнейших промышленных и банковских компаний мира. Из 500 крупнейших по обороту компаний мира свыше 480 базируются в развитых странах. Ведущие позиции занимают американские и японские корпорации – соответственно 185 и 100 в 1999году. Компании западноевропейских стран, отдельно взятых, представлены значительно меньшим количеством: Британия – 42, ФРГ -42, Франция – 39.Тенденция последних десятилетий характеризовалась увеличением чисел крупнейших компаний из Японии и их уменьшением из США и Британии.
По размеру оборотов на первом месте стоят банковские, страховые, нефтяные и электронные, автомобильные и электротехнические концерны. Предложение на внутренних рынках товаров массового спроса во многих западных странах характеризуется высокой степенью монополизации. Например, в Италии «Монтэдиссон» контролировал около 40% национального производства химических продуктов, «ФИАТ» - 80% выпуска автомобилей и т.д.
Ведущие компании западных стран являются ТНК. Важнейшие решения и общая стратегия инвестирования в значительной мере вышли из-под влияния внутренних рынков. Обладая огромной экономической мощью, исследовательским аппаратом, крупнейшие ТНК вполне могут контролировать некоторые рынки в малых индустриальных и развивающихся странах.
Малые и средние компании. Мелкие и средние компании относятся к мелкотоварному и товарному производству. Основной социально-экономической чертой этого сектора является его неустойчивость.
Важное влияние в развитии мелкотоварного и товарного сектора – его подчинение крупным и крупнейшим компаниям на основе технико-экономической перестройки и специализации. Часть малых и средних компаний товарного сектора - его подчинение крупным и крупнейшим компаниям на основе технико-экономической перестройки и специализации. Часть малых и средних компаний непосредственно контролируется крупным капиталом, являясь дочерними и ассоциированными фирмами. 
В большинстве стран более 90% общего числа фирм являются малыми и средними, на их долю приходится более половины всех занятых, продаж и производства. Роль этих компаний обычно выше в национальных хозяйствах со средними и малыми внутренними рынками.
Мелкие и средние компании традиционно доминировали в обрабатывающей промышленности Италии и Японии.
Наличие на рынках малых и средних предприятий повышает жизнестойкость экономики, придает ей необходимую степень гибкости. В частности, в периоды спадов и структурных перестроек небольшие фирмы первыми проникают на новые рынки. Мелкие фирмы более мобильны, и риск является неотъемлемым элементом их существования.
 В целом ряде стран значительная часть малых и средних компаний (40-50%) обслуживает только внутренний рынок. Их роль в экспорте невелика: во Франции, Италии, Нидерландах, Норвегии доля малых и средних фирм чуть превышает 1/3, а в Японии роль этих фирм в экспорте снизилась с 16% в 1980 году до 13,3% в 1990 году.
Социальная структура предприятий. Изменение размерной структуры экономических агентов и производственных единиц, технологических параметров производства сопровождалось сдвигами в социально-экономической структуре внутренних рынков промышленно развитых стран. Эти сдвиги проявлялись в значительном сокращении числа и роли предприятий, находящихся в государственной собственности, в дальнейшем снижении роли кооперативных предприятий и в увеличении роли предприятий различных форм организации, находящихся в частной индивидуальной и коллективной собственности.
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Экономическое развитие стран во многом определяется характером и глубиной общественного разделения труда, в процессе которого происходит развитие внутренних рынков. Внутренний рынок – это система обмена внутри национального хозяйства без импорта и экспорта.
Анализ внутренних рынков показывает движущие силы хозяйственных процессов в каждой стране. Внутренние рынки промышленно развитых стран доминируют в мире. Они входят в число пятидесяти ведущих рынков.
Если оценивать внутренние рынки по ВВП, то можно заметить, что объем внутренних рынков малых стран относительно ВВП невелик. Доход на душу населения в промышленно развитых странах в пять раз превосходит среднемировой уровень.
На экономический рост влияет потребительский спрос. Если рассмотреть структуру частного (личного) потребления в развитых странах, можно отметить, что довольно длительное время это были продукты питания и одежды. За последние десятилетия ситуация изменилась. Сократились первичные потребности. Стали пользоваться спросом предметы длительного спроса: бытовые электроприборы, автомобили, драгоценности, ЭВМ. Значительную часть потребительского спроса занимает жилье.
Последняя четверть века характеризуется разрывом в распределении доходов между различными слоями населения промышленно развитых стран. Это объясняется неоконсервативной политикой правительств западных стран, которая привела к изменению структуры рынка труда и системы налогообложения. Усиление неравенства обострило проблемы бедности в рассматриваемой подсистеме.
Наряду с личным потреблением существует и производственный спрос. В совершенствовании факторов производства производственный спрос занимает ключевое положение. Величина производственного спроса определяется объемом производственных капиталовложений.
В промышленно развитых странах высоко развит рынок промежуточной продукции. Главным потребителем, которого является обрабатывающая промышленность и строительство. В рассматриваемой подсистеме доля промежуточной промышленности составляет 60% валового производства.
Наряду со спросом состояние и развитие внутренних рынков определяется и предложением. В последние десятилетия наметилась тенденция расширения сферы услуг, крупнейшим сектором которой являются услуги производству и населению.
Рассмотрим положение некоторых отраслей промышленности в развитых странах. В сфере материального производства важнейшим сектором остается промышленность, преобладающее значение сохраняет обрабатывающая промышленность. В 50-60 – е годы преобладающий удельный вес занимало станкостроение, промышленное оборудование, авто- и судостроение. За последнюю четверть века произошло увеличение удельного веса наукоемких отраслей. Сельское хозяйство в промышленно развитых странах обладает большим потенциалом, хотя его доля невелика. Особенность этой отрасли в том, что сельское хозяйство этой подсистемы самая капиталоемкая отрасль экономики. Повышение требований к качеству пищевой промышленности привело к усовершенствованию средств производства, а не к увеличению их к углублению специализации отрасли.
На рынках промышленно развитых стран ведущее место занимают крупные и крупнейшие компании, представленные концернами, конгломератами, комбинатами. Крупные компании имеют лучшие возможности для получения конкурентных преимуществ на отраслевом, национальном и международном рынках, возможности внутриотраслевого перераспределения ресурсов, изменения валютных партнеров. На первом месте по обороту находятся банковские страховые, нефтяные, электронные, автомобильные и электротехнические концерны. Современная крупная компания базируется на основе собственного акционерного общества.
Организационная структура в промышленно развитых странах является трехъярусной. На верхнем ярусе находятся крупные компании и их союзы, на среднем – более мелкие корпорации, и далее, мелкие компании и отдельные производители.[footnoteRef:2] [2:  Ломакин В.К. Мировая экономика. Учебник для ВУЗов. – Юнити-Дана, 2007. – 433 с.
   Булатов А.С. мировая экономика. Учебник для ВУЗов. – Экономистъ, 2008. – 864 с.
   Ежедневные обзоры рынка акций и прогнозы. Сектор: Экономика, Стратегии  // ИГ "Финам": http://www.finam.ru. 2008. 13 октября.] 
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ГЛАВА 3.ПРОМЫШЛЕННО РАЗВИТЫЕ СТРАНЫ В МИРОВОМ ХОЗЯЙСТВЕ

Промышленно развитые страны занимают доминирующее положение в мировом хозяйстве по всем параметрам экономической деятельности. В 90-е годы их позиции укрепились как в силу происшедших сдвигов в развитии производительных сил, так и резкого снижения доли восточно-европейских стран в мировом хозяйстве. Они производят около 80% ВМП, подсчитанного на основе валютных курсов, и 57% ВМП, определяемого на базе ППС, используя при этом основную часть ресурсов мира.
Подсистема развитых стран воздействует на мир универсально, применяя наряду с экономическими и военно-политические инструменты воздействия. Она представляет собой не только определенное социально-экономическое единство, но и выступает своеобразным орденом меченосцев, выражение которого является военно-политический блок НАТО, объединяющий практически все развитые страны и распространяющий свое влияние на весь мир.
Механизм западного прогресса обеспечил улучшение качества жизни в этой подсистеме, но породил противоречия и конфликты в мировом хозяйстве.
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Экономический рост. Промышленно развитых стран в последнюю четверть истекшего века характеризовался снижающимися темпами. С 1970 по 2000 гг. общий объем производства увеличился более чем в 2 раза, но это почти в 1,5 раза ниже показателей двух предшествующих десятилетий.

Динамика ВВП промышленно развитых стран, %, валютные курсы
	Подсистемы
	1971-1980 годы
	1881-1990 годы
	1991-1999 годы

	Развитые страны
	3,1
	3,0
	2,2

	Мир
	3,7
	2,9
	2,4



Изменения уровня развития. Снизились темпы прироста ВВП на душу населения. В наибольшей степени эта тенденция проявилась в 80 – 90-е годы развитые страны уступали в темпах развития развивающимися странам, а по приросту ВВП на душу населения – странам Восточной и Южной Азии.
Позиции в мировом производстве. Неоднозначно изменялось положение промышленно развитых стран в мировом производстве в 70-е годы и возрастание в 80-90 – е. Изменение доли этой подсистемы мирового хозяйства показывает не только региональные сдвиги в мировом производстве, оно отражает резкое повышение цен на сырьевые товары в 70-е годы, продвижение развивающихся стран на пути индустриализации, резкое уменьшение доли восточно-европейских стран.
Двигателем экономического роста индустриальных стран Запада выступала сфера услуг, в которой они доминируют, особенно в деловых услугах. Развитые страны удерживают свои позиции в выпуске обработанных товаров, упрочив их в производстве средств производства.
В некоторых отраслях производства средств производства и промежуточных товаров, таких, как продукция черной металлургии, общего машиностроения, металлообработки, бытовой электронной техники, микрокомпьютеров, судостроения, произошло сокращение относительной конкурентоспособности. Большинство этих производств относится к категории среднего технологического уровня, которые все шире развиваются в новых индустриализирующихся странах. Прирост в этих отраслях, по-видимому, и впредь будет медленным, что приведет к дальнейшему уменьшению доли развитых стран.
Несмотря на изменение сравнительных преимуществ, промышленно развитые страны удерживают достаточно сильные позиции в производстве продукции легкой и пищевой промышленности. На их долю приходится свыше 60% мирового выпуска (69% - 1965 г., 60% - 1985 г.). Отдельные страны, например Италия, даже упрочили свои позиции в производстве изделий легкой и пищевой промышленности.
Рассматриваемая подсистема занимает положение ведущего производителя сельскохозяйственной продукции, особенно мясных продуктов.
Положение промышленно развитых стран в мировом производстве находит отражение в функционировании международных рынков капиталов. Все основные финансовые центры расположены в экономически развитой части мира – 21 из 31 финансового мирового центра. Почти все кредитно-финансовые объединения развитых стран входят в число крупнейших в мире. Средние по величине банки в этой подсистеме значительно превосходят крупнейшие банки развивающихся стран. К примеру, 29 крупнейших банков, действующих на территории развитых стран, сосредотачивают 30% совокупных активов тысячи крупнейших банков мира.
Запад после распада социалистической системы ищет противостояние и стимулы к развитию, используя цивилизационный подход.
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Открытость экономики. Отношение внешнеторгового оборота (экспорт + импорт) к ВВП значительно возросло в 90-е годы. ¼ часть совокупного ВВП этой подсистемы мирового хозяйства реализуется за рубежом и примерно такая же часть ВВП обеспечивается за счет импорта. Сегодня более половины компаний производят и реализуют свою продукцию за пределами страны происхождения, примерно половина сырья и промежуточных продуктов приобретается по импорту или производится за границей их дочерними компаниями.
Наибольшая степень открытости характерна для малых стран, в которых развитие производительных сил, факторов производства уже давно вышло за рамки внутренних рынков. В них доля экспорта, импорта превышает половину их валового продукта. Следует отметить, что у ряда стран, прежде всего бывших метрополий колониальных империй, этот показатель в начале века был выше, чем в начале 90-х годов. В Британии он составлял порядка 45%, в Японии – 30%, во Франции – 35% ВВП. Следовательно, только во второй половине 90-х годов открытость экономики ведущих западных стран превысила уровень начала ХХв., что было достигнуто экономическими методами.
Движение предпринимательского капитала. Роль иностранных прямых инвестиций резко возросла в движении капитала между развитой и другими подсистемами. На их долю приходится 52% чистого потока капитала, на портфельные инвестиции – 33%.
Одной из примечательных черт в движении капитала в развитой подсистеме в 80 – 90-е годы было превращение США в крупнейший объект приложения прямых капиталовложений.

Распределение предпринимательского капитала по странам
	Подсистемы
	1980
	1990
	1998

	
	Объем,
млрд $
	Доля в мире,%
	Объем,
млрд $
	Доля в мире,%
	Объем,
млрд $
	Доля в мире,%

	Развитые страны
	374,0
	77,5
	1380,8
	78,4
	3230,9
	67,7

	ЕС
	200,7
	53,7
	770,4
	43,7
	1757,2
	26,3

	Британия
	63,0
	12,7
	203,9
	11,6
	394,6
	8,3

	Германия
	36,6
	7,4
	11,2
	6,3
	225,6
	4,7

	Канада
	54,1
	10,9
	9
	6,4
	166,3
	3,5

	Франция
	22,9
	4,6
	86,5
	4,9
	182,0
	3,8

	США
	83,1
	16,8
	394,9
	22,4
	1087,3
	22,7

	Япония
	3,3
	0,6
	9,9
	0,6
	38,8
	0,8

	Всего в мире
	495,2
	100
	1761,2
	100
	4772,0
	100



Прямые капиталовложения оказывают неоднозначное влияние на принимающие страны. Позитивное влияние в значительной степени проявляется через передачу технологии и других неосязаемых активов, которые ведут к увеличению производительности, улучшению эффективности используемых факторов производства и повышению уровня экономического развития. Это влияние может быть прямым, если дочерние компании ТНК более производительны, чем местные фирмы, и если они осуществляют передачу технологий и других активов. Оно может быть косвенным, когда увеличивающаяся межфирменная конкуренция повышает эффективность всех компаний. Иностранные прямые инвестиции могут способствовать повышению уровня квалификации местной рабочей силы через ее использование на предприятиях ТНК.
Отрицательное влияние иностранного капитала на принимающую страну также имеет прямой и косвенный аспекты. Прямой отрицательный аспект может возникать от рыночной силы ТНК и их способности использовать свою силу для обеспечения монопольных прибылей и перевода их в страну пребывания. ТНК могут создавать косвенное отрицательное воздействие путем давления на экономическую политику, использования научных разработок.
Внешняя торговля. Динамика внешнеторгового оборота развивалась неравномерно.
Неравномерность развития внешней торговли приводила к изменению положения развитых стран в мировом экспорте и импорте. Их удельный вес в мировом экспорте характеризируется следующими показателями: 1970 год - 71%; 1981 год – 61%; 1990 год – 75,7%; 1999 год – 78% (если считать ЕС как единое целое, то 60%). Для сравнения отметим, что в 1900 году эта группа стран сосредоточивала 73% мирового экспорта, т.е. она удерживает свои позиции в течение века.
Темпы роста внешней торговли развитых стран в 80 – 90-е годы несколько уступали среднемировым, составляя в среднем 5,0 и 6,5 % в год. Наиболее высокие темпы роста экспорта были у малых стран. Среди ведущих стран выделялись США.
Позиции развитых стран несколько ослабли на рынках продукции с устоявшейся технологией – судов, станков, черных металлов, текстиля.
Особое место среди промышленных товаров занимают изделия электроники и информационной технологии, к которым относятся оборудование для автоматической обработки данных, детали и принадлежности, оборудование электросвязи и детали, полупроводниковые приборы и электронные микросхемы. Темпы роста этих товаров были значительными и превышали аналогичные показатели по другим основным группам экспортных товаров.

Доля промышленно развитых стран в мировом экспорте по основным товарным группам, %
	Товарные группы
	1980
	1990
	1998

	Сырьевые товары
	-
	40,0
	51,7

	- продовольствие
	64,4
	63,0
	60,0

	- сельскохозяйственное сырье
	61,2
	62,2
	60,4

	- топливо
	18,3
	23,0
	32,3

	- руды
	67,5
	56,8
	55,3

	Обработанные товары
	-
	73,3
	70,6

	- текстиль
	61,3
	42,1
	41,3

	- химикаты
	87,1
	81,0
	81,1

	-машины и транспортные средства
	85,0
	79,7
	75,3

	-металлы
	85,7
	65,2
	62,6

	-другие товары
	80,1
	74,6
	70,0



Промышленно развитые страны увеличили свою долю на мировых рынках сырьевых и продовольственных товаров главным образом за счет топлива, доля которого за 1980-1998 гг. увеличилась с 18,3 до 32% (см.таблицу).
Успехи в индустриализации в ряде регионов развивающегося мира привели к уменьшению доли западных стран на рынках химических товаров и в экспорте машин и оборудования. Как видно из таблицы, в двух товарных группах – текстиль и металлы – доля индустриальных стран сократилась значительно.

Доля промышленно развитых стран в мировом импорте, %
	Товарные группы
	1980
	1990
	1998

	Сырьевые товары
	-
	68,6
	68,2

	- продовольствие
	61,4
	66,2
	71,2

	- сельскохозяйственное сырье
	68,3
	66,0
	41,2

	- топливо
	75,3
	69,0
	65,8

	- руды
	79,1
	71,0
	63,8

	Обработанные товары
	-
	68,0
	68,8

	- текстиль
	69,7
	69,5
	69,3

	- химикаты
	63,8
	61,6
	66,6

	-машины и транспортные средства
	59,5
	66,8
	68,4

	-металлы
	56,3
	63,9
	66,2



Несмотря на увеличение роли импорта в потреблении, по отдельным товарным группам произошло сокращение доли западных стран в мировом импорте ряда сырьевых товаров (с 72 до 68% за 1985-1998 гг.), в первую очередь, топлива и руд цветных металлов. В русле общей тенденции находится рост доли импорта машин и оборудования, транспортных средств и черных металлов (см. таблицу).
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Как видно из вышесказанного промышленно развитые страны в мировом хозяйстве занимают доминирующее положение по всем параметрам экономической деятельности. В 80 – 90-е годы в развитии западных стран характеризуются созданием нового технического базиса производства, который создает возможности перехода к новой модели экономического роста. Созданы автоматизированные системы проектирования продукции и управления производственными процессами, технологическое оборудование с программным управлением, ЭВМ и микропроцессоры, информационная техника и технологии. Технологические сдвиги сопровождаются повышением доли высокопрофессионального труда.
Во многих отраслях обрабатывающей промышленности компании западных стран удерживают свои лидирующие и доминирующие позиции в мировом производстве. Рассматриваемая подсистема постепенно сокращает выпуск традиционных товаров, сосредотачивая основные усилия на новейших и модифицированных товарах.
В западных странах сложилась техносфера – искусственная среда жизнедеятельности человека. Ее образует сочетание промышленности, техники и обслуживающих отраслей. Техносфера предоставляет значительной части населения развитых стран высокий уровень и качество жизни. Положение промышленно-развитых стран в движении финансовых средств между подсистемами мирового хозяйства изменилось. В 90-е годы они стали нетто-экспортерами капитала. Основными объектами притяжения капитала выступают США, а также Британия. Япония длительное время является чистым кредитором. В настоящее время все промышленно развитые страны являются странами-донорами и предоставляют экономическую помощь за счет бюджетных средств развивающимся странам.
Во внешней торговле рассматриваемая подсистема более века удерживает позиции лидера в экспорте. Особое место во внешней торговле занимают изделия электроники и информационной технологии, к которым относятся оборудование для автоматической обработки данных, детали и принадлежности, оборудование электросвязи и детали, полупроводниковые приборы и электронные микросхемы. Доля импорта на мировых рынках сырьевых и производственных товаров увеличилась за 1980-1998 гг. за счет топлива, по отдельным товарным группам произошло сокращение доли западных стран в мировом импорте ряда сырьевых товаров (с 72 до 68% за 1985-1998 гг.), в первую очередь, топлива и руд цветных металлов.
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ГЛАВА 4.ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ПОЛИТИКА РАЗВИТЫХ СТРАН
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4.1 Экономическая стратегия и политика западных стран в 50 – 60-е годы

Усиление роли государства. Изменение политической и социальной обстановки в мире после Второй мировой войны, условий воспроизводства, связанные с сокращением сфер влияния капиталистических стран, обострением социальной напряженности оказали глубокое воздействие на их экономическую политику и стратегию. Встали задачи стабилизации экономической и политической обстановки внутри промышленно развитых стран и укрепления их позиций в мире. Эти задачи могли решаться при усилении роли государства, мобилизации с его помощью общенациональных ресурсов.
Идеи смешанной экономики объединили взгляды различных политических и социальных групп, что способствовало их утверждению. В смешанной экономике цены и объем предложения товаров и услуг устанавливаются преимущественно рынком, но государство как совокупный предприниматель и перераспределитель доходов осуществляет регулирование воспроизводственных процессов с целью решения задач, которые рынок не выполнил бы или выполнял недостаточно быстро. 
Основные направления экономической стратегии. Важнейшее место в хозяйственной жизни заняла стратегия ускорения экономического роста. Обеспечение занятости и благосостояния населения требовали поддержания достаточных темпов экономического роста в долгосрочной перспективе.
В 50 – 60 -е годы экономический рост был не только более быстрым по сравнению с предыдущими периодами, но и приобрел значительную стабильность. В этот период на экономику воздействовали две силы – внутренний спрос и антициклическая политика, являвшиеся приоритетными для правительств. Они приводили к десинхронизирующему эффекту, выравнивающему движение цикла. В 60-е годы многие экономисты и политические деятели пришли к мысли, что экономические кризисы остались в прошлом.
Индивидуальное благосостояние выдвинулось в качестве одной из основных проблем социально-экономического развития. Были приняты законы о фиксированном минимуме заработной платы, введены налоги на наследуемое имущество, установлена прогрессивная шкала налогообложения прибыли. Во многих странах значительные средства стали направляться на рост социального благосостояния.
В тесной связи со стратегией государства благосостояния развивалась политика «полной занятости». Для ликвидации безработицы увеличивались государственные расходы, чтобы возместить недостаточную склонность к потреблению частных лиц и довести общий объем эффективного спроса до уровня «полной занятости». При этом достижение «полной занятости» не исключало существование безработицы.
Инструменты экономической политики. Важное место в приоритетах экономической политики отводилось государственному развитию НИОКР – одному из основных факторов экономического роста, важнейшему элементу, определяющему конкурентоспособность компаний и национальных экономик в целом. Были созданы государственные лаборатории и институты, а также особые государственные и полугосударственные компании, занимающиеся не только оказанием государственной помощи, но и внедрением новшеств, созданных в государственных лабораториях и институтах. В 60 – 70-е годы на долю государства приходилось более половины всех национальных расходов на НИОКР.
В тесной связи с развитием планирования формировалась политик цен и доходов, которая предоставляла собой одно из средств централизованного регулирования общего размера и распределения национального дохода.
Как видно, в общехозяйственной стратегии и политике капиталистических стран в 50 – 60-е годы первостепенное внимание уделялось стабилизации размещения факторов производства и распределения доходов и в целом – общеэкономической активности. Осуществление данных целей было связано с применением инструментов денежной и фискальной политики (управление спросом) для уменьшения амплитуды циклических колебаний деловой активности (тонкая настройка).
Возникновение таких целей экономической политики, как полная занятость, стабилизация цен, экономический рост, внешнеэкономическое равновесие, явилось следствием глубоких социальных и политических кризисов первой половины столетия, показавших, какую угрозу экономической и политической системе западных стран несли в себе массовая безработица инфляция. В ходе их осуществления индустриальные страны добились заметных результатов, ликвидировав массовую безработицу, поддержав почти непрерывный рост ВВП и международной торговли.
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Теоретические подходы. Рыночная философия получила мощный импульс и отодвинула концепции позитивной активности государства. Кейнсианская теория исходила из значительных свободных ресурсов рабочей силы и недостаточно загруженных производственных мощностей и провозглашала необходимость экономического роста главным образом за счет экстенсивных факторов. По мере исчерпания этих факторов все более актуальной становилась проблема перехода к интенсивному росту за счет отдачи основных фондов.
Широкое распространение получила концепция монетаризма, что явилось следствием резкого обострения инфляции в западных странах в 70-е годы.
Структурная политика. Вся экономическая стратегия западных стран стала направляться на повышение гибкости экономической системы в целом, ее способности достаточно быстро реагировать на структурные перемены в мировой экономике.
Изменения в целях были связаны с положением государства в совокупном спросе. Правительственные расходы на товары и услуги обеспечивали 20% конечного потребления в странах ОЭСР (Организация экономического сотрудничества и развития), а общеправительственные расходы составляли примерно 40% ВВП. Это обстоятельство противодействовало резким изменениям в деловой активности в результате действия фискальных стабилизаторов, которые автоматически увеличивают спрос, когда расходы падают.
В 80-е годы во всех основных западных странах приоритеты отдавались структурной политике, которая подчиняла элементы социальной, научно-технической, региональной политик единой цели – повышению конкурентоспособности и укреплению положения той или иной страны в мировом хозяйстве.
Инструменты стратегии и политики. Новые приоритеты макроэкономической политики внесли изменения в роль основных инструментов регулирования. Вместо бюджетно-налогового механизма на первое место вышло кредитно-денежное регулирование с преобладанием ограничительных функций.
Со второй половины 70-х годов ограничение роста денежной массы было признано в качестве важного критерия кредитно-денежного регулирования.
Ориентация на антиинфляционные цели сопровождалась курсом на ограничение роста государственных расходов и сокращение бюджетных дефицитов.
Важное место заняла либерализация хозяйственной жизни. Была повышена свобода хозяйствующих субъектов. В либерализации первостепенная роль в качестве инструмента стимулирования частных инвестиций отводилась изменению налогообложения компаний и физических лиц, снижению налоговых ставок на прибыль.
Более широкое применение получили кредитные инструменты финансовой помощи государства, имеющей внебюджетный характер, и сократилась доля прямых бюджетных субсидий и безвозмездных ссуд. Данное направление политики не привело к сокращению перераспределяемой доли валового продукта.
Одной из примечательных черт в перестройке экономической политики 80 – 90-е годы явилась приватизация государственной частной собственности и резкое ограничение роли государства в качестве совокупного предпринимателя. Наибольших масштабов этот процесс достиг в Британии. Во всех индустриальных странах доля государственных предприятий в производстве ВВП сократилась с 9% в 1982 году до 5% в 1998 году.
В 80-е годы возобладало стремление усилить конкурентоспособность экономики путем сдерживания роста заработной платы, сокращения занятой рабочей силы. Либерализация рынка труда стала предметом повышенного внимания многих правительств. Неспособность обеспечить устойчивый экономический рост часто связывается с негибкостью рынка.
Сдвиги в социально-экономической политике вызвали рост различий в динамике доходов различных групп населения. Они увеличились у богатейшей части, а доля наемного труда в национальном доходе снизились.
Опыт последних десятилетий показал, что использование человеческого фактора не может быть обеспечено на путях конфронтационного подхода. Страны, в которых в большей мере учитываются интересы широкого спектра социальных слоев, как правило, имели преимущества во внедрении новых моделей развития, в повышении конкурентоспособности. Поэтому промышленно развитые страны стали уделять значительно больше внимания вопросам занятости и безработицы.
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4.3 Основные направления внешнеэкономической политики

Общие направления политики в 50 – 60-е годы. После Второй мировой войны внутренние политические и экономические силы в капиталистических странах достигли определенного согласия в отношении распределения национального дохода и структуры экономики. Достигнув согласия в стране, правительства могли принимать международные обязательства и участвовать в создании международного экономического порядка. Внутренняя стабильность поддерживала их способность выполнять международные обязательства. Конфронтация, характерная для взаимоотношений капиталистических государств в первой половине ХХ в., сменилась тенденцией к координации внешнеполитической и экономической стратегии. Этому способствовали усилия США по устройству мира под американским руководством, чему содействовало приобретенное ими во время войны экономическое превосходство.
В валютной сфере, созданная Бреттон-Вудская система, была направлена на предотвращение резких колебаний валютных курсов, проведение девальваций. Для нее была характерна лидирующая роль США, закрепивших за долларом центральную роль в валютной системе.
В функционировании внешнеэкономических связей и осуществлении внешнеэкономической политики прослеживается ряд этапов. Первый этап характеризовался фиксированными валютными курсами, сильным валютным и таможенным контролем и преобладанием двухсторонних платежей между странами. Одной из задач внешнеэкономической политики было обеспечение определенного равновесия внешнеэкономических операций, выправление торгового и платежного балансов страны. В этих условиях механизм мирового рынка функционировал без серьезных сбоев.
Постепенно государства свои усилия стали направлять на расширение свободы действий национального капитала на международных рынках, на поощрение внешнеэкономической активности. Инициатором курса на либерализацию внешнеэкономических отношений выступали США, так как он отвечал интересам крупнейших американских корпораций.
Две тенденции в 70 – 90-е годы. Следующий этап относится к 70 – 80-м года, когда развитые страны переживали глубокие циклические и структурные кризисы, резкий взлет инфляции. Не отказываясь от курса на либерализацию внешнеэкономических отношений, они автономно вводили системы скрытых средств защиты внутреннего рынка от отрицательных последствий стихийных процессов в мирохозяйственной сфере. Снизившиеся в прошлый период таможенные пошлины, количественные торговые ограничения дополнились многочисленными барьерами в виде технических, экологических и других норм и стандартов, предписаний, навязываемых контрагенту «добровольных» ограничений экспорта. Данные меры охватывали 17% импорта из других западных стран, 20% - из развивающихся и 30,4% - из восточно-европейских стран.
Использование подобных мер было связано с тем, что применение традиционных форм протекционизма – таможенных тарифов, квот, валютных ограничений многочисленными соглашениями, заключенных в рамках ГАТТ, МВФ и других международных организаций.
Во внешнеэкономических отношениях на протяжении 80-х годов отчетливо проявлялись две тенденции – дерегулирование и рост протекционизма. При этом дерегулирование особенно активно проявилось в валютной и кредитной сферах, а рост барьеров отчетливо давал о себе знать в торговой сфере. В результате во внешнеэкономической политике возросла двойственность. Она проявляется в провозглашенных целях и осуществляемых мерах. Кроме того, торговая политика этих стран в возрастающей степени стала расходиться с их экономической политикой в целом. В 80-е годы правительства все больше полагалось на рыночные и ценовые механизмы. Тенденция к большей экономической свободе в меньшей степени распространялась на их торговый режим, который в большинстве случаев стал менее либеральным, чем в 70-е годы.
Во второй половине 90-х годов возобновилась тенденция к снижению торговых барьеров. Средний тариф на промышленные изделия в развитых странах снизился в конце 90-х годов до 3,9%, на товары из развивающихся стран – остается более высоким, особенно на текстиль, одежду, рыбную продукцию (общий средний тариф – 5,4%). Масштабы нетарифных барьеров были снижены примерно на 7% всего объема импорта ведущих стран.
В кредитной сфере проводился курс на дерегулирование. Были сняты многие ограничения, что способствовало росту вывоза капитала и стремительному расширению международных финансовых потоков. Ряд стран, манипулируя различными звеньями кредитной системы, проводил крупные операции по мобилизации внешних средств. В результате этих мер в мировой экономике возникли разрывы между материально-вещественными и валютно-финансовыми потоками, что сказывалось, на соотношении сил. У отдельных стран появилась мощь, не соответствующая их производственным возможностям.
Одно из центральных мест в экономической политике развитых стран стал занимать валютные отношения. Валютный курс во многом определяет формирование цен и соотношение уровней международной конкурентоспособности товаров. Это стало проявляться с начала 70-х годов после перехода к системе плавающих курсов. Тогда считалось, что механизм плавающих курсов будет автоматически приводить к равновесию платежных балансов, однако такие надежды не оправдались, колебания курсов возросли. В этой обстановке роль американского доллара в международных экономических отношениях усилилась. В области долларовой дипломатии США использовали тактику навязывания своих решений, перекладывая бремя валютных неурядиц на другие страны.

Относительные изменения номинальных валютных курсов 1960-1998 годы
	Валютные курсы
	Месячные колебания, %

	
	1960 - 1971
	1972 - 1980
	1980 - 1990
	1991 - 1998

	Немецкая марка-доллар
	0,8
	3,43
	11,4
	10,3

	йена-доллар
	0,80
	3,06
	140,1
	10,9

	Немецкая марка - йена
	1,08
	3,21
	7,3
	10,4



Резкие колебания валютных курсов вызвали увеличения рисков валютных потерь, влекли за собой обострение соперничества. Опасность возникновения «валютной войны» повысила заинтересованность западных стран к согласованию своих валютных политик. Поворотным моментом в этом направлении считается сентябрь 1985 года, когда было достигнуто Соглашение Плазы (по названию нью-йоркской гостиницы, в которой проходило совещание министров финансов и управляющих центральными банками пяти ведущих западных стран). Росту интереса к координации политики в валютной сфере с помощью валютных интервенций способствовало также появление огромных дефицитов внешних платежей среди ведущих промышленно-развитых стран.
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Отношения со странами с переходной экономикой. В прошлом огромное влияние на внешнеэкономическую функцию западных государств оказывало противоборство двух мировых систем – социалистической и капиталистической. Оно было стержнем всей системы отношений, включая политические и идеологические. С 1947 года США заложили основы стратегии «сдерживания» социалистических стран, которая закрепила новое деление мира на две большие сферы влияния. Западная Европа оказалась в сфере влияния США.
По отношению к социалистическим странам применялись средства стратегического контроля, экономического давления.
В 90-е годы в связи с драматическими изменениями в политических и экономических структурах социалистических стран, переходом в них на частную собственность и рыночную экономику основная цель политики западных стран была переориентирована на обеспечение необратимости политических процессов. В 1993 году была выдвинута «стратегия расширения мирового сообщества рыночных демократий»
Политика Запада в отношении развивающихся стран. Главная цель внешнеэкономической стратегии в отношении освободившихся стран состояла в том, чтобы сохранить эти страны в системе хозяйственных связей капитализма. Попутно решалась задача поддержания экономической жизнеспособности этих стран.
Эффективным орудием давления на развивающиеся страны выступает официальная экономическая помощь. При ее предоставлении развитые страны используют формы коллективной политики. Еще в 1950 году осуществлялся «план Коломбо», первый в послевоенные годы план совместной помощи развивающимся странам Юго-Восточной Азии.
В 90-е годы относительно небольшая часть помощи идет беднейшим странам или способствует улучшению положения бедных людей. Крупнейшим получателем помощи на одного жителя является развитая страна Израиль (280 долл. В 1998 году). Причина – геополитические цели. Многие страны скромно умалчивают об этом в бюджетах помощи, США указывают на нее открыто. Президент Кеннеди в 1961 году откровенно заявил, что помощь является методом, с помощью которого США сохраняют свое влияние и контроль в мире.
90-е годы характеризовались уменьшением внимания промышленно развитых стран к оказанию экономической помощи. Ее реальные размеры сократились. Важную роль в этом сыграли политические изменения на мировой арене. В докладе Генерального секретаря ООН «Повестка дня для развития» (май 1994 г.) констатировалось: развитие – это самая прочная основа мира.
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Вывод

В промышленно развитых странах одновременно существуют и взаимодействуют два организующих начала – свободно рыночные и целенаправленно регулирующее (частное, олигопольно-монопольное и государственное), которые отличаются друг от друга методами воздействия на хозяйство и зонами действия. В 50 – 60-е годы в странах рассматриваемой подсистемы для стабилизации экономической и политической обстановки внутри стран и укрепления их позиций в мире внедрялись идеи смешанной экономики. Цены и объем предложения товаров и услуг устанавливались рынком, а государство перераспределяло доходы, осуществляя регулирование воспроизводственных процессов. Государство несло ответственность за обеспечение наиболее разумного использования всех национальных ресурсов. Его ответственность за эффективное функционирование национальной экономики обусловлена, в частности, тем, что от этой эффективности зависит объем средств, поступающих на общественные нужды.
В 50 – 60-е годы благодаря антициклической политике экономический рост промышленно развитых стран был быстрым. Наряду с поддержанием высоких темпов роста политика государства направлена на предоставление всем членам общества различные социальные права путем «справедливого» распределения доходов. Большие государственные расходы направлялись на борьбу с безработицей. Политика занятости включала воздействие на качественные характеристики рабочей силы, повышение образовательной и профессиональной подготовки.
Важное место в приоритетах экономической политики отводилось государственному развитию НИОКР. Основными получателями государственных средств выступали промышленные компании и университеты. За счет государственных средств в основном финансировались фундаментальные и военные разработки, включая атомную энергетику и ракетную технику.
В 80-е годы произошли изменения в экономической политике западных стран, переживавших до середины 70-х годов главным образом циклические кризисы. В середине 70-х годов эти страны столкнулись с острым структурным кризисом в мировом хозяйстве, перед лицом которого сложившиеся в 50-60 – е годы меры национального регулирования оказались бессильными.
Опыт последних десятилетий показал, что использование человеческого фактора не может быть обеспечено на путях конфронтационного подхода. Страны, в которых в большей мере учитываются интересы широкого спектра социальных слоев, как правило, имели преимущества во внедрении новых моделей развития, в повышении конкурентоспособности. Поэтому промышленно развитые страны стали уделять значительно больше внимания вопросам занятости и безработицы.
Быстрый рост мирохозяйственных связей во второй половине текущего столетия привел к расширению и повышению роли внешнеэкономической сферы.
В области движения капитала политика западных стран была направлена на расширение экспортных рынков, обеспечение поставок сырьевых и энергетических ресурсов, создание наилучших условий функционирования экономики в ходе меняющихся условий воспроизводства, содействие развитию отсталых районов. Все капиталистические страны выступали за либерализацию движения капитала. Для регулирования притока капитала и деятельности ТНК использовались рычаги экономического стимулирования и ограничений, а также административные меры.
Вторая половина истекшего столетия характеризовалась все большим вплетением в процесс хозяйственного развития внешнеэкономической сферы. Это заставляло каждое развитое государство при осуществлении внешнеэкономической политики по-своему оценивать реальные возможности в международном разделении труда и с разной степенью осторожности смотреть на увеличение своей уязвимости в рамках растущей взаимозависимости.
В центре экономической политики оказывались направления по усилению тех звеньев, которые могли определять зависимость от других стран. Внешнеэкономическая политика в связи с этим все более смыкалась с концепцией глобализации, которая освещает преимущественное положение развитых стран ОЭСР к открытию рынков других стран, радикальной перестройке их экономических и общественных систем в интересах ТНК и ограничение государственного суверенитета других стран.[footnoteRef:3] [3:   Маастрихтский договор от 07.02.92 (г.Маастрихт - Нидерланды).
   Ломакин В.К. Мировая экономика. Учебник для ВУЗов. – Юнити-Дана, 2007. – 433 с.
   Сироткин В.Б. Современные тенденции и проблемы экономического развития.  Высшая школа, 2009. – 384 с.
    Пономарева Е.С.,  Кривенцова Л.А., Томилов П.С. Мировая экономика и международные экономические отношения / World Economy & International Economic Relations. Практический курс. Юнити-Дана, 2010. – 288 с.
    Котов А. Новый кредитный порядок. Мировые лидеры призывают реформировать финансовую систему // РБК daily. 2008. 14 октября.] 
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ГЛАВА 5. КРИЗИС 2008 ГОДА И ЕГО ВЛИЯНИЕ НА РАЗВИТЫЕ СТРАНЫ МИРА
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5.1 Развитие кризиса

Среди специалистов нет однозначного мнения, что было первопричиной мирового финансового кризиса, пошатнувшего все экономики мира в 2008 году. Этот кризис уже в самом начале перестал быть исключительно финансовым и затронул, в том числе и реальную экономику.
Определение западными и отечественными аналитиками причин возникновения и развития мирового финансового кризиса имеет две тенденции. Одни специалисты утверждают, что кризис вызван проблемами американского рынка ипотечного кредитования, другие видят причину в перекапитализации мирового рынка.
Согласно первой концепции возникновения кризиса, негативные явления были вызваны ростом выдачи ипотечных кредитов без надлежащего обеспечения и бурным развитием производных от этих кредитов ценных бумаг, в результате чего невозможность должников исполнить свои обязательства вызвала типичный "пузырь", который лопнул, начав топить как США и Великобританию, так и остальной мир, сильно зависящий от англосаксонских экономик.
Вместе с тем нельзя утверждать, что высокий процент невозврата по необеспеченным ипотечным кредитам в одной стране мира привел к падению фондовых рынков, а вместе с ними и других секторов экономик практически всего мирового сообщества, поскольку, как представляется, это противоречит законам формальной логики и не может объясняться процессами глобализации. Отдельное кризисное явление, несмотря на нарастающую глобализацию, не смогло бы привести к международным проблемам, если бы отсутствовали фундаментальные предпосылки для развития возникших кризисных явлений.
Утверждение о том, что кризис вызван системными проблемами, является более обоснованным.
Существуют серьезные исследования, которые говорят, что главная причина кризиса - цикличность экономического развития <1>. По данным МВФ, мировой реальный ВВП вырос за шесть лет на 33%. Подъем имел важное положительное свойство - самостоятельный рост развивающихся стран (60%), который сделал их менее зависимыми от циклических процессов на развитых рынках (18%).
Между тем перемещение экономической мощи в Китай, Индию, развивающиеся страны в целом за счет увеличения цен на сырье и энергоносители, движение доходов и валютных резервов в пользу Китая и нефтеэкспортеров, энергетические дисбалансы лишь увеличивали нестабильность.
Как результат - на фоне низкой инфляции и низких процентных ставок (до 2006 г.) подъем создал ложную иллюзию вседозволенности. И финансовый сектор породил триллионные пирамиды вторичных бумаг на базе довольно шатких активов. Закредитованность национальных и мировой экономик достигла крайне высокого уровня, а правительства государств недооценили связанные с этим риски <2>.
 Итоги текущего кризиса по-разному отразились на состоянии развитых экономик. Все экономики получили новое испытание - испытание дефицита денежной ликвидности. Текущее состояние экономик различно, но в силу различных фаз экономического цикла, они по-разному отреагировали на ограничение денежной массы.
 Мировой финансовый кризис начался с США. Проблемы в секторе жилой недвижимости начались в августе 2007 года. До августа 2008 года, т.е. год, американский кризис удавалось удерживать внутри страны. Снижение цен на жильё не вызывало проблем в других секторах экономики и не снижало объём кредитования.
 В конце лета кризис начал распространяться по остальным мировым экономикам. Стало понятно, что пострадают все связанные экономические центры. Прошло уже два года. Теперь мы имеем возможность сделать предварительный анализ того, как отразился кризис на разных странах.
Для сравнения возьмём экономики США, Британии, Европы, Японии, Канады и Австралии.
В преддверие кризиса экономики двигались разнонаправлено. В каждой экономике до кризиса ожидался различный экономический цикл (табл. 1)

	Страны
	США
	Европа
	Британия
	Япония
	Канада
	Австралия

	Ожидаемый экономический цикл
	снижение
	снижение
	снижение
	рост
	снижение
	снижение



Как видно, только японская экономика находилась на минимальных отметках и готовилась к долгосрочному росту. В остальных экономиках рост подходил к завершающей стадии, и ожидалось замедление экономики.
Прирост ВВП в каждой стране также значительно различался. Японская экономика находилась в нижней точке своего развития. Снижение ВВП составляло 0,9%. Кризис поставил новые антирекорды, когда снижение достигло -3,3%.
Больше всего пострадала американская экономика. Сокращение темпов роста ВВП в США составило -6,2%. За 2 квартала показатель сократился на целых 9%(табл. 2).

	Страны
	США
	Европа
	Британия
	Япония
	Канада
	Австралия

	Прирост ВВП
	IIкв. 
2008год
	2,8
	-0,2
	0
	-0,9
	0,3
	0,4

	
	IV кв. 
2008год
	-6,2
	-1,2
	-1,5
	-3,3
	-3,4
	-0,5

	Изменение ВВП
	9%
	1%
	1,50%
	2,40%
	3,70%
	0,90%



Центр кризиса пришёлся на американскую экономику. Именно поэтому американская экономика сократилась больше всех остальных.
Незначительное сокращение темпов роста ВВП, всего на 1,5% наблюдалось в Британии. Это, прежде всего, связано с тем, что британская экономика в преддверие кризиса переживала не лучшие времена. Экономика Британии существенно просела. Кризис лишь усилил снижение и без того сокращающейся экономики.
Самой стабильной оказалась европейская и канадские экономики. Еврозона смогла избежать резкого снижения ВВП, так как сектор строительства не был раздут, а цены на жильё соответствовали реальным затратам.
Канадская же экономика отличилась стабильностью банковского сектора. Банковский сектор Канады состоит из 5 крупных банков, ни один из которых не попросил помощи государства.
Валютные курсы также показали значительное несоответствие. Вопреки здравому смыслу, доллар начал укрепляться. Рост доллара происходил, хотя США оказались в эпицентре кризиса. Отчасти это было вызвано тем, что доллар является резервной валютой, и заменить его другими валютами пока не получается.
Другой немаловажной особенностью стал рост японской йены. Укрепление валюты «страны восходящего солнца» ожидалось ещё в преддверие кризиса. Отчасти, это было обусловлено ожидаемым растущим экономическим циклом.
Рост доллара и йены добавил проблем реальному сектору экономик. Валюты остальных стран значительно снизились, чем оказали поддержку национальным экономикам.
Как образовался текущий кризис и был ли он создан искусственно, либо случился внезапно, пока не ясно. Чтобы ответить на этот вопрос, нужно подождать какое-то время, чтобы посмотреть на него, как на случившийся факт.
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5.2 Финансовый кризис в Европе. Какие европейские страны пострадали больше всего

В Европе много стран - и сегодня практически нет ни одной страны, которую обошел бы мировой финансовый кризис. 
Европейская экономика подверглась жесткому воздействию финансового кризиса сразу же вслед за США. Экономика Евросоюза тесно связана с финансовой системой США, прежде всего из-за зависимости от доллара.
Как же развивался финансовый кризис в Европе, какие страны пострадали? Первой ласточкой европейского кризиса стала дело Жерома Кервьеля, трейдера банка французского Societe General, в результате махинаций которого банк понес убытки в размере 5 млрд. долларов.
Кризис в Исландии и начало рецессии в Европе.У всех на слуху сложное положение в Исландии, которая тяжелее всех в Европе переживает финансовый кризис. Валюта страны девальвирована в три раза. Дело в том, что Исландия - европейский оффшор с льготным налогообложением. Здесь оседают значительные финансовые ресурсы, и за счет этих вливаний экономика страны чувствовала себя отлично. Когда наступил кризис, начался отток денег из Исландии. Даже была вынуждена запросить кредит у России
После Исландии по Европе покатилась волна рецессий. Начался спад производства, сокращения персонала. Автомобильная, строительная сферы пошли на спад. Банки терпели банкротства. Из-за финансового кризиса Великобритания национализировала крупнейшие банки страны. Например, ВВП Великобритании из-за мирового финансового кризиса снизился на 1,5% за четвертый квартал 2009 года. Судя по показателям снижения ВВП других стран Европы, экономика вошла в глубокую рецессию.
В конце 2009 года вопросом находилась стабильность курса Евро. Для спасения экономики Евросоюза от финансового кризиса было решено выделить 200 млрд. евро, а также принять меры по сокращению учетной ставки Европейского Центрального Банка. Ожидалось, что это приведет к восстановлению экономики Европы.
Однако по оценкам экономистов экономика Европы в 2009 году сократилась на 1,5%, а инфляция составила 2%.
Газовый кризис. В начале 2009 года Европа стала жертвой газового кризиса из-за перекрытия транзита российского газа через Украину. В результате этого газового кризиса Европа не только замерзла (были сильные для Европы холода), но и потерпела убытки из-за простоя промышленных предприятий, сильнее всего пострадали страны Восточной Европы. Этот кризис еще больше усугубил экономический кризис в Европе и продлил рецессию в экономиках некоторых стран.
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Поскольку кризис начал свое развитие в США, то и первой страной, предпринявшей крупномасштабные меры по его предотвращению, стала Америка. Начиная с конца 2007 г. ФРС США принимает ряд срочных мер по повышению ликвидности на рынках капитала. В первой половине 2008 г. этой цели пытались достигнуть путем снижения учетной процентной ставки <5>. Должного эффекта достигнуть не удалось, и 2 октября 2008 г. Конгрессом США был утвержден так называемый план Полсона, предполагающий предоставление органам исполнительной власти права на немедленное использование средств федерального бюджета в размере порядка 700 млрд. долл. для выкупа проблемных финансовых активов и стабилизации финансовых рынков. Позднее Полсон отказался выкупать упавшие в цене облигации, решив сосредоточиться на финансовой помощи отдельным категориям граждан США
Что касается других участников мирового кризиса, то ведущие страны зоны евро и Великобритания уже выделили 1,5 трлн. евро на борьбу с ним. Львиная доля этих средств, по разным оценкам, от 80% до 90%, направлена на предоставление государственных гарантий межбанковских кредитов. Остальные деньги пойдут на операции по рекапитализации банков, оказавшихся на грани банкротства. В полном соответствии с решениями, принятыми на саммите Еврогруппы, государства еврозоны подтвердили намерение давать банкам широкие госгарантии вплоть до их частичной национализации, чтобы избежать "эффекта домино", то есть волны банкротств в банковском секторе.
Меры по преодолению кризиса обсуждаются на самом высоком международном уровне. По итогам встречи глав государств 20 ведущих экономик мира был принят долгосрочный план, отражающий пять принципов реформирования международной финансовой системы в целях предотвращения будущих кризисов: 
1. Укрепление сотрудничества (расширится взаимодействие государств в рамках Форума финансовой стабильности за счет вовлечения стран с развивающейся экономикой; 
2. Реформирование международных институтов (привлечение к участию в деятельности МВФ большего числа стран; 
3. Повышение прозрачности и подотчетности компаний (они будут обязаны полностью раскрывать свое финансовое состояние; 
4. Совершенствование регулирования (для мониторинга деятельности ведущих мировых финансовых институтов будет создан новый международный регулирующий орган - коллегия наблюдателей; МВФ получит полномочия по регулированию национальных финансовых систем;
5. Содействие целостности рынка (достигнута договоренность отказаться от политики протекционизма и не вводить новые барьеры для инвестиций или для торговли товарами, услугами) <6>.
Недостаток ликвидности в банковской сфере сказывается на размерах кредитования реального сектора, сокращаются объемы деятельности компаний (ранее обеспеченной кредитными ресурсами), что, в свою очередь, оказывает негативное влияние на капитализацию их на фондовом рынке. Без действенно функционирующей финансовой системы перестает эффективно работать вся остальная экономика. То есть для эффективной борьбы с кризисом необходимо принятие государствами мер по поддержанию сразу трех взаимосвязанных секторов - банковского, финансового (в том числе фондового) и реальной экономики.
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Особенности мирового финансового кризиса, начавшегося в 2008 году, можно обозначить следующим образом:
1. В отличие от предыдущих нынешний кризис затронул все страны мира, и ни одна из них не сможет избежать его последствий;
2. Мировой кризис начался фактически с жилищной сферы, которая является достаточно консервативной, но в итоге распространился на все отрасли экономики;
3. Финансовый кризис начался в США, которые на сегодняшний день играют существенную (и во многих сферах едва ли не определяющую) роль в мировой экономике;
4. Выход из кризиса будет проходить на фоне изменений мировой финансовой архитектуры и других основ функционирования мировой экономики.
Мировой финансовый кризис затронул все отрасли экономики, поэтому он фактически уже стал финансово-экономическим, что для мировой экономики страшнее всего.
ВВП сокращается во всем мире, наилучшие результаты по данному показателю демонстрируют такие страны, как Индия (рост 6,8% по итогам 2008 года и 5,5% за 2009 год) и Китай (за 2008 год рост около 9%, около 9% за 2009 год).
Последствий мирового финансового кризиса будет много, и все они серьезно отразятся на мировой экономике в целом, так и на каждой стране. Наиболее значимыми последствиями представляются.
1.В рецессию вступили все развитые экономики мира, что влечет за собой тяжелые последствия для мировой экономике в целом.
2.Негативные явления в экономике будут наблюдаться еще в течении многих лет после окончания наиболее острой фазы кризиса.
3.Мировая финансовая система изменится таким образом, что мировая экономика не будет зависеть в такой мере от состояния экономики одной страны, как это наблюдается сейчас с США.
4.Кризис способствует усилению в мире роли Индии, Китая и других стран, которые ранее воздействовали на экономику в меньшей степени.[footnoteRef:4] [4:  Кудрин А. Россия и финансовый кризис: меры стабилизации, бюджетная стратегия, инфляция. Выступление на конференции газеты "Ведомости" "Рынки капитала: Россия на фоне мирового финансового кризиса"  /Ведомости:http://www.vedomosti.ru/newspaper/article.shtml?2008/10/02/163334. 2008. 21 октября.
Аналитик МФХ FIBO Group, Влияние финансового кризиса на ТНК
Демографический ежегодник России. 2006. Москва, Федеральная служба государственной статистики, 2006.
Аналитик МФХ FIBO Group, Влияние финансового кризиса на ТНК] 
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ГЛАВА 6.ОСНОВНЫЕ ЧЕРТЫ ПРОМЫШЛЕННО-РАЗВИТЫХ СТРАН
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6.1 США

США в международных экономических отношениях. По размеру территории и численности населения США являются одной из крупнейших стран мира. По объему производства продукции и услуг США занимают первое место в мире.
В 2008 году ВВП США составлял 20,6% совокупного ВВП мира (по данным МВФ). Среднегодовые темпы экономического роста США в 1990-е годы оценивались в 2,2%, а с 1996 по 2000 г. – 4%, превышая соответствующие показатели остальных государств – членов «Большой восьмерки». Но с конца 2000г. Они не превышают 1,5%.
Содействие и поддержка свободы экономической деятельности, поддержка конкуренции, ограничение монополий – ключевые задачи экономической политики, осуществляемой государственными органами США.
Антимонопольная политика США служит примером для многих государств с рыночной экономикой. В 1980 г. В США был принят антитрестовский закон Шермана, ставший началом антимонопольной политики и до настоящего времени остающийся важным законодательным актом США.
Северная Америка. Особое положение по экономическим показателям в США занимает Северная Америка. В современном мире Северной Америке отводится значимое место. Она является одним из самых сильных в экономическом отношении регионов капиталистического мира, занимает в нем первое место как в области обрабатывающей и добывающей промышленности, так и по производству сельскохозяйственной продукции. Этому региону принадлежит около 41% капиталистического производства промышленных товаров и почти 40% продукции сельского хозяйства
Промышленность Северной Америки обладает большой, технически оснащенной материальной базой. Тем не менее, даже компании новейших сфер деятельности работают с недогрузкой; безработица постоянно растет. В Северной Америке все ведущие отрасли получили развитие во многих странах.
Основную роль в энергохозяйстве принадлежит нефти и природному газу. Свыше половины добываемой в стране нефти и еще больше природного газа дает штат Техас. На Западе важную роль играют разработки нефти в Калифорнии и на Аляске.
Уголь добывается в более чем 15 штатах, но основные «угольные штаты» страны – Кентукки, Западная Вирджиния, Пенсильвания.
Достаточно стремительно растет производство электроэнергии. В настоящее время Северная Америка выступает лидером в этой отрасли.
Среди отраслей машиностроения быстрее других развиваются электротехническая, радиоэлектронная, самолето- и ракетостроительная, в значительной мере работающие по военным заказам.
Северная Америка – ведущий сельскохозяйственный регион мира, который не только обеспечивает свои потребности в продовольствии и технических культурах, но и имеет большие излишки для экспорта. По экспорту сельскохозяйственных продуктов это регион стоит далеко впереди всех остальных капиталистических стран.
Отношения между Россией и США. Говоря об отношениях между Россией и США, важно не забывать, что торговля России с США, Канадой и Мексикой, составляет всего 4,5% всех внешнеторговых операций России. Экономические отношения с СШЩА тесно переплетены с политической составляющей. С приходом в 2008 году к власти нового президента - Барака Обамы- связывают большие надежды на перемены как в политической, так и в экономической сферах. 
США, имеющие колоссальный экономический потенциал и политический вес, оказывают серьезное влияние на экономическое развитие России не только как один из основных партнеров и вкладчиков, но и с точки зрения содействия осуществляемым в России рыночным реформам, а также интеграции России в мировое хозяйство.
Две крупнейшие державы мира, имеющие большие научно-технические возможности и природные ресурсы, обладают значительным потенциалом для развития экономических отношений.
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Канада в международных экономических отношениях. Канада является экономически высоко развитым капиталистическим государством. По показателям развития, в том числе производительности труда и валовому продукту на душу населения, Канада уже не уступает США. Однако абсолютные величины валового национального продукта и промышленного производства в ней примерно в 11 раз меньше. Это и обуславливает соотношение сил, при котором Канада сохраняет свою экономическую и политическую зависимость от США.
Внешнеэкономические связи. Внешнеэкономические связи выступают значимым аргументом для экономической системы Канады. Экспорт минерального, лесного и сельскохозяйственного сырья определяет место государства в МРТ. Приблизительно 75% канадского экспорта и 65 – 70% импорта приходится на США. Стабильно растут инвестиционные потоки в Канаду и из нее.
В настоящее время внешнеэкономическая политика правящих кругов Канады направлена на развитие отношений с развивающимися странами Азиатско-Тихоокеанского региона и Латинской Америки.
Отношения между Россией и Канадой. Торговля между Россией и Канадой носит устойчивый характер с 1956 г., когда был подписан советско-канадский торговый договор. В 1990 – х гг. торгово-экономические отношения между двумя странами активизировались. Со стороны Канады значительной поддержкой реформам в России стало предоставление кредитов.
Сегодня Россия занимает около 0,3% в общем объеме канадской торговли. Однако активизация отношений привела к тому, что с 1998 по 2007 г. Объем торговли между двумя странами возрос более чем на 150%.
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Основные черты социально-экономической модели Японии. Экономическая система Японии была целиком разрушена после Второй мировой войны. Перед японским правительством стояла задача в короткие сроки построить экономику заново. И это удалось. В экономической литературе появляется термин «японское чудо». В условиях индустриального общества японские власти действовали по принципу активного вмешательства правительства в экономику. Это стало главной отличительной особенностью экономической системы Японии в 1960 – х гг.
В 1955 г. В Японии был создан центр производительности, являющийся неправительственной организацией и функционирующий по трем основополагающим принципам, которые должны присутствовать в деятельности промышленных предприятий:
1. Рабочие нанимаются на работу на пожизненный срок;
2. Практикуется проведение совместных консультаций рабочих с руководством предприятий;
3. Достигнутый эффект распределяется между всеми участниками.
Во многом благодаря этим принципам центра производительности Япония вышла на передовые позиции в мировом производстве.
Кроме того, послевоенная Япония обладала такими традиционными и социально-экономическими преимуществами, которые давали возможность обеспечить высокую, невиданную способность адаптации к новым условиям развития: стабильность и устойчивость общества; высокая степень дисциплинированности японцев; высокий уровень образованности населения Японии; японское трудолюбие; минимальная дифференциация доходов; трудовые отношения, характеризующиеся взаимовыручкой; конкуренция, уравнивающая каждого.
Тем не менее, стоит отметить, что для японской экономики была характерна слабая развитость составляющих свободного рынка. Этому способствовало большое значение в ней других системообразующих структур: государства и «группирования в сфере бизнеса».
Модель экономической системы, часто называемая японским чудом, функционировала на индустриальном этапе развития мирового хозяйства, а с начала 1990 – х гг., в период разгара постиндустриальной стадии развития общества, Япония окунулась в продолжительную депрессию, которая продолжается и сегодня.
В 2002 г. был провозглашен стратегический курс на построение государства, где доминирующей формой собственности признана интеллектуальная. Также значимой задачей для правительства Японии является защита интеллектуальной собственности, в том числе патентов.
Внешнеэкономические связи Японии. Япония играет одну из ведущих ролей в мировом хозяйстве. К интенсивному развитию хозяйственных связей с другими странами островное государство обязывает его естественно-географическое положение – недостаточное обеспечение полезными ископаемыми при большой численности населения страны.
Япония по объемам экспорта занимает третье место, уступая только США и Германии. Ключевыми статьями японского товарного экспорта являются продукция обрабатывающей промышленности, в частности машиностроение. Япония экспортирует товары в КНДР, Таиланд, Малайзию, Тайвань, Гонконг, Индонезию, Сингапур.
Как одна из самых развитых стран Япония вкладывает инвестиции в различные сферы деятельности. Главными получателями прямых японских инвестиций являются страны Восточной Азии, особенно Тайвань и Малайзия, и США.В последнее время достаточно стабильно развиваются отношения с Китаем, хотя доля прямых инвестиций не превышает 8%.
Экономическое отношение Японии с Россией. Для Японии Советский Союз никогда не был главным партнером в торгово-экономических отношениях. Заинтересованность в них уменьшилась в 80 – годах, когда потребность в Японии в сырье и энергоносителях резко снизилась. В связи с политическими обстоятельствами вокруг Афганистана были заторможены советско-японские проекты освоения Дальнего Востока и Сибири.
После распада Советского Союза, в начале 90 – х годов, торговые отношения с Японией свелись к минимуму. Это объясняется образованием множества новых самостоятельных экономических субъектов на территории бывшего СССР и приостановкой централизованного импорта.
Хотя в настоящее время объем российско-японской торговли возрастает, характер ее остается прежним – обмен российского сырья на японскую промышленную продукцию.
В России реализуется ряд инвестиционных проектов под финансирование японского правительства. Самые крупные – сахалинские нефтегазовые проекты, Южно-Якутский угольный проект, реконструкция радиорелейной линии Москва-Хабаровск. Торгово-экономические связи между Японией и Россией все больше сосредотачиваются на российском Дальнем Востоке.
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Страны Западной Европы в мировой экономике. Западная Европа включает территории более 20 развитых стран. Благодаря интеграционным процессам Западная Европа становится единым хозяйственным комплексом.
Степень открытости западноевропейской экономической системы отражается на состоянии внешней торговли. Экспортная и импортная квоты (отношение товарного экспорта и импорта к ВНП) стран – членов Европейского союза (ЕС) стабильно держатся в пределах 30%, тогда как США – 9 -11 %, Японии – 11-13%. Подобная открытость ведет к большой зависимости западноевропейской экономики от изменения ее конкурентоспособности в рамках мирового хозяйства.
Внешнеэкономические связи стран Западной Европы. Отличительной чертой внешнеэкономических торговых отношений западноевропейских стран служит то, что основная их доля приходится на внутрирегиональную торговлю. Государства Западной Европы, особенно страны – члены ЕС, являются друг для друга основными торговым партнерами.
Для Западной Европы в структуре ее внешнеэкономических связей большое значение имеют отношения с США и Японией. Вследствие Второй мировой войны, из которой США вышли экономически окрепшими, а Западная Европа – в состоянии упадка, в первые послевоенные годы между ними сложились связи «старшего и младшего» компаньонов. Это было обусловлено открытым превалированием США во всех сферах мировых торгово-экономических отношениях, иностранных инвестициях. В настоящее время в целом на промышленное развитие этих стран приходится около половины добычи минерального сырья и 90% его мирового потребления. 
Выделяют следующие основные черты социально-экономической модели Западной Европы, отличающие ее от американской и японской:
1. Уровень государственного регулирования играет большую роль, чем в США и Японии. Этим восполняется то, что западноевропейские ТНК, как правило, уступают по потенциалу и силе своим американским и японским аналогам в соответствующих областях деятельности;
2. В настоящее время в Западной Европе преобладает общественная ориентированность социально-экономических систем. Государство реализует максимальное количество социальных функций. Капитализму Западной Европы в максимальной мере свойственно название «социальное рыночное хозяйство»;
3. Наблюдается предельная степень открытости мировому хозяйству и интернационализации хозяйственной жизни;
На сегодняшний день в Западной Европе отмечается усиленное развитие интеграционных процессов, которые способствуют укреплению ее позиций. Интеграция содействует стремительной регионализации хозяйственной жизни, организовываются самостоятельные устойчивые хозяйственные комплексы. 
Особенностью государств Западной Европы служит то, что они как развитые страны экспортируют главным образом готовую продукцию, в особенности изделия машиностроительной отрасли. Страны Западной Европы являются главными поставщиками станков, приборов, электротехнического оборудования, электронных изделий, бытовой техники, машин для сельскохозяйственной деятельности, автомобилей, морских судоходов и других материалоемких и капиталоемких изделий на мировой рынок.
Импортируют развитые страны Западной Европы в большинстве первичную продукцию, в частности топливо, сырье, продовольствие.
Экономическое отношение стран Западной Европы с Россией. Россия и Западная Европа являются естественными экономическими партнерами. Их связывают не только географическая близость, общность исторических судеб и культурного наследия. Экономические системы России и ведущих западноевропейских стран дополняют друг друга.
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6.5 Европейский союз

Европейский союз: особенности современного этапа развития, сроки, направления и проблемы расширения. Европейский союз (ЕС) – группа государств (Бельгия, Великобритания, Греция, Дания, Ирландия, Испания, Италия, Люксембург, Нидерланды, Португалия, Франция, Германия и др.), осуществивших интеграцию своих экономик, объединившихся в экономический союз в 1957 г. В ЕС образован единый внутренний рынок, сняты ограничения на свободное передвижение товаров, капитала, рабочей силы между странами, сформирована единая валютная система и введена в обращение единая денежная единица – евро.
Организационную структуру ЕС составляют Европейское сообщество и Европейское сообщество по атомной энергетике.
Большинство государств, которые недавно вступили в ЕС, находилось на этапе перехода от планового ведения хозяйственной деятельности к рыночной экономической системе (за исключением Словении и Кипра). Для того чтобы стать полноправными членами ЕС, эти государства провели реформы, ориентированные на организацию рыночных хозяйств.
Дальнейшее расширение ЕС будет продолжаться: ведутся переговоры с Хорватией, Турцией и Албанией. Однако некоторые страны выступают за временное приостановление процесса расширения, так как оно имеет не всегда однозначные последствия для обеих сторон.
В настоящее время уровень экономического развития членов ЕС неодинаков. Имеется тенденция роста разрыва в экономическом развитии, что является сильным препятствием для будущего процесса интеграции. 
Большой разрыв в уровне социально-экономического развития между различными государствами обусловлен разной степенью конкурентоспособности национальных хозяйств. У стран, вступивших в ЕС недавно, как правило, более низкая конкурентоспособность. Это главным образом мешает осуществлять взаимовыгодные торговые действия. Для того чтобы сбалансировать конкурентоспособность между странами – членами ЕС, странами, недавно в него вступившими, и странами – кандидатами, потребуется достаточно долгий период. Об этом свидетельствует опыт предшествующих стадий расширения ЕС, когда речь шла о присоединении к нему менее развитых стран. Например, Испания стала полностью использовать единый таможенный тариф ЕС по промышленной продукции только через семь лет после ее вступления в ЕС.
Более развитые страны ЕС вносят в его бюджет (аграрный, региональный и социальный фонды) больше финансовых средств, чем получают оттуда, а государства с достаточно низким ВВП на душу населения (Греция, Португалия, Испания, Ирландия, Словения и др.) получают больше, чем вкладывают. Все страны – кандидаты резко уступают по ВВП на душу населения среднему уровню по ЕС. Таким образом, принятие новых стран в члены ЕС станет тяжелым грузом. Внешнеэкономические связи стран ЕС. Для стран ЕС последние два десятилетия внешняя торговля развивалась не очень стремительными темпами, постоянно расширялась. Несмотря на это, ЕС в настоящее время является одним из крупнейших центров торговли в мире. На его долю приходится 53% импорта и 57% экспорта в мировом хозяйстве. И это при том, что населяют страны ЕС чуть менее 500 млн человек, что составляет 7% всего населения планеты. Здесь образовался самый мощный интеграционный союз, в состав которого входят следующие страны: Австрия, Болгария, Великобритания, Ирландия, Германия, Бельгия, Румыния, Словакия, Франция, Италия, Дания, Греция, Португалия, Словения, Чехия, Люксембург, Венгрия, Кипр, Латвия, Литва, Мальта, Нидерланды, Испания, Швеция, Финляндия, Польша и Эстония.
 Экономическое отношение стран Западной Европы с Россией. ЕС представляет для России крупнейший рынок сбыта ее энергоносителей. ЕС выступает главным экономическим партнером России в структуре международной торговли: на него приходится более 40% внешнеторгового оборота нашей страны; примерно половина всех иностранных инвестиций в российскую экономику вложена также странами ЕС.
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Все экономически развитые страны объединяет общее историческое развитие, но многие факторы, такие как географическое положение, религия, влияние мировых войн, по-разному повлияли на экономическое положение в сегодняшнем мире. Кризис 2008 года тоже внес существенную лепту в мировой рынок. Меняются на сегодняшний день и приоритеты многих стран. Многие годы США, удерживающие первенство, сегодня его теряет. Крупнейшие торговые компании, заводы перемещают свои финансы в развивающие страны, такие как Китай, Тайвань и Индию. Хотя США остается одним из самых высокоэффективных хозяйств в мире. Они уступают на сегодняшний день, по показателю ВВП на душу населения лишь Швейцарии, Японии и Швеции. Ход развития экономических процессов в самих США оказывает значительное влияние на экономику всего мира, непосредственно воздействуя на цикл и хозяйственную обстановку в других странах, на структуру международного экономического обмена.
Очень сильно изменилось положение Японии в сегодняшнем мире за последние 50 лет. Объем экспорта увеличился более чем в 70 раз, его темпы почти в два раза опережали прирост мирового экспорта. В основе успехов японских компаний на мировых рынках лежит конкурентоспособность продукции, которая формируется за счет высокого качества, новейших технологий, кадровой политики, авторитета фирмы. Один из методов конкурентной борьбы японских фирм – быстрая смена моделей.
В связи с образованием единой валютной зоны в странах ЕС, также изменило статус этих стран. Появление евро существенно усилило процессы экономической консолидации в Европе. Во-первых, в последние годы произошло заметное сближение основных макроэкономических показателей стран Европейского союза: достигнуты реальные успехи в обеспечении стабильности цен, снижении долгосрочных процентных ставок, стабилизации обменных курсов национальных валют, не входящих в Еврозону стран. Во вторых, валютный союз является центром возросшего притяжения для остальных стран Европы и, прежде всего для Центральной и Восточной Европы. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Развитие индустриально развитых стран оказывает основополагающее воздействие на структурную и научно-техническую перестройку мирового хозяйства, ситуацию на мировом рынке. В настоящее время в этих странах, где сосредоточена подавляющая часть экономического и научно-технического мирового потенциала, проживает около 16% населения планеты. На долю этих стран приходится более 50% производимого в мире ВВП. Первое место в структуре ВВП индустриально развитых стран занимает сфера услуг (более 60%), на долю промышленности приходится в среднем примерно 25% и на сельское хозяйство – чуть более 3%. В целом индустриально развитые страны являются лидерами в электронной, электротехнической, авиа-космической, автомобильной и химической промышленности.
С начала ХIХ века развитие индустриально развитых стран приобрело циклический характер, связанный с периодическими кризисами перепроизводства. Самые крупные спады темпов производства характерны для кризисов 1930-1932 – гг. (в среднем более 6%) и 1945-1946 – гг. (около 9,5%). С 2008 года темпы производства снова начали падать. Причина этому – финансовый кризис, затронувший практически все страны мира. По оценкам аналитиков спад темпов в производстве уже в начале 2008 года составлял около 50%.
Традиционно цикличность развития связывается с излишним расширением производства, являющимся результатом желания получить дополнительную прибыль. В то же время сокращение производства в период кризиса приводит к массовому обновлению основного капитала, повышению уровня развития производительных сил и, как следствие, приспособлению капитала к новым условиям воспроизводства. Именно это и составляет основу цикла и периодичности экономических колебаний развития национальных экономик.
Индустриально развитые страны играют лидирующую роль в процессах международной торговли, международного движения капитала. Большинство из них в настоящее время переживает период экономического подъема.
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