Резервы снижения себестоимости
I. Введение
За годы реформ производство в легкой промышленности сократилось почти в 8 раз, а в ее подотраслях, выпускающих готовую продукцию, еще больше – в 12 – 15 раз. Однако полки магазинов заполнены в достаточном количестве одеждой, обувью и другими товарами легкой промышленности и покупатели не замечают того, как уменьшился выпуск российских изделий.
Финансовое положение предприятий легкой промышленности крайне тяжелое. Безденежье вынуждает многие предприятия во избежание остановки производства работать на давальческом сырье, нередко получая за это средства лишь на выплату заработной платы.
Постоянные финансовые трудности лишают предприятия возможности использовать даже амортизационные отчисления на обновление оборудования. Ограниченные финансовые возможности предприятий легкой промышленности делают практически невозможным проведение технического перевооружения за счет собственных средств.
За эти годы по техническому оснащению легкая промышленность России отстала не только от передовых стран, но и развивающихся стран Юго-Восточной Азии, Турции и других, в которых легкая промышленность растет быстрыми темпами на базе самого современного оборудования.
В России оборудование в последние годы практически не обновлялось, оно физически и морально стареет. Прогрессирующее старение основных фондов обусловливает снижение уровня конкурентоспособности отечественных товаропроизводителей. Доля производственных мощностей, не отвечающих требованиям по выпуску конкурентоспособной продукции, в легкой промышленности составляет около 50 %. Это самый высокий показатель из всех отраслей промышленности.
Рост цен сдерживает развитие легкой промышленности. Дальнейшему росту производства также мешает невысокая конкурентоспособность отечественной продукции и весьма скромные финансовые и инвестиционные возможности отрасли. 
Проблема достижения конкурентоспособности за счет лучшего качества и более низких затрат становится все острее. К сожалению, реформы не только ни на шаг не приблизили легкую промышленности к этой цели, а наоборот, отдалили от нее. 
В целом рост розничных цен на отечественные изделия продолжается, поскольку развитие производства сопровождается постоянным увеличением цен производителей.
Для этого имеются все предпосылки, в том числе связанные с так называемыми инфляционными ожиданиями, которые в свою очередь заставляют производителей подстраховываться от постоянного увеличения тарифов на электроэнергию, перевозки, роста цен на топливо и т. д. В 2002 году рост средних различных цен на товары легкой промышленности продолжится. Их динамика, безусловно, будет определяться тенденциями, сложившимися в предыдущем году и она по – прежнему в значительной степени будет зависеть от динамики доходов основной массы населения. 
II. Основная часть
1. Теоретические основы разрабатываемой темы.
Себестоимость продукции
Себестоимость продукции служит одним из важнейших экономических показателей, характеризующих эффективность работы предприятия.
Себестоимость – это выраженные в денежной форме затраты предприятия, связанные с использованием основных средств, сырья, материалов, топлива и энергии, труда, а также других ресурсов на производство и реализацию продукции (работ, услуг).
Себестоимость продукции является экономической категорией, связанной с существованием самостоятельных хозяйствующих субъектов в условиях товарно-денежных отношений и показывает, во что предприятию обходится производство и сбыт продукции. При этом себестоимость является категорией простого воспроизводства, поскольку, постоянно возмещаясь в цене продукции, она позволяет предприятию возобновлять выпуск в неизменном масштабе. 
В практике работы промышленности, в зависимости от условий, назначения и конкретного объекта исчисления, различают следующие основные виды себестоимости.
1. Индивидуальная и отраслевая себестоимость. Каждое предприятие определяет себестоимость всей выпускаемой продукции с учетом своих технических организационных особенностей, которые находят отражение в уровне и структуре индивидуальных особенностей себестоимости продукции. Себестоимость в целом по предприятию определяется на основе годовой сметы затрат на производство.
2. Цеховая, производственная и полная (коммерческая) себестоимость. Цеховая себестоимость продукции определяется суммой затрат всех цехов предприятия при цеховой системе управления предприятием. Она включает затраты на производство продукции, связанные с ее изготовлением с добавлением расходов по управлению и обслуживанию цехов – общепроизводственных расходов.
3. Себестоимость центра затрат. Эта себестоимость складывается по отдельным структурным подразделениям предприятиям (цехам, участкам, бригадам, установкам), функционирование которых связано с каким – либо законченным технологическим циклом изготовления продукции и во главе которых стоит менеджер, ответственный только за расходование средств подразделения – центра затрат. Указанная себестоимость включает в себя расходы, относящиеся к деятельности данного центра затрат и является необходимой предпосылкой для осуществления внутрифирменного расчета.
4. Базисная себестоимость используется для определения цены предложения предприятия – изготовления продукции. Она может рассчитываться или на базе полных затрат, или на базе прямых переменных затрат в зависимости от того, какую ценовую стратегию выберет предприятие в данное время.
Помимо видов существуют также формы себестоимости, которые может принимать каждый ее вид.
1. Плановая себестоимость. Плановая себестоимость определяет работу предприятия на определенный плановый период. Обычно плановая себестоимость рассчитывается на год с разбивкой по кварталам. В ее основе лежат усредненные, максимально допустимые нормы расхода различных видов ресурсов, поэтому плановая себестоимость, по сути, является максимально допустимой величиной, отклонение от которой в большую сторону является нежелательным для любого предприятия.
2. Отчетная (фактическая) себестоимость определяется фактическими затратами на производство и реализацию продукции и характеризирует степень выполнения плана за отчетный период. Отклонение отчетной себестоимости от плановой вызывается, прежде всего, причинами, обусловленными неудовлетворительной работой самого предприятия, поскольку в этом случае имеют место реальные потери от простоев, брака и недостачи материальных ценностей. Кроме того, отклонение отчетной себестоимости от плановой может быть связано с причинами, непосредственно не зависящими от деятельности предприятия. К таким причинам относятся изменения цен на сырье и материалы, тарифов на электроэнергию, норм амортизационных отчислений, нормативов отчислений во внебюджетные фонды и прочее.
3. Нормативная себестоимость. В отличие от плановой себестоимости, нормативная себестоимость рассчитывается на основе текущих норм расхода материальных и трудовых ресурсов столько раз в год, сколько раз происходит изменение данных норм и нормативов. 
Нормативная себестоимость имеет место на тех предприятиях, где применяется нормативный метод учета затрат и калькулирования себестоимости продукции. 
Себестоимость продукции формируется из множества видов затрат, имеющих различную экономическую природу и по – разному влияющих на ее общий уровень. 
В укрупненном виде в состав затрат, образующих себестоимость продукции, следует включить:
а) расходы на подготовку и освоение производства новых видов продукции;
б) текущие расходы, связанные с производством и реализацией планируемого объема продукции;
в) расходы на подготовку и переподготовку кадров;
г) расходы по улучшению качества и повышению конкурентоспособности продукции;
д) расходы по технике безопасности и охране труда.
Из всех названных видов затрат наибольший удельный вес в составе себестоимость занимают текущие расходы по производству и реализации запланированного объема продукции.
По отраслям состав затрат, образующих себестоимость, неодинаков. Например, в добывающей промышленности сырье является важнейшим видом затрат.
Кроме сырья, составляющего вещественную основу изготавливаемой продукции, промышленность использует много других материалов, которые, входя в состав изделий, не являются их основой. Такие материалы, формирующие вместе с сырьем вещественное содержание продукта, называются основными материалами.
Материалы, которые только способствуют выполнению технологического процесса, называются вспомогательными.
В практике планирования и учета отдельно выделены топливо и энергия на технологические цели, так как в себестоимости промышленной продукции они составляют заметную величину и, следовательно, могут оказывать существенное влияние на ее уровень.
В целом сырье, основные и вспомогательные материалы, топливо и энергия на технологические цели являются материальными затратами.
В себестоимости продукции находит свое отражение и стоимость основных средств, используемых в процессе ее производства и реализации. При этом стоимость основных средств включается в себестоимость в размере, соответствующем их износу в виде амортизационных отчислений.
Помимо материальных затрат и амортизационных отчислений в состав себестоимости продукции входят трудовые затраты в форме фонда оплаты труда, который включает оплату всех категорий работников на предприятии.
Наряду с оплатой труда в себестоимость продукции включаются отчисления на социальные нужды (отчисления в пенсионный фонд, фонд социального страхования, фонд обязательного медицинского страхования и фонд занятости населения), которые определяются в процентах от фонда оплаты труда.
При наличии полного набора необходимых норм и нормативов для расчета себестоимости приступают к составлению бюджета. Учитывая, что составлению бюджета на реализацию определенных видов идей очень дорогостоящее, а порой технически трудно выполнимое мероприятие, применяют метод использования промежуточных калькуляций. В основу берется технология выпуска продукции (выполнения работы, услуги), описанная пооперационно (в порядке очередности выполнения технологических операций). При этом каждая операция оценивается количественно и суммарно. Выполняется процедура составления цен – ценообразование – на отельные виды операций, работ, услуг, полуфабрикатов, комплектующих и прочее.
В экономической науке сущность цены рассматривается через те функции, которые осуществляет цена.
Учетная функция. Все затраты на предприятии определяются либо с помощью натуральных показателей, либо с помощью цены. С помощью цены определяют себестоимость продукции на предприятии и в стране в целом; величину национального дохода; рост производительности труда; экономическую эффективность капитальных вложений. Многие из этих показателей невозможно определить через натуральные измерители.
Управленческая функция. С помощью цены мы прогнозируем развитие производства на предприятии, в регионе и в стране. С помощью цены осуществляется разработка программ: экономических, социальных, научно – технических и внутрифирменное планирование. 
Распределительная и перераспределительная. Эта функция особенно четко прослеживается в таких экономических моделях как административно – командная и рыночная экономика. Государство с помощью цен стремится установить более высокие цены на элитные товары и более низкие цены на товары первой необходимости, чтобы обеспечить социальную защиту населения. 
Стимулирующая функция. Цена может способствовать ускорению научно – технического прогресса, переливанию капитала из одной в другую, обеспечивать быстрое развитие некоторых отраслей и регионов.
Ограничивающая функция. Цена может ограничивать размеры потребления дефицитных продуктов, которые вредны для общества. 
Все это говорит о том, что цена является важным экономическим инструментом в регулировании экономических и социальных отношений.
Расчет цены.
Ценообразующие факторы. При расчете цены ориентируются на затраты и прибыль, а затраты выступают как себестоимость продукции, то есть включают в себя амортизацию, зарплату, сырье, материалы, топливо. Следует учитывать, что на пути прохождения товара от производителя к потребителю имеется ряд посредников (предприятия, оптовой и розничной торговли, транспортные организации), поэтому в цене продукции должны быть заложены и все те затраты, которые несет торгующая, транспортная организация, а именно: это содержание конторы, складских помещений, зарплата работников, расходы на рекламу и т. д.
При установлении цены имеет место:
Ориентация на средние рыночные цены товаров данного рода. В основе средних отраслевых цен лежат общественно – необходимые затраты труда, которые признаются международным рынком и обеспечивают прибыль работникам предприятия.
Ориентация на ценового лидера. Такой подход практикуется на рынке, где несколько предприятий делят рынок между собой. Ценовым лидером признается то предприятие, удельный вес которого по производству продукции на рынке наибольший.
Ориентация на спрос. При увеличении спроса увеличивается цена, хотя издержки производства остаются неизменными. При установлении цены учитывают:
Ценовую дискриминацию, что зависит от некоторых характеристик товара: насколько он соответствует моде, современному стилю.
Ценовую дискриминацию по месту продажи – в этом случае цена зависит от категории и престижности магазина.
Дискриминацию на основе времени продаж – это продажа по сезонным ценам, продажа в неудобное для продавца, но удобное для покупателя время (ночное).
Дискриминацию по месту продаж относительно его удаленности от транспортных коммуникаций других рынков сбыта и т.п. При установлении цены надо учитывать ряд факторов:
1. Выход на новый рынок.
Чтобы привлечь покупателя к продукции предприятия, практикуется установление новой цены, низкой цены по сравнению с ценами конкурентов. По мере завоевания рынка и формирования устойчивой клиентуры цены на товары могут ступенчато повышаться до уровня цен других поставщиков.
2. Введение нового товара. 
В этом случае предприятие устанавливает максимально высокую цену, которая обеспечивает получение прибыли, достаточной, чтобы компенсировать затраты предприятия, связанные с созданием нового товара. Успех фирмы может быть достигнут в том случае, если покупатели будут предварительно информированы о преимуществах нового товара.
3. Защита позиций фирмы.
Фирма встречает на рынке многочисленных конкурентов, поэтому она должна постепенно быть информированной о действиях конкурента, т. е. если конкурент понижает цену, то нужно делать это быстро, либо изменять качество товара.
4. Последовательное завоевание сегментов рынка.
Если представить рынок как окружность, то этот рынок может быть разбит на отдельные сегменты в зависимости от географии, административных границ города, социальных групп, возраста и пола покупателей.
5. Установление цен в рамках товарного ассортимента.                                 
Например, в магазинах одежды костюмы могут продаваться по трем уровням цен.
6. Установление цен на дополняющие товары.
Многие фирмы предлагают вспомогательные изделия. Например, покупатель машины может заказать стеклоподъемник и т.п. фирма может предлагать изделия, которые включают в себя все эти устройства, или же продает модель, которая не имеет всех этих устройств.
7. Установление цен со скидкой и зачетами.
Под скидкой понимается следующее условие: платеж наличными (цена в этом случае уменьшается); скидка за количество закупаемого товара; функциональные скидки; сезонные скидки (уменьшение цены для потребителей, совершающих внесезонные покупки товаров и услуг). Цены устанавливаются также с учетом зачетов. Под ними понимаются уменьшение цены нового товара при условии сдачи старого.
Если иметь маркетинговые исследования рынка и прогноз об уровне цен на ближайшие годы можно с большой долей вероятности ответить на три постоянных вопроса бизнеса:
Можно ли приступать к реализации определенной идеи (производству конкретного вида продукции, работы, услуги)?
Во что обойдется производство, после определения себестоимости?
За сколько максимально можно реализовать, определив цену на уровне рынка (спроса и предложения), и уровень рентабельности на планируемый вид продукции задолго до начала производства независимо от уровня инфляции или скачков мировых цен?
Ii. Практическая часть
УСТАВ
Общества с ограниченной ответственностью
"Фасон"
г. Нижний Тагил         "21" сентября 2000 г
Общие положения
1.1 Общество с ограниченной ответственностью "Твой стиль", именуемое в дальнейшем ОБЩЕСТВО создано по соглашению Участников согласно Учредительному договору от "21" сентября 2000 г.
В своей деятельности Общество руководствуется действующем законодательством, в том числе Гражданским кодексом РФ, Федеральным законом "Об индивидуально – частных предприятиях", иными нормативными актами.
Закон РФ "О страховании"
1.2 Полное наименование Общество с ограниченной ответственностью "Твой стиль"
1.3 Сокращенное наименование: ООО "Твой стиль"
1.4 Местонахождение Общества: г. Нижний Тагил, ул. Победы 50.
Предмет деятельности общества
2.1 Общество создается в целях выполнения работ, услуг, получения прибыли и удовлетворения потребностей населения.
2.2 Видами деятельности Общества являются:
- пошив легкой женской одежды;
- пошив верхней женской, детской, мужской одежды;
- реставрация одежды;
- иные виды деятельности, не противоречащие действующему законодательству.
2.3 Виды деятельности, осуществление которых возможно только на основании специального разрешения (лицензии), осуществляются Обществом после получения соответствующего разрешения (лицензии).
3.  Правовой статус общества
3.1 Общество является юридическим лицом по законодательству Российской Федерации, обладает обособленным имуществом, имеет самостоятельный баланс, открывает расчетный и иные счета в банках и других кредитных учреждениях, имеет печать и штампы.
Общество приобретает права юридического лица с момента его государственной регистрации.
3.2 Общество отвечает по своим обязательствам всем принадлежащим ему имуществом.
Общество не отвечает по обязательствам своих Участников, Участники не отвечают по обязательствам Общества.
3.3 Общество в праве заключать хозяйственные договоры, приобретать и осуществлять иные имущественные и личные неимущественные права, нести обязанности, участвовать в других хозяйственных товариществах и обществах, быть истцом или ответчиком в суде.
4.  Имущество общества. Фонды
4.1 Имущество Общества образуется из вкладов его Участников в уставный капитал Общества, доходов, полученных в результате осуществления хозяйственной деятельности, заемных средств, а также иного имущества, полученного Обществом на законных основаниях.
4.2 Имущество, созданное за счет вкладов участников Общества, а также приобретенное и произведенное в процессе осуществления хозяйственной деятельности, принадлежит Обществу на праве собственности.
4.3 Уставной капитал Общества образуется за счет вкладов Участников и составляет  30 000 (тридцать тысяч) рублей.
4.4 Вклады и размеры долей Участников: 10 000 (десять тысяч) рублей каждый Участник.
4.5 Участник вправе передать принадлежащее ему имущество Обществу в пользование.
4.6 К моменту государственной регистрации Общества уставный капитал должен быть оплачен не менее чем на половину. Оставшаяся часть уставного капитала должна быть оплачена в течение первого года деятельности Общества.
4.7 В случае, если Уставный капитал Общества не будет оплачен полностью в сроки, указанные в п. 4.7 Устава Общество обязано объявить об уменьшении размера уставного капитала и зарегистрировать его уменьшение в установленном порядке, либо прекратить свою деятельность путем ликвидации.
4.8 Общество также обязано уменьшить размер уставного капитала, если к моменту окончания второго и каждого последующего финансового года стоимость его чистых активов станет меньше размера уставного капитала, предусмотрено в п. 4.3 Устава.
4.9 После внесения вкладов в уставный капитал Общество всеми его Участниками Общество вправе увеличить размер уставного капитала.
4.10 В случае смерти или ликвидации Участника Общества его доля переходит к наследникам или правопреемникам только с согласия остальных Участников. При отказе Участников Общества на переход доли Общество обязано выплатить наследникам (правопреемникам) ее действительную стоимость или выдать им имущество в натуральной форме на такую стоимость.
4.11 За счет чистой прибыли Общества, остающейся после уплаты обязательных платежей в бюджет и расчетов с кредиторами, создаются следующие фонды: развития, материального поощрения, резервный и иные фонды по решению Общего собрания Участников Общества.
4.12 Резервный фонд Общества создается в размере 10% уставного капитала. Ежемесячные отчисления в резервный фонд составляют 3% от валовой прибыли Общества до достижения им установленного размера.
5.  Участники общества. Права и обязанности участников
5.1 Участниками Общества могут быть российские и иностранные граждане (физические) и юридические лица. Участником Общества не могут быть государственные и муниципальные органы.
5.2 Число Участников Общества не может превышать предела, установленного действующим законодательством. При превышении указанного предела Общество подлежит преобразованию в акционерное общество.
5.3 Участники Общества вправе:
- участвовать в управлении делами Общества в соответствии и порядке, определенном Учредительным договором и Настоящим Уставом;
- получать полную информацию о деятельности Общества;
- принимать участие в распределении полученной Обществом прибыли;
- знакомиться с данными бухгалтерского учета, отчетности и иной документацией.
5.4 Участник Общества вправе продать или иным образом уступить свою долю в уставном капитале или ее часть одному или нескольким Участникам данного Общества. Согласие других Участников на совершение такой сделки не требуется.
Участники Общества пользуются правом преимущественной покупки доли (части доли) Участника по цене ее предложения третьим лицам. Если Участники Общества не воспользовались правом преимущественной покупки доли, указанное право переходит к самому Обществу.
Доля в уставном капитале Общества переходит к наследникам граждан и правопреемникам юридических лиц, являвшихся Участниками Общества, только с согласия остальных Участников Общества. Отказ в согласии на переход доли влечет обязанность Общества выплатить наследникам (правопреемникам) Участника Общества ее действительную стоимость или (с согласия) выдать им в натуральной форме имущество соответствующее такой стоимости.
5.5 Участник Общества вправе в любое время выйти из числа Участников Общества независимо от согласия остальных Участников.
При этом Общество обязано в течение шести месяцев с момента окончания финансового года, в течение которого подано заявление о выходе, выплатить Участнику, подавшему заявление о выходе, действительную стоимость его доли, определяемую на основании данных бухгалтерской отчетности Общества за год.
Действительная стоимость доли Участника выплачивается за счет разницы между стоимостью чистых активов Общества и размером уставного капитала Общества. В случае, если такой разницы недостаточно для выплаты выходящему Участнику действительной стоимости его доли, Общество обязано уменьшить свой уставный капитал на недостающую сумму.
5.6 Участники Общества обязаны:
- своевременно вносить вклады в уставный капитал в порядке и размере, предусмотренном Учредительным договором и Уставом Общества;
- не разглашать конфиденциальную информацию о деятельности Общества;
- соблюдать положения Устава Общества;
- за 30 (тридцать) дней предупредить Общество о выходе из него.
5.7 в случае невнесения вклада или части вклада в установленные сроки, Участники уплачивают Обществу 10% годовых с невнесенной суммы и возмещают понесенные Обществом убытки.
6. Управление обществом
6.1 Высшим органом управления Обществом является Общее собрание Участников.
6.2 К исключительной компетенции Общего собрания относятся:
- определение основных направлений деятельности Общества, а также принятие решения об участии в ассоциациях и других объединениях коммерческих организаций;
- изменение уставного капитала Общества;
- образование исполнительных органов Общества и досрочные прекращение их полномочий;
- утверждение годовых отчетов и бухгалтерских балансов Общества и распределение его прибылей и убытков;
- решение о реорганизации или ликвидации Общества;
- избрание ревизионной комиссии Общества;
- иные вопросы в соответствии с действующим законодательством.
6.3 Решения, отнесенные к компетенции Общего собрания, не могут быть преданы им на решение исполнительного органа Общества.
6.4 Очередное Общее собрание созывается исполнительным органом Общества один раз в год не ранее чем через два месяца и не позднее чем через четыре месяца после окончания финансового года. На очередном общем собрании утверждаются годовые результаты деятельности Общества, решаются вопросы распределения прибыли, избрания Генерального директора, Ревизионной комиссии и другие вопросы.
6.5 Каждый Участник имеет на Общем собрании число голосов, пропорциональное его доле в уставном капитале Общества. 
6.6 Общее собрание Участников правомочно принимать решения, если на нем присутствуют Участники (их представители), имеющие в совокупности не менее 2/3 от общего числа голосов.
6.8 Текущей деятельностью Общества руководит Генеральный директор (директор) Общества.
6.9 Генеральный директор избирается Общим собранием Участников Общества из числа Участников либо из числа третьих лиц.
Генеральный директор в своей деятельности руководствуется законом, Настоящим Уставом и подотчетен Общему собранию Участников Общества.
6.10 Генеральный директор представляет интересы Общества в соотношениях с третьими лицами, без доверенности действует от имени Общества, заключает договоры, открывает расчетные и иные счета, решает другие вопросы, не отнесенные к исключительной компетенции Общего собрания Участников.
6.11 Общим собранием из числа Участников Общества избирается Ревизионная комиссия с целью осуществления контроля за финансово – хозяйственной деятельностью Общества.
Проверка осуществляется Ревизионной комиссией по поручению Общего собрания, по собственной инициативе или по инициативе Общества, обладающих в совокупности не менее чем 50 % вкладов.
6.12 Члены Ревизионной комиссии вправе требовать от должностных лиц Общества предоставления всех необходимых документов.
6.13 Ревизионная комиссия предоставляет результаты проведенной проверки общему собранию Участников Общества.
6.14 Для проверки и подтверждения правильности годовой финансовой отчетности Общество вправе привлекать ежегодно профессионального аудитора, не связанного имущественными интересами с Обществом или его Участниками.
Аудиторская проверка годовой финансовой отчетности может быть проведена также по требованию любого из Участников Общества.
Учет и отчетность
7.1 Общество ведет бухгалтерскую и иную отчетность в соответствии с действующим законодательством.
7.2  Финансовый год устанавливается с 1 января по 31 декабря текущего года.
7.3 По окончании каждого года составляется баланс и счет прибылей и убытков. Годовые балансы, утвержденные Общим собранием Участников, направляются Участникам Общества.
7.4 Общество обязано обеспечить учет и сохранность бухгалтерской и иной документации.
8.  Реорганизация и ликвидация общества
8.1 Добровольная реорганизация и ликвидация Общества возможны только по единогласному решению всех Участников Общества.
8.2 Реорганизация Общества может быть осуществлена путем слияния, присоединения, разделения, выделения, преобразования.
8.3 По решению Общего собрания Участников Общество может преобразовано в хозяйственное товарищество или общество любого другого вида.
8.4 При принятии Обществом решения о его реорганизации об этом должны быть уведомлены кредиторы Общества.
8.5 В случае принятия Общим собранием Участников о ликвидации Общества Участники обязаны незамедлительно в письменном виде сообщить об этом органу, осуществляющему государственную регистрацию юридических лиц.
8.6 Общим собранием Участников Общества назначается ликвидационная комиссия. С момента назначения к ней переходят все полномочия по управлению делами Общества.
8.7 Ликвидационная комиссия оценивает имущество Общества, выявляет дебиторов и кредиторов Общества, рассчитывается с кредиторами и обеспечивает возвращение задолженностей от дебиторов и прочее.
8.8 Общество считается ликвидированным с момента исключения из государственного реестра.
Ликвидация Общества влечет его прекращение без перехода его прав и обязанностей в порядке правопреемства.
8.9 В предусмотренных законом случаях реорганизация или ликвидация Общества возможны по решению уполномоченных государственных органов или суда.
8.10 Порядок реорганизации и ликвидации Общества определяется действующим законодательством.
Рекомендации по снижению себестоимости
1. Снижение себестоимости может произойти при создании автоматизировании систем управления, использовании ЭВМ, совершенствовании и модернизации существующей техники и технологии – это увеличит производительность труда и повысит качество выпускаемой продукции.
2. Снижение себестоимости продукции за счет рациональной раскладки деталей кроя. 
3. Совершенствование обслуживания основного производства (развитие поточного производства, повышение коэффициента сменности, упорядочение подсобно технологических работ, улучшение инструментального хозяйства, совершенствования организации контроля за качеством работ и услуг).
4. При улучшении использования основных фондов снижение себестоимости происходит в результате повышения надежности и долговечности оборудования; централизация и внедрение индустриальных методов ремонта, содержания и эксплуатации основных фондов. Экономия исчисляется как произведение абсолютного сокращения затрат (кроме амортизации) на единицу оборудования (или других основных фондов) на среднедействующее количество оборудования (или других основных фондов).
5. Уменьшаются затраты и в результате комплексного использования сырья, применения экономичных заменителей, полного использования отходов в производстве.
Для примера эффективного снижения себестоимости за счет полного использования отходов в производстве я рекомендую из остатков сырья изготовить следующую модель.
Технологическое описание
1. Модель – женская косметичка. Так же может использоваться в качестве мешочка для подарков
2. Рекомендуемые ткани для данной модели – плотные, средней жесткости, желательно не полотняного переплетения нитей основы и утка. 
Если по модели предусмотрена вышивка, лучше использовать однотонные ткани. 
3. Рекомендуемые размеры для косметички:
 высота – 15 – 20 см.
 диаметр донышка – 9 – 11 см.
4. Рекомендуемые нитки для вышивки: шелк № 65 а; армированные № 60, 50.
Верхний срез косметички можно обработать с помощью обтачки или удлинить длину основной детали больше рекомендуемой на 6 – 8 см., подогнуть на ширину, предусмотренную по модели, настрочить.
Спецификация деталей кроя
	№ п/п
	Наименование деталей
	Количество деталей

	
	
	в лекалах 
	в крое 

	1
	Основная деталь
	1
	2

	2
	Донышко 
	1
	3

	3
	Обтачка 
	1
	2

	4
	Подкладка 
	1
	1



Расчет площади деталей кроя
Расчет площади деталей кроя из основной ткани
L = 0, 25 м.   S т.к. = L* Ш.
Ш. = 0, 65 м.   S т.к. = 0, 25 * 0, 65 = 0, 1625 м2.
Площадь детали 1:
L = 0, 32 м.   S1 = L * Ш.
Ш. = 0, 22 м.   S1 = 0, 32 * 0, 22 = 0,0704 м2.
Площадь детали 2:
L = 0, 32 м.   S2 = L * Ш.
Ш. = 0, 08 м.   S2 = 0, 32 * 0, 08 = 0, 0256 м2.
Площадь детали 3:
D = 0,115 м   S3 = 
 = 3, 14…   
   S3 = м2

Sд. к. = S1+ S2 + S3
Sд.к. = 0, 0704 + 0, 0256 + 0, 0103816 = 0, 1063816 м2.


Sотход. = Sт.к - Sд.к.
Sотход. = 0, 1625 – 0, 1063816 = 0, 0561184 м2


Вф.= ,
Вф. = . 


Кисп. тк. = ,
Кисп. тк. = .



Расчет площади деталей кроя из подкладочной ткани

L = 0, 45 м.   Sт.к. = L * Ш.
Ш. = 0, 2 м.   Sт.к. = 0, 45 * 0, 2 = 0, 09 м2.

Площадь детали 4:
L = 0, 32 м.   S4 = L * Ш.
Ш. = 0, 16 м.   S4 = 0, 32 * 0, 16 = 0, 0512 м2.


Площадь детали 2:
D = 0, 115 м   S = 
 = 3, 14… 
   S = м2

Sд. к. = S4 + S2
Sд. к. = 0, 0512 * 0, 0103816 = 0, 0615816 м2.


Sотход. = Sт.к. - Sд.к. 
Sотход. = 0, 09 – 0, 0615816 = 0, 0284184 м2


Вф = ,
Вф= . 


Кисп. тк. = ,

Кисп. тк = 

Расчет площади деталей кроя из флизелина

L = 0, 25 м.   S т.к. = L* Ш
Ш. = 0, 6 м.   S т.к. = 0, 25 * 0, 6 = 0, 15 м2.


Площадь детали 1:
L = 0, 295 м.   S1 = L * Ш
Ш. = 0, 22 м.   S1 = 0, 295 * 0, 22 = 0,0649 м2.


Площадь детали 2:
L = 0, 295 м.   S2 = L * Ш
Ш. = 0, 08 м.   S2 = 0, 295 * 0, 08 = 0, 0236 м2.


Площадь детали 3:
D = 0, 095м   S3 = 
 = 3, 14…   
S3 = м2

Sдет. кр. = S1+ S2 + S3
Sдет. кр. = 0, 0649 + 0, 0236 + 0, 0070846 = 0, 0955846 м2.


Sотход. = Sт.к. - Sд.к.
Sотход. = 0, 15 – 0, 0955846 = 0, 0544154 м2


Вф.= ,
Вф. = . 

Кисп. тк. = ,

Кисп. тк. = .
РАСЧЕТ СТОИМОСТИ СЫРЬЯ В КВАДРАТНЫХ МЕТРАХ

Основная ткань  S 1 пог. м. = L * Ш.   
Ш. = 1, 5 м.   S1 пог. м. = 1* 1, 5 = 1, 5 м
Ц. 1 пог. м. = 154 руб.  150 руб. – 1, 5 м2
     х – 1 м2
Ц. 1м2 = ?      .
   Ц. 1м2. = руб.
   
Ц д.к. = Sд.к. * 102, 67
Ц д.к. = 0, 1063816 * 102, 67 = 10, 92 руб.

Ц отход. = S отход. * 102, 67 
Ц отход. = 0, 0561184 * 102, 67 = 5, 76 руб.
    
   

Подкладочная ткань  S1 пог. м. = L * Ш.
Ш. = 1, 5 м.   S 1 пог. м. = 1 * 1, 5 = 1, 5 м2
Ц. 1 пог. м. = 25 руб.    25 руб. – 1, 5 м2.  
      х – 1 м
Ц. 1 м2 = ?       
   Ц. 1 м2. =  руб.
   
Ц д.к. = Sд.к. * 16,67
Ц д.к. = 0, 0615816 * 16, 67 = 1, 03 руб.

Ц отход. = Sотход * 16, 67
Ц отход. = 0, 0284184 * 16, 67 = 0, 47 руб.


Флизелин
Ш. = 0, 9 м.   S 1 пог. м. = L * Ш.
Ц. 1 пог. м. = 12 руб.  S 1 пог. м. = 1 * 0, 9 = 0, 9 м2.

Ц. 1 м2 = ?     12 руб. – 0, 9 м2.
        х – 1 м2.
   
Ц. 1 м 2= руб.
Ц д.к. = Sд.к. * 13, 33
Ц д.к. = 0, 0955846 * 13, 33 = 1, 27 руб.

Ц отход. = S отход. * 13, 33
Ц отход. = 0, 0544154 * 13, 33 = 0, 73 руб.


	№ п/п
	Наименование операции
	Вид работ
	Разряд работ
	Время в секундах

	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Разработка модели
	Р
	4
	2700

	2
	Построение лекал
	Р
	4
	900

	3
	Раскрой 
	Р
	4
	1175,2

	4
	Взять крой, проверить дефекты, наличие всех деталей
	Р
	3
	120

	5
	Дублирование основной ткани
	У
	2
	205

	6
	Нанесение рисунка вышивки на основную деталь
	М
	2
	1214,5

	7
	Удаление бумаги
	Р
	2
	1208,4

	8
	Заправка ткани в пяльцы 
	Р
	2
	156,1

	9
	Вышивание рисунка
	М
	2
	2826,9

	10
	Удаление ниток с лицевой стороны вышивки
	Р
	2
	492,6

	11
	Приутюживание вышивки
	У
	2
	215

	12
	Сметывание шва
	Р
	2
	117,1

	13
	Стачивание шва
	М
	3
	71,2

	14
	Разутюживание шва
	У
	2
	98

	15
	Проставление меловых контрольных знаков
	Р
	2
	98,1

	16
	Приметывание дна к основной детали
	Р
	2
	208,1

	17
	Притачивание 
	М
	3
	249,8

	18
	Удаление ниток приметывания
	Р
	2
	57,8

	19
	Настрачивание припусков
	М
	3
	248,2

	20
	Приутюживание шва притачивания
	У
	2
	443,5

	21
	Приметывание подкладки к обтачке
	Р
	2
	117,6

	22
	Притачивание 
	М
	3
	147,1

	23
	Удаление ниток приметывания
	Р
	2
	45,6

	24
	Разутюживание припусков
	У
	2
	304,1

	25
	Уточнение длины обтачки
	Р
	2
	60

	26
	Сметывание шва подкладки
	Р
	2
	120

	27
	Стачивание 
	М
	3
	128,6

	28
	Удаление ниток сметывания
	Р
	2
	54,2

	29
	Разутюживание шва
	У
	2
	241,2

	30
	Приметывание обтачки к основной детали
	Р
	2
	272,6

	31
	Обтачивание верхнего среза
	М
	3
	161,6

	32
	Удаление ниток
	Р
	2
	53,3

	33
	Вывертывание обтачки на лицевую сторону
	Р
	2
	11

	1
	2
	3
	4
	5

	34
	Выметывание канта
	Р 
	2
	427,5

	35
	В шве подкладки делается отверстие
	Р
	2
	56,1

	36
	Приметывание дна из подкладки через отверстие
	Р
	2
	423,5

	37
	Притачивание 
	М
	3
	184,1

	38
	Удаление ниток приметывания
	Р
	2
	59,8

	39
	Приутюживание шва
	У
	2
	363,8

	40
	Сметывание отверстия
	Р
	2
	54,6

	41
	Стачивание 
	М
	3
	120

	42
	Удаление ниток сметывания
	Р
	2
	47,1

	43
	Закрепление концов ниток
	Р
	2
	128

	44
	Наметывание обтачки на основную деталь двумя строчками
	Р
	2
	540

	45
	Намеление линий, по которым будет настрачиваться обтачка
	Р
	2
	480

	46
	Настрачивание обтачки по двум намелённым линиям
	М
	3
	480

	47
	Закрепление концов ниток
	Р
	2
	152,6

	48
	Удаление ниток наметывания
	Р
	2
	54

	49
	Настрачивание отделочной строчки по верхнему краю
	М
	3
	200

	50
	Удаление ниток выметывания канта 
	Р
	2
	50

	51
	Закрепление концов ниток
	Р
	2
	180

	52
	Окончательное ВТО 
	У
	2
	600

	53
	Продергивание сутажной ленты
	Р
	2
	80,4

	54
	Закрепление сутажной ленты фиксатором
	Р
	2
	60

	55
	Украшение концов сутажной ленты 
	Р
	2
	420

	56
	Проверка качества
	Р
	2
	97,54

	
	Итого:
	
	
	19791,44


Расчет нормы времени

t опер.= tпошив + t всп.
t опер. = 19791, 44 сек.

t подг. закл. = t опер. * 3, 1%
t подг. закл. = 19791, 44 * 3, 1% = 613, 53 сек.

t отд. и личн. над. = t опер.* 5%
t отд. и личн. над. = 19791, 44 * 5% = 989, 57 сек.

t обсл. раб. м. = t опер. * 6, 8%
t обсл. раб. м. = 19791, 44 * 6, 8% = 1345, 82 сек.

t шт. = t опер. + t обсл. раб. м. + t отд. и личн. над.
t шт. = 19791, 44 + 1345, 82 + 989, 57 = 22126, 83 сек.

Н вр. = tподг. закл. + t шт. 
Н вр. = 613, 53 + 22126, 83 = 22740, 36 сек.
Н вр. = 6, 32 часа.

Расчет стоимости сдельного расценка

Р сд. = Н вр. * Т ст.
Часовая тарифная ставка второго разряда – 3, 68 руб.
Р сд. = 6, 32 * 3, 68 = 23,26 руб.
Технико – экономические показатели
	№ п/п
	показатели
	ед. изм.
	всего

	1
	Норма времени
	Час
	6, 32

	2
	Основная заработная плата
	Руб.
	23, 26

	3
	Выработка на одного рабочего в смену
	шт. 
	1, 27

	4
	Полная себестоимость
	Руб.
	84, 65

	5
	Прибыль
	Руб.
	16, 93

	6
	Рентабельность 
	%
	20

	7
	Затраты на 1 рубль товарной продукции
	
	0, 83

	8
	Средне – месячная заработная плата рабочих, занятых производством данной продукции (21 рабочий день)
	Руб.
	943, 58

	9
	Выручка, полученная от реализации данной продукции за месяц
	Руб.
	2709, 14

	10
	Прибыль, полученная от реализации данной продукции за месяц
	Руб.
	451, 52




1. Нвр. = 6, 32 ч.
2. Основная з/п = 23, 26 руб.
3. Выработка на одного рабочего в смену: 8 / 6, 32 = 1, 27 шт.
4. Полная себестоимость 84, 65 руб.
5. Прибыль 16, 93 руб.
6. Рентабельность 
  Р =  
где П – прибыль
 Пс/с – полная себестоимость
  Р = 
7. Затраты на 1 рубль товарной продукции
  З = 
где Пс/с – полная себестоимость
  Ц отп. – цена отпускная
  З =  
8. Средне – месячная заработная плата
Выработка в смену * 21 
1, 27 * 21 = 26, 67 (штук изд./месяц)
З/п = Шт. изд./месяц * З/п осн. 
З/п = 26, 67 * 35, 38 = 943, 58 руб.

9. Выручка, полученная от реализации за месяц
В = Шт. изд/месяц * отпускная цена без НДС 
В = 26, 67 * 101, 58 = 2709, 14 руб.

10. Прибыль, полученная от реализации данной продукции за месяц:
Прибыль* Шт. изд. в месяц
16, 93 * 26, 67 = 451, 52 руб.

Iii. Заключительная часть
Работа над курсовым проектом для меня как будущего специалиста имеет большое значение.
Во – первых, работая над курсовой я изучила немало справочной литературы и почерпнула много новой информации о себестоимости продукции и путей ее снижения из чего сделала вывод, что систематическое снижение себестоимости продукции дает предприятию дополнительные средства, как для дальнейшего развития производства, так и для повышения материального благосостояния трудящихся. Снижение себестоимости продукции - важнейший источник роста прибыли предприятий.
Во – вторых, рассчитывая плановую калькуляция, я сделала для себя открытие, что задуманное изделие может иметь на самом деле не такую высокую цену как это может показаться на первый взгляд и наоборот.
В целом курсовой проект для меня явился не только обучающей, но и очень интересной, новой и познавательной работой.
Вывод
Финансовый результат – конечный экономический итог хозяйственной деятельности предприятия выражается в форме прибыли или убытка.
Прибыль от реализации продукции определяется как разница между выручкой от реализации без учета НДС, с/налога, акцизов и затратами на производство и реализацию продукции.
Следовательно, прибыль предприятия образуется главным образом от реализации продукции. Кроме того, предприятие может иметь доходы от так называемой внепроизводственной деятельности, включая доходы от реализации продукции, изготовленной из отходов производства.
Приведенный выше пример, предложенный как эффективное снижение себестоимости, показал, что предприятию будет выгодно использовать изготовление данной женской косметички и можно запустить ее в производство.
Так же анализ цены изделия показал: модель стоит 121, 47 рублей, что для этого изделия вполне приемлемо, т.к. косметичка изготовлена с большим количеством ручного труда. Кроме того, имеется ручная вышивка, которая на сегодняшний день, как известно, в моде и очень актуальна и если ручную вышивку заменить машинной, то снизится ее себестоимость, а снижая себестоимость продукции всегда можно найти своего покупателя.
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