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[bookmark: _Toc439048580]Введение
Прежде чем начать обсуждение методики анализа деловой активности предприятия, мне бы хотелось отметить возрастающую роль использования новых технологий для проведения анализа хозяйственной деятельности предприятия. Экономический анализ сопровождается выполнением большого объема разнообразных вычислений: абсолютных и относительных отклонений, средних величин, дисперсий, процентных величин и др. Кроме того, в процессе анализа выполняются различные виды оценок, группировок, сравнений и сортировок исходных данных; нахождение минимального или максимального значения и ряд других операций. Результаты анализа требуют графического или табличного представления. Все это многообразие видов аналитической обработки экономической информации является объектом автоматизации с применением современных средств связи и вычислительной техники, а также новейших программных продуктов предназначенных для проведения экономического анализа.
Все это позволяет производить более точные и сложные вычисления, которые невозможно выполнить вручную; представлять информацию более наглядно (в виде таблиц и графиков) и самое главное делать это чаще с минимальными затратами времени, что в настоящее время очень важно для многих предприятий, которым необходимо быстро реагировать на изменения внешней среды.
В настоящее время в России существует достаточно большое количество программных продуктов, которые позволяют автоматизировать процесс экономического анализа, в том числе анализа деловой активности.
Естественно использование компьютеров полностью не позволяет заменить человека, так как только он способен делать выводы, основываясь на представленной информации и принимать соответствующие решения, используя свои теоретические знания.
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Деловая активность
Деловая активность предприятия в финансовом аспекте проявляется прежде всего в скорости оборота его средств. Рентабельность предприятия отражает степень прибыльности его деятельности. Анализ деловой активности и рентабельности заключается в исследовании уровней и динамики разнообразных финансовых коэффициентов оборачиваемости и рентабельности, которые являются относительными показателями финансовых результатов деятельности предприятия.
Анализ деловой активности позволяет выявить, насколько эффективно предприятие использует свои средства. Как уже было сказано, к показателям, характеризующим деловую активность, мы относим коэффициенты оборачиваемости и рентабельности.
Эти два вида коэффициентов на деловую активность предприятия влияют следующим образом. Допустим, что оборотный капитал (без краткосрочных инвестиций) оборачивается один раз в квартал при рентабельности основной деятельности в 25%, тогда индекс деловой активности за этот квартал будет равен 0,25 или те же 25%. Если при той же рентабельности оборачиваемость оборотного капитала увеличивается в 2 раза, то, соответственно, индекс деловой активности увеличивается тоже в 2 раза, и тогда предприятие за два оборота того же самого объема оборотного капитала за такой же временной период получит 50 копеек балансовой прибыли с каждого рубля оборотного капитала.
Аналогичные выводы делаются и с увеличением (уменьшением) рентабельности. То есть, если замедлилась оборачиваемость, то необходимо ее компенсировать большей рентабельностью - снижать расходы, уменьшать затраты и т.д. Если повысить рентабельность нет возможности - необходимо "брать" оборотом, т.е. выпускать и реализовывать больше продукции.
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ОБОРАЧИВАЕМОСТЬ
Коэффициенты оборачиваемости имеют большое значение для оценки финансового состояния предприятия, поскольку скорость оборота капитала, то есть скорость превращения его в денежную форму, оказывает непосредственное влияние на платежеспособность предприятия. Кроме того, увеличение скорости оборота капитала отражает при прочих равных условиях повышение производственно-технического потенциала предприятия. Для этого рассчитываются 8 показателей оборачиваемости и один комплексный показатель - "индекс деловой активности", дающие наиболее обобщенное представление о хозяйственной активности предприятия.
^(.) - средняя за анализируемый период величина
1. Коэффициент общей оборачиваемости активов показывает, сколько раз за период совершается полный цикл производства и обращения, приносящий соответствующий доход. Рассчитывается путем деления объема чистой выручки от реализации на среднюю за период величину стоимости активов.


	Общая оборачиваемость активов
	=
	чистая выручка от реализации

	
	
	

	
	
	средняя за период величина всех активов



По данным баланса этот показатель составил 0,87. Это говорит о том, что полный цикл производства и обращения совершается более чем за 1 год, и на 1 рубль стоимости всех активов мы получаем 87 копеек дохода.
2. Оборачиваемость основных средств представляет собой фондоотдачу, т.е., характеризует эффективность использования основных производственных средств (фондов) предприятия за период. Рассчитывается делением объема чистой выручки от реализации на среднюю за период величину основных средств по их остаточной стоимости.

	Оборачиваемость основных средств
	=
	чистая выручка от реализации

	
	
	

	
	
	средняя за период величина основных средств



В нашем случае показатель равен 3,86. Это говорит о том что на каждый рубль стоимости основных средств мы имеем 3,86 рубля дохода, и период оборачиваемость основных средств составляет приблизительно 3 месяца.
Повышение коэффициента фондоотдачи может быть достигнуто как за счет относительно невысокого удельного веса основных средств, так и за счет их высокого технического уровня. Разумеется, его величина значительно колеблется в зависимости от отрасли и ее капиталоемкости. Однако, общие закономерности здесь таковы, что чем выше коэффициент, тем ниже издержки отчетного периода. Низкий коэффициент свидетельствует либо о недостаточном объеме реализации, либо о слишком высоком уровне вложений в эти виды активов.
3. Важным показателем для анализа является коэффициент оборачиваемости материальных оборотных средств, то есть скорость их реализации. В целом, чем выше значение этого коэффициента, тем меньше средств связано в этой наименее ликвидной статье, тем более ликвидную структуру имеет оборотный капитал и тем устойчивее финансовое состояние предприятия. И, наоборот, затоваривание при прочих равных условиях отрицательно отражается на деловой активности предприятия. Расчет коэффициента производится по формуле, где в числителе - объем чистой выручки от реализации, а в знаменателе - средняя за период величина стоимости материально-производственных запасов и затрат.
	Оборачиваемость материальных оборотных средств 
	=
	чистая выручка от реализации

	
	
	

	
	
	средняя за период величина материально производственных запасов и затрат



По данным баланса коэффициент равен 5,9. Высокое значение этого показателя говорит о более ликвидной структуре оборотного капитала и, соответственно, более устойчивом финансовом состоянии предприятия. Скорость реализации материальных оборотных средств составляет приблизительно 2 месяца, т.е. предприятие запасается материалами лишь на месяц вперед.
4. Коэффициент оборачиваемости оборотного капитала показывает скорость оборота материальных и денежных ресурсов предприятия за период и рассчитывается как отношение объема чистой выручки от реализации к средней за период величине оборотного капитала.

	Оборачиваемость оборотного капитала
	=
	чистая выручка от реализации

	
	
	

	
	
	средняя за период величина оборотного капитала



Между оборотным капиталом и объемом реализации существует определенная зависимость. Слишком малый объем оборотного капитала ограничивает сбыт, слишком большой - свидетельствует о недостаточно эффективном использовании оборотных средств. Как определить оптимальное соотношение оборотного капитала и объема реализации? Это соотношение помогает найти коэффициент оборачиваемости оборотного капитала. Для каждого предприятия он индивидуален и, если он определен, то необходимо его значение поддерживать на оптимальном уровне. Найти его достаточно просто - если предприятие при данном значении коэффициента постоянно прибегает к использованию заемного капитала, то значит, эта скорость оборачиваемости оборотного капитала генерирует недостаточное количество денежных средств для покрытия издержек и расширения деятельности. И наоборот, если при постоянном объеме реализации или его увеличении предприятие получает достаточный доход, то считается, что достигнута эффективная скорость оборота оборотного капитала.
По данным из баланса и отчета о финансовых результатах этот коэффициент равен 5,44. Основываясь на данные баланса мы видим что предприятие в данный период времени увеличило свои долгосрочные и краткосрочные пассивы, что свидетельствует о недостаточном количестве денежных средств для покрытия издержек.
5. Коэффициент оборачиваемости собственного капитала рассчитывается по формуле, где числитель - чистая выручка от реализации, знаменатель - средний за период объем собственного капитала.

	Оборачиваемость собственного капитала
	=
	чистая выручка от реализации

	
	
	

	
	
	средняя за период величина собственного капитала



Этот показатель характеризует различные аспекты деятельности: с коммерческой точки зрения он определяет либо излишки продаж, либо их недостаток; с финансовой - скорость оборота вложенного собственного капитала; с экономической - активность денежных средств, которыми рискуют собственники предприятия (акционеры, государство или иные собственники). Если коэффициент слишком высок, что означает значительное превышение уровня продаж над вложенным капиталом, то это влечет за собой увеличение кредитных ресурсов и возможность достижения того предела, когда кредиторы больше участвуют в деле, чем собственники. В этом случае отношение обязательств к собственному капиталу увеличивается, снижается безопасность кредиторов, и предприятие может иметь серьезные затруднения, связанные с уменьшением доходов. Напротив, низкий коэффициент означает бездействие части собственных средств. В этом случае коэффициент указывает на необходимость вложения собственных средств в другой, более соответствующий данным условиям источник дохода.
В нашем случае этот коэффициент составил 2,4. Уровень продаж превышает вложенный капитал более чем в два раза. Учитывая то, что предприятие в отчетном периоде увеличило использование заемных средств, можно сказать о снижении безопасности кредиторов и о возможных затруднениях у предприятия, которые могут возникнуть при уменьшении дохода.
6. Оборачиваемость инвестированного капитала - показывает скорость оборота долгосрочных и краткосрочных инвестиций предприятия, включая инвестиции в собственное развитие. В числителе - чистая выручка от реализации, в знаменателе - средняя за период величина инвестированного капитала.

	Оборачиваемость инвестированного капитала
	=
	чистая выручка от реализации

	
	
	

	
	
	средняя за период величина инвестированного капитала



Значения этого коэффициента полезно сравнить со значениями за этот же период коэффициента оборачиваемости функционирующего капитала. При анализе этих коэффициентов в динамике можно увидеть, насколько быстрее или медленнее оборачивается капитал, выведенный на время из производственной деятельности, в сравнении с капиталом, задействованном в производстве. При более детальном анализе необходимо учитывать структуру инвестированного капитала.
Как видно из баланса, по сравнению с функционирующим капиталом, инвестированный капитал намного меньше, поэтому скорость его оборачиваемости очень высокая и составляет 2137,3 раз за период.
7. Скорость оборота перманентного капитала определяет коэффициент, полученный делением объема чистой выручки от реализации на среднюю за период величину перманентного капитала.

	Оборачиваемость перманентного капитала
	=
	чистая выручка от реализации

	
	
	

	
	
	средняя за период величина перманентного капитала



Этот коэффициент показывает, насколько быстро оборачивается капитал, находящийся в долгосрочном пользовании у предприятия. Суть значений этого коэффициента схожа с показателем оборачиваемости собственного капитала с той лишь разностью, что при анализе этого коэффициента необходимо учитывать влияние долгосрочных обязательств предприятия.
В нашем случае оборачиваемость перманентного капитала равна 2. Меньшее значение данного показателя по сравнению с оборачиваемостью собственного капитала вызвано увеличением долгосрочных обязательств (предприятие взяло кредит на срок более года)
8. Оборачиваемость функционирующего капитала рассчитывается по формуле, где числитель - чистая выручка от реализации, в знаменателе - средняя за период величина функционирующего капитала.

	Оборачиваемость функционирующего капитала
	=
	чистая выручка от реализации

	
	
	

	
	
	средняя за период величина функционирующего капитала



Анализируя значения этого коэффициента, можно увидеть замедление или ускорение оборачиваемости капитала, непосредственно участвующего в производственной деятельности. Получаемые значения этого коэффициента очищены, в сравнении с показателем общей оборачиваемости активов, от влияния инвестиций предприятия, которые не оказывают непосредственного воздействия на объем реализации, за исключением инвестиций в собственное развитие.
Так как инвестиции предприятия очень малы, то оборачиваемость функционирующего капитала практически не отличается от общей оборачиваемости активов и равна 0,87.
9. Индекс деловой активности характеризует эффективность предпринимательства по основной деятельности предприятия за период в сфере управления оборотным капиталом. Рассчитывается посредством умножения значений за анализируемый период оборачиваемости оборотного капитала (без учета краткосрочных инвестиций) на рентабельность основной деятельности.

	Индекс деловой активности
	=
	оборачиваемость функционирующего капитала
	x
	рентабельность основной деятельности



Значения этого коэффициента в динамике отражают рост или снижение деловой активности предприятия в предпринимательской (основной) деятельности.

Индекс деловой активности в нашем случае равен 0,0073. Так как мы анализируем всего один период деятельности предприятия, то невозможно проанализировать динамику этого коэффициента.
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РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ 
Рентабельная работа предприятия определяется прибылью, которую оно получает. Для анализа рентабельности в программе рассчитываются две группы коэффициентов рентабельности: рентабельность капитала и рентабельность деятельности.
[bookmark: _Toc439048584]РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ КАПИТАЛА 
Коэффициенты группы рентабельности капитала показывают, насколько эффективно предприятие использует свой капитал в целях получения прибыли.


^(.) - средняя за анализируемый период величина 

1. Рентабельность всех активов по балансовой прибыли является наиболее общим показателем. Данный коэффициент показывает сколько денежных единиц привлечено предприятием для получения рубля прибыли независимо от источника привлечения этих средств. Значение показателя рассчитывается делением балансовой прибыли на среднюю за период величину стоимости всех активов.

	Рентабельность всех активов по балансовой прибыли
	=
	балансовая прибыль

	
	
	

	
	
	средняя за период величина всех активов



По нашим данным этот коэффициент составил 0,00065, т.е. на каждый вложенный рубль всех активов мы получаем 0,00065 рублей прибыли.
Сравнивая вышеуказанный коэффициент с коэффициентом рентабельности всех активов по чистой прибыли (2) можно выявить влияние на рентабельность налоговых отчислений и других платежей из прибыли, т.е. определить жесткость фискальной политики государства и местных органов власти. В результате этот показатель составил 0,00045. В данном случае у нас очень низкая прибыль и влияние налогов практически не сказывается на ее величине. Однако с увеличением прибыли влияние налогов будет увеличиваться, при этом сумма налогов и обязательных платежей составляет приблизительно четверть от балансовой прибыли.

	Рентабельность всех активов по чистой прибыли
	=
	чистая прибыль

	
	
	

	
	
	средняя за период величина всех активов



3. Показатель рентабельности собственного капитала определяет эффективность использования средств собственников, вложенных в предприятие, позволяет сравнить с возможным доходом от вложения этих средств в другие предприятия (ценные бумаги), служит важным критерием при оценке уровня котировки акций на бирже. Коэффициент рассчитывается путем деления балансовой прибыли на среднюю за период величину собственного капитала. По нашим данным он составляет 0,0018. Как и с предыдущими показателями, рентабельность собственного капитала меньше 1 процента, что говорит об очень низкой инвестиционной привлекательности предприятия.

	Рентабельность собственного капитала
	=
	балансовая прибыль

	
	
	

	
	
	средняя за период величина собственного капитала



Полезным приемом в ходе анализа является сопоставление рентабельности всех активов и рентабельности собственного капитала. Разница между этими показателями обусловлена привлечением предприятием внешних источников финансирования. Если предприятие посредством привлечения заемного капитала получает больше прибыли, чем должно уплатить проценты на этот заемный капитал, то разница может быть использована для повышения отдачи собственного капитала. Однако, в том случае, если рентабельность активов меньше, чем проценты, уплачиваемые на заемный капитал, влияние привлеченных средств на деятельность предприятия должно быть оценено отрицательно.
4. С помощью коэффициента рентабельности оборотного капитала рассчитывается сумма балансовой прибыли, заработанная каждым рублем оборотного капитала. Количественные значения коэффициента при анализе в динамике показывают изменения в эффективности его использования предприятием. В числителе отражается сумма балансовой прибыли, в знаменателе - средняя за период величина оборотного капитала. В нашем случае на каждый рубль оборотного капитала предприятие заработало 0,004 рубля прибыли, что также является очень низким показателем.

	Рентабельность оборотного капитала
	=
	балансовая прибыль

	
	
	

	
	
	средняя за период величина оборотного капитала



5. Рентабельность инвестиций показывает, насколько эффективно предприятие ведет инвестиционную деятельность, за исключением инвестиций в собственное развитие. Коэффициент рассчитывается по формуле, где числитель - сумма доходов по ценным бумагам и от долевого участия в совместных предприятиях, знаменатель - сумма средних значений за период долгосрочных и краткосрочных финансовых вложений. По данным баланса предприятие за отчетный период не имеет никаких доходов по ценным бумагам и от долевого участия.
	Рентабельность инвестиций в совместных предприятиях
	=
	доходы по ценным бумагам и от долевого участия

	
	
	

	
	
	средняя за период величина долгосрочных и краткосрочных финансовых вложений и ценных бумаг



6. Коэффициент рентабельности перманентного капитала показывает, какова прибыльность использования всего капитала предприятия, находящегося в его долгосрочном пользовании. Значение коэффициента определяется делением объема балансовой прибыли на среднюю за период величину перманентного капитала. В результате прибыльность использования всего капитала предприятия составляет 0,0015. Низкое значение этого показателя также вызвано очень низкой прибылью.

	Рентабельность перманентного капитала
	=
	балансовая прибыль

	
	
	

	
	
	средняя за период величина перманентного капитала



7. Наиболее полное представление о рентабельности производственной деятельности предприятия дает коэффициент рентабельности функционирующего капитала. Он определяется отношением объема результата от реализации продукции к средней за период величине капитала, непосредственно занятого в производственной деятельности. В нашем случае очень большая себестоимость реализации продукции ведет к низкому результату от реализации. В следствие этого рентабельность функционирующего капитала составила 0,0073.

	Рентабельность функционирующего капитала
	=
	результат от реализации

	
	
	

	
	
	средняя за период величина функционирующего капитала



Представляет интерес сравнить значения коэффициентов рентабельности функционирующего капитала и инвестиций. Если значения показателя рентабельности инвестиций больше значений рентабельности функционирующего капитала, то можно сделать вывод о том, что предприятию более выгодно осуществлять инвестиционную деятельность, нежели заниматься производством и реализацией продукции.
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РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ
Коэффициенты группы рентабельности деятельности позволяют оценить прибыльность всех направлений деятельности предприятия. Они рассчитываются по данным отчета о прибылях и убытках.
(*) - коды строк по отчетному балансу предприятия по форме N 1

1. Коэффициент рентабельности всех операций по балансовой прибыли показывает, насколько эффективно и прибыльно предприятие ведет свою деятельность по всем направлениям и какова доля балансовой прибыли в доходах. Расчет коэффициента производится по формуле, где числитель - объем балансовой прибыли, знаменатель - чистая выручка от реализации плюс доходы от прочей реализации и от внереализационных операций.
По данным отчета о финансовых результатах этот показатель равен 0,00074. Т.е. доля балансовой прибыли в доходах очень низкая. Предприятию необходимо снизить издержки, либо увеличить цену на свою продукцию, что значительно увеличит его прибыль.
	Рентабельность всех операций по балансовой прибыли
	=
	балансовая прибыль

	
	
	

	
	
	чистая выручка от реализации + доходы от прочей реализации + доходы от внереализационных операций



2. Коэффициент рентабельности всех операций по чистой прибыли в сравнении с коэффициентом рентабельности всех операций по балансовой прибыли показывает "давление налогового пресса" на доходы предприятия от всех направлений деятельности, а также уровень чистой прибыли в доходах. Расчет производится по формуле, где числитель - объем чистой прибыли, знаменатель - чистая выручка от реализации плюс доходы от прочей реализации и от внереализационных операций.
Здесь, также как и в предыдущем случае, получается очень низкое значение показателя, равное 0,00052. По аналогии с показателями рентабельности всех активов по балансовой прибыли и рентабельности всех активов по чистой прибыли можно сказать о незначительном влиянии налогов. Но это является лишь следствием низкой прибыли.
	Рентабельность всех операций по чистой прибыли
	=
	чистая прибыль

	
	
	

	
	
	чистая выручка от реализации + доходы от прочей реализации + доходы от внереализационных операций



3. Рентабельность реализованной продукции к затратам на ее производство определяет эффективность затрат, произведенных предприятием на производство и реализацию продукции. Коэффициент рассчитывается посредством отношения объема результата от реализации к сумме затрат на производство реализованной продукции.
В нашем случае рентабельность реализованной продукции к затратам на производство очень низкая, около 1 процента. Все это является результатом небольшой разницы между себестоимостью и ценой реализации продукции.

	Рентабельность реализованной продукции к затратам на производство
	=
	результат от реализации

	
	
	

	
	
	затраты на производство реализованной продукции


Динамика коэффициента может свидетельствовать о необходимости пересмотра цен или усиления контроля предприятия за себестоимостью реализованной продукции.
4. Коэффициент рентабельности основной деятельности показывает рентабельность именно основной деятельности предприятия, очищенной от прочих доходов и результатов, что позволяет пользователю определить эффективность и планировать поступление балансовой прибыли от основной деятельности. Коэффициент рассчитывается посредством деления объема результата от реализации на объем чистой выручки от реализации.
По данным годовой отчетности этот коэффициент составил 0,0084. Низкая рентабельность основной деятельности не позволяет предприятию расширять свое производство, а прибыль организации может лишь частично покрыть ее долговые обязательства.
	Рентабельность основной деятельности
	=
	результат от реализации

	
	
	

	
	
	чистая выручка от реализации



5. Рентабельность прочих операций определяет эффективность деятельности предприятия по направлениям не связанным с основной деятельностью. Коэффициент рассчитывается путем деления объема результата от прочей реализации и от внереализационных операций на доходы от прочей реализации и от внереализационных операций.

	Результат прочих операций
	=
	результат от прочей реализации и от внереализационных операций

	
	
	

	
	
	доходы от прочей реализации и от внереализационных операций



Представляет несомненный интерес сравнить значения коэффициентов рентабельности прочих операций и рентабельности основной деятельности и определить, какие направления деятельности более прибыльны для предприятия.
По прочим операциям, не связанным с основной деятельностью у предприятия лишь одни расходы, т.е. здесь деятельность организации полностью нерентабельна.

6. Показатель чистого дохода рассчитывается по формуле, где числитель - сумма объемов амортизации основных средств и нематериальных активов плюс чистая прибыль, знаменатель - чистая выручка от реализации продукции плюс доходы от прочей реализации и доходы от внереализационных операций.

	Показатель чистого дохода (коп./руб.)
	=
	сумма амортизации и чистой прибыли

	
	
	

	
	
	чистая выручка от реализации



Показатель чистого дохода равен 0,13. Это говорит о том, что с рубля чистой выручки и прочих доходов предприятие получает 13 копеек чистой прибыли. Приемлемое значение этого показателя достигается в основном за счет начисленной амортизации, а не за счет чистой прибыли.
За счет чистой прибыли (в %).
	Доля чистого дохода, полученная за счет чистой прибыли
	=
	чистая прибыль

	
	
	

	
	
	сумма амортизации и чистой прибыли



За счет чистой прибыли предприятие получает 0,4% дохода.

За счет амортизации (в %).
	Доля чистого дохода, полученная за счет амортизации
	=
	амортизация

	
	
	

	
	
	сумма амортизации и чистой прибыли



За счет амортизации наше предприятие получает соответственно 99,6% дохода.

Эта группа показателей позволяет оценить возможные свободные финансовые ресурсы будущих периодов и показывает, сколько копеек чистой прибыли с рубля чистой выручки от реализации продукции и от прочих доходов получает предприятие.
Представляет интерес проанализировать, за счет чего в основном получен чистый доход: за счет чистой прибыли или за счет амортизации. Если в чистой выручке предприятия большую долю составляют амортизационные отчисления, то можно сделать вывод о неэффективности его работы.
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Заключение
По результатам анализа предприятия можно сделать вывод об очень низкой рентабельности и необходимости пересмотра многих аспектов его деловой активности, в частности уменьшение издержек и пересмотр ценовой политики. Т.к. данные годовой отчетности были абстрагированы от реальной действительности, мы в точности не знаем чем занимается предприятие, поэтому тяжело сказать какие факторы внешней и внутренней среды влияют на результаты его деятельности.
Возвращаясь к вступлению можно также добавить, что применение персональных компьютеров поднимает экономический анализ на более высокую ступень. Новые возможности, открывшиеся для анализа, обусловлены исключительными особенностями ПК: низкая стоимость, высокая производительность и автономность использования, наличие развитого программного обеспечения, диалоговый режим работы и др. Применение компьютеров позволяет реально повысить производительность труда экономиста, бухгалтера, плановика и других специалистов за счет децентрализации процесса автоматизированной обработки экономической информации, совмещая непосредственно на рабочем месте их профессиональных знаний с преимуществами электронной обработки информации.
Тенденция интеграции программных продуктов между собой, начиная с самых простых и широко используемых средств обработки информации (электронные таблицы, системы управления базами данных) и заканчивая сугубо специализированными программами для проведения экономического анализа, позволяет связать процесс анализа поступающих данных в один поток, избегая при этом отчуждения информации от непосредственного пользователя, и предоставляя ему возможность самому влиять на этот процесс и принимать соответствующие решения.
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№№

Коды строк по балансу-нетто.

п/п

ПУ - коды строк по отчету

о прибылях и убытках

1.

Общая оборачиваемость активов.

 1064378

279101,5 + 940687,5

2.

Оборачиваемость основных средств.

 1064378

 275420,5

3.

Оборачиваемость материальных оборотных средств.

  1064378

 180552,5

4.

Оборачиваемость  оборотного. капитала

  1064378

 180552,5 + 15001,5

5.

Оборачиваемость собственного капитала

  1064378

 443701,5

6.

Оборачиваемость инвестированного  капитала.

  1064378

 385 + 113 + 0

7.

Оборачиваемость перманентного капитала.

  1064378

 443701,5 + 84000

8.

Оборачиваемость функционирующего капитала.

  1064378

 279101,5 + 940687,5 - 113 - 0

9.

Индекс деловой активности.

  1064378

                                                х

 279101,5 + 940687,5 - 113 - 0

    8918

x

   1064378

Таблица 1

ОБОРАЧИВАЕМОСТЬ

Наименование  показателей
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№№

Наименование показателей

Коды строк по балансу-нетто.

п/п

ПУ - коды строк по отчету

о прибылях и убытках

1

2

3

1.

Рентабельность всех активов по балансовой прибыли

 791

 279101,5 + 940687,5

2.

Рентабельность всех активов по чистой прибыли

 555

 279101,5 + 940687,5

3.

Рентабельность собственного капитала

 791

 443701,5

4.

Рентабельность оборотного капитала

 791

 180552,5 + 15001,5

5.

Рентабельность инвестиций

 0 + 0

 113 + 0

6.

Рентабельность перманентного капитала

 791

 443701,5 + 84000

7.

Рентабельность функционирующего капитала

 8918

 279101,5 + 940687,5 - 113 - 0

Таблица 2

РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ КАПИТАЛА


image4.wmf
№№

Наименование  показателей

ПУ - коды строк по отчету

п/п

о прибылях и убытках

1

2

3

1.

Рентабельность всех операций по балансовой прибыли

 791

 1064378 + 0 + 0

2.

Рентабельность всех операций по чистой прибыли

 555

 1064378 + 0 + 0

3.

Рентабельность реализованной продукции

 8918

 к затратам на производство

 816280

4.

Рентабельность основной деятельности

 8918

 1064378

5.

Рентабельность прочих операций

(0 - 8077)+(0 - 50)

 0 + 0

6.

Показатель чистого дохода (коп./руб.)

 141854 + 555

 1064378 + 0 + 0

6.1

За счет чистой прибыли в (%)

 555

                                  x 100%

 141854 + 555

6.2

За счет амортизации (в %)

 141854

                                  x 100%

 141854 + 555

Таблица 3

РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ
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Актив

Код 

стр.

На начало 

года

На конец 

года

1

2

3

4

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

Нематериальные активы (04, 05)

110

151

3 399

в том числе

организационные расходы

111

151

3 399

патенты, лицензии, товарные знаки (знаки обслуживания), иные 

аналогичные с перечисленными права и активы

112

Основные средства (01, 02, 03)

120

220 890

329 951

в том числе

земельные участки и объекты природопользования

121

здания, сооружения и оборудование

122

220 890

329 951

Незавершенное строительство (07, 08, 61)

130

450

320

Долгосрочные финасовые вложения (06, 82)

140

113

113

в том числе

инвестиции в дочерние общества

141

инвестиции в зависимые общества

142

инвести в другие организации

143

займы предоставленные организациям на срок не более 12 месяцев

144

прочие долгосрочные финансовые вложения

145

113

113

Прочие внеоборотные активы

150

1 408

1 408

ИТОГО по разделу I

190

223 012

335 191

II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

Запасы

210

123 248

237 857

в том числе

сырье, материалы и другие аналогичные ценности (10, 15, 16)

211

102 782

210 920

животные на выращивании и откорме (11)

212

малоценные и быстроизнашивающие предметы (12, 13, 16)

213

235

затраты в незавершенном производстве (издержки обращения) (20, 21, 

23, 29, 30, 36, 44)

214

12 223

9 769

готовая продукция и товары для перепродажи (40, 41)

215

7 820

17 168

товары отгруженные (45)

216

расходы будущих периодов (31)

217

188

прочие запасы и затраты

218

Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям (19)

220

11 817

28 342

Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем 

через 12 месяцев после отчетной даты)

230

в том числе

покупатели и заказчики (62, 76, 82)

231

векселя к получению (62)

232

задолженность дочерних и зависимых обществ (78)

233

авансы выданные (61)

234

прочие дебиторы

235
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Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 

месяцев после отчетной даты)

240

495 965

954 143

в том числе

покупатели и заказчики (62, 76, 82)

241

302 839

851 304

векселя к получению (62)

242

задолженность дочерних и зависимых обществ (78)

243

задолженность участников (учредителей) по взносам в уставный 

капитал (75)

244

93 000

авансы выданные (61)

245

100 126

102 839

прочие дебиторы

246

Краткосрочные финансовые вложения (56, 58, 82)

250

в том числе

инвестиции в зависимые общества

251

собственные акции, выкупленные у акционеров

252

прочие краткосрочные финансовые вложения

253

Денежные средства

260

5 436

24 567

в том числе

касса (50)

261

376

224

расчетные средства (51)

262

5 019

23 814

валютные счета (52)

263

41

529

прочие денежные средства (55, 56, 57)

264

Прочие оборотные активы

270

ИТОГО по разделу II

290

636 466

1 244 909

III. УБЫТКИ

Непокрытые убытки прошлых лет (88)

310

Убыток отчетного года

320

-

ИТОГО по разделу III

390

БАЛАНС (сумма строк 190 + 290 + 390)

399

859 478

1 580 100
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Пассив

Код 

стр.

На начало 

года

На конец 

года

1

2

3

4

IV. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

Уставный капитал (85)

410

145 568

145 568

Добавочный капитал (87)

420

111 164

124 202

Резервный капитал (86)

430

в том числе:

резервные фонды, образованные в соответствии с законодательством

431

резервные, образоанные в соответствии с учредительными 

документами

432

Фонды накопления (88)

440

Фонд социальной сферы (88)

450

Целевые финансирование и поступления (96)

460

100 000

260 000

Нераспределенная прибыль прошлых лет (88)

470

346

Нераспределенная прибыль отчетного года

480

-

555

ИТОГО по разделу IV

490

357 078

530 325

V. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ПАССИВЫ

Заемные средства (92, 95)

510

168 000

в том числе:

кредиты банков, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев 

после отчетной даты

511

168 000

прочие займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев 

после отчетной даты

512

Прочие долгосрочные пассивы

520

ИТОГО по разделу V

590

168 000

VI. КРАТКОСРОЧНЫЕ ПАССИВЫ

Заемные средства (90, 94)

610

115 050

338 310

в том числе:

кредиты банков

611

115 050

338 310

прочие займы

612

Кредиторская задолженность

620

371 200

526 065

в том числе:

поставщики и подрядчики (60, 76)

621

344 033

523 417

векселя к уплате (60)

622

задолженность перед дочерними и зависимыми обществами (78)

623

839

1 339

по оплате труда (70)

624

560

530

по социальному страхованию и обеспечению (69)

625

задолженность перед бюджетом (68)

626

17 478

авансы полученные (64)

627

8 290

прочие кредиторы

628

779

Расчеты по дивидендам (75)

630

Доходы будущих периодов (83)

640

16 150

17 400

Фонды потребления (88)

650

Резервы предстоящих расходов и платежей (89)

660

Прочие краткосрочные пассивы

670

ИТОГО по разделу VI

690

502 400

881 775

БАЛАНС (сумма строк 490 + 590 + 690)

699

859 478

1 580 100
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Наименование показателя

Код 

стр.

За отчетный 

период

За аналогичный 

период 

прошлого года

1

2

3

4

Выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, работ, 

услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов 

и аналогичных обязательных платежей)

010

1 064 378

665 236

Себестоимость реализации товаров, продукции, работ, услуг

020

816 280

510 175

Коммерческие расходы

030

239 180

149 488

Управленческие расходы

040

Прибыль (убыток) от реализации (строки (010 - 020 - 030 - 040))

050

8 918

5 573

Проценты к получению

060

Проценты к уплате

070

Доходы от участия в других организациях

080

Прочие операционные доходы

090

Прочие операционные расходы

100

8 077

5 048

Прибыль (убыток) от финансово-хозяйственной деятельности 

(строки (050 + 060 - 070 + 080 + 090 - 100))

110

841

525

Прочие внереализационные доходы

120

Прочие внереализационные расходы

130

50

Прибыль (убыток) отчетного периода (строки (110 + 120 - 130))

140

791

525

Налог на прибыль

150

236

179

Отвлеченные средства

160

Нераспределенная прибыль (убыток) отчетного периода 

(строки (140 - 150 - 160))

170

555

346
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Наименование показателя

За отчетный 

период

За предыдущий 

период

1

2

3

1. Материальные затраты

626 521

392 097

2. Затраты на оплату труда

212 781

158 347

3. Отчисления на социальные нужды

130 032

75 403

4. Амортизация основных средств

141 854

86 713

5. Прочие затраты

70 927

41 472

6. Итого по элементам затрат

1 182 115

754 032


