Билеты по дисциплине «Экономическая теория»
1.	Сущность и основные черты предприятия
Предприятие - это самостоятельная хозяйственная единица, имеющая статус юридического лица и созданная с целью производства и реализации продукции, оказания услуг.
Основные черты:
1. Цель: получение прибыли, достичь которую можно, производя какие-то товары, имеющие спрос. выпуск продукции или оказание услуг, получение max прибыли при min затратах.
2. В предпринимательстве рассматриваются субъекты и объекты. Субъекты: АО, кооперативы, государство. Объекты: различные виды деятельности (торгово-закупочная, операции с ценными бумагами)
3. Различают виды 
1) Коммерческое предпринимательство, которое состоит в сделках по продаже товаров, не связано с их производством, образуется с помощью продажи товаров по другой цене (выше). Если же эти операции в рамках закона, то нельзя считать их спекуляцией. 
2) Производственное предпринимательство, в данном случае выпускают товары, главная функция: производство товаров.
3) Финансовое предпринимательство, в данном случае объект купли-продажи: валюта, ценные бумаги, деньги.
4) Посредническое предпринимательство, за оказание услуг получают доход, прибыль.
Признаки: наличие имущества, может выступать в суде, имеет имущественные права, баланс и счёт в банке.
Задачи: выпуск конкурентоспособной продукции; изучать спрос на выпускаемую продукцию, эффективно использовать материальные ресурсы, внедрение достижений науки и техники, производить гибкую ценовую политику.
Классификация: 
характер потребительского сырья (добывающие, перерабатывающие);
 назначение готовой продукции (средства производства, предметы потребления); 
технологическая общность (с непрерывным и дискретным процессом производства);
 время работы в течение года (сезонные и круглогодичные); 
размер (крупные, средние, малые); 
по уровню специализации (диверсификационные, специализированные, комбинированные);
 по виду деятельности (промышленные, торговые, строительные и т.д.); 
по форме собственности (государственные, муниципальные, коллективные, совместные);
 в зависимости от цели (коммерческие и некоммерческие).




















2.	Виды и формы предпринимательской деятельности
Предпринимательство характеризуется инициативной самостоятельной деятельностью, осуществляющейся на свой риск под имущественную ответственность, направленную на получение прибыли. Главный признак предпринимательства: риск. Не всякую хозяйственную деятельность можно считать предпринимательской, а только лишь ту, которая связана с риском, инициативой, самостоятельностью, ответственностью, предприимчивостью. Основные черты предпринимательства:
· Цель: получение прибыли, достичь которую можно, производя какие-то товары, имеющие спрос.
· В предпринимательстве рассматриваются субъекты и объекты. Субъекты: АО, кооперативы, государство. Объекты: различные виды деятельности (торгово-закупочная, операции с ценными бумагами)
· Различают виды предпринимательства:
1)	Коммерческое предпринимательство, которое состоит в сделках по продаже товаров, не связано с их производством, образуется с помощью продажи товаров по другой цене (выше). Если же эти операции в рамках закона, то нельзя считать их спекуляцией. 
2)	Производственное предпринимательство, в данном случае выпускают товары, главная функция: производство товаров.
3)	Финансовое предпринимательство, в данном случае объект купли-продажи: валюта, ценные бумаги, деньги.
4)	Посредническое предпринимательство, за оказание услуг получают доход, прибыль.
Формы предпринимательства.
По видам деятельности:
· Коммерческие фирмы, их цель получить прибыль
· Некоммерческие, у них другие задачи
По размерам предпринимательства:
· Крупный
· Средний
· Мелкий бизнес

























3.	Организационные формы предприятий
Предприятие - это самостоятельная хозяйственная единица, имеющая статус юридического лица и созданная с целью производства и реализации продукции, оказания услуг.
Предпринимательская деятельность осуществляется предприятиями или фирмами. Как экономическая категория фирма представляет собой основное звено реализации производительных сил и производственных отношений, самостоятельно принимающее экономические решения, стремящееся к максимизации дохода и прибыли и рациональному использованию ресурсов для снижения издержек производства. Организационно - правовые формы предприятий в рыночной экономике: частное предприятие - это предприятие, имеющее в одном лице и учредителя, и собственника. Все остальные лица, участвующие в деятельности предприятия, являются наемными работниками. Полное товарищество (общество) - объединение физических или юридических лиц, отвечающих по обязательствам товарищества всем движимым или недвижимым имуществом. Смешанное товарищество -  отличается от полного тем, что наряду с участниками, отвечающими по обязательствам товарищества всем своим имуществом, есть лица, ответственность которых ограничивается размерами их вкладов. Товарищество с ограниченной ответственностью - объединение, формируемое на основе вкладов участников, которые несут ответственность только в пределах своих вкладов. Акционерное общество является добровольным объединением лиц (физических или юридических). Обязательным условием является внесение некоторого материального вклада в уставной фонд общества. Непременным принципом акционерного общества является ограниченная ответственность его участников. Это означает, что акционеры не несут никакой личной и имущественной ответственности по обязательствам общества. Акционеры имеют право на получение ежегодного дохода - дивиденда. В акционерных обществах личное участие может быть сведено к участию в управлении или присутствию на общих собраниях. Акционеры отвечают по обязательствам общества только в пределах принадлежащих им акций. Преимущества: объединение их членами функций собственника, предпринимателя и наемного работника. Недостаток: перераспределение долей собственности в пользу тех, кто функции собственника и предпринимателя предпочтет наемному труду и сумеет их реализовать. Сохраняется постоянная угроза дележа не по индивидуальным долям и в соответствии с трудовым вкладом, а по «справедливости», то есть по уравнительным критериям, что может вызвать потенциальные конфликты.
Кооператив - представляет собой вариант предпринимательства, когда средства производства являются собственностью членов коллектива производителей. Государственное предприятие - вид хозяйственной деятельности, в которой активным предпринимателем выступает государство, в собственности которого находится весь основной капитал. Подразделяются на: бюджетное предприятие - деятельность которого полностью финансируется из государственного бюджета; государственные корпорации - предприятия, акции которых полностью принадлежат государству; смешанные предприятия - которые образуются в виде акционерных обществ или товариществ, акции которых принадлежат и государству, и частным владельцам. 
Типы объединений:
Картели и синдикаты охватывают только сферу обращения: предприятия, объединяющиеся в картели договариваются о разделе рынков и единой ценовой политике, а в рамках синдиката создается общая сбытовая контора и предприятия договариваются о квотах.
При объединении предприятий в трест они полностью утрачивают юрид. и экон. самостоятельность, трест несет ответственность за результаты хоз. деятельности предприятий. Концерн: юрид. и экон. самостоятельность, но фин. контроль головной фирмы.
Конгломерат и диверсифицированный конгломерат – многоотраслевые объединения.
Конгломерат не имеет отраслевого ядра и в нем господствует фин. капитал.
Диверсифицированный конгломерат имеет отраслевое ядро, в нем господствует пром. капитал.







4.	Экономическое содержание, виды издержек производства
Издержки производства – это затраты на приобретение производственных факторов, используемых для производственной и реализационной деятельности. С экономической точки зрения издержки представляют собой стоимость всех затраченных материалов и услуг. Это важнейшая экономическая категория, от которой зависит:
1) Уровень цен
2) Величина прибыли 
3) Конкурентоспособность
4) Положение на рынке
В издержки производства входят затраты на сырье, материалы, амортизацию средств труда, на зарплату.
Издержки производства – это главный фактор, влияющий на объем предложения, поэтому прежде чем решить, сколько товаров производить фирма должна проанализировать издержки производства. 
Классификация издержек производства:
Издержки обращения – связаны с процессом реализации товара. В образовании стоимости товара участвуют только те издержки обращения, которые представляют собой продолжение процесса производства в сфере обращения (хранение товара, его транспортировка, упаковка).
Издержки производства в зависимости от:
1) Влияния на них объемов производства делятся на постоянные и переменные.
Постоянные издержки – это те издержки, которые не зависят от объемов производства. Они должны быть оплачены даже в случае остановки предприятия.
Переменные издержки – это расходы, которые зависят от количества производимой продукции. Они состоят из затрат на сырье, зарплату и по мере роста производства они возрастают. 
Это деление условно, так как зависит от периода, за который производится анализ. Сумма постоянных и переменных издержек – это общие (валовые) издержки.
2) Для измерения издержек на производство еденицы продукции используют средние издержки. Они важны для определения прибыльности фирмы ( если цена = ср. издержки, то фирма имеет нулевой эффект; если цена > ср. издержек, то прибыль есть)
3) В зависимости от метода оценки затрат различают бухгалтерские и альтернативные.
Бухгалтерские – это фактически расход факторов производства на изготовление определенного количества продукции по ценам их приобретения.
Альтернативные – это та сумма денег, которую можно получить при наиболее выгодном использовании ресурсов из всех возможных альтернативных способов. 
Альтернативность требует выделения 2 видов издержек:
Явные – те фактические затраты на производство продукции
Вмененные – это издержки упущенных возможностей из-за неиспользования ресурсов.
4) С точки зрения поступления средств издержки делятся на внешние и внутренние.
Внешние издержки – это издержки, денежные затраты на приобретение сырья, оборудования. Это расходы в пользу поставщиков.
Внутренние издержки – это собственные ресурсы, которые используются в производстве.
5) С целью определения макс. Выпуска продукции рассчитываются предельные издержки.
Предельные издержки – это дополнительные издержки на производство каждой дополнительной единицы продукции по сравнению с данным объемом продажи. Эти издержки важны для определения стратегии фирмы.










5.	Классификация издержек производства
Классификация издержек производства:
Издержки обращения – связаны с процессом реализации товара. В образовании стоимости товара участвуют только те издержки обращения, которые представляют собой продолжение процесса производства в сфере обращения (хранение товара, его транспортировка, упаковка).
Издержки производства в зависимости от:
1) Влияния на них объемов производства делятся на постоянные и переменные.
Постоянные издержки – это те издержки, которые не зависят от объемов производства. Они должны быть оплачены даже в случае остановки предприятия.
Переменные издержки – это расходы, которые зависят от количества производимой продукции. Они состоят из затрат на сырье, зарплату и по мере роста производства они возрастают. 
Это деление условно, так как зависит от периода, за который производится анализ. Сумма постоянных и переменных издержек – это общие (валовые) издержки.
2) Для измерения издержек на производство единицы продукции используют средние издержки. Они важны для определения прибыльности фирмы (если цена = ср. издержки, то фирма имеет нулевой эффект; если цена > ср. издержек, то прибыль есть)
3) В зависимости от метода оценки затрат различают бухгалтерские и альтернативные.
Бухгалтерские – это фактически расход факторов производства на изготовление определенного количества продукции по ценам их приобретения.
Альтернативные – это та сумма денег, которую можно получить при наиболее выгодном использовании ресурсов из всех возможных альтернативных способов. 
Альтернативность требует выделения 2 видов издержек:
Явные – те фактические затраты на производство продукции
Вмененные – это издержки упущенных возможностей из-за неиспользования ресурсов.
4) С точки зрения поступления средств издержки делятся на внешние и внутренние.
Внешние издержки – это издержки, денежные затраты на приобретение сырья, оборудования. Это расходы в пользу поставщиков.
Внутренние издержки – это собственные ресурсы, которые используются в производстве.
5) С целью определения макс. Выпуска продукции рассчитываются предельные издержки.
Предельные издержки – это дополнительные издержки на производство каждой дополнительной единицы продукции по сравнению с данным объемом продажи. Эти издержки важны для определения стратегии фирмы.





















6.	Экономическое содержание дохода. Доход и прибыль
Прибыль – это важнейший показатель хозяйственной деятельности предприятия; в хоз. практике прибыль определяется как разница между денежной выручкой от реализации продукта и полной себестоимости (себестоимость – это денежные затраты на производство и реализацию продукта).
Прибыль выполняет редкие функции:
1) Она является источником финансирования затрат на производство и социальное развитие.
2) Прибыль – это важнейший элемент дохода госбюджета.
3) Прибыль характеризует конечные финансовые результаты деятельности предприятия.
На формирование прибыли в условиях рыночной экономики помимо издержек производства влияет и спрос на выпускаемую продукцию.
Доход предприятия, фирмы подразделяется на общий (валовой), средний и предельный.
Общий доход – это денежная сумма, поступающая от продажи опред. количества товаров. Этот доход равен цене товара, умноженный на количество товара.
Средний доход – это общий доход, деленный на количество единиц продукции.
Предельный доход – это приращение общего дохода, который образуется за счет продажи предельной, т.е. дополнительной, единицы товара.
С точки зрения количественной прибыль рассматривается как разница между общими доходами от продажи товаров и издержками производства.
В зависимости от того что включается в состав издержек экономисты различают бухгалтерскую и экономическую прибыль.
Бухгалтерская прибыль обязательно стоит на бухг. балансе; она получается в результате вычета из общей суммы полученной выручки внешних издержек производства (т.е. это ден. затраты на приобретение сырья).
Экономическая прибыль – это разница между общей выручкой от реализации продукта и всеми – и внутренними и внешними – издержками. 
Бухгалтерская прибыль меньше экономической на величину внутренних издержек.




























7.	Характеристика рыночных структур: совершенная и несовершенная конкуренция
Конкуренция (от лат. «сталкиваться») - это соперничество между участниками рыночного хозяйства за лучшие условия производства, купли и продажи товаров. Конкуренция - состязательная работа между товаропроизводителямилями  за наиболее выгодные сферы приложения капитала, рынки сбыта, источники сырья и одновременно весьма действенный механизм стихийного регулирования пропорций общественного производства. Она порождается объективными условиями: хоз. обособленностью каждого производителя, его зависимостью от конъюнктуры рынка, противоборством с другими товаровладельцами в борьбе за покупательский спрос.
Конкуренция имеет большое значение в жизни общества. Она стимулирует деятельность самостоятельных единиц.
Совершенная  конкуренция  это соперничество многочисленных производителей, создающих примерно одинаковые объемы идентичной продукции. Для нее характерны следующие черты:
наличие большого числа фирм, производящих один и тот же вид товара. Фирма должна быть относительно небольших размеров и объем производимой продукции должен быть незначителен; возможность свободного доступа товаропроизводителей к различным производственным секретам; однородность продукции, производимой различными предприятиями в рамках одного производственного сектора, состоящего из множества фирм; хорошее знание рынка покупателями и продавцами. Все субъекты купли-продажи должны знать цены на рынке, спрос и предложение на товары.
Совершенная, или свободная, конкуренция в экономике развитых стран была характерна до середины XIX века. Во второй половине XIX в. и начале XX в. появляются крупные предприятия и их объединения, которые охватывают отраслевые рынки. Активизируется влияние государства на рынок. В силу этого возникает несовершенная конкуренция. В отличие от совершенной она ограничена влиянием монополий и государства.
Существуют несколько моделей несовершенной конкуренции.
Одна из моделей - монополия, для которой характерны:
· Единственный продавец (одна фирма или отрасль является единственным производителем данного продукта или единственным поставщиком услуги);
· Отсутствие близких продуктов-заменителей (с точки зрения покупателя это означает, что он должен покупать продукт у монополиста или обходиться без него, т.е. нет приемлемых альтернатив);
· Диктуемая цена (чистая монополия диктует цены или осуществляет значительный контроль над ценой); вступление в отрасль конкурентов заблокировано. 
Моделью несовершенной конкуренции является монополистическая конкуренция. Ее отличительные признаки:
Существует достаточно большое число фирм, что ограничивает контроль каждой над ценой, отсутствует взаимозависимость и фактически невозможен тайный сговор;
Продукты характеризуются реальными и мнимыми различиями и непохожими условиями их продажи;
Экономическое соперничество влечет за собой ценовую и неценовую конкуренцию;
Вступление в отрасль является относительно легким. Легкое вступление и массовый выход фирм вызывает тенденцию к получению ими нормальной прибыли в долговременном периоде; тип продукта дифференцированный; неценовая конкуренция: значительный упор на рекламу, торговые знаки, торговые марки и т.д.
Моделью несовершенной конкуренции является олигополия, для которой характерны:
1 наличие нескольких фирм;
2 тип продукта (стандартизированный или дифференцированный); контроль над ценой;
3 наличие существенных препятствий при вступлении фирм в отрасль;
4 неценовая конкуренция, особенно при дифференциации цен.
Олигополия в основном распространена в отраслях, где эффективнее крупное производство и отсутствуют широкие возможности дифференциации отраслевого продукта,
Методы конкурентной борьбы. В современных условиях используются силовые методы конкурентной борьбы. К ним относятся такие экономические методы, как лишение конкурента сырья, рынков сбыта, кредитов, скупка патентов, сбивание цен, захват рынков рабочей силы, выпуск на рынок новых марок и видов изделий и т.д. Действуют также методы прямого насилия поджоги, взрывы, убийства опасных конкурентов, шпионаж, государственные перевороты и т.д.
Во всех странах применяются ценовые методы конкурентной борьбы. К ним относятся применение монопольно высоких и монопольно низких цен, метод ценовой дискриминации (разные цены в разных местностях, демпинговые, бросовые цены).
Появляются и методы неценовой конкурентной борьбы. Эти методы в основном подразделяются на две группы: конкуренция по продукту и конкуренция по условиям продаж.
Конкуренция по продукту - стремление захватить часть отраслевого рынка конкурента путем выпуска продукции нового ассортимента и качества при сохранении примерно одной и той же цены. 
Конкуренция по условиям продаж - использование многочисленных средств для привлечения покупателей к товарам. Эта конкуренция включает рекламу, услуги по сервисному обслуживанию, Льготы при покупке для постоянных покупателей.
Особыми методами неценовой конкуренции являются  продажа товаров в рассрочку и лизинг. Последний означает пользование средствами производства вместо приобретения их в собственность, т.е. долгосрочная аренда матиц и оборудования, транспортных средств, сооружений производственного назначения. В отличие от классической аренды взаимоотношения сторон при лизинге строятся на условиях договора купли-продажи.






































8.	Воспроизводство: сущность, виды, типы
Воспроизводство - это процесс постоянного повторения и возобновления производства. Процесс воспроизводства включает в себя следующие четыре фазы: производство, распределение, обмен и потребление.
Производство - это исходный пункт, в котором создается продукт, а точнее, материальные блага и услуги. Именно поэтому оно играет определяющую роль в жизни общества. Производство – это целесообразная деятельность людей, направленная на приспособление предметов природы с целью удовлетворения материальныхпотребностей.
Распределение - фаза воспроизводства, где происходят распределение. Во-первых, распределение результатов общественного производства; во-вторых, ресурсов, или факторов производства.
Обмен означает обмен деятельностью между людьми и обмен продуктов труда. 
Потребление - использование продукта в процессе удовлетворения потребностей, заключительная фаза воспроизводства. Различают личное и производственное (производительное) потребление. 
Все фазы воспроизводства взаимосвязаны, взаимодействуют, находятся в единстве.
Различают: индивидуальное воспроизводство относится к отд. предприятиям, эк. объектам.
Общественное воспроизводство охватывает всю совокупность эк. объектов данного общества (в масштабе всего н/х). При этом общ. производство – это непростая сумма инд. производств; это совокупность той взаимосвязи, в которой находятся действительно все инд. эк. объекты.
Простое и расширенное воспроизводство. При простом воспроизводстве – это когда масштабы производства не меняются, а весь прибавочный продукт идет на потребление. Факторы производства остаются неизменными. Простое воспроизводство было типично, характерно для докапиталистических систем. При капитализме оно выступает как основа, момент расширенного воспроизводства. Расширенное воспроизводство – это когда масштабы производства растут, а часть прибавочного продукта идет на производственные цели (капитализируется, т.е. превращается в капитал). Превращение части приб. стоимости в капитал Маркс называл накопление капитала. Иногда в обществе имеет место суженное (убывающее) воспроизводство. Это происходит тогда, когда сокращаются масштабы производства, это может быть вызвано недостаточностью ресурсов, нерациональным и неэффективным их использованием или ухудшением качественного состояния используемых ресурсов.
 Два типа расширенного воспроизводства: экстенсивный и интенсивный. Первый осуществляется за счет вовлечения дополнительных трудовых и природных ресурсов, основных и оборотных фондов без изменения их технической основы, однако за счет него нельзя увел-ть нац. доход на душу населения, поэтому преобладает второй тип. Он осуществляется за счет НТП, организации труда, совершенствования средств производства и роста производительности труда.
       



















 9.	Издержки производства, их виды и пути снижения
Издержки производства – это затраты на приобретение производственных факторов, используемых для производственной и реализационной деятельности. С экономической точки зрения издержки представляют собой стоимость всех затраченных материалов и услуг. Это важнейшая экономическая категория, от которой зависит:
5) Уровень цен
6) Величина прибыли 
7) Конкурентоспособность
8) Положение на рынке
В издержки производства входят затраты на сырье, материалы, амортизацию средств труда, на зарплату.
Издержки производства – это главный фактор, влияющий на объем предложения, поэтому прежде чем решить, сколько товаров производить фирма должна проанализировать издержки производства. 
Классификация издержек производства:
Издержки обращения – связаны с процессом реализации товара. В образовании стоимости товара участвуют только те издержки обращения, которые представляют собой продолжение процесса производства в сфере обращения (хранение товара, его транспортировка, упаковка).
Издержки производства в зависимости от:
4) Влияния на них объемов производства делятся на постоянные и переменные.
Постоянные издержки – это те издержки, которые не зависят от объемов производства. Они должны быть оплачены даже в случае остановки предприятия.
Переменные издержки – это расходы, которые зависят от количества производимой продукции. Они состоят из затрат на сырье, зарплату и по мере роста производства они возрастают. 
Это деление условно, так как зависит от периода, за который производится анализ. Сумма постоянных и переменных издержек – это общие (валовые) издержки.
5) Для измерения издержек на производство еденицы продукции используют средние издержки. Они важны для определения прибыльности фирмы ( если цена = ср. издержки, то фирма имеет нулевой эффект; если цена > ср. издержек, то прибыль есть)
6) В зависимости от метода оценки затрат различают бухгалтерские и альтернативные.
Бухгалтерские – это фактически расход факторов производства на изготовление определенного количества продукции по ценам их приобретения.
Альтернативные – это та сумма денег, которую можно получить при наиболее выгодном использовании ресурсов из всех возможных альтернативных способов. 
Альтернативность требует выделения 2 видов издержек:
Явные – те фактические затраты на производство продукции
Вмененные – это издержки упущенных возможностей из-за неиспользования ресурсов.
7) С точки зрения поступления средств издержки делятся на внешние и внутренние.
Внешние издержки – это издержки, денежные затраты на приобретение сырья, оборудования. Это расходы в пользу поставщиков.
Внутренние издержки – это собственные ресурсы, которые используются в производстве.
8) С целью определения макс. Выпуска продукции рассчитываются предельные издержки.
Предельные издержки – это дополнительные издержки на производство каждой дополнительной единицы продукции по сравнению с данным объемом продажи. Эти издержки важны для определения стратегии фирмы.
Факторы, влияющие на издержки производства:
1) цены на ресурсы, их повышение увел-ет издержки производства, поэтому понижается совокупное предложение;
2) рост производительности труда увел-ет объем производства и совокупное предложение;
3) правовое регулирование (налоги, субсидии), если увеличиваются налоги, то совокупное предложение сокращается;
4) предпринимательские способности



10.	Спрос и предложение на рынке труда
Рынок труда (рабочей силы) - система экономических отношений по поводу купли-продажи такого специфического товара, как рабочая сила, важная сфера экономической и социально-политической жизни общества. На рынке труда фиксируются ставки заработной платы и условия занятости. В России синонимом понятия “рабочая сила” является понятие “экономически активное население”. Экономически активное население - это часть населения страны, обеспечивающая предложение рабочей силы для производства товаров и услуг. Численность экономически активного населения включает занятых и безработных. К занятым относятся лица: работающие по трудовому договору (контракту) на предприятии любой формы собственности, а также имеющие иную оплачиваемую работу (службу), занимающиеся предпринимательской деятельностью; самостоятельно обеспечивающие себя работой; выполняющие работы по гражданско-правовым договорам. Занятыми считаются и лица, проходящие военную службу и службу в органах внутренних дел, а также учащиеся очной формы профессионального обучения и лица, которые отсутствуют на рабочем месте по уважительной причине (отпуск, нетрудоспособность, переподготовка и др.). К безработным относятся трудоспособные граждане, которые не имеют работы и заработка, зарегистрированы в органах по вопросам занятости, ищут работу и готовы приступить к ней. 
Рынок труда – это система эк. отношений, возникающих в процессе реализации закона спроса и предложения на рабочую силу. На рынке труда формируется предложение труда и спрос на труд определенного вида. Рынок труда может функционировать в любых условиях. Простейшими являются условия совершенной конкуренции.
Для такого рынка характерно:
1. значительное кол-во предприятий, которые конкурируют между собой за то, чтобы нанять нужных работников
2. наличие многочисленных обученных рабочих нужной квалификации
3. Ни одно предприятие, ни один рынок, ни один рабочий не имеют сильного влияния на рынке. Т.е. рынок труда – это система экономических норм, которые обеспечивают воспроизводство рабочей силы и использование труда. 
[bookmark: цуцк]Реальная потребность в рабочей силе определяется спросом. Именно медленный рост спроса в сравнении с предложением, спады в экономике обуславливают безработицу и отрицательно влияют на жизнь людей.
На рынке труда в условиях несоверш. конкуренции огромное влияние оказывают профсоюзы, правительство. РТ является одним из индикаторов, состояние которого позволяет судить о стабильности в стране, стабильности нац. экономики. На РТ продавцами выступает наемная раб. сила, при этом оговариваются условия работы, размеры зарплаты, должностные обязанности. 
Специфика РТ заключается в том, что в качестве объекта купли-продажи выступает живая раб. сила.
1. Работник продает не созданную продукцию, а способность к ее созданию.
2. Работник – это независимый продавец, он сам выбирает место приложения своего труда.
3. продажа не может быть отсрочена на долгое время, это и определяет конкуренцию между работниками.
4. РТ регулирует государство, это выражается в установлении мин. зарплаты.
Конечной целью рынка труда является, во-первых, удовлетворение профессионально - трудовых и жизненных интересов экономически активного населения, включая социальную защиту, и обеспечение народного хозяйства нужными ему кадрами; во-вторых, достижение максимально полной и минимально прерывной занятости.
Биржа труда- организация, специализирующаяся на выполнении посреднических операций между предпринимателями и рабочими с целью купли-продажи рабочей силы. Она позволяет упорядочить наем предприятиями рабочей силы и сократить для граждан время поиска места работы. Кроме мероприятий по трудоустройству биржи труда оказывают услуги лицам, желающим переменить место работы, изучают спрос и предложение рабочей силы, собирают и распространяют информацию об уровне занятости применительно к тем или иным профессиям и регионам. По существующим законам большинства стран все имеющиеся на предприятиях вакантные места должны регистрироваться на местных биржах. Биржи труда обеспечивают материальную поддержку работников в случае вынужденной безработицы.





11.	Предприятия в условиях совершенной (чистой) конкуренции
Предприятие - это самостоятельная хозяйственная единица, имеющая статус юридического лица и созданная с целью производства и реализации продукции, оказания услуг.
Главной особенностью рыночной экономики является свобода выбора, но она автоматически не обеспечивает успеха, все это завоевывается в конкурентной борьбе.
Конкуренция – это рыночное соперничество товаропроизводителей за лучшие условия производства, за получение наибольшей прибыли, за выгодную реализацию товаров. Конкуренция – это ключевая категория рыночных отношений, выступающая в разных формах и осуществляющаяся разными методами. В зависимости от того каким образом между собой конкурируют участники различают:
· совершенную (свободную, чистую) конкуренцию
· несовершенную конкуренцию и соответствующие им рынки
Рынок свободной конкуренции представляет собой идеальный образ конкуренции. На рынке действуют независимо друг от друга многочисленные продавцы с равными возможностями и правами. Главная черта чистой конкуренции: ни одна из фирм не влияет на розничную цену, поскольку доля каждой фирмы незначительна, цена формируется под влиянием спроса и предложения, стихийно. Госрегулирование цен здесь отсутствует, поскольку полная насыщенность рынка не позволяет производителям поднимать цены. Совершенная конкуренция в полной мере не достижима, к ней можно только приближаться, это абстрактная модель, необходимая для анализа, характеристики, формирования рыночного поведения.



































12.	Предприятия в условиях чистой монополии
Предприятие - это самостоятельная хозяйственная единица, имеющая статус юридического лица и созданная с целью производства и реализации продукции, оказания услуг.
Главной особенностью рыночной экономики является свобода выбора, но она автоматически не обеспечивает успеха, все это завоевывается в конкурентной борьбе.
Конкуренция – это рыночное соперничество товаропроизводителей за лучшие условия производства, за получение наибольшей прибыли, за выгодную реализацию товаров. Конкуренция – это ключевая категория рыночных отношений, выступающая в разных формах и осуществляющаяся разными методами. В зависимости от того каким образом между собой конкурируют участники различают:
· совершенную (свободную, чистую) конкуренцию
· несовершенную конкуренцию и соответствующие им рынки
Со 2 половины XIX века под влиянием НТП идет бурный процесс концентрации производства и образования крупных и сверхкрупных предприятий, т.е. образование монополий. Монополии всенда выпускают однородный товар. Для такой модели рынка характерны следующие черты:
· реализуемый продукт данной фирмы уникален
· выступает на рынке 1 продавец
· фирма назначает свои цены
Цель монополии: получить монопольно максимальный доход, монопольная цена обеспечивает прибыль сверх нормальной.
Возникновение монополии делает конкуренцию несовершенной. Под несовершенной конкуренцией понимается рынок, на котором не выполняется хотя бы одно из условий свободной конкуренции. Несовершенная конкуренция подразделяется на:
· монополистическая
· чистая монополия
· олигополия
При монопольной конкуренции на рынке сохраняется значительное количество продавцов и покупателей, при этом возникает новое явление: дифференциация продукта, т.е. появление у него таких свойств, которые отличают его от аналогичных товаров конкурентов. На рынке монопольной конкуренции могут функционировать мелкие, средние, крупные фирмы, обладающие монополией над своим товаром. Эта власть в какой-то степени ограничена, но они могут изменять цены в независимости от конкурентов. Поскольку объем продаж каждого продавца относительно невелик, то много фирм-монополистов и каждая из них имеет ограниченный контроль над рыночной ценой. В этом отличительная черта монополистической конкуренции. Чистая монополия существует, если на данном рынке действует 1 продавец или функционирует одно предприятие, т.е. нет конкурентов и нет товаров-заменителей.
Отличительные черты этого рынка:
· действует 1 продавец
· товар, подлежащий продаже, уникален
Монополист владеет рыночной властью, и он назначает цену, продавец может изменять цену в достаточно широких пределах, а максимально высокая цена ограничивается только платежеспособным спросом.













13.	Предприятия в условиях олигополии
Это разновидность рынка, на котором господствуют несколько фирм и продают одни и те же товары или дифференцированную продукцию.
Олигополией называют тип рынка, на котором несколько фирм контролируют его основную часть. При этом номенклатура продукции может быть как невелика (нефть), так и достаточно обширна (автомобили) Для олигополии характерно ограничение вступления новых фирм на рынок. Ограничения связаны с эффектом масштаба, большим начальным капиталом, большими расходами на рекламу, существующими патентами и лицензиями. Высокие барьеры являются и следствием предпринимаемых ведущими фирмами отрасли действий, с тем, чтобы не допустить в отрасль новых конкурентов. Особенностью олигополии является взаимозависимость решения фирм по ценам и объему производства. Ни одно решение не может быть принято без учета и оценки возможных ответных действий со стороны конкурентов. Действия фирм-конкурентов - это дополнительное ограничение, которое фирмы должны учитывать при определении оптимальных цен и объема производства. Не только издержки и спрос, но и ответная реакция конкурентов, обуславливают принятие решения.
Существует как «жесткая» олигополия, когда на рынке господствуют 2-3 фирмы, так и «расплывчатая», когда 6-7 фирм делят 70-80% рынка, а остальные – конкурентное окружение. Классическая олигополия образуется несколькими производителями. При ней цен обычно меняются нечасто и на незначительную величину; это встречается тогда, когда фирмы сталкиваются с сезонными изменениями спроса и циклическими явлениями, но выгодней менять не цену, а объем производства. Ценовая конкуренция при олигополии почти отсутствует, в основном действует неценовая. 
Кроме олигополии существует дуополия (2 продавца). Это рыночная структура хозяйства, при которой имеется только два поставщика определенного товара. Между этими поставщиками полностью отсутствуют монополистические соглашения о рынках сбыта, о ценах, о квотах производства и т.д.






























14.	Бизнес-план: сущность, разделы
Основной формой управления фирмой является менеджмент – это сложная система принятия и реализации решений, направленных на достижение оптимального варианта использования всех ресурсов предприятия.
Одной из функций менеджмента является планирование, которое предполагает составление бизнес-плана. 
Бизнес-план – это комплексный план развития фирмы, это отчетный документ.
Он используется для того, чтобы:
· Оправдать цели организуемого предприятия, производства;
· Предложить пути достижения этой цели
Бизнес-план служит основой взаимопонимания между инвесторами (держателями акций) и предпринимателями
Он имеет несколько разделов:
1. Анализ рынка, маркетинговая стратегия. Этот раздел включает в себя спрос на продукцию, динамику доходов населения, способы реализации продукции, изучение конъюнктуры рынка
2. Продуктовая стратегия (необходимо обосновать программу выпуска продукции по ассортименту)
3. Производственная стратегия – это производственное обеспечение продуктовой программы (изучают площади, оборудование, дополнительные инвестиции, кадровый потенциал).
Менеджер – организатор, управляющий, который наделен полномочиями в области принятия решений по конкретным видам деятельности.



































15.	Малый и средний бизнес, их развитие в России
Предпринимательство характеризуется инициативной самостоятельной деятельностью, осуществляющейся на свой риск под имущественную ответственность, направленную на получение прибыли. Главный признак предпринимательства: риск. Не всякую хозяйственную деятельность можно считать предпринимательской, а только лишь ту, которая связана с риском, инициативой, самостоятельностью, ответственностью, предприимчивостью. Основные черты предпринимательства:
1. Цель: получение прибыли, достичь которую можно, производя какие-то товары, имеющие спрос.
1. В предпринимательстве рассматриваются субъекты и объекты. Субъекты: АО, кооперативы, государство. Объекты: различные виды деятельности (торгово-закупочная, операции с ценными бумагами)
По размерам предпринимательства:
1. Крупный
1. Средний
1. Мелкий бизнес
Мировой опыт развития стран показал, что очень важную роль в хоз. процессе играет малый бизнес. Особенностью малого и среднего бизнеса является конкуренция между ними. Это вынуждает искать пути снижения издержек производства, устанавливать связь с крупными фирмами. Функционирование малого и среднего бизнеса способствует росту занятости, расширяется выпуск новых товаров, широко используют местные сырьевые ресурсы.

































16.	Предприятие (фирма) и его функции. Организационные формы предпринимательской деятельности
Предприятие - это самостоятельная хозяйственная единица, имеющая статус юридического лица и созданная с целью производства и реализации продукции, оказания услуг.
Основные черты:
1. Цель: получение прибыли, достичь которую можно, производя какие-то товары, имеющие спрос. выпуск продукции или оказание услуг, получение max прибыли при min затратах.
1. В предпринимательстве рассматриваются субъекты и объекты. Субъекты: АО, кооперативы, государство. Объекты: различные виды деятельности (торгово-закупочная, операции с ценными бумагами)
1. Различают виды 
1. Коммерческое предпринимательство, которое состоит в сделках по продаже товаров, не связано с их производством, образуется с помощью продажи товаров по другой цене (выше). Если же эти операции в рамках закона, то нельзя считать их спекуляцией. 
1. Производственное предпринимательство, в данном случае выпускают товары, главная функция: производство товаров.
1. Финансовое предпринимательство, в данном случае объект купли-продажи: валюта, ценные бумаги, деньги.
1. Посредническое предпринимательство, за оказание услуг получают доход, прибыль.
Предпринимательская деятельность осуществляется предприятиями или фирмами. Как экономическая категория фирма представляет собой основное звено реализации производительных сил и производственных отношений, самостоятельно принимающее экономические решения, стремящееся к максимизации дохода и прибыли и рациональному использованию ресурсов для снижения издержек производства. Организационно - правовые формы предприятий в рыночной экономике: частное предприятие - это предприятие, имеющее в одном лице и учредителя, и собственника. Все остальные лица, участвующие в деятельности предприятия, являются наемными работниками. Полное товарищество (общество) - объединение физических или юридических лиц, отвечающих по обязательствам товарищества всем движимым или недвижимым имуществом. Смешанное товарищество -  отличается от полного тем, что наряду с участниками, отвечающими по обязательствам товарищества всем своим имуществом, есть лица, ответственность которых ограничивается размерами их вкладов. Товарищество с ограниченной ответственностью - объединение, формируемое на основе вкладов участников, которые несут ответственность только в пределах своих вкладов. Акционерное общество является добровольным объединением лиц (физических или юридических). Обязательным условием является внесение некоторого материального вклада в уставной фонд общества. Непременным принципом акционерного общества является ограниченная ответственность его участников. Это означает, что акционеры не несут никакой личной и имущественной ответственности по обязательствам общества. Акционеры имеют право на получение ежегодного дохода - дивиденда. В акционерных обществах личное участие может быть сведено к участию в управлении или присутствию на общих собраниях. Акционеры отвечают по обязательствам общества только в пределах принадлежащих им акций. Преимущества: объединение их членами функций собственника, предпринимателя и наемного работника. Недостаток: перераспределение долей собственности в пользу тех, кто функции собственника и предпринимателя предпочтет наемному труду и сумеет их реализовать. Сохраняется постоянная угроза дележа не по индивидуальным долям и в соответствии с трудовым вкладом, а по «справедливости», то есть по уравнительным критериям, что может вызвать потенциальные конфликты.
Кооператив - представляет собой вариант предпринимательства, когда средства производства являются собственностью членов коллектива производителей. Государственное предприятие - вид хозяйственной деятельности, в которой активным предпринимателем выступает государство, в собственности которого находится весь основной капитал. Подразделяются на: бюджетное предприятие - деятельность которого полностью финансируется из государственного бюджета; государственные корпорации - предприятия, акции которых полностью принадлежат государству; смешанные предприятия - которые образуются в виде акционерных обществ или товариществ, акции которых принадлежат и государству, и частным владельцам.


17.	Процесс производства и его факторы
Производство – это сфера деятельности, в которой осуществляются затраты экономических ресурсов, в результате которых получаются необходимые материальные блага. Различают материальное и нематериальное производство.
	Материальное производство включает в себя отрасли по производству материальных благ и услуг (промышленность, с/х, строительство, коммунальное хозяйство).
	Нематериальное производство связано с производством (оказанием) нематериальных услуг и созданием духовных ценностей. (П. здравоохранение, образование).
Экономические ресурсы называют факторами производства и от того, как используются экономические ресурсы зависит:
1) Доход тех, кто владеет факторами производства
2) Результат работы предприятия
3) Снижение затрат и цен на готовую продукцию
Выделяют следующие факторы: 
1 Труд – человеческие ресурсы
2 Земля – природные, материальные ресурсы
3 Капитал
4 Предпринимательский фактор.
Труд - любая интеллектуальная и физическая деятельность человека, результатом которого являются блага, удовлетворяющие потребности человека. 
Природные ресурсы – это земля; этот ресурс охватывает все полезное, что дает природа. Цена за пользование этих природных ресурсов называется рента. 
Капитал – это средство производства, созданное людьми и денежные накопления, которые используются в производстве товаров и услуг, и все эти производственные ресурсы направлены на повышение производительности труда. Различают основной и оборотный капитал.
Основной капитал - здание, сооружение, оборудование.
Оборотный капитал - сырье, материалы и т.д.
Предпринимательская деятельность – это разновидность трудовых усилий; это управленческие и организационные навыки, которые необходимы предпринимателям, фирмам для производства товаров; особый вид деятельности, направленный на осуществление наиболее эффективной комбинации факторов производства, с целью максимизации дохода.
	





















18.	Национальное богатство и факторы его роста
Это важнейший показатель, который характеризует экономическую мощь страны.
Национальное богатство – это результат н/х деятельности общества за всю историю данной страны. Оно является достоянием всего народа. Рост нац. богатства приводит к повышению мат. и культурного уровня жизни всех трудящихся.
В состав нац. богатства входят:
1) производственные основные фонды (сооружения, оборудование)
производственные оборотные фонды (сырье, топливо)
2) непроизводственные фонды н/х (жилой фонд, сооружения, оборудование школ и т.д.)
3) фонды обращения (запасы готовой продукции на складах)
4) госрезервы в форме средств производства, предметы личного потребления
5) личное имущество
6) вовлеченные в процесс производства природные ресурсы
7) нематериальные ценности (объем научных знаний, уровень культуры)
Все эти 7 пунктов не остаются неизменными, в стране происходят сдвиги, НТП и НТР, когда увеличиваются и обновляются производственные фонды, в них все большую роль играют мед., научные учреждения.
Рост нац. богатства во многом определяется повышением эффективности общ. производства (повышается производительность труда, качество изделий). Постоянные накопления нац. богатства позволяют на каждом новом этапе решать более сложные задачи. 

































19.	НТП и НТР, их содержание и роль
НТП – это взаимосвязанное развитие науки и техники, это непрерывное совершенствование общ-ного производства путем использования научных и технических достижений. В середине XX века революционные изменения в науке и технике слились в единый процесс, получивший название НТР.
НТП поставлен на службу всему общ-ву, а его достижения применяются для более успешного решения экон. и соц. задач; для формирования матер. и дух. предпосылок всестороннего развития личности. Важной целью является ускорение НТП, как решающего условия повышения эффективности производства и улучшения качества продукции. В условиях рын. с-мы НТП должен осуществляться быстрыми темпами, так как она создает условия к быстрому внедрению в производство научных открытий, новой техники, технологий.
НТП предполагает:
· внедрению в производство новейшей техники, прогрессивных технологий на базе тех. разработок, инж. решений и применение их на практике
· совершенствование тех. средств, форм, методов организации производства
· более быстрое техническое перевооружение во всех отраслях н/х
Все это должно быть направлено на на улучшение условий труда, повышение его эффективности, производительности, экономии средств. Производительность растет за счет НТП, организации производства, экономии всех средств, дисциплины
НТР означает качественный скачок в развитии производительных сил. Это их переход в новое качественное состояние в связи с коренными переворотами в с-ме научных знаний. Это качественный этап в НТП.
Характерной чертой НТР является то, что она коренным образом преобразовывает весь процесс производства, его компоненты, факторы, средства труда, энергию и ее источники, технологию, организацию производства и самого работника. Эпоха НТР породила самые различные средства труда с авт. управлением, она преобразует предметы труда и личный фактор производства. Личный фактор сегодня выходит на передний план ( 80% ежегодного прироста производительности труда).



























20.	Финансовая политика и ее роль
Финансы – это сложившаяся в общ-ве система эк. отношений по формированию, распределению фондов ден. средств в процессе перераспределения нац. дохода; это какие-то экон. отношения. Финансы явл-ся важнейшим механизмом посредством которого решаются все соц., полит., эк-ские задачи. Главным источником ден. средств явл. нац. доход, который не может быть распределен без участия финансов. Финансы – это связующее звено между созданием и использованием нац. дохода.
Финансы включают формы, способы, взаимодействия между государством, предприятиями, фирмами, отраслями н/х. Совокупность отношений по поводу использования фондов ден. средств через соотв. учреждения состовляет финансовую систему, а политика, проводимая фин. системой называется финансовой политикой.
Финансы выполняют ряд функций:
1) аккумулирующая состоит в концентрации средств и создании матер. базы сущ-ния государства (бюджеты, фонды);
2) регулирующая – государство воздействует на деятельность предприятий через фин. рычаги (налоги, кредит, проценты), эта функция стимулирует деят-сть хоз. субъектов
3) распределительная, связана с распределением, использованием ден. ср-в
4) контролирующая, обеспечение прав-сти взымания налогов и напр-нии прав.
5) воспроизводительная, т.е. обеспечение процесса воспроизводства 
6) Обеспечение НТР, НТП, соц. развития общ-ва


































21.	Экономические кризисы, их причины, антицикличное регулирование
Кризис - резкое падение темпов эконом. роста, сокращение масштабов производства, увеличение товарных запасов, рост безработицы, расстройство кредитно-денежной системы.
Но: возникают мотивы к сокращению издержек производства и увеличению прибыли, усиливается конкуренция, идет обновление основного капитала фирм.
Депрессия - низкий уровень пр-ва, который уже не уменьшается; значительные масштабы безработицы; более/менее стабильные цены; товарные запасы уже не растут; ссудный % на низком уровне.
Оживление - повышается уровень производства, сокращается безработица, небольшое увеличение цен на ресурсы и продукты, улучшения в кредитной сфере, курс акций стабилизируется.
Подъем всегда носит лихорадочный характер - повышение цен на продукцию фирм, произв. средства производства; рост спроса на эл-ты основного капитала; сокращение безработицы; рост кредита.
Главная задача правительства состоит в том. чтобы добиться устойчивого эк. роста выс. кач-ва на основе:
1) расширения инвестиций
2) создание программы стимулирования эк. роста
3) обновление технологий
4) расширение занятости
Суть антицикличного регулирования заключается в принятии своевременных мер самого различного хар-ра, чтобы не допустить «перегрева» экономики и избежать резкого и глубокого падения общ. производства, а то и тяжелого кризиса, и продолжительной депрессии.


































22.	Финансы и их функции
Финансы – это сложившаяся в общ-ве система эк. отношений по формированию, распределению фондов ден. средств в процессе перераспределения нац. дохода; это какие-то экон. отношения. Финансы явл-ся важнейшим механизмом посредством которого решаются все соц., полит., эк-ские задачи. Главным источником ден. средств явл. нац. доход, который не может быть распределен без участия финансов. Финансы – это связующее звено между созданием и использованием нац. дохода.
Финансы выполняют ряд функций:
7) аккумулирующая состоит в концентрации средств и создании матер. базы сущ-ния государства (бюджеты, фонды);
8) регулирующая – государство воздействует на деятельность предприятий через фин. рычаги (налоги, кредит, проценты), эта функция стимулирует деят-сть хоз. субъектов
9) распределительная, связана с распределением, использованием ден. ср-в
10) контролирующая, обеспечение прав-сти взымания налогов и напр-нии прав.
11) воспроизводительная, т.е. обеспечение процесса воспроизводства 
12) Обеспечение НТР, НТП, соц. развития общ-ва






































23.	Инвестиции в экономику, источники и роль в развитии экономики
Инвестиции - это долгосрочные вложения капитала. Различают 2-а вида инвестиций: Финансовые  и реальные. Инвестиции - это вложение капитала в акции, облигации и др. ценные бумаги. Реальные инв. связанны с созданием реального капитала: здания, оборуд.  и так далее. Реальное инвестирование осущ-ся промыш. и торгов. фирмами. 
 Под инвестициями понимают имущественные и интеллектуальные ценности, вкладываемые в различные виды деятельности с целью получения дохода.
Два типа инвестиций: финансовые - это вложения в ценные бумаги и реальные - создание новых факторов производства. В свою очередь реальные инвестиции подразделяются на три вида: инвестиции в основные фонды предприятий; инвестиции в жилищное строительство; инвестиции в запасы. Если чистые инвестиции положительны, экономика будет находиться в фазе подъема, при нулевых чистых инвестициях - будет переживать застой. Объем инвестиций в значительной мере зависит от размера сбережений. Связь инвестиций с прибылью означает, что на их величину влияет размер получаемого дохода. К факторам роста ожидаемой доходности и спроса на инвестиции относятся падение затрат на приобретение, эксплуатацию и обслуживание оборудования, снижение налогов на предпринимательскую деятельность, создание новой техники и технологий и т.д. Мультипликатор инвестиций - это отношение изменения равновесного выпуска реального ВВП, вызванного изменением инвестиционных расходов, к величине изменения последних. Следует отметить, что в случае с мультипликатором речь идет об автономных инвестициях - инвестициях, связанных с техническим прогрессом, ростом населения и предельной склонностью к потреблению. Наряду с автономными существуют индуцированные инвестиции - капитальные вложения, направленные на расширение производства на основе существующей технической базы в целях удовлетворения возросшего в результате роста доходов, совокупного спроса. Воздействие роста доходов на величину индуцированных капиталовложений в сторону их повышения выражает акселератор инвестиций.
Инвестициями называются капитальные вложения, осуществляемые в процессе хозяйственной деятельности ее владельцами. По финансовому определению, инвестиции - это все виды активов (средств), вкладываемых в хозяйственную деятельность с целью получения дохода. Экономическое определение - это расходы на создание, расширение, реконструкцию и техническое перевооружение основного капитала, а также связанные с этим изменением оборотного капитала. Инвестиции играют большую роль в экономике. Без обновления, расширения и реконструкции основных фондов невозможен экономический рост как отдельного предприятия, так и страны в целом. Инвестиции способствуют повышению конкурентоспособности продукции, производства, предприятия, укрепляют его финансовую устойчивость и платежеспособность.  Инвестиционный мультипликатор - коэффициент, выражающий соотношение между приростом дохода и вызывающим этот прирост увеличением объема инвестиций. Он показывает зависимость прироста национального дохода от прироста инвестиций.

















24.	Частная и общее равновесие: их сущность. Классическая и кейнсианская модель достижения макроэкономического равновесия
Макроэкономическое равновесие является центральной проблемой общественного воспроизводства. Различают идеальное и реальное равновесие. Идеальное - достигается в экономическом поведении индивидов  при полной оптимальной реализации их интересов во всех структурных элементах, секторах, сферах народного хозяйства. Достижение такого равновесия предполагает соблюдение следующих условий воспроизводства: 1. Все индивиды должны найти на рынке предметы потребления. 2. Все предприниматели должны найти на рынке факторы производства. 3. Весь продукт прошлого года должен быть реализован. Идеальное равновесие исходит из предпосылок идеальной конкуренции и отсутствии побочных эффектов, что в принципе не реально, так как в реальной экономике не существует таких явлений как совершенная конкуренция и чистый рынок. Кризисы и инфляция выводят экономику из состояния равновесия.
Реальное макроэкономическое равновесие - равновесие, устанавливающееся в экономической системе в условиях несовершенной конкуренции и при внешних факторах воздействия на рынок. Различают частичное и полное равновесие:
Частичным называется равновесие на отдельно взятом рынке товаров, услуг, факторов   производства. Полное (общее) равновесие есть одновременное равновесие на всех рынках, равновесие экономической системы целиком, или макроэкономическое равновесие. Полное экономическое равновесие - структурный оптимум хозяйственной системы, к которому общество стремится, но никогда его полностью не достигает в связи с постоянным изменением самого оптимума, идеала пропорциональности. На денежном рынке равновесие достигается за счет гибкости процентной ставки, которая балансирует количество накопленных у домохозяйств денег (сбережения) и величину спроса со стороны предпринимателей (инвестиции). Если потребители сокращают спрос на товары и увеличивают накопления, при данной процентной ставке появляются нереализованные товары. Производители станут сокращать производство и снижать цены. Одновременно начинает падать процентная ставка, поскольку спрос на финансовые ресурсы для инвестиций сокращается. В этой ситуации сбережения начинают сокращаться, поскольку процентная ставка сокращается, а на рынке много дешевого товара, а инвестиции начинают расти по причине дешевизны кредитов. В результате при новой процентной ставке общее рыночное равновесие восстановится на прежнем уровне объема производства, соответствующем полной занятости.
Классическая модель достижения макроэкономического равновесия:
исходит из того, что рын. система способна к автоматическому саморегулированию. Важнейшей особенностью классической школы является положение о том, что предложение благ порождает спрос на эти блага. Это положение выражено в законе Сэя. Согласно этому закону каждый предприниматель, продав свой товар на рынке должен сразу же все полученные средства от продажи потратить на приобретение др. товаров.
Кейнсианская модель достижения макроэкономического равновесия
Из теории Кейнса: главная задача государства состоит в сохранении макроэкономического равновесия через воздействие на сов. спрос.
Совокупный спрос - общий объем спроса на товары и услуги в стране, определяемый как суммарный спрос потребителя на потребительские товары и услуги предприятий, а также на инвестиционные ресурсы. Совокупный спрос зависит от доходов населения и фирм.  Совокупное предложение - общее количество товаров и услуг, которое может быть произведено и предложено в соответствии со сложившимся уровнем цен. Совокупное предложение обычно приравнивается к внутреннему валовому продукту.
В этой модели важную роль играет мультипликатор. Мультипликатор – это коэффициент, который показывает связь между изменением инвестиций и изменением величины дохода; это соотношение между приростом дохода и вызывающим этот прирост объемам инвестиций. Он показывает зависимость прироста нац. дохода от прироста инвестиций. Мультипликатор увеличивается,  когда потребители склонны использовать прирост дохода для роста потребления, и уменьшается при усилении склонности к накоплению сбережений.
В годы, когда гос-во старалось не вмешиваться в экономику(перестройка), привели к несбалансированности экономики, то есть главная роль гос-ва – быть регулирующим центром в развитии экономики.

25.	Проблемы экономического роста в России, его типы и показатели
Под экономическим ростом понимают долговременные изменения естественного  уровня реального объема производства, связанные с развитием производительных сил на долгосрочном временном интервале.
Сущность реального экономического роста состоит в разрешении и воспроизведении  на новом уровне основного  противоречия экономики: между ограниченностью производственных ресурсов и безграничностью общественных потребностей. Разрешается это противоречие  между двумя основными способами: во-первых, за счет увеличения производственных возможностей, во-вторых, за счет наиболее эффективного  использования имеющихся  производственных возможностей и развития общественных потребностей.
В экономической теории  сложились два основных подхода к трактовке  форм проявления экономического роста. Наиболее распространенным является понимание экономического роста как итоговой  характеристики развития национальной экономики за определенный период, измеряемый либо темпами роста реального объема  ВНП ( ВВП, НД) , либо темпами увеличения этих показателей в расчете на душу населения. Первый способ измерения экономического роста используется при оценке темпов расширения экономического потенциала страны, второй - при анализе динамики благосостояния населения или сравнении жизненного уровня в разных странах и регионах.
Основными конечными целями экономического роста являются повышение материального  благосостояния населения и поддержание  безопасности. Первое конкретизируется в следующих основных составляющих: увеличение среднедушевых  доходов населения;  увеличение свободного времени ; улучшение распределения ВВП среди различных слоев населения; улучшение качества и рост разнообразия выпускаемых товаров  и услуг.
Под эффективностью экономического роста понимается улучшение всех  составляющих многогранного понятия “эффективность производства”. Сюда относятся: улучшение качества товаров и услуг, повышение их конкурентоспособности на отечественном и мировом рынках; освоение производства новых товаров, позволяющих удовлетворить ранее не удовлетворенные потребности или создавать возможность для их удовлетворения наилучшим образом; освоение новых технологий, позволяющих минимизировать затраты органических производственных ресурсов для выпуска данного объема производства.
Факторами экономического роста называются те явления и процессы, которые определяют масштабы увеличения реального объема производства, возможности повышения эффективности и качества роста.
По способу воздействия на экономический рост различают прямые и косвенные факторы. Прямые непосредственно определяют физическую способность к экономическому росту и к ним относят: увеличение численности и повышение качества трудовых ресурсов; рост объема и улучшение качественного состава основного капитала; совершенствование технологии и организации производства; повышение количества и  качества вовлекаемых в хозяйственный оборот природных ресурсов; рост предпринимательских способностей в обществе.
Косвенные факторы влияют на возможность превращения этой способности в действительность. Они могут способствовать реализации потенциала, заложенного в прямых факторах, или ограничивать его. В состав косвенных входят такие факторы предложения, как снижение степени монополизации рынка, уменьшение цен на производственные ресурсы, снижение налогов на прибыль, расширение возможности получения кредитов, а также факторы спроса и распределения.
Факторы спроса определяют возможность реализации растущего объема производства. К числу важнейших относят такие факторы спроса, как рост потребительских, инвестиционных и государственных расходов, расширение экспорта.
Если динамика спроса отстает от расширения естественного уровня
Современный тип экономического роста - это развитие интенсификации производства на основе НТР.
Показатели современного типа экономического роста:
1 повышение качества продукции;
2 повышение производительности труда;
3 ресурсосбережения, т.е. уменьшение удельного расхода ресурсов на единицу полезного эффекта;
4 динамика фондоотдачи;
5 снижение текущих затрат живого и овеществленного труда на единицу продукции;
6 интегрированный показатель нового типа экономического роста - рост эффективности общественного производства.
26.	Цель и методы государственного регулирования в рыночной экономике
Отношение к государственному вмешательству в рыночную экономику было различным на разных этапах ее становления и развития. Во всех экономических системах государство регулирует экономику. Подобное регулирование в современных рыночных условиях осуществляется в меньших масштабах, чем в административно-командной системе, тем не менее, экономическая роль государства велика, особенно по сравнению с системой свободной конкуренции. Государственное регулирование экономики в условиях рыночного хозяйства представляет собой систему типовых мер законодательного, исполнительного и контролирующего характера, осуществляемых правомочными государственными учреждениями и общественными организациями в целях стабилизации и приспособления существующей социально-экономической системы к изменяющимся условиям. Основные функции государства: создание и регулирование правовой основы функционирования экономики; антимонопольное регулирование; проведение политики макроэкономической стабилизации; деятельность в сфере распределения доходов. Функции определяют тот необходимый минимум вмешательства государства, без которого не может нормально функционировать рыночный механизм.
В развитии экономики государств очень часто приходится корректировать те недостатки, которые имеет рынок.
1. Рынок не способствует сохранению невоспроизводимых ресурсов и защите окружающей среды;
2. Не может регулировать использование ресурсов, принадлежащих всему человечеству (запасы рыбы);
3. не создает стимулов для пр-ва товаров и услуг коллективного пользования;
4. не гарантирует права на труд и доход;
5. не обеспечивает развития фундаментальных исследований в науке;
6. рынок подвержен нестабильному развитию с присущими ему инфляционными процессами.
Поэтому государство берет на себя ответственность за создание относительно равных условий для взаимного соперничества фирм, эффективной конкуренции, за ограничение монопольного пр-ва.
Исторически сложились два ведущих методологических подхода к регулированию рыночной экономики:
1. Кейнсианская школа - за регулирование хоз. механизма;
2. Доктрины консервативного направления, т. е. те, к-рые за невмешательство государства в экономическую жизнь.
Гос. регулирование эк-ки -  целенаправленный координирующий процесс управленческого воздействия правительства на отдельные сегменты внутренних и внешних рынков посредством микро- и макроскопических регуляторов целедостижения равновесного роста общей экономической системы.
Генеральные цели гос. рег.:
1. достижения эконом. и соц. Стабильности;
2. обеспечение национальных эконом. преимуществ;
3. обеспечение эконом. безоп. Страны;
4. адаптация рыночного механизма к различным целям.
Типы гос. регулирования:
1. полный гос. монополизм в управлении нар. хоз-вом.
2. различные варианты сочетания рыночных и гос. регуляторов (Фр).
3. крайний либерализм, признающий эффективность только частного предпринимательства (США).
Деятельность пр-ва:
1. обеспечение правовой базы, способствующей эффективному функционированию рыночной системы;
2. защита конкуренции;
3. перераспределение доходов и богатства;
4. корректировка распред. ресурсов с целью изм. Структуры нац. Продукта.
5. контроль уровняня занятости и инфляции
6. стимулирование эконом-го роста отраслей пр-ва.
Комплексное использование методов и инструментов гос-го регулирования образует макромаркетинг национальной экономики. Он является комплексным методом, охватывающим одновременно все фазы воспроизводства и экономического роста территорий и региональных подсистем.



27.	Государственный бюджет, его структура: дефицит, профицит, госдолг
Государственный бюджет - смета доходов и расходов государства за определенный период времени, чаще всего на год, составленная с указанием источников поступления государственных доходов и направлений каналов расходования средств. Государственный бюджет составляется правительством, утверждается и принимается высшими законодательными органами. В процессе исполнения бюджета может иметь место его частичный пересмотр. Государственные доходы - исчисленные в денежной форме доходы государства за счет взимания налогов, пошлин, платежей, оплаты услуг государственного аппарата, внешнеторговых операций, иностранных кредитов, иностранной помощи. Государственные расходы - денежные затраты государства, состоящие из закупок товаров и услуг и трансфертов. Дефицитом бюджета - называется превышение расходов над доходами, то есть это недостаточность средств, ресурсов по сравнению с запланированным или необходимым уровнем. Государственный долг - это задолженность государства внешним и внутренним кредиторам. Различают внешний и внутренний государственный долг.
Дефицит бюджета характеризует такое его состояние, когда общие расходы гос-го сектора превышает  доходы гос-го сектора государства. В принципе дефицит бюджета связан с циклом деловой активности. Когда происходит подъем  в экономики, и наблюдается пик  развития, то налоговые поступления  увеличиваются быстро, а гос-ные расходы на пособие по безработице сокращаются. Разница между всей стоимостью всех товаров и услуг, которые наша страна продает другим странам и стоимостью все товаров и услуг, которые мы покупаем у остального мира, называется  внешним торговым балансом страны. Если страна покупает у друг. гос-в больше, чем продает, то наблюдается внешне-торговый дефицит. А если государство  продает друг. странам больше, чем покупает у них, то оно имеет  активное дефицит внешне-торгового бюджета. 
Государственный долг - ценные государственные бумаги, продаваемые предприятиям и населению страны (по которым государство выплачивает %), и международные займы (задолженность другим государствам и международным кредитным организациям). Чем больше гос-ный долг, внутренний и внешний, тем выше  расходы на его обслуживание и погашение, тем меньше средств остается для инвестиций и для потребления населения. 



























28.	Национальный доход и его распределение
НД – это часть СОП за вычетом потребленных средств производства.
НД = СОП – Фв,   НД = ПП + НП
НД – это чистый продукт общества
Факторы, влияющие на рост НД:
1. увеличение численности занятых в сфере мат. производства
2. за счет роста производительности труда, этот фактор определяющий поскольку возможности роста численности ограничены
НД состоит из 2 фондов
· фонд потребления – это часть, которая направлена на удовлетворение потребностей, на зарплату рабочих мат. сферы
· Фонд накопления - это часть, которая направлена на расширение производства, на культурно-бытовое стр-во, на резервы, на содержание непроизводственной сферы.
ЧНП – исчисляется как сумма зарплаты, прибыли, ренты, процента, косвенных налогов (таможенные пошлины).
ЧНП – это нац. доход + косв. налоги. Они добавляются для того, чтобы определять нац. доход по рын. ценам.
ВВП включает в себя продукцию и услуги, произведенные только внутри страны с использованием только своих факторов производства. Различают:
Номинальный ВВП – это его физ. объем, выраженный в текущих ценах данного года.
Реальный ВВП – это его физ. объем с поправкой на уровень изменения цен с помощью дефлятора.
Дефлятор – это индекс цен на все товары, услуги, используемый для соотношения ном. ВВП с целью определения его реальной величины.
Для хар-ки уровня жизни населения используется показатель «личный доход»
ЛД – это доход, который получает отдельное лицо, семья, без налогов




























29.	Мировая торговля: влияние внешней торговли на национальное производство общественного продукта
Мировая торговля пред. собой наиболее простую форму реализации международного разделения труда. Каждая страна участвует в мировом обмене товарами и услугами. Ее участие в мировой торговле хар-ся 2 составляющими: ввозом и вывозом товаров и услуг.
Экспорт – вывоз товаров и услуг и их реализация на внешних рынках. 
Импорт - ввоз товаров и услуг и их реализация на внутреннем рынке страны.
Реэкспорт – ввоз товаров с целью не реализация их на внутренних рынке, а вывоза в третьи страны. 
Внешнеторговый баланс страны – вся совокупность внешнеторговых операций по экспорту и импорту.
Внешнеторговый оборот страны – общая сумма экспорта и импорта.
Сальдо внешнеторгового оборота – разность между суммой экспорта и суммой импорта.
Сальдо полож-ное, если экспорт превышает импорт, и наоборот. Соотношение экспорта и импорта в условиях открытой экономики оказывает существ. влияние на всю экономическую ситуацию в стране.
Экспорт, как и потребление и инвестиции, вызывает увеличение объема производства внутри страны. А это означает появление новых рабочих мест, увеличение занятости, рост доходов, который стимулирует расширение отечественного производства. В случае увеличения импорта произойдет переориентация части расходов с потребления и инвестиций на импорт. А это повлечет сокращение спроса на продукты отеч. производства, свертывание рабочих мест, сокращение доходов. Поэтому при измерении совокупных расходов на выпускаемые внутри страны товары и услуги необходимо вычитать расходы на импорт, а экспорт рассматривать как новый компонент совокупных расходов в стране.
Из изложенного следует, что полож. сальдо ведет к возрастанию расходов и увеличению чистого внутреннего продукта, тогда как отриц. сальдо приводит к уменьшению ЧВП.































30.	Международное разделение труда, как предпосылка формирования мирового рынка
Международное разделение труда (МРТ) – это высшая ступень территориального разделения труда, опирающаяся на специализацию производства отдельных стран по выпуску и экспорту определенных видов товаров и услуг. Международное разделение труда является объективной основой становления  и развития международного обмена.
Масштаб и глубина МРТ определяется 2 факторами:
1. различия в природно-климатических условиях и наличие природных ископаемых
2. уровень развития производительных сил в странах-участницах МРТ
Мировой рынок – это исторически сложившаяся на базе промышленного производства и МРТ система торгово-экономических и финансово-кредитных отношений между странами. Он становиться ареной столкновения интересов различных государств и их хозяйствующих субъектов, конкурентной борьбы между ними, что предопределяет порой его нестабильность, а также высокую степень подвижности и изменение рыночной конъюнктуры.








































31.	Инвестиционная деятельность государства
В отношении капитала регулирующая роль проявляется прямо и косвенно. Непосредственно она находит свое выражение в гос. секторе, в котором накопление капитала на гос. предприятиях опред-ся соотв. нормативами. Одновременно гос-во, обладая поступлениями в бюджет либо определенную их часть непосредственно инвестирует в производство, транспорт, связь, инфраструктуру, жилье, развитие соцсферы, либо участвует в совместных проектах, либо компенсирует часть инвестиций частного сектора экономики.
· Изменяя инв. политику путем непосредственного наращивания или сокращения гос. капиталовложений, гос-во оказывает воздействие на общую экон. конъюнктуру в стране, развитие нац. экономики. Активизация инв. деятельности в гос. секторе провоцирует спрос на инв. товары, рабочую силу и в частном секторе.
· Гос-во, осуществляя собственные автономные инвестиции, имеет возможность вызывать мультипликационный эффект увеличения общ. продукта.
· создает режимы наибольшего благоприятствования для вложения капиталов
· снижает налоги на прибыль, направляемую на финансирование капиталовложений, и на доходы от реализации ожидаемой продукции
· льготное кредитование, выдача субсидий
· привлечение иностранного капитала.


































32.	Преобразование отношений собственности: разгосударствление и приватизация
Переход к рыночной эк требует коренного преобразования отн-ий с-ти. ибо на рынки должны действовать хоз. объекты, присваивающие эффект от своих усилий. и в то же время несущих полную мат-ную ответственность за не использование ресурсов. Современный рынок функционирует при многообразии форм с-ти. Каждый собственник избирает те сферы хоз. деятельности, где можно получить наивысшую эффективность.
Приватизация -  ключевой момент процесса становления бизнеса. Это положение актуально для стран с развитой  рын. эк-ой.  Особенно приватизация важна для переходного периода.  Разгосударствление эк-ки - это многогранный процесс отстранения государства от прямого хоз. упр-ия.  и усиления на этой основе самостоятельности предпр-ий. С целью создания условий саморегулирования эк-ки.
Сущ 2 направления развития эк-ки:
1) путем ограничения вмешательства государства в хоз-ную деятельность предприятий
2) путем разгосударствления собственности.
Разг. с-ти  может осуществляться как путем организации новых предприятий основанных на негос-ых формах собственности, так и путем приватизации гос-ных приватизаций.
Цель разг. с-ти. Состоит в том, чтобы уменьшить долю гос-ой собственности и тем самым ликвидировать обезличность соб-ти.
Важнейшим направлением разгос-ия соб-ти явл. приватизация.
Приват-ия - процесс приобретения у государства предприятий и имущественных комплексов трудовыми коллективами и гражданами и теми юр-ми лицами, деятельность кот. основана на негос-ых формах собс-ти. В результате приватизации государство утрачивает права владения, распоряжения и пользования объектами гос-собственности, а гос-ые органы-право непосредственного управления ими.
Финансовые источники приватизации:
1) средства предприятий (часть прибыли, амортизаторционные отчисления, фонд накопления)
2) заемные и привлечонные мр-ва (кредиты банков, кредиты предприятий, средства от продажи ценных бумаг)
3) личные средства
Объекты приватизации
1) Жилье, предприятия, цехи, производства, участки, иные подразделения этих предприятий.  Оборудования, здания, сооружения и т.д.
2) Доли (паи, акции) государства и аддминистративнотерриториальных образований в капитале акционерных обществ.
Субъекты приватизации:
1) граждане РФ
2) юридические лица РФ деят. Кот. Основанна на негосударственных формах собственности
3) Трудовые коллективы гос-ых предприятий
4) Иностранные инвесторы
5) Лица без гражданства















33.	Методы государственного регулирования национальной экономики
Государственное регулирование экономики (ГРЭ) в условиях рыночного хозяйства представляет собой систему типовых мер законодательного, исполнительного им контролирующего характера, осуществляемых правомочными государственными учреждениями и общественными организациями в целях стабилизации и приспособления существующей социально-экономической системы к изменяющимся условиям. Методы ГРЭ - экономический - средства денежно-кредитной и бюджетной политики; административный - меры запрета, разрешения и принуждения. Прямое вмешательство - формирование смешанной экономики с наличием существенного государственного сектора в отраслях, наиболее оснащенных основным капиталом; издание законов и правовых актов и осуществления государственного контроля за их исполнением. Косвенное вмешательство - путем реализации положений финансовой, фискальной налоговой, денежно-кредитной, внешнеэкономической и социальной политики. В помощью реализации экономической политики осуществляется: перераспределение доходов и ресурсов; стимулирование инвестиционной деятельности и развитие приоритетных направлений экономики; стимулирование занятости; поддержание цен и воздействие на их уровень; устранение отрицательного влияния побочных эффектов предпринимательской деятельности.
Рынок предполагает использование механизма государственного регулирования для решения различных проблем.
Государство обеспечивает защиту прав производителей и потребителей; принимает законы, обеспечивающие право собственности; оказывает противодействие неограниченной власти монополий, разрабатывает антимонопольное законодательство; принимает санкции против продажи некачественных товаров, ложной информации о деятельности фирм; улучшает функционирование рынка путем создания стабильной обстановки в стране. Государство берет на себя расходы на оборону, содержание правоохранительных органов, дороги, дорожную разметку и знаки и т.д. Оно производит затраты на некоторые виды страхования, связанные с производственной деятельностью: страхование на случай безработицы, по старости.
Государство тратит средства, осуществляя контроль над состоянием окружающей среды и утилизацией отходов производства. Государство субсидирует здравоохранение, образование, различные благотворительные программы.
Сам рыночный механизм порождает ряд проблем, требующих вмешательства государства. К ним относится проблема несправедливого распределения доходов. Для рынка наиболее характерным является распределение, соответствующее вложениям в факторы производства. За пределами такого распределения остаются инвалиды, больные, другие нетрудоспособные граждане. Государство должно обеспечить право на труд тех, кто может и хочет работать, рыночная экономика неизбежно связана с безработицей.
Каналы регулирования:
1. Налоговая, инвестиционная политика; таким путем должна создаваться рациональная структура производства. Существенным моментом финансовой политики является фискальная функция (налогообложение), она призвана обеспечить доходы бюджета, но она не должна душить, а стимулировать производство.
2. Финансирование научно- технических программ (целевые программы)
3. Дотация нерыночным секторам экономики (здравоохранение, образование, наука, культура)
4. Особая значимость соц. политики. Гос-во разрабатывает и осущ-ет соцпрограммы, которые охватывают наиболее социально важные отрасли, обращают внимание на соц. слои общества.
Целью государственного регулирования национальной экономики является
1. Эк-ская и соц. стабильность
2. Укрепление сущ. строя внутри страны и за рубежом
3. Адаптация к изменяющимся условиям сущ. строя







34.	Кредитно-денежная политика Центрального Банка
Центральный банк - главный государственный банк страны, наделенный особыми полномочиями и функциями, в особенности правом эмиссии денежных знаков и регулирования деятельности коммерческих банков. Центральный банк является «банком банков», органом, помогающим государству, правительству налаживать денежное обращение, управлять бюджетом. Основными функциями являются: эмиссия денег, хранение золотовалютных резервов государства, кредитование и ведение счетов коммерческих банков и правительства; регулирование денежного обращения, контроль за деятельностью кредитных учреждений. Резервные требования - часть резервов коммерческих банков и других финансово-кредитных учреждений, которую они обязаны хранить на специальных счетах центрального банка.  Денежный мультипликатор - экономический показатель, величина которого характеризует степень, в которой увеличение денежной массы или спроса на деньги, увеличение инвестиционного спроса или самих инвестиций порождает изменение объема выпуска продукции и потребительского спроса на эту продукцию. Численно мультипликатор больше единицы и равен отношению единицы к предельной склонности потребителя к потреблению данной продукции, товара; либо отношению равновесного валового внутреннего продукта к изменению объема инвестиций.
Банковская система - одно из высших достижений экономической цивилизации.
В России функционирует двухуровневая банковская система.
1 уровень - Центральный (эмиссионный) банк. “Банк банков”. 
Функции Центрального Банка:
1.Денежная эмиссия.
2.Регулирование денежного обращения.
3.Реализация официальной денежно-кредитной и валютной политики.
Денежная или банковская эмиссия - функция обеспечения потребности национальной экономики в наличных деньгах.
Основные задачи ЦБ:
Проведение политики государства в области денежного обращения, кредита и расчетов, обеспечение устойчивой покупательной способности денежной единицы, регулирование и контроль деятельности коммерческих банков.
Важными регуляторами макроэкономических пропорций и поведения финансовых посредников являются методы воздействия на банковскую ликвидность (активные средства банка): учетная политика ЦБ, политика открытого рынка и политика минимальных резервов.
2 уровень составляют частные и государственные банковские институты или коммерческие банки. К ним относят:
- собственно коммерческие (депозитные) банк, основная деятельность которых связана с приемом депозитов и выдачей краткосрочных кредитов;
- инвестиционные банки, которые занимаются помещением собственных и заемных средств в ЦБ, выступают посредниками между предпринимателями, нуждающимися в средствах для долгосрочных вложений и вкладчиками средств на длительный срок;
- ипотечные банки, предоставляющие долгосрочные кредиты под залог недвижимого имущества;
- сберегательные кассы и кредитные общества;
- страховые и пенсионные фонды.
В России 6 специализированных государственных банков:
1.Государственный Центральный Банк (Госбанк).
2.Промышленно-строительный банк (Промстройбанк).
3.Банк агропромышленного комплекса (Агропромбанк).
4.Банк жилищно-коммунального хозяйства и социального развития (Жилсоцбанк).
5.Банк трудовых сбережений и кредитования населения (Сбербанк).
6.Банк внешенеэкономических связей (Внешэкономбанк).





35.	Методы социальной поддержки населения
Соц. политика – это деятельность гос-ва и др. субъектов, направленная на обеспечение благоприятных условий жизни и труда, смягчение неравенства в распределении доходов и создании условий для обеспечения относительной социальной справедливости и равенства.
· Микроуровень ограничивается мероприятиями в рамках отд. хоз. единиц и различных благотворительных организаций.
· Макроуровень – гос. соц. политика, охватывающая всю систему соц-экон. отношений в обществе.
1. социальная защита (активная, пассивная)
2. налоговая политика
3. соц. партнерство
 










































36.	Доходы и их классификация. Уровень и качество жизни, прожиточный уровень и его определение
Денежные доходы населения – вся совокупность денежных поступлений за опред. период времени.
Натуральные доходы – совокупность мат. благ и услуг, предназначенных для собственного потребления в рамках дом. хозяйств. Эти доходы выступают в 2 формах:
Номинальный доход – сумма ден. поступлений без учета их изменения под воздействием налогообложения и динамики цен.
Располагаемые доходы – это номинальные доходы за вычетом налогов и др. обязательных платежей.
Реальные доходы – располагаемые доходы с учетом изменения цен и тарифов.
Прожиточный минимум – стоимость потребительской корзины.
Уровень жизни – это совокупность условий жизнедеятельности, это степень удовлетворения мат. и духовными потребностями людей, обеспечивающими их жизнедеятельность.
Качество жизни – отражает совокупность соц., культурных, Мт. ценностей и все это дает человеку жизнь в гармонии с обществом.








































37.	Кейнсианская модель общего равновесия
Кейнсианская теория макроэкономического равновесия.
В этой теории для рыночной экономики характерно неравновесие; она не гарантирует полной занятости, поэтому не обладает механизмом автоматического саморегулирования. Во-первых, вызывает сомнения основные взаимосвязи инвестиций, сбережений и процентной ставки. Между ними есть несоответствие, так как субъекты сбережений и инвесторы - разные группы, поэтому и решения о сбережениях и инвестициях принимаются различными группами лиц. Кроме того, на денежном рынке кроме сбережений есть еще один источник инвестиций - кредитные учреждения. Во-вторых, экономика развивается не гладко; нет эластичности соотношения цен и зарплаты. Таким образом, Кейнс считает совокупный спрос изменчивым, а цены - неэластичными, поэтому безработица сохраняется в течение длительного периода времени. Отсюда необходимость макроэкономической политики регулирования совокупного спроса со стороны государства. Государство помогает приблизиться к уровню равновесия путем проведения экспансионистскую финансовую и денежно-кредитную политику. В период кризисов рекомендовалось расширять государственные расходы, стимулировать инвестиции частного сектора через снижение налогов, низкую ставку процента.
Кейнсианская модель достижения макроэкономического равновесия
Из теории Кейнса: главная задача государства состоит в сохранении макроэкономического равновесия через воздействие на сов. спрос.
Совокупный спрос - общий объем спроса на товары и услуги в стране, определяемый как суммарный спрос потребителя на потребительские товары и услуги предприятий, а также на инвестиционные ресурсы. Совокупный спрос зависит от доходов населения и фирм.  Совокупное предложение - общее количество товаров и услуг, которое может быть произведено и предложено в соответствии со сложившимся уровнем цен. Совокупное предложение обычно приравнивается к внутреннему валовому продукту.
В этой модели важную роль играет мультипликатор. Мультипликатор – это коэффициент, который показывает связь между изменением инвестиций и изменением величины дохода; это соотношение между приростом дохода и вызывающим этот прирост объемам инвестиций. Он показывает зависимость прироста нац. дохода от прироста инвестиций. Мультипликатор увеличивается,  когда потребители склонны использовать прирост дохода для роста потребления, и уменьшается при усилении склонности к накоплению сбережений.
В годы, когда гос-во старалось не вмешиваться в экономику(перестройка), привели к несбалансированности экономики, то есть главная роль гос-ва – быть регулирующим центром в развитии экономики.





















38.	Классическая модель общего равновесия
Классическая модель достижения макроэкономического равновесия:
исходит из того, что рын. система способна к автоматическому саморегулированию. Важнейшей особенностью классической школы является положение о том, что предложение благ порождает спрос на эти блага. Это положение выражено в законе Сэя. Согласно этому закону каждый предприниматель, продав свой товар на рынке должен сразу же все полученные средства от продажи потратить на приобретение др. товаров.














































39.	Цикличность экономического роста
Экономический рост в условиях рыночной экономики не является постоянным. Развитие народного хозяйства в этих условиях неравномерно, оно характеризуется периодами подъема и спада производства - увеличения или уменьшения темпов экономического роста. Это явление называется цикличностью развития. Цикличность - это всеобщая форма движения экономики в условиях рыночного хозяйства, отражающая неравномерность его развития, движение от одного устойчивого состояния к другому через периоды спада, кризиса и подъема. Причины цикличности развития заложены в самом механизме рыночной экономики и состоят в нарушении равновесия совокупного спроса, совокупного предложения, системы ценообразования производимых товаров и вызываемыми этим нарушением перепроизводстве или дефиците товаров, расстройстве денежно-финансовой системы. Первым фактором, повлиявшим на весь ход расширенного воспроизводства общественного продукта, стала научно-техническая революция. Под ее воздействием изменилось течение кризисов и развились их новые виды. С одной стороны, НТР породила наукоемкие отрасли производства, которые наиболее устойчивы к кризисным спадам. С другой стороны, НТР стала причиной структурных кризисов в тех отраслях промышленности, в которых преобладает простая (механическая) технология по переработке природных веществ. Вторым фактором антицикличого регулирования стало активное вмешательство государства в ход макроэкономического роста с тем, чтобы уменьшить разрушительное воздействие кризисов и добиться большей стабилизации хозяйственного развития. Запад накопил большой опыт проведения антициклической и антикризисной политики. 
Кризис - резкое падение темпов эконом. роста, сокращение масштабов производства, увеличение товарных запасов, рост безработицы, расстройство кредитно-денежной системы.
Но: возникают мотивы к сокращению издержек производства и увеличению прибыли, усиливается конкуренция, идет обновление основного капитала фирм.
Депрессия - низкий уровень пр-ва, который уже не уменьшается; значительные масштабы безработицы; более/менее стабильные цены; товарные запасы уже не растут; ссудный % на низком уровне.
Оживление - повышается уровень производства, сокращается безработица, небольшое увеличение цен на ресурсы и продукты, улучшения в кредитной сфере, курс акций стабилизируется.
Подъем всегда носит лихорадочный характер - повышение цен на продукцию фирм, произв. средства производства; рост спроса на эл-ты основного капитала; сокращение безработицы; рост кредита.

























40.	Сущность налогов, их регулирующая и контролирующая функция
Под налогом, сбором, пошлиной и другим платежом понимается обязательный взнос в бюджет соответствующего уровня или во внебюджетный фонд, осуществляемый плательщиками в порядке и на условиях, определенных законодательными актами. Совокупность взимаемых в государстве налогов, сборов, пошлин и других платежей, а также форм и методов их построения образует налоговую систему. Объектами налогообложения являются: доходы (прибыль), стоимость определенных отваров, отдельные виды деятельности налогоплательщиков, операции с ценными бумагами, пользование природными ресурсами, имуществом юридических и физических лиц, передача имущества, добавленная стоимость продукции, работ, услуг и другие объекты, установленные законодательными актами. Принципы налогообложения: уровень налоговой ставки должен устанавливаться с учетом возможностей налогоплательщика, то есть уровня доходов; необходимо прилагать все усилия, чтобы налогообложение носило однократный характер; обязательность уплаты налогов. Налоговая система не должна оставлять сомнений у налогоплательщика в неизбежности платежа; система и процедура выплаты налогов должны быть простыми, понятными и удобными; налоговая система должна быть гибкой и легко адаптируемой к меняющимся общественно-политическим потребностям. Основные формы налогов: налоги на имущество: подоходный налог с граждан и налог на прибыль предприятий; на социальное страхование и на фонд заработной платы и рабочую силу (социальные налоги, социальные взносы); поимущественные налоги, в том числе налоги на собственность, включая налоги на землю; налоги на перевод прибыли и капиталов за рубеж и т.п. Эти налоги называются прямыми налогами. Налоги на товары и услуги: налог с оборота (или налог на добавленную стоимость); акцизы; на наследство; на сделки с недвижимостью и ценными бумагами и т.п. Это косвенные налоги. Налоги делятся также на центральные и местные.
Налоги выполняют 4 функции: 1)Фискальную 2)Регулирующую 3)Стимулирующую 4)Распределительную (распределяет денежные средства среди социальными слоями)
	





























41.	Экономические системы и их основные признаки
Любая страна имеет свою экон. с-му. 
Экон. система – это система связей между производителями и потребителями матер. благ и услуг; это совокупность экон. процессов, которые совер-ся в общ-ве на основе имущ. отношений и организационных форм. На практике выделяют:
· рыночную
· командно-административную
· смешанную
Черты рыночной системы :
1 частная собственность на экономические ресурсы
2 свобода выбора
3 конкуренция, опирающаяся на личные интересы
4 ограниченная роль государства.
При капитализме каждый свободен в использовании экономических ресурсов. И сам решает каким бизнесом заниматься, какой товар выносить на рынок, что производить. В чистой капиталистической экономике роль государства ограничена. Движущей силой выступает стремление к личной выгоде как со стороны продавцов, так и со стороны потребителей. Поведение каждого субъекта обуславливается личной выгодой, но удовлетворяя свои потребности общества т.к. он производит продукцию необходимую обществу.
Способ координации всех экономических процессов - рынок.
Командная экономика - основана на государственной собственности практически на все экономические ресурсы. Монополизация и бюрократизация экономики. Централизованное планирование. Особенности хозяйственного механизма:
· непосредственное управление всеми предприятиями из единого центра
· государство полностью контролирует распределение и производство продукции, в результате чего исключаются свободные рыночные отношения между субъектами хозяйствования
· использование административно-распорядительных методов.
Смешанная. Основой экономической системы являются командная и чист. капитализм.
В чистом виде они сегодня практически не встречаются. Существует смешанная экономика. Ей присущи черты обеих экономик. Она основана на частной и государственной собственности, характеризуется вмешательством государства в экономику. Когда рынки не справляются с размещением ресурсов, обращаются к государству. Оно выполняет след. функции:
1 определяет приоритеты развития системы, цели, выделяет ресурсы для достижения этих целей
2 законодательная и правовая. Государство создает правовую базу для эффективного функционирования экономики, обеспечивает защиту прав собственника, регулирует отношения между производителями и потребителямию экономической стабилизации формирование рыночной инфраструктуры.
Основные черты современной экономической системы: социальная ориентация, высокая эффективность, современные технологии, использование научных разработок на всех уровнях хозяйствования, совершенствование отношений собственности и ее развитие, экономическая свобода, развитая система хозяйственного законодательства, достижение макроэкономического равновесия
1 активная роль государства
2 позитивное воздействие рынка










42.	СОП и его формы. ВОП и КОП
СОП делится по стоимости и по натурально-вещественной форме.
По стоимости СОП делится на:
1) Фонд возмещения – перенесенная конкретным трудом на продукт стоимость, равная величине израсходованных в данном году средств производства. Это : амортизационные отчисления, стоимость сырья и т.д.
2) Вновь созданная абстрактным трудом стоимость, которая делится на:
· стоимость необходимого продукта (НП) – фонд воспроизводства рабочей силы сферы матер. производства.
· стоимость приб. продукта (ПП); на расширение общ. производства, на резерв.
 НП и ПП – это чистый продукт общества или нац. доход.
По натурально-вещественной форме СОП делится на 2 подразделения:
I. – это производство средств производства (оборудование)
II. – это пр-во предметов потребления
Внутри I различают:
· производство средств производства для производства средств производства
· производство средств производства для производства предметов потребления
Внутри II различают:
· предметы инд. потребления
· предметы совместного потребления (жил. фонд, театры, больницы)
СОП хар-ся отд. недостатками – показатель СОП преувеличивает действительную величину созданного за год продукта на величину стоимости «повторный счет». Отсюда наряду с СОП используют показатель КОП (конечный общественный продукт).
КОП – это СОП, освободившийся от повторного счета. В состав КОП не входит стоимость потребленных предметов труда. От КОП зависит удовлетворение потребностей общества в целом.
В КОП входят:
· величина амортизации основных производственных фондов;
· нац. доход. 
КОП = А + НД
СОП выступает в 2 формах: ВОП и КОП.
· ВОП рассчитывается по заводскому методу, когда суммируется стоимость произведенной продукции всеми предприятиями страны
· КОП рассчитывается на основе суммирования созданных предприятиями страны добавочных стоимостей.
Поэтому КОП меньше ВОП на величину промежуточного продукта (стоимости сырья и материалов)
ВНП выражает результаты деятельности по всему народному хозяйству в целом, и внутренняя и внешняя деятельность. 
В ВНП входят:
· амортизация основных производственных и не производственных фондов
· нац. доход
· доходы, полученные в непроизв. сфере
· доходы, полученные от внешнеэкон. деятельности.










43.	Совокупный спрос и совокупное предложение, и факторы, влияющие на них
Совокупный спрос - общий объем спроса на товары и услуги в стране, определяемый как суммарный спрос потребителя на потребительские товары и услуги предприятий, а также на инвестиционные ресурсы. Совокупный спрос зависит от доходов населения и фирм.  Совокупное предложение - общее количество товаров и услуг, которое может быть произведено и предложено в соответствии со сложившимся уровнем цен. Совокупное предложение обычно приравнивается к внутреннему валовому продукту. Кривая совокупного предложения показывает общее количество товаров и услуг, которое может быть предложено при разных уровнях цен. Цена - регулирующий фактор - определяет точку встречи совокупного спроса и совокупного предложения. Неценовые факторы совокупного спроса включают: демографические процессы, географические особенности, национальные и исторические традиции, профессиональную структуру, имущественную дифференциацию населения. Столь же многообразны факторы совокупного предложения при определяющей роли цен на сырье, топливо и комплектующие, от чего зависит уровень производственных издержек и степень прибыльности.   
Совокупный спрос зависит: 
1) от уровня цен
2) неценовые факторы:
1) благосостояние
2) изменения в потребностях, расходах
3) динамика расходов
4) налоги
5) величина гос. расходов
3) фазы цикла
4) инфляция
5) гос. закупки
6) чистый экспорт
Совокупное предложение зависит:
2) от уровня цен
3) неценовые факторы:
1) цены на ресурсы, их повышение увел-ет издержки производства, поэтому понижается совокупное предложение;
2) рост производительности труда увел-ет объем производства и совокупное предложение;
3) правовое регулирование (налоги, субсидии), если увеличиваются налоги, то совокупное предложение сокращается;
4) предпринимательские способности
 Равновесие совокупного предложения и совокупного спроса – это такое состояние экономики, при котором планы покупателей и планы продавцов совпадают и в результате цены предложения равны ценам спроса.
Если оно нарушается, то необходимо вмешательство государства.
















44.	Переходный период и его сущность. Пути перехода к рыночной экономике
Негибкость и неспособность административно-командной системы быстро адаптироваться к экономическим проблемам, ее невосприимчивость к достижениям НТП и как следствие - неэффективность ее функционирования обусловили необходимость ее глубокого реформирования, преобразования в рыночную систему. Это преобразование возможно лишь путем изменения всей совокупности экономических отношений прежней системы, механизма ее функционирования. Обществу известны всего два основных типа механизма функционирования этой системы: на основе прямого директивного регулирования и косвенного рыночного. Следовательно, необходимость трансформации административно-командной (централизованно регулируемой) экономики не оставляет иного выбора, как экономика рыночного типа.
Процесс формирования современной рыночной экономики - дело довольно сложное. Ведь рыночная система функционирует на принципиально иных механизмах экономического развития, чем административно-командная, а потому и сформировать ее в сжатые сроки невозможно. Нельзя быстро преобразовать отношения собственности и изменить сложившуюся социально-экономическую структуру общества, создать рыночную структуру и соответствующую нормативно-правовую базу, сформировать новое мировоззрение у субъектов хозяйствования.
Таким образом, переход от одной социально-экономической системы к другой - весьма сложный процесс реформирования, трансформации и развития. С одной стороны, это - процесс постепенного “подрыва” коренных социально-экономических отношений прежней системы зарождения и развития в ее недрах новых, противоречиво соединяющихся с первыми внутри старой системы. С другой стороны, постепенно в экономике будет происходить развитие и усиление отношений и элементов современного рыночного хозяйства, ослабление отношений и элементов административно-командной системы. Процесс формирования рыночной экономики требует довольно длительного периода времени, в течение которого будет существовать так называемая “переходная” экономика.
Экономика переходного периода характеризует “промежуточное” состояние общества, когда прежняя система социально-экономических отношений и институтов разрушается и реформируется, а новая только формируется и развивается.
Такая экономика представляет собой некую смесь отношений и элементов административно-командной и современной рыночной систем. В ее структуре противоречиво сосуществуют элементы и экономические связи как старой, так и новой экономических систем. С одной стороны, в ней присутствуют оставшиеся в наследство от прежней экономической системы элементы (государственные предприятия, колхозы, домашние хозяйства и государство). По своей форме это действительно “старые”, существовавшие в плановой экономике элементы. Однако изменение условий и среды функционирования наполняет их новым содержанием, сообщает им иные функции.
С другой стороны, в экономике переходного периода появляются и получают развитие новые, не свойственные прошлой системе элементы, такие, как предпринимательские структуры на базе частной собственности (фермерские хозяйства, акционерные общества, различные негосударственные фонды, разнообразные банковские учреждения и т.д.).
Специфика такой экономики как “смешанной”, структура которой представлена единством элементов современного рыночного хозяйства и административно-командной системы и в которой не действуют в полной мере экономические связи как прошлой, так и будущей системы, обусловила следующие особенности ее функционирования:
1) преемственность (инерционность) воспроизводственного процесса, исключающего возможность быстрой замены существующих экономических форм и отношений другими, желательными. Поэтому для новой экономики характерно сохранение в течение достаточно длительного периода старых экономических форм и отношений;
2) неустойчивость, нестабильность развития экономики и связанная с этим неопределенность итогов развития, вариантность формирования новой системы;
3) интенсивное развитие всех новых экономических форм и отношений. Понимание необратимости эволюционного процесса, а также основных его тенденций позволяет ускорить его путем осуществления той или иной программы реформ. В силу этого резко возрастает роль субъективного фактора, от которого зависит правильность выбора направлений и путей развития, его практическая реализация.

45.	Модель воспроизводства К.Маркса, условия реализации СОП при простом и расширенном воспроизводстве
Воспроизводство - это процесс постоянного повторения и возобновления производства. Процесс воспроизводства включает в себя следующие четыре фазы: производство, распределение, обмен и потребление.
При простом воспроизводстве – это когда масштабы производства не меняются, а весь прибавочный продукт идет на потребление. Факторы производства остаются неизменными. Простое воспроизводство было типично, характерно для докапиталистических систем. При капитализме оно выступает как основа, момент расширенного воспроизводства. Расширенное воспроизводство – это когда масштабы производства растут, а часть прибавочного продукта идет на производственные цели (капитализируется, т.е. превращается в капитал). 
СОП делится по стоимости и по натурально-вещественной форме.
Стоимостная форма СОП – это c + v + m. По стоимости СОП складывается из стоимости средств производства и стоимости нац. дохода.
По натурально-вещественной форме СОП делится на 2 подразделения:
1. – это производство средств производства (оборудование)
1. – это пр-во предметов потребления
Маркс показал, как происходит реализация СОП, изобразив схемы. СОП должен быть реализован, чтобы на след. год повторить процесс производства.
Простое воспроизводство
I   4000c + 1000v + 1000m = 6000
Условие простого воспроизводства, когда нац. доход Iго подразделения равен постоянному капиталу II подразделения.
II 2000c + 500v + 500m = 3000, всего: 9000
1. I (v +m) = II ( c )
1. I ( СОП ) = I + II (c)
1. II ( СОП ) = I + II ( v + m )
Маркс показал  условия расширенного воспроизводства, когда нац. доход (v + m) I подразделения больше, чем II (c). Маркс видоизменяет схемы:
I   4000c + 1000v + 1000m = 6000
II 1500c + 750v + 750m = 3000
1000m прибавочного продукта создана, часть капитализируется, т.е. из 1000m часть идет на потребление (500m) и часть на расширение производства (500m).
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I подразделение
 1 год:          4000c + 400mc + 1000v + 100mv + 500m = 6000
 2 год:          4400c + 1100v + 1100m = 6600
II подразделение
1 год:           1500с + 100mc + 750v + 50mv + 600m = 3000
2 год:           1600c + 800v + 800m = 3200
Условия реализации продукции
1. I (v + mv + m) = II (c + mc)
1. I (СОП) = I (c + mc) + II (c + mc)
1. II (СОП) = I (v + mv + m) + II (v + mv + m), нац. доход I и II.
Выводы из схем воспроизводства:
1. Даже в чистом капитализме имеются условия, не только для простого, но и расширенного воспроизводства, поскольку растет производство, которое влечет за собой рост возможностей реализации созданного продукта
1. Схема показывает, что в условиях капитализма единственным источником накопления является прибавочная стоимость; а накопление – это един. источник расширенного воспроизводства.
1. I подразделение – это производство средств производства растет быстрее II подразделения – производство средств потребления.
1. Рост производства увеличивает рост личного потребления
1. Маркс показал при каких условиях может совершенствоваться простое и расширенное воспроизводство.
4. наличие соответствия между подразделениями
4. пропорциональность в производстве различных товаров в пределах каждого подразделения
4. наличие определенного соотношения между накоплениями I и II подразделения








































46.	Роль государства в рыночной экономике
Роль государства в рыночной экономике. Рынок предполагает использование механизма государственного регулирования для решения различных проблем.
Государство обеспечивает защиту прав производителей и потребителей; принимает законы, обеспечивающие право собственности; оказывает противодействие неограниченной власти монополий, разрабатывает антимонопольное законодательство; принимает санкции против продажи некачественных товаров, ложной информации о деятельности фирм; улучшает функционирование рынка путем создания стабильной обстановки в стране. Государство берет на себя расходы на оборону, содержание правоохранительных органов, дороги, дорожную разметку и знаки и т.д. Оно производит затраты на некоторые виды страхования, связанные с производственной деятельностью: страхование на случай безработицы, по старости.
Государство тратит средства, осуществляя контроль над состоянием окружающей среды и утилизацией отходов производства. Государство субсидирует здравоохранение, образование, различные благотворительные программы.
Сам рыночный механизм порождает ряд проблем, требующих вмешательства государства. К ним относится проблема несправедливого распределения доходов. Для рынка наиболее характерным является распределение, соответствующее вложениям в факторы производства. За пределами такого распределения остаются инвалиды, больные, другие нетрудоспособные граждане. Государство должно обеспечить право на труд тех, кто может и хочет работать, рыночная экономика неизбежно связана с безработицей.


































47.	Основные факторы экономического роста
Факторы экономического роста:
· Природные ресурсы – вся совокупность составляющих природно-климатических условий для осуществления процесса общественного производства. Это даровые силы природы, которые становятся на службу человеку. Бедность или богатство их существенно воздействует на возможность осуществлять те или иные виды производственной деятельности.
· Трудовые ресурсы
· Капитальные ресурсы
· Социально-экономическая система












































48.	Содержание переходной экономики
Негибкость и неспособность административно-командной системы быстро адаптироваться к экономическим проблемам, ее невосприимчивость к достижениям НТП и как следствие - неэффективность ее функционирования обусловили необходимость ее глубокого реформирования, преобразования в рыночную систему. Это преобразование возможно лишь путем изменения всей совокупности экономических отношений прежней системы, механизма ее функционирования. Обществу известны всего два основных типа механизма функционирования этой системы: на основе прямого директивного регулирования и косвенного рыночного. Следовательно, необходимость трансформации административно-командной (централизованно регулируемой) экономики не оставляет иного выбора, как экономика рыночного типа.
Процесс формирования современной рыночной экономики - дело довольно сложное. Ведь рыночная система функционирует на принципиально иных механизмах экономического развития, чем административно-командная, а потому и сформировать ее в сжатые сроки невозможно. Нельзя быстро преобразовать отношения собственности и изменить сложившуюся социально-экономическую структуру общества, создать рыночную структуру и соответствующую нормативно-правовую базу, сформировать новое мировоззрение у субъектов хозяйствования.
Таким образом, переход от одной социально-экономической системы к другой - весьма сложный процесс реформирования, трансформации и развития. С одной стороны, это - процесс постепенного “подрыва” коренных социально-экономических отношений прежней системы зарождения и развития в ее недрах новых, противоречиво соединяющихся с первыми внутри старой системы. С другой стороны, постепенно в экономике будет происходить развитие и усиление отношений и элементов современного рыночного хозяйства, ослабление отношений и элементов административно-командной системы. Процесс формирования рыночной экономики требует довольно длительного периода времени, в течение которого будет существовать так называемая “переходная” экономика.
Экономика переходного периода характеризует “промежуточное” состояние общества, когда прежняя система социально-экономических отношений и институтов разрушается и реформируется, а новая только формируется и развивается.
Такая экономика представляет собой некую смесь отношений и элементов административно-командной и современной рыночной систем. В ее структуре противоречиво сосуществуют элементы и экономические связи как старой, так и новой экономических систем. С одной стороны, в ней присутствуют оставшиеся в наследство от прежней экономической системы элементы (государственные предприятия, колхозы, домашние хозяйства и государство). По своей форме это действительно “старые”, существовавшие в плановой экономике элементы. Однако изменение условий и среды функционирования наполняет их новым содержанием, сообщает им иные функции.
С другой стороны, в экономике переходного периода появляются и получают развитие новые, не свойственные прошлой системе элементы, такие, как предпринимательские структуры на базе частной собственности (фермерские хозяйства, акционерные общества, различные негосударственные фонды, разнообразные банковские учреждения и т.д.).
Специфика такой экономики как “смешанной”, структура которой представлена единством элементов современного рыночного хозяйства и административно-командной системы и в которой не действуют в полной мере экономические связи как прошлой, так и будущей системы, обусловила следующие особенности ее функционирования:
1) преемственность (инерционность) воспроизводственного процесса, исключающего возможность быстрой замены существующих экономических форм и отношений другими, желательными. Поэтому для новой экономики характерно сохранение в течение достаточно длительного периода старых экономических форм и отношений;
2) неустойчивость, нестабильность развития экономики и связанная с этим неопределенность итогов развития, вариантность формирования новой системы;
3) интенсивное развитие всех новых экономических форм и отношений. Понимание необратимости эволюционного процесса, а также основных его тенденций позволяет ускорить его путем осуществления той или иной программы реформ. В силу этого резко возрастает роль субъективного фактора, от которого зависит правильность выбора направлений и путей развития, его практическая реализация.
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1. Сущность и основные черты предприятия
2. Виды и формы предпринимательской деятельности
3. Организационные формы предприятий
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6. Экономическое содержание дохода. Доход и прибыль
7. Характеристика рыночных структур: совершенная и несовершенная конкуренция
8. Воспроизводство: сущность, виды, типы
9. Издержки производства, их виды и пути снижения
10. Спрос и предложение на рынке труда
11. Предприятия в условиях совершенной (чистой) конкуренции
12. Предприятия в условиях чистой монополии
13. Предприятия в условиях олигополии
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17. Процесс производства и его факторы
18. Национальное богатство и факторы его роста
19. НТП и НТР, их содержание и роль
20. Финансовая политика и ее роль
21. Экономические кризисы, их причины, антицикличное регулирование
22. Финансы и их функции
23. Инвестиции в экономику, источники и роль в развитии экономики
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26. Цель и методы государственного регулирования в рыночной экономике
27. Государственный бюджет, его структура: дефицит, профицит, госдолг
28. Национальный доход и его распределение
29. Мировая торговля: влияние внешней торговли на национальное производство общественного продукта
30. Международное разделение труда, как предпосылка формирования мирового рынка
31. Инвестиционная деятельность государства
32. Преобразование отношений собственности: разгосударствление и приватизация
33. Методы государственного регулирования национальной экономики
34. Кредитно–денежная политика Центрального Банка
35. Методы социальной поддержки населения
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37. Кейнсианская модель общего равновесия
38. Классическая модель общего равновесия
39. Цикличность экономического роста
40. Сущность налогов, их регулирующая и контролирующая функция
41. Экономические системы и их основные признаки
42. СОП и его формы. ВОП и КОП
43. Совокупный спрос и совокупное предложение, и факторы, влияющие на них
44. Переходный период и его сущность. Пути перехода к рыночной экономике
45. Модель воспроизводства К.Маркса, условия реализации СОП при простом и расширенном воспроизводстве
46. Роль государства в рыночной экономике
47. Основные факторы экономического роста
48. Содержание переходной экономики
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