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ВВЕДЕНИЕ

	Основную цель деятельности любого производителя (фирмы, делового предприятия) составляет максимизация прибыли. Возможности её получения ограничены, во-первых, издержками производства и, во-вторых, спросом на произведённую продукцию. Производители, однако, однако, могут сталкиваться с особыми ситуациями, выдвигающими на первый план решения проблем, не укладывающихся в русло максимизации прибыли, или даже вызывающих противоречия с этой целью: например, резкое снижение цен для выхода на новые рынки или приведения дорогостоящих рекламных кампаний для привлечения потребителей, осуществление мер экологического порядка и т.п. Но все подобные шаги носят всё же тактический характер и в конечном счёте подчинены решению главной стратегической задаче – получение возможно большей прибыли. 
	Главным ограничителем прибыли являются издержки производства. К их определению и измерению существуют разные подходы, в которых можно выделить взгляд экономиста, ориентированный на перспективу фирмы, и позицию бухгалтера, которых прежде всего интересует финансовые отчёты и балансы предприятия. Поскольку все виды ресурсов ограничены, любое решение о производстве какого-либо товара предполагает отказ от использования тех же ресурсов для выпуска какого-то иного изделия. Таким образом, все издержки представляют собой альтернативные затраты. Точнее говоря, затраты любого ресурса, привлечённые для производства товаров, отражают его ценность при наилучшем из всех альтернативных вариантов использования или ценность тех альтернативных возможностей, которыми приходится жертвовать. Например, металл, истраченный на производство вооружения уже невозможно  применить для изготовления оборудования или автомобилей. И если рабочий способен производить как вооружение, так и медецинское оборудование, то издержки, которые несёт общество при использовании данного рабочего на военном заводе, будут равны вкладу, который он мог бы внести в производство медицинского оборудования.

	Следует так же выделить следующее определение экономическим издержкам: экономические издержки фирмы – это те выплаты, которая она обязана сделать владельцам ресурсов, чтобы привлечь эти ресурсы для определённого производственного процесса и отвлечь их тем самым от альтернативных вариантов применения. Все альтернативные издержки, которая понесёт фирма в процессе производства, могут быть либо внешними (фактическими, явными), либо внутренними (неявными). Внешние издержки принимают форму денежных платежей поставщикам факторов производства, промежуточных изделий и деловых услуг. Здесь говорится о заработной плате рабочих и служащих, расходах на сырьё и материалы, комиссионных вознаграждениях торговым фирмам, взносах банкам и другим финансовым учреждениям, расчётах за юридические консультации, транспортные услуги и т.п.
	В процессе производства фирма так же может использовать ресурсы, принадлежащие ей самой. В этом случае она несёт внутренние издержки. Они не предусмотрены контрактами, обязательными для внешних платежей, и по этому не приобретают денежную форму. В качестве одного из элементов внутренних издержек рассматривается и так называемая нормальная прибыль предпринимателя , т.е. вознаграждение за выполняемые им функции.




         

АНАЛИЗ ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ
ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ.
 
        Финансовый результат деятельности предприятия  характеризуется объёмом реализации, затратами на производство продукции, внереализационными доходами, налоговыми отчислениями и прибылью.
         Прибыль является основным обобщающим показателем финансовых резуль-
татов хозяйственной деятельности предприятий всех видов, независимо от их организационной формы. Прибыль представляет собой разницу между общей суммой доходов и затратами на производство и реализацию продукции с учётом убытков от различных хозяйственных операций. Имеет место балансовая, валовая, налогооблагаемая и чистая виды прибыли. 

1. БАЛАНСОВАЯ  

Включает прибыль от реализации продукции, иных материальных ценностей, от внедрения внереализационных операций. К данным операциям относятся: 
· долевое участие в совместных предприятиях,
· сдача имущества в аренду,
· дивиденды по акциям и другим ценным бумагам, принадлежащих предприятию и другого рода деятельности.

2. ВАЛОВАЯ

Валовая отличается от балансовой прибыли тем, что при включении в валовую прибыль прибыли от реализации Основных Фондов и иного имущества, учитывается превышение между продажной ценой и первоначальноё или остаточной стоимостью этого имущества. При этом указанная первоначальная или остаточная стоимость умножается на индекс инфляции. В прибыль валовую, в отличие от балансовой, так же включается сумма превышения расходов на оплату труда работников, занятых в основной деятельности, над их нормируемой величиной.
  
3. НАЛОГООБЛАГАЕМАЯ

Часть прибыли предприятия, облагаемая налогом в соответствии с законом Российской Федерации «О налоге на прибыль предприятий и организаций». Для определения налогооблагаемой прибыли необходимо из балансовой или валовой прибыли вычесть льготы по налогу на прибыль, отчисления на прибыль в страховой или другие аналогичные по назначению фонды, а так же прибыль (доход), облагаемый налогом в ином законодательном порядке1. 

4. ЧИСТАЯ

Прибыль предприятий, остающаяся в их распоряжении после уплаты всех налогов, акцизов и платежей в государственные и местные бюджеты. Для определения чистой прибыли из баланса предприятия вычитается налог на прибыль, налог на рекламу и другие налоги и платежи, оставшаяся разница в виде чистой прибыли используется предприятием по своему усмотрению.


1Отдельно от налога на прибыль предприятия уплачиваются налоги от доходов по акциям, облигациям и другим ценным бумагам, выпускаемых на территории Российской Федерации, доходы от казино, видеосалонов облагаются налогом по ставке 70%, доходы с денежным выигрышем по ставке 90%, прибыль от концертно-зрелищных мероприятий на открытых площадках – 50%, от коммерческих и посреднических услуг – 45%.    
ФАКТОРНЫЙ АНАЛИЗ ПРИБЫЛИ ОТ
РЕАЛИЗАЦИИ ПРОДУКЦИИ


	Важнейшими факторами роста прибыли является увеличение объёма производства и реализации продукции, внедрения научно-технических разработок и, как следствие, повышение производительности труда, снижение себестоимости, улучшение качества продукции. Прибыль – основной источник денежных накоплений предприятий. Общая сумма балансовой прибыли вычисляется по формуле:
                                    
	Рб = Рр ± Рпр ± Рвн          



, где Рб – балансовая прибыль;
        Рр – прибыль от реализации товарной продукции;
        Рпр – прибыль (убыток) от прочей реализации;
        Рвн - прибыль (убыток) от нереализованных операций.

Общая оценка выполнения плана прибыли осуществляется сравнением фактической суммы балансовой прибыли с прибылью, предусмотренной планом. Сравниваются темпы роста прибыли по  отношению к предыдущему году плановый и фактический.
	В процессе анализа оценивается влияние слагаемых балансовой прибыли на общее отклонение фактического её уровня от планового. 
	Прибыль от реализации товарной продукции – это разность между выручкой от реализации по оптовым ценам без налога с оборота и полной себестоимости.

	Рр = Nр – Sр 



, где Nр  - выручка от реализации товарной продукции в оптовых ценах предприя-
                 тия
        Sр – себестоимость реализованной продукции.   Прочая  реализация,  заранее   
               не планируемая.
 
Основными факторами, определяющими размер прибыли от реализации продукции является:
· изменение объёма структуры реализации продукции;
· изменение себестоимости товарной продукции;
· изменение цен на реализацию продукции.  

Влияние изменения объёма  реализации на изменение прибыли определяется умножением плановой прибыли на коэффициент перевыполнения плана по объёму реализации в оптовых ценах предприятия.

	ΔРр = Ррпл х кпл = Ррпл х ((Nр1 – Nрпл)/Nрпл)


  
, где  ΔРр – отклонение  фактической  суммы  прибыли  от  плановой  в  результате 
                   изменения объёма реализации продукции; 
         Ррпл  - прибыль от реализации продукции по плану. 




Влияние изменения структуры определяется как разность между плановой прибылью, скорректированной на фактически реализованную продукцию и плановой прибылью фактического объёма реализации.


	ΔРα = Pp1 – Ррпл х (Nр1/ Nр0)  



 
, где ΔРα – отклонение  фактической  суммы  прибыли от плановой   в   результате 
                  нарушения плановой структуры реализации продукции;
         Pp1 – фактическая прибыль от реализации товарной продукции;
         Nр1 – выручка от  реализацию  продукции  за  отчётный  год  в  действующих
                  оптовых ценах;
         Nр0 – объём реализованной продукции за отчётный год в  ценах,  принятых  в 
                  плане.  


Влияние изменения себестоимости продукции определяется путём сравнения полной фактической себестоимости с планов, пересчитанной на фактическую реализацию.


	ΔРs = Sрпл х (Nр1/ Nр0) х Sp1



 
, где 
        ΔРs – отклонение  фактической  суммы  от плановой в  результате  изменения 
                  себестоимости реализованной продукции;
        Sрпл – плановая полная себестоимость реализованной продукции;
        Sp1 – фактически полная себестоимость реализованной продукции;


Расчёт влияния изменения объёма реализации на изменение прибыли определяется произведением прибыли от реализации продукции по плану на разность (К – 1), где К – коэффициент, определяемый отношением плановой полной себестоимости фактического объёма реализации продукции и плановой себестоимости.

	Расчёт влияния изменения себестоимости реализованной продукции определяется путём сравнения полной фактической себестоимости с плановой, пересчитанную на фактическую реализацию.

	Расчёт влияния изменения цен на изменение прибыли определяется разностью между фактической реализацией фактического объёма продукции и плановой реализацией фактического объёма продукции.
	Одним из важнейших показателей конечных результатов для предприятия является чистая прибыль – это разность между балансовой прибылью и суммой внесённых в бюджет налогов.




АНАЛИЗ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ЧИСТОЙ
ПРИБЫЛИ

	В числе факторов, характеризующих изменение в формировании чистой прибыли, имеет место балансовая прибыль, налоги на прибыль, прибыль, внесённая в благотворительные фонды, экономические санкции. Анализируется изменение удельного веса чистой прибыли в сумме балансовой, абсолютная величина изменения чистой прибыли по отношению к плановому уровню и уровню прошлого отчётного года. Рассчитывается коэффициент роста чистой прибыли. Анализ распределения прибыли ведётся путём сравнения отчётных показателей с плановыми, при этом фиксируется абсолютное отклонение фактических значений от плановых, определяется удельный вес чистой прибыли и её составных частей в общей сумме чистой прибыли и сумме балансовой прибыли в процентах (%). 
            За счёт чистой прибыли создаются следующие фонды: 

· резервный фонд;
· фонд накопления;
· фонд потребления (индивидуального и коллективного потребления).

                 Оставшиеся средства могут быть использованы на другие цели, например на пополнение собственных оборотных средств. В результате анализа фондов, формируемых из чистой прибыли, определяются изменения общей суммы средств, начисленных в эти фонды. Определяются факторы, повлиявшие на изменения этой суммы, выявляется – как повысилась заинтересованность коллектива предприятия в росте конечных результатов хозяйственной деятельности. Чистая прибыль направляется на финансирование в НИКОАР, освоение и внедрение новой техники, на совершенствование технологий производства и модернизацию оборудование и повышение качества продукции, техническое перевооружение. 
                 
                  Чистая прибыль направляется на уплату процентов по кредитам, на удовлетворение потребительских и социальных нужд, на дивиденды по акциям и вкладам членов трудового коллектива; обеспечивая производственные, материальные и социальные потребности, предприятие должно стремиться к установлению максимального соотношения  между фондами накопления и потребления. 


ПРИБЫЛЬ ОТ ПРОДАЖИ: финансовое ведомство интересуется, что же было заработано после вычетов всех расходов, связанных с продажей. Если, например предприятие бало продано за 400000 DM (Дойч Марок – национальная денежная единица Германии), связанные с продажей расходы (например, комиссионные маклеру) составляют 40000 марок, а производственное имущество составляет 300000 марок, то прибыль от продажи составит 60000 марок. В свою очередь ПРИБЫЛЬ, ОТРАЖЁННАЯ В БАЛАНСЕ – это прибыль, которая определяется из книг при составлении годового баланса. Это результат подсчёта прибыли и убытков на предприятии. Прибыль, отражённая в балансе, зачастую отличается от «настоящей» прибыли, так как в нём могут быть отражены, например, завышенные списания. Пример: фирма купила десять новых машин за 400000 марок. За четыре года они должны быть списаны до 10000 марок. Если в первый же год списать вместо 100000 марок сразу 200000 марок, то при подсчёте доходов и расходов получится плюс 100000 марок. Эти деньги будут «не настоящими».                       
         - Большая книга по экономики М, Терра – Terra, 1997.  Стр. 628 
  



АНАЛИЗ СОСТОЯНИЯ ОСНОВНЫХ ПРОИЗВОДСТВЕННЫХ ФОНДОВ НА СЕГОДНЯШНИЙ ДЕНЬ И РЕГУЛИРОВАНИЕ ИХ ГОСУДАРСТВОМ.
(для примера взята Экономика Украины)

           Для нынешнего состояния экономики Украины характерны сокращение                    инвестиционной деятельности и неэффективная система амортизации. В результате усугубляется технологическая отсталость предприятий. Для многих из них проблемой стало не совершенствование, поддержание производственного потенциала на прежней технической основе. Только продуманная политика амортизации обеспечивает поступление достаточных средств для постоянного обновления основных производственных фондов, а отсутствие ее  ведет к их старению и “проеданию”, что и происходит сегодня в Украине.
В условиях гиперинфляции для обеспечения соответствия начисленной амортизации действительной потребности в средствах на воспроизводство основных фондов необходимо систематическое проведение индексации их балансовой стоимости. Положение предприятий оказалось особо трудным, так как в 1993 и 1994 гг.    25 %  амортизационных отчислений они должны направлять в государственный бюджет.
Иногда высказываются опасения, что при существующих в настоящее время в Украине ценах невозможно увеличивать издержки производства за счет индексации основных фондов, так как это ведет к снижению конкурентоспособности продукции. С этим нельзя согласиться и вот почему. Во-первых, за счет правильной индексации основных фондов происходит уточнение действительных издержек производства, а не их завышение. Во-вторых,  увеличение амортизационных отчислений и себестоимости продукции не обязательно должно сопровождаться повышением цены. Происходит уточнение действительных издержек производства, и соответственно может быть снижен размер прибыли. Нельзя считать нормальным положение, когда при спаде производства на 20 % рентабельность промышленной продукции за первое полугодие 1993 г. составляла       46,1 %.
Если следовать ошибочной логике, что в результате занижение издержек производства на возмещение основных фондов (против действительной величины) можно повысить конкурентоспособность продукции, то с этой целью возможно было бы занизить или вовсе не считать затраты на оплату труда, материалы и по другим статьям. Однако, кроме самообмана по отношению к уровню конкурентоспособности, такой путь ничего обеспечить не может. Кроме того, необходимо учитывать, что чем реже будет индексация и больше разрыв между балансовой и рыночной стоимостью основных фондов, тем больше возможностей для злоупотребеления и коррупции при приватизации. Разумеется, одновременно с основными фондами должна индексироваться стоимость имущественных сертификатов граждан. В условиях существующего регулирования рентабельности продукции целесообразно пересматривать и величину предельной рентабельности.
Другой эффективной мерой , защищающей амортизационные фонды от инфляции и расширяющей возможности самофинансирования, может быть существенное расширение масштабов ускоренной амортизации, которая в настоящее время почти не практикуется. Одна из основных причин этого состоит в том, что право на использование ускоренной амортизации должно испрашиваться предприятием у Министерства экономики и оговорено рядом недостаточно обоснованных условий. Так, в соответствии с действующим Положением о порядке начисления амортизационных отчислений ускоренная амортизация (не более чем в два раза против действующих норм) может быть разрешена для активной части основных производственных фондов, используемых для увеличения выпуска средств вычислительной техники, новых прогрессивных материалов, приборов, оборудования, расширения экспорта, а  также в случае, когда предприятие осуществляет массовую замену изношенной и устаревшей техники. Малым предприятиям наряду с применением ускоренной амортизации разрешено  в первый год эксплуатации списывать дополнительно в виде амортизационных отчислений до 20 % первоначальной стоимости основных фондов со сроком службы свыше трех лет.
Отсутствие четких критериев, как известно, является питательной почвой для произвола чиновников. Связывать же получение разрешения на ускоренную амортизацию предприятием с массовой заменой им изношенной и устаревшей техники вообще экономически неграмотно. Во-первых, полное перенесение стоимости используемого оборудования на изготавливаемую продукцию вовсе не означает необходимость его немедленной замены, как это часто ошибочно считают. Во-вторых, стимулировать необходимо не массовую замену оборудования, а проведение ее в оптимальные сроки, так как при этом обеспечивается максимальный социально-экономический эффект. В-третьих, условие массовой замены изношенной и устаревшей техники необоснованно лишает права на ускоренную амортизацию вновь созданного предприятия.
Преимущества ускоренной амортизации можно сравнить с беспроцентной ссудой на техническое развитие предприятия. В первой половине срока службы вновь вводимых средств труда искусственно завышается себестоимость продукции. За счет повышенных амортизационных отчислений  соответственно занижается прибыль и налог на прибыль, в распоряжении предприятия больше средств для финансирования технического развития. Во второй половине срока службы наблюдается обратная картина. Таким образом, ускоренная амортизация имеет преимущество перед другими видами налоговых льгот, так как предоставляемые предприятиям дополнительные ресурсы за счет ее применения впоследствии возвращаются в государственный бюджет.
Учитывая катастрофическое состояние воспроизводства средств труда во всех без исключения отраслях народного хозяйства и высокие темпы инфляции, ускоренную амортизацию для вновь вводимых основных производственных фондов целесообразно разрешить повсеместно как для старых, так и для новых предприятий. Причем ее следует практиковать для всех групп основных производственных фондов, а не только их активной части. Более того, для предприятий приоритетных отраслей (пищевая, легкая промышленность, сельское хозяйство, энергетика) можно разрешить списывать стоимость вновь вводимых средств труда  на себестоимость изготовленной с их помощью продукции в течение 12 месяцев. При этом должна ограничиваться только максимальная сумма амортизационных отчислений, чтобы предприятия могли в случае необходимости начислять и меньшие суммы.
Не способствует активизации инвестиционной деятельности предприятий существующий порядок возмещения затрат на модернизацию оборудования. Затраты на эти цели могут достигать значительных величин и в большинстве случаев отличаются высокой эффективностью В настоящее время затраты на модернизацию могут не полностью переноситься на себестоимость продукции до истечения нормативного срока службы модернизированного оборудования.
Учитывая опыт развитых стран, роль лизинга машин и оборудования в ускорении научно-технического развития, необходимо оказать государственную поддержку организациям, осуществляющим лизинговые операции. Лизинг является наиболее гибкой и эффективной формой финансирования научно-технического развития , способствующей высокому уровню использования наиболее эффективной дорогостоящей техники и стимулирующей ее сбыт. Поэтому все промышленно развитые страны стимулируют развитие лизинга за счет предоставления налоговых льгот. Лизинговые компании, получая налоговые льготы, имеют возможность снижать размеры платежей за аренду средств труда таким образом, что лизинг в ряде случаев в 1,5 - 2 раза оказывается дешевле банковского кредита. Доля лизинга в инвестициях в машины и оборудование в 1990 г. составила, например, в США  31,7 % , в Англии - 25 % . Среднегодовой темп роста лизинговых операций в США превышает 15 % . а в Японии - 20 % .В настоящее время 85-90 %  ЭВМ арендуются, а не приобретаются. Лизинг быстро развивается в Бразилии, Индии, Китае, Индонезии.
Для стимулирования лизинговых операций в Украине необходимо принять закон о лизинге и предоставить существенные налоговые льготы лизингодателям. Например, в первые два года их можно полностью освободить от налогов, а в последующие три года установить налог в размере 70-80 %  действующей ставки, разрешить ускоренную амортизацию сдаваемого по лизинговым контрактам оборудования в течение 3-5 лет. Расширение лизинговых операций позволило бы увеличить инвестиционные возможности предприятий, создание новых рабочих мест.
Эффект от технического вооружения предприятий с помощью лизинга выразится  в росте их прибыли и, соответственно, платежей налогов в бюджет, что с лихвой компенсирует льготы лизингодателям.
На начало 1992 г. общая величина основных производственных фондов в сфере материального производства составила 331 млрд. руб. 

В течении 1981 - 1991 гг. основные фонды всех отраслей сферы материального производства возросли на 59%. наибольший рост наблюдается в строительстве - в 2.2 раза.
Качественную характеристику действующих основных фондов отражает показатель их износа, а динамику их воспроизводственных процессов - коэффициенты обновления и выбытия.
Анализ показывает. что в 1990г. степень износа основных фондов в среднем по промышленности достигла 49.9%, причем этот показатель с каждым годом возрастает. Так, по сравнению с 1980г. он возрос на 33%,а по сравнению с 1985г. - на 13%.
Высок уровень изношенности подвижного состава в автомобильном транспорте: в 1991г. степень износа составила 77.9%. Более половины грузовых автомобилей и 1/3 автобусов подлежит списанию в связи с выработанностью амортизационных сроков эксплуатации. Несмотря на такую высокую степень изношенности основных фондов коэффициент их обновления имеет тенденцию к снижению.
Таким образом, в последнее десятилетие наблюдается интенсивный процесс накопления в промышленности физически и морально устаревших основных производственных фондов, что оказывает отрицательное влияние на эффективность их использования. Как следует из имеющихся данных (см. таблицу 2), в рассмотренном ретроспективном периоде темпы роста производительности труда, начиная с 1988г., замедлились, а фондоотдача снизилась. Наблюдается парадоксальное явление: темпы роста фондовооруженности промышленно-производственного персонала увеличиваются, а производительность труда снижается. Это свидетельствует о том, что фондовооруженность труда растет за счет увеличения объема устаревших основных фондов.
______________________________________________________________________    

*программа взята П. Орлов “Государственное регулирование обновления основных фондов” // “Экономика Украины” №6 1994 г.
Н. Иванов “Производственный потенциал Украины: состояние, проблемы развития” //  “Экономика Украины” №2  1993 г.

ОСНОВНЫЕ ПРОИЗВОДСТВЕННЫЕ ФОНДЫ И ИХ СОСТАВ.
Важнейшую часть национального богатства составляют  основные производственные фонды, представляющие собой материально-техническую базу народного хозяйства. Основные производственные фонды - это средства труда, функционирующие во всех отраслях материального производства. К основным производственным фондам относят только продукты общественного труда, начавшие функционирование в производстве. 
Основные производственные фонды весьма различны по своему вещественно-материальному составу и назначению. Одни создают условия для осуществления производственного процесса, другие выполняют транспортные функции, при помощи третьих осуществляется производственный процесс и т.д. В настоящее время в практике нашей статистики принята следующая единая типовая классификация основных производственных фондов по всему народному хозяйству.

1. Здания. 

2. Сооружения.

3. Передаточные устройства.

4. Машины и оборудование, в том числе:

а) силовые машины и оборудование, из них автоматические;
б) рабочие машины и оборудование, из них автоматические;
в) измерительные и регулирующие приборы и устройства и лабораторное
     оборудование, из них автоматические;             
г) вычислительная техника, в том числе автоматическая;
д) прочие машины, из них автоматические.

5. Транспортные средства.

6. Инструменты.

7. Производственный инвентарь и принадлежности.

8. Хозяйственный инвентарь.

9. Рабочий и продуктивный скот.

10. Многолетние насаждения

11. Капитальные затраты по улучшению земель.

12. Прочие основные фонды.

По отдельным отраслям материального производства эта типовая классификация конкретизируется с учетом особенностей отрасли. 
В промышленности учет основных производственных фондов ведется по всем позициям приведенной выше классификации, кроме 9, 10, 11.
В сельском хозяйстве основные производственные фонды учитываются по следующим группам: 


1) строения и сооружения.

2) мелиоративные сооружения.

3) тракторы.

4) комбайны.

5) прочие сельскохозяйственные машины и орудия.

6) транспортные средства.

7) прочее оборудование и инвентарь.

8) рабочий и продуктивный скот.

9) птица.

10) пчелы.

В строительстве основными позициями классификации основных производственных фондов являются:

1) строительные машины и механизмы.

2) временные сооружения.

К последним обычно относят здания подсобных мастерских, складов и различных сооружений, используемых до окончания строительства.
На железнодорожном транспорте среди основных фондов выделяют:

1) сооружение пути.

2) подвижной состав, с выделением особо локомотивов.

3) грузовые и специальные вагоны.

4) вспомогательный транспорт.

В последние годы в составе основных фондов выделяют и отражают в отчетности основные фонды по охране окружающей Среды.

Существуют и другие выделения в составе основных фондов. Так, в составе промышленно-производственных основных фондов выделяют так называемые активные производственные фонды под которыми подразумевается та часть основных фондов, которая активно,  непосредственно воздействует или используется для воздействия на предмет труда. Обычно к активным основным фондам относятся силовые и рабочие машины, измерительные, регулирующие приборы и устройства, лабораторное оборудование, а также инструмент. Для простоты счета в практике часто активные производственные фонды определяют как разность между стоимостью всех основных фондов и стоимостью зданий и сооружений. 





Оценка основных фондов.

Так как основные фонды функционируют длительно и снашиваются по частям и при этом условия их воспроизводства со временем меняется, то в каждый конкретный момент времени любой элемент основных фондов может иметь несколько денежных оценок.
Различают оценку основных фондов про первоначальной стоимости и восстановительной. Каждая из них, в свою очередь может быть рассчитана как полная и как остаточная, то есть за вычетом износа.
Полная первоначальная стоимость - это стоимость основных фондов в момент их ввода в действие или приобретение, то есть это сумма фактических затрат на строительство, приобретение, перевозку и монтаж основных фондов к началу их функционирования. В этой оценке основные фонды поступают на баланс предприятия и отражаются в отчетности и эта оценка остается неизменной в активе баланса предприятия до момента переоценки основных фондов.
Полная восстановительная стоимость - это сумма затрат, необходимых, для воспроизводства в новом виде основных фондов в современных условиях. Другими словами, это стоимость воспроизводства основных фондов на момент оценки с учетом всех реально существующих условий строительного производства, цен, уровня производительности труда, механизации работ и т.п. Восстановительная стоимость определятся на основе  инвентаризации и переоценки основных фондов.
Остаточная стоимость, как первоначальная, так и восстановительная, определяется путем вычитания из полной стоимости суммы износа основных фондов. Эта стоимость дает представление о фактической величине стоимости основных фондов не перенесенной на готовый продукт.
На балансах предприятий основные фонды учитываются в активе по полной первоначальной стоимости Там же в пассиве отражается сумма износа. Следовательно, вычитая из полной  стоимости сумму износа основных фондов, можно получить их остаточную стоимость.
Говоря об износе основных фондов, следует иметь в виду, что износ может быть моральный и физический. Под физическим износом понимается утрата стоимости в результате функционирования основных фондов. Моральный износ означает обесценивание основных фондов, вызванное появление новых, более эффективных основных фондов.
Как правило, большинство видов основных фондов не функционирует до полного физического износа. Они испытывают на себе действие морального износа,  и часто  то или иное оборудование, будучи еще физически годным, но морально устаревшим, заменятся новым, более производительным, более эффективным.

ПЛАН ПО СЕБЕСТОИМОСТИ,
ПРИБЫЛИ И РЕНТАБЕЛЬНОСТИ

Обобщающим экономическим показателем, показывающим все затраты в денежной форме на производство и реализацию продукции является план по себестоимости, прибыли и рентабельности. Все затраты по себестоимости можно разделить на две группы:

· прямые;
· косвенные.



1. ПРЯМЫЕ

Затраты, непосредственно связанные с производством определённого вида продукции (материалы, заработная плата)

2 КОСВЕННЫЕ

Расходы, которые нельзя непосредственно отнести на единицу продукции (цеховые, общезаводские). Они определяются через процент к основной заработной плате.

По объёму затрат различают следующие виды себестоимости:

· цеховая себестоимость;
· общезаводская себестоимость;
· полная себестоимость.

1. ЦЕХОВАЯ

Затраты, связанные с производством деталей в определённом цеху.

2.      ОБЩЕЗАВОДСКАЯ

Сумма общезаводских расходов и цеховой себестоимости.

3. ПОЛНАЯ

Сумма общезаводской себестоимости и расходов, связанных с реализацией и внепроизводственными расходами (доставка, упаковка и т.д.)

Все затраты в себестоимости группируются по экономическим элементам и статьям калькуляции.

I. ПО ЭКОНОМИЧЕСКИМ ЭЛЕМЕНТАМ:

· сырьё и материалы;
· вспомогательные материалы;
· топливо и электроэнергия;
· заработная плата (основная и дополнительная);
· отчисления на социальное страхование;
· прочие расходы – сумма затрат на производство продукции.



Такая группировка может использоваться при составлении полной сметы затрат на производство продукции.

II. ПО КАЛЬКУЛЯЦИОННЫМ СТАТЬЯМ:

· материалы и сырьё за вычетом отходов;
· покупные затраты, производственные фонды;
· основная заработная плата;
· дополнительная заработная плата;
· естественные отчисления в социальные органы;
· расходы на освоение новых видов продукции;
· расходы на содержание оборудования;
· цеховые расходы – итого цеховая себестоимость;
· общезаводские расходы – итого общезаводская себестоимость;
· внепроизводственные расходы – итого полная себестоимость.

Такая группировка затрат используется для расчёта цены.
План по издержкам, прибыли и рентабельности:

-   план начинается с разработки задания  по снижению  себестоимости, так как от   
снижения себестоимости зависит  величина прибыли. Снизить себестоимость можно по всем её составляющим при проведении анализа производственно – хозяйственной деятельности, которая даёт возможность изыскать резервы;
-   составляются сметы(сметы цеховых расходов, сметы расходов на содержание и 
эксплуатацию оборудования, полная смета затрат на производство продукции);
-   разрабатываются калькуляции себестоимости по важнейшим видам продукции;
-   если   на  предприятии   производится   большая  номенклатура  продукции,   то     
     определяются затраты на один рубль товарной продукции;
-   затем определяется предполагаемая прибыль и рентабельность. 
      

ДЕЙСТВИЕ ПРИБЫЛИ И УБЫТКОВ

Профессиональные пожарные подвергают себя большой опасности при тушении пожаров. Им за это даётся дополнительная прибавка к жалованию: работа, связанная с риском и требующая мужества, должна выше оплачиваться.
При рыночной экономике производители тоже рискуют. Им грозит банкротство (конкурс) предприятия, если они плохо хозяйничали, а часто и потеря имущества. Без компенсации, премии за этот риск даже самый мужественный человек не возьмётся за создание фирмы.
Премией за риск предпринимателя служит надежда получить прибыль. Это, так сказать, пряник, который может предложить рыночная экономика. Прибыль не гарантируется. Так как там, где прибыли много, сразу же появляются конкуренты, и соревнование обострится. И не исключено, что прибыль фирмы может сократиться, а то и превратиться в убыток.
Теперь уже действует кнут рыночной экономики: фирма должна поднатужиться и работать лучше, чтобы компенсировать убытки и снова получить прибыль. Допустим, вы хотите снять квартиру в той части города, где построены одни виллы. Возможно, домовладелец выслушает вас и скажет: цены здесь высокие, потому что в этом районе очень дорогая земля. Посмотрим на эту проблему с другой стороны: цены на земельные участки могут быть высокими от того, что квартплата очень высока, потому что район престижный;  причина в том, что торговец участками в своей рекламе обещал высокую арендную плату за квартиры и, несмотря на высокую цену участков, нашёлся застройщик. Этот домовладелец однажды может обнаружить, что спрос на эти шикарные квартиры упал, - цены на земельные участки тоже не растут. Возможно домовладелец подумает о том, чтобы быстрее продать, да ещё и с прибылью, свой дом. В противном случае деньги, потраченные на покупку дома, принесут меньше прибыли, чем какая-нибудь другая инвестиция. Скажем, акции, которые могли бы дать больше дивидендов , или срочные вклады, за которые банки дают хорошие проценты. Долгосрочный заем или инвестиционный фонд так же могли бы заинтересовать домовладельца. В конце концов у него есть возможность у него есть возможность стать совладельцем фирмы. 
В рыночной экономике важно то, чтобы вложенные деньги приносили доход, который бизнесмен при другом капиталовложении не получил бы. Иначе он бы их вложил туда.     
 	Это правило имеет много следствий; одно из этих следствий мы увидели на данном примере: если квартиры приносят меньше дохода, то и строить будут меньше.                             

ЕСЛИ ФИРМЫ ПРИНОСЯТ ДОХОД,
ТО КАЖДОМУ ЧТО-ТО ПЕРЕПАДЁТ,
НО ВНАЧАЛЕ СЛУЧАЮТСЯ И УБЫТКИ.

Три фирмы, у которых три совершенно разные цели, - в рыночной экономике это возможно. Первая фирма задалась целью реализовать как можно больше своей продукции, то есть увеличить товарооборот. Вторая пытается с меньшими затратами получить приличную прибыль; она хочет работать экономично и рентабельно. Третья фирма стремится к тому, чтобы обойти конкурентов и продать как можно больше разнообразной продукции; она хочет увеличить свой удельный вес на рынке. 
Какую бы цель перед собой не ставили фирмы, но одно их объединяет: со временем они должны выручить больше денег, чем затратили. Иначе они не выдержат конкуренции рыночной экономики, их вытеснят конкуренты. Можно сказать и так, что они должны так трудиться, чтобы остаток доходов был выше расходов. Этот остаток называется прибылью.  

Рост сам по себе не приходит

	Фирмам нужна прибыль, чтобы вкладывать деньги в производство новой продукции. Или для приобретения дополнительных автофургонов, компьютеров и оборудования. Или для расширения производственных площадей. Только при условии, если фирма полученную прибыль снова вкладывает в производство, предприятие может расти и сделать рывок вперёд конкуренции. При помощи таких инвестиций и роста фирмы создают новые рабочие места. От прибыли фирмы нам всем – выгода. 

«Загадка» вокруг точки самоокупаемости
BREAK-EVEN-POINT 

	Каждый предприниматель желает в самом начале деятельности своей фирмы получить прибыль. Но такое случается крайне редко. Вот пример, почему бывает именно так. Бизнесмен создаёт фабрику по изготовлению свадебных платьев. Для этого он арендует помещение, закупает машины, нанимает квалифицированных рабочих, приобретает автофургон. Аренда, цена машин, зарплата и издержки за авто являются для предпринимателя расходами. Эти расходы ни куда не исчезнут, даже если фабрика вообще не будет производить платья. Поэтому их называют твёрдыми или фиксированными расходами.
	Величина суммы этих издержек зависит от количества изготовленных платьев и затрат; их называют переменными (variable) расходами. Только с началом реализации свадебных платьев у фирмы появятся поступления (экономисты говорят о выручке). Но какое-то время затраты будут  превышать выручку, так как материал или реклама – это всё деньги. Итак, какое – то время фирма будет нести убытки. Диаграмма иллюстрирует наш простой пример; из неё видно, что фирма продаёт 199 свадебных платьев с убытком. Только начиная с 200-го платья затраты и выручка равны.
	Этот пункт называется порогом дохода или BREAK-EVEN-POINT (в переводе с английского – равенство между расходами и доходами). С реализацией 201-го платья фирма достигает зону прибыли – наконец-то. С этого момента выручка больше, чем расходы. Фирма стала трудиться с прибылью.
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ПОЧЕМУ ТАК НЕОБХОДИМ
РИСК СВОИМИ ДЕНЬГАМИ?

	При рыночной экономике зачастую предприниматели вкладывают свои деньги в свою фирму. Они, например, покупают новые машины, грузовик или современное оборудование для бюро. Почему они это делают, почему они инвестируют? Для этого достаточно оснований, и в экономической науке, как это часто бывает в науке, и у каждого учёного своё мнение на этот счёт. Ограничимся лишь бесспорным стремлением инвестировать: при рыночной экономике – это надежда получить прибыль. Итак, каждая инвестиция выражает  ожидание будущего. Она не даст прибыль сразу, так как вложенный капитал требует терпения по отношению к проводимой работе на предприятии. Именно по этому инвестиция не даст прибыль по мановению волшебной палочки. Показателен тому пример Германии после воссоединения. Тогда многие фирмы вкладывали деньги в предприятия на территории бывшей ГДР; чаще всего они брали кредиты в своих банках. Опрос показал что только 23 фирмы из 100 надеялись получить быструю прибыль, разумеется, ещё в год инвестиции. А подавляющее большинство фирм понимало, что им придётся еще долго ждать, прежде чем инвестированные деньги дадут прибыль. Однако вернёмся к стремлению инвестировать. Отдельно взятая фирма усиливает свои позиции в конкуренции с другими фирмами. На современных машинах можно дешевле и быстрее перевозить свою продукцию. И расходы на исследование или развитие окупятся, если в будущем это приведёт к улучшению производственного или технического процесса. Если посмотреть на   это с точки зрения всей экономики, то у инвестиций есть ещё одно свойство. Оно называется «эффектом мультипликации»*. Что под этим подразумевается: 
	
Домовладелец много уплатил за свой дом. Но что только не приводит в движение эта трата денег: строительная фирма, жестянщик, кровельщик и электрик получили работу. Получив зарплату, они делают покупки – от этого процветает торговля. Эти мастера заказывают цемент и кирпич, древесину, отопительные трубы, краску, мебель и лампочки у своих поставщиков. Таким образом заказы поступают в промышленность, она увеличивает выпуск продукции. Одна – единственная инвестиция действует как умножитель (мультипликатор) работы и заказов. Если же это умножить на тысячу, то экономике от этого делается хорошо: она растёт.   
 
	В заключении сделаем небольшую экскурсию в теорию. Экономистам не даст покоя вопрос: откуда у экономики государства берутся деньги на инвестиции? Ответ на этот вопрос даёт знаменитое уравнение из научной экономики, вот оно: S=I, где S – экономить, а I – инвестировать. В экономике сумма сбережений соответствует, в идеале, конечно, сумме инвестиций за определённый период, например, за год. Если подвести итоги, то можно сказать так: в стране возможно лишь то инвестировать, что сэкономлено гражданами этой страны. Эта взаимозависимость означает так называемое равновесие в экономической циркуляции, и оно поддаётся математическому вычислению. Что же будет, если равновесие нарушится и станет неравновесным? Теория говорит: если сумма всех сбережений больше, чем все предусмотренные инвестиции, то фирмы не смогут реализовать часть своей продукции. Несмотря на это, они пользуются щедро предлагаемыми льготными кредитами, производят дешево и пополняют свои вклады; они инвестируют, так сказать, не по своей воле, увеличивая свои запасы. Если же напротив, общие сбережения меньше, чем запланированные инвестиции, тогда деньги будут в дефиците. Фирмы всё же смогут осуществить свои планы, если они возьмут у банков ссуду. Тогда предприятиям придётся выплачивать более высокие проценты за инвестиционные кредиты; в конечном счёте это отразится на ценах. Подорожает всё, покупатели купят меньше – это называется принудительная экономия посредством отказа от покупок. Оба случая поддаются математическому вычислению и составляют равновесие: спрос на товар и услуги точно соответствует предложению. Таким образом, экономисты теоретически доказали, что сбережения и инвестиции всегда совпадают.

Виды инвестиций

Прежде чем фирма может что-нибудь произвести или оказать какие-либо услуги, нужно построить бюро, закупать машины или компьютеры; в большинстве случаев для этого берут кредиты. Это превращение денег в материальные ценности называется и инвестицией. (Слово это, между прочим, взято из латинского, и первоначальный его смысл – посвящение  в высший духовный сан.) Помимо  этой  материальной инвестиции существует ещё финансовая инвестиция; предприятие может вложить свои деньги для участия в других предприятиях или свежевыпущенные ценные бумаги, например, акции. Теперь посмотрим, для чего фирмы чаще всего расходуют деньги.

1.    ДЛЯ ПРИОБРЕТЕНИЙ
При расходовании денег, например, для приобретений, речь идёт об    инвестициях приобретения, так как фирма всего лишь желает начать свою деятельность.

2.    ДЛЯ ЗАПАСОВ
Если, к примеру, фирма ожидает большой заказ, то она предусмотрительно купит большую партию материалов и складирует их. В данном случае она решается взять инвестиции для закупки запасов.

3.    ДЛЯ ЗАМЕНЫ  
Инвестиции для замены нужны тогда, когда фирма, например, решит заменить старую машину на новую. Старая выработала свой ресурс или, может быть, у неё обнаружен дефект. Замена может быть вызвана так же необходимостью в угоде моде – требуется новейшая технология производства.



4.    ДЛЯ РАЦИОНАЛИЗАЦИИ 
Фирма инвестирует рационализацию, если она в состоянии выпускать ту же самую продукцию с меньшими затратами. Производство продукции будет обходиться дешевле, а прибыль будет больше. (Этот вид называется инвестиция в экономию.) 

5.    ДЛЯ РАСШИРЕНИЯ
Речь пойдёт об инвестиции расширения. Если фирма желает одновременно приобрести больше и, к примеру, приобрести дополнительно машины. В этом случае говорят: предприятие расширяет свою мощность. Таким образом, этот вид инвестиции по всем правила приведёт к росту фирмы.

6.    ДЛЯ ПЕРСОНАЛА
Если фирма посылает своих сотрудников на курсы повышения при этом берёт на себя все расходы, то она вкладывает деньги в обучение своего персонала. Вследствие этого дела фирмы должны пойти лучше, потому что работники фирмы повысили свою квалификацию и стали работать лучше. Это и есть инвестиция для персонала.

ТОТ, КТО ИЩЕТ СВОЙ ШАНС ЗА ПРЕДЕЛАМИ
СВОЕЙ СТРАНЫ, ТОТ ДЕЛАЕТ СУПЕРБИЗНЕС.
ПОДТВЕРЖДЕНИЕ ЭТОМУ ЕСТЬ В
КАЖДОЙ СТРАНЕ

Всем, вероятно, знакомо выражение «международное предприятие». Это фирмы, оперирующие во всем мире, они делают бизнес во многих странах мира. В этих странах у них есть филиалы, фабрики или отделения по сбыту. Как возникли эти «мульти»? Ещё перед войной американские предприятия организовали свои отделения в странах третьего мира. Они организовали там добычу сырья, таких как, нефть или каучук, а так же транспортировку этого сырья в америку. После второй мировой войны всё больше и больше концернов потянулись за рубеж, на этот раз уже в индустриальные страны. Там они образовали дочерние предприятия. Таким образом им удавалось обходить таможни, ограничения по ввозу товаров и другие торговые преграды. За рубеж их привлекали и привлекают, например, низкие заработная плата или налоги. Чем выше в каком-либо государстве предпринимательские налоги, тем быстрее концерн будет искать страну с подходящими налогами. Ниже приведена таблица, цифры которой
являются общей суммой товарооборота фирмы с её дочерними предприятиями.       

	  СТРАНА
	 ПРЕДПРИЯТИЕ
	       СУММА
ТОВАРОБОРОТА
В ДОЛЛАРАХ США
	ХАРАКТЕРИСТИКА

	
США
	
GENERAL MOTORS
	
133.000.000.000
	Крупнейший автомобилестро-итель в мире. Са-мое большое предприя-тие в мире. Владелец европейской автомобильной марки OPEL. 


	
АНГЛИЯ/
ГОЛЛАНДИЯ
	
ROYAL DUTCH/
SELL GROUP
	
99.000.000.000
	Самое большое нефтяное пред- приятие. Имеет филиалы во всём мире, имеет свои нефте-промыслы и собственные сети АЗС. 

	
ЯПОНИЯ
	
TOYOTA
MOTOR
	
79.000.000.000
	Производитель автомобилей. Самое большое японское пред- приятие. Отмечается хороший темп роста. Успешно экспор-тирует свою продукцию. Имеет заводы в США. 

	
 ИТАЛИЯ
	
IRI
	
67.000.000.000
	Государственный холдинг, са-мая крупная итальянская фир-ма. Принимает участие в стале-литейной индустрии, судостро-ении, авиакомпании и телеком-муникации.

	
АНГЛИЯ
	
BRITISH
PETROLEUM
	
59.000.000.000
	Нефтяной концерн. Оперирует во многих странах мира. Разра-батывает месторождения нефти
В  Северном  море,  владеет це-
лой сетью АЗС.

	
ГЕРМАНИЯ
	DAIMLER - BENZ
	
63.000.000.000
	Самое большое по товарообо-роту немецкое предприятие. Знаменитый производитель ав-томобмлей. Принимает участие а электроиндустрии (AEG) и самолётостроении (Airbus).

	
КОРЕЯ
	
SAMSUNG
	
49.000.000.000
	Электрический концерн. Самая большая корейская фирма. Ус-пешно экспортирует свою про-дукцию, конкурирует во всём мире. Самые низкие цены.  

	
ФРАНЦИЯ
	
ЕLF AQUITAINE
	
40.000.000.000
	Нефтяной концерн, самая боль-шая французская фирма. Владе-ет сетью АЗС. Экспансия стран бывшего Восточного блока.

	
ШВЕЙЦАРИЯ
	
NESTLE
	
39.000.000.000
	Производит и реализует проду-
Кты  питания.  Самый  крупный швейцаский   предприниматель. Расширяется в основном за счёт конкурирующих фирм.


* данные 2000-го года, приблизительно совпадающие с 1992 годом, предоставленные журналом «экономика и власть» №23 от 11.03.2000г. 


ИЗВЕСТНО ЛИ НАМ, ЧТО В САМОМ
ДЕЛЕ ОСТАЁТСЯ ПОД ЧЕРТОЙ?

	Скажем, модный магазин одежды празднует свой десятилетний юбилей. Владелец магазина хочет эту дату отметить, а заодно привлечь новых покупателей. В витрине магазина появляется объявление: «Только сегодня шампанское для наших покупателей! Бешеные юбилейные цены – 50-процентное снижение цен на дамские блузки, мужские сорочки и свитера». В назначенный день магазин переполнен; блузки и рубашки идут нарасхват. Но многие покупатели потом задают себе вопрос, если владелец снижает цену вот так наполовину, то в обычные дни эти 50% прибыли он кладёт себе в карман. 50% прибыли – разве такое возможно??? В расположенном ниже графике мы видим, что как раз в розничной торговле под чертой остаётся намного меньше. От 100 марок выручки немецкому продавцу в розницу остаются 4,30 марки прибыли, да и эта сумма облагается прибыли. Таким образом,  реальный расход составляет где-то два или три процента от товарооборота. (Этот остаток после налога называется редита чистого оборота.)  Доход от товарооборота в два процента был средним показателем не только в розничной торговле, но и во всех отраслях экономики страны в начале 90-х годов. Если же взять показатели в других странах и сравнить, то Германия окажется на последнем месте. 



	Такой различной бывает прибыль
После вычетов налогов фирмам в некоторых странах остаётся прибыль в процентах к обороту:

США_______________________________5,8

Нидерланды_________________________5,4

Великобритания_____________________ 5,0

Франция____________________________2,8

Япония_____________________________2,6

Италия_____________________________2,4

Германия___________________________2,0 




Со 100 марок товарооборота немецкому продавцу розничной торговли в среднем остаётся 4,30 марки прибыли, и с неё ещё берётся налог. И вот откуда все эти показатели взялись и из чего они сложились:
· 61,00 DM для поставщиков;
· 12,00 DM для персонала;
· 10,70 DM для налога на добавленную стоимость;
· 08,80 DM для рекламы, процентов, списания;
· 03,20 DM для аренды;
· 04,30 DM прибыли. Но они подлежат обложению налогом.










СПИСОК ИСПОЛЬЗОВАННОЙ ЛИТЕРАТУРЫ:


1. Батурина И., Непринцева Е. Производство и предложение. Издержки и прибыль. \\ Жур. «Российский экономический журнал», №3, 1993, с.119-130.
2. Белобжецкий И.А., доктор экономических наук, профессор. Прибыль предприятия. \\ Жур. «Финансы» №3, 1993, с.40.
3. Белобжецкий И.А., доктор экономических наук, профессор. Себестоимость и налогооблагаемая прибыль. \\ Жур. «Финансы», №1 1992, с.26.
4. Громыко Г. “Статистика” // М. 1981 г.
5. Иванов Н. “Производственный потенциал Украины: состояние, проблемы развития” //  “Экономика Украины” №2  1993 г.
6. Кодацкий В.П. Проблемы исчисления и планирования прибыли. \\ Жур. «Финансы», №9, 1992, с.28.
7. Кодацкий В.П. Проблемы формирования прибыли. \\ Жур. «Экономист», №3, 1993, с.49-60.
8. Малис Н.И., кандидат экономических наук. Анализ эффективности применения законодательства по налогообложению прибыли. \\ Жур. «Финансы», №10, 1993, с.24.
9.  Молотков О.В. фондоотдача и механизм налогооблажения прибыли. \\ Жур. «Финансы», №1, 1992, с.51.
10. Орлов П. “Государственное регулирование обновления основных фондов” // “Экономика Украины” №6 1994 г.
11. Самуэльсон П., Нордхаус В. Анализ издержек. \\ Экономикс. Гл.21. Жур. «Экономические науки», №7, 1990.
12.  Самуэльсон .П.,   Анализ издержек.    \\ Экономикс.    Гл.2, 22, 24.  Жур.  «Экономические науки», №7, 1990. 
13.  Петров Ю.,   кандидат   экономических   наук.   О   налоге  на    прибыль.\\ Жур. «Экономист», №5, 1992, с.106-117.
14. “Экономикс” под редакцией С. Канарейкина.
15.   Фрейхейт Е.Ф. Большая книга экономики, М., Терра-Terra, 1997.
16.  Рабочая программа ТВАТ за 1997-1999 г.г., по О.П.П. и А.Х.Д. – Н.Ф.  Петрова.






[bookmark: _GoBack]  
